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Введение

Предлагаемое учебное пособие «Макроэкономика» яв​ляется логическим продолжением курса «Экономическая теория» и «Микроэкономика».

Настоящее пособие включает программные вопросы, предусмотренные Государственным образовательным стандартом высшего профессионального образования Рес​публики Казахстан.

При работе над пособием взята за основу последова​тельность изложения материалов, соответствующая 250‑280 часовой программе по «Экономической теории», «Микроэкономике» и «Макроэкономике», для студентов очного и заочного обучения всех специальностей, утвер​жденной Ученым Советом КЭУ от 28 октября 1997 г.

В соответствии с программой в пособии рассматрива​ется базовая основа курса «Макроэкономика» как учебно-методический комплекс, состоящий из одиннадцати тем. Их количество и последовательность рассмотрения соот​ветствуют требованиям рабочей программы, утвержденной на научно-методическом Совете университета и отражают устоявшуюся структуру изложения учебного курса «Мак​роэкономика». В структуре каждой темы в соответствии с общепринятой практикой выделены “Теоретическая часть”, «Резюме», «Основные термины» и «Практикум» под рубрикой «Теперь вы должны уметь», «Вопросы для самопроверки и повторения», «Тестовые вопросы для са​моконтроля знаний», «Проблемные ситуации "верно-не​верно"». Такая методика, по нашему мнению, поможет студентам-заочникам в процессе дистанционного обучения не только самостоятельно освоить учебный материал, но и проверить свои знания. 

Все проблемные вопросы, тесты, ситуационные задачи позаимствованы из «Сборников задач по экономической теории» и учебников «Макроэкономика» различных авто​ров (Камаева В.Д., Агаповой Т.А., Сидорович А.В., Ши​шова А.Л., Протас Б.Ф., Яковлевой Е.Б. и др.). 

Главная цель учебного пособия – помочь студентам в овладении современными методами макроэкономического анализа, дать теоретические основы взаимодействия эко​номических процессов, определяющих функционирование и развитие народного хозяйства в условиях рыночной эко​номики.

В данном пособии содержание, действие отдельных факторов и категорий макроэкономики рассматривается не только в общеэкономическом аспекте или особенности их проявления в переходной рыночной экономике, но и свя​зывается со спецификой возникновения и развития рыноч​ных отношений в Казахстане. Это дает возможность моде​лировать различные рыночные процессы в изучении опре​деленной макроэкономической политики государства.

Следует заметить, что макроэкономика, являясь вто​рой частью общей экономической теории, возникла как самостоятельная наука только в 30-е годы XX века после «Великой депрессии» и связана с именем выдающегося английского экономиста Дж.М.Кейнса. Сравнительной «молодостью» данного предмета объясняется, наверное, то, что каждый учебник и учебное пособие, изданные за это время, дает свою структуру курса. Можно сказать, что еще не сложилась устоявшаяся последовательность и взаимосвязь тем и материалов по макроэкономике, как это практикуется в учебниках по микроэкономике. В ходе на​писания данного пособия мы старались придерживаться последовательности рассмотрения учебного материала, сложившейся на кафедре университета, исходя из учебной программы.

Большое внимание в пособии уделено вопросам об​щего равновесия, проблемам стабильности, информатиза​ции, безработицы, цикличности, темпов экономического роста в неоклассических и монетаристких моделях, финан​сово-кредитной системе, роли государства в экономиче​ском регулировании.

Материалы излагаются в доступной форме, с исполь​зованием графических методов анализа, структурно-логи​ческих схем, что позволяет читателю разобраться в коли​чественных и качественных аспектах экономических про​цессов. В предлагаемом пособии также отображен много​летний опыт преподавания курса «Экономическая теория» и «Макроэкономика» на кафедре экономической теории и МЭ Карагандинского экономического университета.
Тема 1. Введение в макроэкономику

	1.1
	Содержание и определение предмета «Макроэконо​мика».

	1.2
	Методология макроэкономики.

	1.3
	Макроэкономическая теория и экономическая поли​тика.


Цели:

Ознакомившись с этой темой, Вы узнаете:

· содержание и сущность предмета «Макроэкономика»;

· методологию макроэкономического исследования;

· хозяйственную жизнь общества в целом;

· причины, виды и механизмы возникновения ограниченно​сти макроэкономических ресурсов;

· что такое общественная полезность, совокупность макро​экономических благ;

· что такое социальная оформленность макроэкономиче​ских интересов;

· что такое экономическая теория и экономическая поли​тика.

Литература
:
Л‑6 (гл. 4, § 1); Л‑7 (гл. 1, § 1, 2); Л‑9 (гл. 2.); Л‑10 (гл. 1); Л‑11 (гл. 1, § 1); Л‑14 (гл. 9); Л‑15 (гл. 1, 2); Л‑19 (гл. 24); Л‑22 (гл. 1)

1.1
Содержание и определение предмета «Макроэкономика»

Макроэкономика - это раздел экономической теории, наука, изучающая экономику как единого целого с точки зрения обеспечения условий устойчивого экономического роста, полной занятости ресурсов, минимизации уровня инфляции и равновесия платежного баланса.

Макроэкономика изучает совокупные (народнохозяй​ственные) экономические потребности, складывающиеся в той или иной стране в результате массовых взаимодейст​вий домохозяйств и фирм, производителей и потребителей, государственного и негосударственного секторов, товар​ного, денежного и фактурного внутреннего и внешнего рынков. Динамика этих факторов в долгосрочной перспек​тиве определяет динамику потенциального объема произ​водства. В краткосрочном периоде экономика отклоняется от этой главной траектории равномерного поступательного движения. Поэтому устойчивый экономический рост тре​бует управления этими циклическими колебаниями.

Управление экономическим циклом в целях обеспе​чения полной занятости ресурсов и неифляционного эко​номического роста осуществляется с помощью инструмен​тов макроэкономической политики: бюджетно-налоговой или фискальной и кредитно-денежной или монетарной. Бюджетно-налоговая политика (в том числе и внешнетор​говая) осуществляется преимущественно правительством, а кредитно-денежная политика - преимущественно цен​тральным банком. Координация краткосрочных и долго​срочных целей, выбор инструментов и разработка альтер​нативных стратегий фискальной и монетарной политики является непосредственным объектом исследования мак​роэкономической теории.

Концентрируя внимание на наиболее значимых эко​номических факторах, определяющих фискальную и кре​дитно-денежную политику государства (таких, как, напри​мер, динамика инвестиций, состояние государственного бюджета, платежного баланса, уровня зарплаты, цен, ва​лютного курса и т.д.), макроэкономика почти не касается деятельности отдельных экономических агентов – домаш​них хозяйств и фирм. Макроэкономика анализирует клю​чевые моменты функционирования целостной экономиче​ской системы во взаимодействии рынков товаров, труда и денег, а также национальных экономик в целом, т.е. созда​ние механизмов установления и поддержания краткосроч​ного и долгосрочного общего макроэкономического равно​весия (внутреннего и внешнего).

В современном анализе макроэкономика использует агрегированные величины, характеризующие движение экономики как единого целого, такие как валовый нацио​нальный продукт (ВНП), средний уровень цен, рыночная ставка процента, уровень инфляции, занятости, безрабо​тицы и т.д. Основными макроэкономическими показате​лями является темп роста ВНП, темп инфляции и уровень безработицы.

Макроэкономика исследует происхождение и при​роду доходов населения, богатство нации в целом, произ​водительность общественного труда и ее факторы, движе​ние ссудного процента и т.д. Она изучает крупномасштаб​ные экономические процессы и проблемы: как создать но​вые рабочие места; как защитить экономику от инфляции; как повысить общий уровень жизни населения; как обеспе​чить экономический рост.

Из макроэкономики можно узнать, на чем основана правительственная налоговая политика и какую она пре​следует цель; что такое бюджетный дефицит и государст​венный долг и какие социально-экономические последст​вия имеет их рост; какова функция финансовой системы и т.д. Она также рассматривает складывающиеся пропорции между частным, кооперативным, государственным секто​рами и особенности развития каждого из них, их взаимо​связь и взаимозависимость.

Специфические черты макроэкономики:

· изучение общих закономерностей функционирования народного хозяйства как целого;

· исследование общенационального состояния хозяйствен​ных отношений между однородными груп​пами их участников по наиболее крупным блокам (фа​зам) производства, распределения, обмена и потребле​ния экономических ресурсов и благ;

· систематизирование знаний, касающихся отечествен​ной экономики в целом в целях их практического при​менения, принятия рациональных хозяйственных ре​шений фирмами, домохозяйствами и государством.

Под макроэкономическим хозяйством понимается со​вокупность определенных ресурсов фирм, домохозяйств и государства для производства, обмена, распределения и потребления продуктов и услуг в целях удовлетворения потребностей всех участников экономики. В макроэконо​мике взаимодействуют подсистемы: рыночное и натураль​ное хозяйство; национальное и международное хозяйство; отраслевые, сферные и региональные хозяйства; функцио​нальные хозяйства (денежно-кредитное, товарное, фактор​ное, финансовое и др.).

Основными участниками макроэкономического хозяй​ства является совокупность однородных групп националь​ных покупателей (потребителей и фирм) и продавцов (ра​ботников и фирм). Их взаимодействие образует макроэко​номический (наиболее полный) рынок. Макроэкономиче​ский рынок – это наиболее общая по широте и уровню ох​вата сфера взаимодействия покупателей и продавцов, где складываются обязательные для всех региональные хозяй​ственные решения и выгоды обмена экономическими бла​гами.

Таким образом, макроэкономический рынок выступает производителем уникальной информации, которую невоз​можно получить из индивидуального, отраслевого, регио​нального, функционального рынков. К таким видам ин​формации, например, можно отнести: своевременность, полноту информации, расчет уровня безработицы, индекс потребительских цен, уровень жизни граждан, место на​циональной экономики в мировом хозяйстве и многое дру​гое. Более того, богатство экономических отношений лю​бого общества определяется многообразием и уровнем раз​вития макроэкономического рынка, т.е. наличием фактор​ных и товарных, традиционных и инвестиционных, нацио​нальных и интернациональных, осязаемых и инфраструк​турных элементов.

Для макроэкономического рынка (как и для микроэко​номического) сохраняется условие его теоретического ана​лиза (моделирования) с позиции рынков совершенной кон​куренции, чистой монополии, олигополии, монополисти​ческой конкуренции.

В целом, в зависимости от качества, способа, значимо​сти и целей включения различных элементов националь​ной экономики, из предмета «Макроэкономика» можно выделить шесть объектов анализа:

1. Хозяйственную жизнь того или иного общества в це​лом;

2. Причины, виды и механизмы возникновения ограничен​ности макроэкономических ресурсов;

3. Формы, структуру и результативность макроэконо​мики;

4. Общественную полезность совокупности макроэкономи​ческих благ;

5. Макроэкономические результаты распределения благ;

6. Социально оформленные макроэкономические инте​ресы собственников ресурсов.

Все это определяет различные системы макроэконо​мической теории, специфику ее изложения и структуру са​мого курса.

В целом макроэкономика как раздел экономической теории изучает реальную действительность национальной экономики.

Возникает вопрос: тождественны ли понятия «макро​экономическая теория» и «макроэкономика»?

Да и нет. Тождественность этих понятий возникает то​гда, когда они рассматриваются как синонимы термина «Экономическая наука». Нет, когда под макроэкономикой понимается все народное хозяйство как объективная ре​альность. В этом случае макроэкономическая теория вы​ступает отражением этой реальности в научном сознании в виде моделируемой системы знаний, зафиксированной в форме понятий, схем, формул, графиков, методов, моделей и т.д., то есть в различных фиксируемых с помощью знако​вых систем источниках информации.

В связи с этим для более глубокого понимания воз​можностей, проблем и пределов макроэкономического анализа различают его нормативную и позитивную части. Нормативная макроэкономическая теория изучает то, что обычно называют идеалами (желаемыми состояниями объ​екта), то есть она отвечает на вопрос: какими должны быть экономические процессы, чтобы наиболее полно удовле​творились все народнохозяйственные потребности. Пози​тивная макроэкономика изучает реальные (фактические) хозяйственные процессы. Обе части взаимовлияют друг на друга, причем так, что нормативная макроэкономика обу​славливает создание новых концептуальных направлений развития хозяйственной практики, а позитивная - коррек​тирует и обогащает наши представления о системе желае​мых состояний макроэкономики.

1.2
Методология макроэкономики

Сущность всякой теории выражается совокупностью применяемых методов познания предмета (объекта) иссле​дования. Макроэкономические методы - это способы, пра​вила, алгоритмы решения той или иной народнохозяйст​венной задачи для реализации рационального поведения участников экономики. Она, макроэкономическая теория, есть система методов для решения актуальных хозяйствен​ных задач, которые формируются и используются специа​листами той или иной концепции.

Главный метод исследования макроэкономики (эконо​мической теории) – это метод диалектики – совокупность законов развития природы, общества и самого человече​ского познания. Этот метод рассматривает экономическую науку как целостную систему категорий и законов в их взаимосвязи и развитии, взаимозависимости и субордина​ции, на основе конкретизации методом абстракции, восхо​ждении от абстрактного к конкретному, сочетании анализа и синтеза, исторического и логического, экспериментов и логики, экспериментов и моделирования и т.д.

Под макроэкономической концепцией понимаются систематизированные, выбранные критерии (основные признаки) знания о народнохозяйственных процессах в це​лом. Система методов, используемых в той или иной кон​цепции, называется экономической методологией. Наибо​лее сложный результат теоретического применения метода – это макроэкономические модели. Под макроэкономиче​ским моделированием понимается формирование посред​ством теоретических методов отображения совокупных (общих) процессов хозяйственной жизни.

Макроэкономические модели часто называются име​нами их авторов. Например, модель общего равновесия рынков Л.Вальраса, модель двух подразделений общест​венного производства К. Маркса, модель В Леонтьева «за​траты – выпуск», модель «доходы - расходы» Д. Кейнса и др. К этим моделям можно отнести: модели экономиче​ского кругооборота; модели стадий экономического разви​тия; модели смешанной экономики и др.

Так, представители кейнсианского направления пред​лагают осуществлять стабилизацию совокупных расходов с помощью изменения величин государственных расходов, налогов и денежного предложения. Монетаристы считают, что изменение денежной массы является универсальным средством стабилизации экономики. В рамках неокейнси​анского подхода разрабатываются концепции макроэконо​мического управления ожиданиями экономических агентов при медленном изменении уровня заработной платы и цен. В неклассической модели рациональных ожиданий цены и зарплаты быстро реагируют на изменения рыночной конъ​юнктуры и поэтому экономика быстро стабилизируется в обстановке доверия экономических агентов к политике правительства и Центрального банка.

Однако, надо отметить, что несмотря на наличие раз​личных школ и направлений, любая, даже самая сложная модель не в состоянии выразить всего многообразия мак​роэкономических процессов. Модели содержат то или иное отвлечение от части реальных хозяйственных связей. Так, в моделях кругооборота не содержится информация о про​цессах накопления и сокращения экономических ресурсов и благ, не отражается состояние потоков на фазах циклов макроэкономической конъюнктуры и т.д. Поэтому модели, используемые в макроэкономическом анализе, должны об​ладать свойством взаимодополняемости, совместимости, чтобы получить более правдоподобную картину о реаль​ной хозяйственной жизни. 

К таким моделям относится и другая группа, которая касается способов реализации целей участников макроэко​номического кругооборота ресурсов и благ. В современной макроэкономической теории полагается, что участники кругооборота осуществляют стратегии рационального хо​зяйственного поведения, определяемые спецификой стадии экономического развития страны, названного цивилизаци​онным. Цивилизационный подход к моделированию мак​роэкономики основан на типах исторической классифика​ции экономических систем прошлого, настоящего и буду​щего. Основными критериями такой классификации вы​ступают:

1. уровень технического развития экономики;

2. качество смешанной экономики;

3. степень развития социальной и политической свободы граждан. 

Экономическая стадия – это теоретическое обобщение специфики экономического развития, определяемое наибо​лее важными, исторически обусловленными обстоятельст​вами (технология, организация производства, распределе​ния и обмена, уровень благосостояния и т.д.). Так выделя​ются следующие стадии экономического развития: 1. тра​диционное общество, с господством данных самой приро​дой или естественных технологий, простой кооперацией труда, низким уровнем благосостояния, с натуральным или простым товарным обменом и т.д.; 2. переходное к индуст​риальному обществу или макроэкономика массового про​изводства промышленных товаров и услуг; 3. послеинду​стриальное (постиндустриальное) производство или мак​роэкономика, сориентированная на массовое потребление товаров и услуг домохозяйствами всех типов, таких ресур​сов, как информация. Все это способствует правильному пониманию исторических особенностей развития макро​экономики различных государств. И сегодня в макроэко​номике многих стран мира сочетаются элементы традици​онности, индустриальности и более высокие ступени раз​вития, т.е. «равнодействующая» стратегия макроэкономи​чекого развития переходной хозяйственной системы.

В рамках современных индустриальных и постиндуст​риальных обществ наиболее динамичная и высокоразвитая макроэкономика сочетает в себе:

1. результаты индустриального развития эпохи второй промышленной революции (НТР);

2. конкуренцию частных собственников ресурсов;

3. разумные традиции;

4. массовое потребление экономических благ для всех ти​пов домохозяйств;

5. государственное регулирование экономических процес​сов корректирующего характера.

Все направления макроэкономического анализа необ​ходимы, они дополняют, взаимообогащают друг друга. Их интеграцию в единое сложное образование называют син​тетическими макроэкономическими теориями, которые ярко представлены в учебных курсах «Макроэкономика» известных авторов (П. Самуэльсон, В. Нордхаус, К. Маккон​нелл, С. Брю, Р. Дорнбуш, Д. Сакс, и многие другие).

1.3
Макроэкономическая теория и экономическая политика

Макроэкономическая теория есть не только система​тизированная совокупность методов, интеллектуальных инструментов, техники мышления для описания оптималь​ных стратегий хозяйственного поведения. Она, как набор современных концепций, также определяет причинные применения теми или иными участниками рыночной эко​номики отдельных макроэкономических принципов пове​дения. Практическое применение макроэкономических знаний является важнейшим фактором конкурентоспособ​ности в современных рыночных системах, что делает ее весьма практичной и полезной для домохозяйств, фирм и государства. Совокупность хозяйственных поведений, дей​ствующих в данном государстве, взаимодействуя друг с другом, приводит к росту и спаду в экономике, к выигры​шам или потерям доходов, к повышению или снижению уровня жизни. Также между различными странами скла​дывается макроэкономическая конкуренция, влияющая на их место в мировом хозяйстве.

Практическое осуществление экономических решений может происходить на различных уровнях и горизонтах хозяйственной жизни. Но наиболее серьезные последствия неправильно принятых решений будут ощущаться именно на макроэкономическом уровне. Дело в том, что в этом случае такие последствия отражаются на каждом экономи​ческом агенте и снижают эффективность его хозяйствова​ния даже тогда, когда на уровне фирмы или домохозяйства приняты максимально возможные усилия по рационализа​ции деятельности.

Все это заставляет государство в целях снижения мас​штабных (глобальных) отрицательных хозяйственных по​следствий от неправильно принятых решений, разрабаты​вать правильную макроэкономическую политику. Макро​экономическая политика – это целенаправленная деятель​ность государства, его институтов, как законодательных, так и исполнительных органов. Эта политика определяется совокупностью стадий развития общества, уровнем позна​ния реальной хозяйственной жизни, качеством смешанной экономики, состоянием правовой среды, уровнем конку​рентоспособности, фазой экономического цикла, характе​ристикой человеческого капитала, традицией, опытом и т.д.

Если макроэкономическая теория изучает и описывает способы рационального экономического выбора, полезные сообществу взаимодействующих домохозяйств, фирм и государства, то макроэкономическая политика - это уже область принятия и реализации массовых технологий об​щественных действий, в результате чего сама реальная макроэкономика приобретает новое качество.

Чем сложнее макроэкономика, тем содержательнее и разнообразнее макроэкономическая политика. В современ​ной макроэкономике особое значение имеют такие на​правления, как денежно-кредитная, бюджетно-финансовая политика, политика в области занятости и безработицы, инвестиция, политика экономического роста, технологиче​ская, структурная, благосостояния, эколого-экономическая, внешнеэкономическая политика и многое другое.

Следует отметить, что несмотря на бурное развитие различных направлений макрополитики, абсолютно иде​альной ситуации в народном хозяйстве добиться невоз​можно. Как и в других областях жизни, в макроэкономике всегда реализуются в определенной мере разнообразные виды потерь экономических ресурсов и результатов. По мере совершенствования хозяйственной жизни, экономи​ческие потери не должны превышать требуемых обществу разумных ограничений (природных, технологических, со​циальных, политических и др.).

Таким образом, макроэкономическая политика - это и форма координации совокупности хозяйственных интере​сов участников разнообразных микрорынков на основе приемлемых для них выгод и потерь.

Резюме

Макроэкономика изучает виды, способы анализа и ме​ханизмы удовлетворения народнохозяйственных потреб​ностей. Она использует формы оптимального состояния народного хозяйства, совокупности экономических ресур​сов и результатов, предлагает разнообразные критерии оценки производства, распределения, обмена и потребле​ния экономических благ. Как составная часть экономиче​ской теории, макроэкономика изучает закономерности функционирования народного хозяйства, исследует обще​национальное состояние хозяйственных отношений между домохозяйствами, фирмами и государством.

Макроэкономика использует различные методы и мо​дели познаний своего предмета, среди которых модели кругооборота, макроэкономические производственные функции, модели стадий экономического развития, сме​шанной экономики, классические, кейнсианские и инсти​туциональные модели. Наиболее важные модели интегри​руются синтетическими макроэкономическими теориями.

Макроэкономическая теория имеет и практическую функцию, которая реализуется в инструментах макроэко​номической политики. Разумная макроэкономическая по​литика способствует рационализации применяемых хозяй​ственных решений, повышает качество развития отечест​венной экономики.

Итак, макроэкономическая теория есть комплекс зна​ний, взглядов и идей, объясняющих поведение экономики как единого целого и основных ее совокупных величин. Основные макроэкономические проблемы: что следует производить, в каком количестве и для кого производить? Каким образом, как производить? Кто и какую работу должен выполнить?

Основные понятия

Предмет макроэкономики

Равновесие на макроуровне

Макроэкономика

Макроэкономический выбор

Макроэкономический метод

Макроэкономическая модель

Макроэкономический кругооборот

Макроэкономические потребности

Макроэкономические ресурсы

Макроэкономический рынок

Макроэкономическая политика

Нормативная макроэкономика

Позитивная макроэкономика

Практикум

§ 1. Теперь вы должны уметь

1. Ориентироваться в многообразии названий экономиче​ской науки, в различных направлениях ее развития и в исследовании хозяйственной жизни.

2. Объяснить в макроэкономическом исследовании роль государства в определении налоговой и таможенной политики, а также законы, в соответствии с которыми действуют субъекты экономических отношений.

3. Ориентироваться в содержании экономических зако​нов, механизмах их действия, роли и значении законов в развитии хозяйственной деятельности.

4. Представить понятие «макроэкономический рынок», его место, значение и функции в развитии экономики.

5. Четко разобраться в методологии макроэкономики (мо​делировании процессов, построении гипотез и экспе​риментов, в экономических методах анализа и синтеза, индукции и дедукции и т.д.)

6. Отличить макроэкономическую теорию от экономиче​ской политики, объекты их изучения и описания, а сле​довательно, место макроэкономики в экономической теории. 

§ 2. Вопросы для самопроверки и подготовки

1. Что такое макроэкономика?

2. Поиск каких состояний хозяйственной жизни осуществ​ляет макроэкономика?

3. На какие типы подразделяют совокупности экономиче​ских благ?

4. Как оценить уровень ценности макроэкономических благ?

5. Что такое макроэкономические ресурсы?

6. В чем заключаются причина и следствие ограниченно​сти макроэкономических ресурсов?

7. Что такое макроэкономическое хозяйство и каковы его основные участники?

8. Перечислите основные объекты макроэкономического анализа.

9. Раскройте понятие макроэкономических методов.

10.  Что понимается под макроэкономическим моделирова​нием?

11.  Какие виды моделей использует макроэкономика?

§ 3. Тестовые вопросы для самоконтроля знаний

1. Что изучает экономическая наука или что состав​ляет предмет экономической науки?

a) показатели развития отраслей народного хозяйства;

b) экономическую статистику;

c) методы и формы делового общения;

d) принципы построения хозяйственного механизма рыноч​ной системы;

e) общие законы развития экономической цивилизации.

2. Основные элементы инструментария экономической науки:

a) математические методы;

b) методы абстрагирования;

c) метод дедукции;

d) метод индукции;

e) восхождение от абстрактного к конкретному;

f) все ответы верны.

3. Что включает понятие «макроэкономика»?

a) категорию «инфляция»;

b) показатели занятости трудоспособного населения;

c) законы денежного обращения;

d) принципы налогообложения;

e) все ответы верны.

4. Что следует понимать под способностью делового человека мыслить экономически?

a) знание экономических законов;

b) умение давать количественную оценку секторов своей деятельности;

c) способность абстрагироваться от второстепенных факто​ров;

d) способность находить нетривиальные решения;

e) не менять без очевидной необходимости принятие реше​ний.

5. Экономико-математическое моделирование:

a) полностью учитывает возможности фирмы или нацио​нального хозяйства в целом;

b)  позволяет сравнивать экономическое развитие в различ​ные временные интервалы и точки времени;

c) абсолютно точно определяет параметры системы в раз​личные моменты времени;

d) дает возможности управлять национальным хозяйством;

e) устанавливает цели экономического развития;

f) является инструментарием определенной экономиче​ской теории.

6. Экономикс и марксистская политэкономия - это дис​циплины:

a) не имеющие различий;

b) существенно различаются по исходным положениям и выводам;

c) являющиеся синтезом двух направлений;

d) имеющие различные предметы исследования;

e) все ответы неверны.

Тема 2. Экономический рост и конъюнктура.

	2.1
	Понятие и концепция стадий экономического роста.

	2.2
	Эффективность и качества экономического роста.

	2.3
	Прямые и косвенные факторы экономического роста.

	2.4
	Экстенсивный и интенсивный типы экономического роста.

	2.5
	НТП как ресурс экономического роста. Современные тенденции экономического роста.


Цели:

После изучения предложенного материала студент должен:

· знать, что такое экономический рост и каковы его основ​ные показатели;

· уметь рассказать о типах, качестве и факторах экономиче​ского роста;

· понять, в чем особенность экстенсивного и интенсив​ного экономического роста;

· знать экономическую особенность отраслевой струк​туры;

· разбираться, что такое структурная политика и ее основ​ные рычаги.

Литература:
Л‑7 (гл. 14); Л‑8 (гл. 18); Л‑11 (гл. 19); Л‑15 (гл. 4); Л‑19 (гл. 35); Л‑21 (гл. 11); Л‑22 (гл. 4); Л‑23 (гл. 11).

2.1
Понятие и концепция стадий экономического роста

Экономическое развитие есть многогранный, противо​речивый и трудноизмеряемый процесс, который не может происходить прямолинейно, по восходящей линии. Этот процесс включает периоды роста и спада, количественные и качественные изменения в экономике, положительные и отрицательные тенденции, поскольку этот процесс призван обеспечить повышение уровня жизни населения при по​стоянном его численном росте. Именно за счет экономиче​ского роста смягчается противоречие между безгранич​ными потребностями общества и ограниченными ресур​сами.

Экономический рост уменьшает разрыв в доходах раз​ных групп населения, решает проблемы защиты окружаю​щей среды, бедности, здоровья, образования и многие дру​гие проблемы без снижения уже достигнутого уровня жизни. Реальный экономический рост означает, что обще​ство снижает издержки производства и повышает произво​дительность труда.

При определении уровня экономического роста страны требуется установление точки отсчета, т.е. какая проблема анализируется или с какой целью анализируется. С учетом разнообразных факторов производства и условия развития различных стран, для такого измерения исполь​зуются такие показатели как:

1. Внутренний валовый продукт (ВВП) или нацио​нальный доход (НД) на душу населения;

2. Отраслевая структура национальной экономики;

3. Производство основных видов продукции на душу населения (уровень развития отдельных от​раслей);

4. Качество экономической эффективности производ​ства.

Современная экономическая теория под экономиче​ским ростом обычно понимает не кратковременные взлеты и падения реального объема производства, а долговремен​ные изменения естественного уровня реального объема производства, связанные с развитием производительных сил. При таком подходе предметом изучения является рост потенциального объема производства, который трактуется как движение от одного долгосрочного состояния равнове​сия к другому, т.е. темпы экономического роста и факторы предложения. При анализе реального экономического роста исследуются не только факторы, определяющие эко​номическую динамику, но и такие изменения отраслевых и воспроизводственных пропорций, как трансформация ин​ституциональной структуры в процессе экономического роста; государственная политика по стимулированию или сдерживанию темпов роста; причины отставания реального объема производства.

Сущность реального экономического роста состоит в разрешении и воспроизведении (на новом уровне) основ​ного противоречия экономики: противоречия между огра​ниченностью производственных ресурсов и безгранично​стью общественных потребностей.

Это противоречие разрешается двумя способами: во-первых, за счет увеличения производственных возможно​стей; во-вторых, за счет наиболее эффективного использо​вания имеющихся производственных возможностей и раз​вития общественных потребностей. Общественные по​требности всегда первичны по отношению к производст​венным ресурсам, хотя возникают они только тогда, когда производители продуктов уже освоили его производство, либо поставщики – импортеры наладили их поставку, что ведет к непрерывному развитию производства.

Каждая страна, в том числе и Казахстан, в современ​ный период решает следующие проблемы экономического роста:

1. Определение тенденций и источников (факторов) роста.

2. Обеспечение устойчивости экономического роста в долгосрочной перспективе.

3. Определение последствий, которые может иметь страна, выбирая ту или иную модель технологи​ческого развития.

4. Каких типов роста добиваться для установления но​вой структуры народного хозяйства и в какие сроки.

5. Как измерить конкретные действия факторов эко​номического роста и их результативности.

Основными факторами экономического роста явля​ются:

· наличие природных ресурсов в количественном и качест​венном составе;

· количество трудовых ресурсов и их качественное состоя​ние (образовательный и квалификационный ас​пекты);

· объем основных производственных фондов (капитала) и их техническое состояние (изношенность, производи​тельность, надежность);

· технология (ее новизна, внедряемость, быстрота ее смены, результативность, окупаемость).

В целом, упрощенно, экономический рост можно представить как результат воздействия двух обобщенных факторов вместе и каждого в отдельности. Это, во-первых, вовлечение большого количества ресурсов и, во-вторых, более эффективное их использование. И тогда экономиче​ский рост выступает как результат умножения затрат труда на его производительность.

Из схемы 2.1. видно, что повышение производитель​ности труда как синтетического показателя является самым важным, самым главным для экономического роста. Если рассмотреть влияние каждого фактора в отдельности, то затраты капитала обеспечивают в среднем 15‑20 % при​роста национального дохода, а образовательный и профес​сиональный уровень – 12‑15 % прироста. Следовательно,
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страна, не заботившаяся об образовании и о науке, рискует распрощаться с экономическим ростом. По мнению эконо​мистов, если страна расходует на образование и науку ме​нее 3 % НД, она не имеет роста и, значит, не заботится о самой себе. Для сравнения, США на эти цели расходует более 6 % НД, а Россия и Казахстан – 0,75 %.

В решении всех этих проблем важную роль играют показатели экономического роста, среди которых во все времена решающим был показатель производительности общественного труда, притом, труда живого. Измеряется он отношением выпуска продукции к затратам живого труда: Y/L. Производительность труда наиболее концен​трированно, комплексно, характеризует экономический рост. О чем бы мы в дальнейшем не говорили, как бы не рассуждали о маркетинге, менеджменте, НТП – все они в конечном итоге отразятся и отражаются на экономическом росте.

Так, формула L/Y – трудоемкость продукции – пока​зывает затраты труда на производство единицы продукции. Показатель Y/K характеризует производительность капи​тала или фондоотдачу, а показатель K/Y – капиталоемкость продукции.

Показатель Y/N – отношение произведенного про​дукта к затратам природных ресурсов – характеризует от​ношение человека к природе, т.е., насколько производи​тельно, рационально используются ограниченные ресурсы. Можно, для размышления, привести такой пример, что при современной передовой технологии, перерабатывая 100 т природных ресурсов, производят только 1 т готовой про​дукции, а остальные 99 т возвращаются природе в искале​ченном виде. Поэтому, обеспечивая экономический рост, люди обязаны совершенствовать экономические процессы, бережно относится к производственным ресурсам и окру​жающей среде.

Сокращенные обозначения:

Y – объем продукции; L – труд; K – капитал; N – земля.

Таким образом, под экономическим ростом подразу​мевается такое развитие национальной экономики, при ко​тором темпы увеличения реального национального дохода превышают темпы роста населения. Это позволяет рас​сматривать проблемы роста с позиции жителей страны.

2.2
Эффективность и качество экономического роста

Основными конечными целями экономического роста являются повышение материального благосостояния насе​ления и поддержание национальной безопасности. Повы​шение материального благосостояния, как главная цель экономического роста, рассматривается со следующих по​зиций:

1. Увеличение показателя среднедушевого дохода населе​ния, который отражается в темпах роста национального дохода (НД) на душу населения.

2. Увеличение свободного времени, который не отражаясь в показателях реального валового национального про​дукта (ВНП) или НД страны, проявляется через сокра​щения рабочей недели, рабочего года, общей продолжи​тельности трудовой деятельности рабочих и служащих.

3. Улучшение распределения НД среди различных слоев населения, ибо простое увеличение реального НД из-за неправильного распределения может привести не только к росту, но даже к снижению благосостояния населения. Принцип экономического роста – поддержание соци​альной защищенности нетрудоспособных и безработ​ных.

4. Улучшение качества и рост разнообразия выпускаемых товаров и услуг, что будет способствовать удовлетворе​нию потребности населения в товарах и услугах.

Цель экономического роста имеет нормативный и по​зитивный характер. Нормативный - содержит в себе поже​лание о том, что было бы желательно иметь развивающе​муся обществу. Позитивный - предполагает анализ моти​вов поведения производителей и потребителей. Так, ос​новным мотивом увеличения фирмами инвестиционных расходов является получение экономической прибыли в долгосрочной перспективе, а домохозяйствами – улучше​ние своего благосостояния. Ради достижения этой цели они, во-первых, осуществляют сбережения части доходов, во-вторых, инвестируют часть своих доходов для развития и совершенствования факторов производства. Такой мотив характерен, в частности, для рабочих, служащих, предпри​нимателей, вкладывающих частные инвестиции в челове​ческий капитал.

Под эффективностью экономического роста понима​ется повышение всего многогранного понятия «эффектив​ность производства», а именно: 

· улучшение качества товаров и услуг, повышение их кон​курентоспособности на отечественном и мировом рынках;

· освоение производства новых товаров и услуг для удов​летворения ранее неудовлетворенных и создание новых потребностей;

· углубление специализации и кооперирования производ​ства с учетом территориальных, ресурсно-экономиче​ских преимуществ страны в системе международного разделения труда;

· повышение управленческого мастерства и использова​ние эффективных мотиваций в повышении производи​тельности труда внутри фирм;

· совершенствование аллокации (распределения) произ​водственных ресурсов по отраслям и регионам страны;

· освоение новых технологий, позволяющих минимизиро​вать затраты ограниченных производст​венных ресурсов.

Понятие «качество экономического роста» в макро​экономике связано с усилением его социальной направлен​ности, какой являются:

· улучшение материального благосостояния населения;

· увеличение свободного времени (как основа гармонич​ного развития личности);

· повышение уровня отраслей социальной микрострук​туры;

· рост инвестиций в человеческий капитал;

· обеспечение безопасности труда и жизни людей;

· социальная защищенность безработных и нетрудоспо​собных;

· поддержание полной занятости на рынке труда.

2.3
Прямые и косвенные факторы экономического роста

Как и производственными факторами, факторами эко​номического роста являются: земля, труд, капитал, пред​принимательская деятельность и НТП, которые взаимосвя​заны и переплетены.

Уровень и качество жизни населения характеризует структура ВВП по использованию. Анализ уровня жизни населения осуществляется двумя показателями, «потреби​тельская корзина» и «прожиточный минимум».

Уровень жизни оценивается:

· состоянием трудовых ресурсов, т.е. средней продолжи​тельностью жизни, уровнем образования, квалифика​цией трудовых ресурсов, численностью учащихся и студентов на 10 тыс. чел.;

· развитием сферы услуг, т.е., к примеру, число врачей на 10 тыс. чел.; больничных коек на 1000 чел.; обеспече​ние жильем и т.д.
Уровень экономического роста показывает качество, состояние и уровень использования основного и оборот​ного капитала страны, трудовых ресурсов.

На экономическую эффективность общественного раз​вития влияют: производительность труда в народном хо​зяйстве, капиталоемкость единицы ВВП или конкретного вида продукции; фондоемкость единицы основных фондов; материалоемкость единицы ВВП или конкретного вида продукции.

Факторы экономического роста делятся на прямые и косвенные. Прямые - те, которые непосредственно влияют на физическую способность экономического роста, а кос​венные - те, которые эту возможность превращают в дей​ствительность. Они могут способствовать реализации по​тенциала, заложенного в прямых факторах или ограничи​вать его.

Прямые состоят из пяти основных факторов, непо​средственно определяющих динамику совокупного произ​водства и предложения:

1. увеличение численности и повышение качества трудо​вых ресурсов;

2. рост объема и увеличение качественного состава основ​ного капитала;

3. совершенствование технологии и организации производ​ства;

4. повышение количества и качества вовлекаемых в произ​водство природных ресурсов;

5. рост предпринимательских способностей в обществе.

В косвенные входят такие факторы, как снижение сте​пени монополизации рынков, уменьшение цен на ресурсы, снижение налогов на прибыль, увеличение кредитов и т.п. Если изменение косвенных факторов происходит в обрат​ном направлении, при прочих равных условиях, экономи​ческий рост будет снижаться. Так, резкое удорожание про​изводственных ресурсов после либерализации цен, как в нашей республике, привело к снижению занятости и объе​мов производства, росту безработицы и т.д.

К косвенным относятся факторы спроса и распределе​ния. Спрос определяет реализацию растущего объема про​изводства, роста потребительских, инвестиционных и го​сударственных расходов, расширение экспорта, вследствие освоения новых рынков сбыта или конкурентоспособности продукции на мировом рынке.

К факторам распределения относятся: фактические направления производственных ресурсов по отраслям, предприятиям и регионам страны; действующий в обще​стве порядок распределения доходов между субъектами хозяйствования.

Эти факторы влияют как на способность экономиче​ской системы к росту, так и на ее эффективность. Порядок распределения доходов имеет важное значение, как стиму​лятор повышения производительности труда, т.е. доходы собственников факторов производства должны расти не меньшими темпами, чем производительность труда.

2.4
Экстенсивный и интенсивный типы экономического роста

Увеличение производства товаров возможно только двумя путями: или увеличением затрат факторов произ​водства – экстенсивным, или улучшением технологии – интенсивным.

При экстенсивном типе экономического роста расши​рение объема материальных благ и услуг достигается за счет применения большего количества прямых факторов: рабочей силы, средств труда, земли, сырья, топливно-энер​гетических ресурсов и т.п. При таком росте сохраняются постоянные пропорции между темпами роста реального объема производства и совокупных издержек на его созда​ние.

Интенсивный тип экономического роста, напротив, достигается за счет качественного совершенствования прямых факторов роста, т.е. применения прогрессивных технологий, использования квалифицированной рабочей силы и внедрения в производство достижений НТП, улуч​шения организации производства, совершенствования ис​пользования основных и оборотных фондов и т.д.

Деление прямых факторов экономического роста представлено на схеме 2.2.

В реальной действительности экстенсивные и интен​сивные типы экономического роста в чистом виде не суще​ствуют. Количественное совершенствование факторов роста, осуществляемое на основе внедрения достижений НТП, всегда требует инвестиций или в средства производ​ства, или в рабочую силу, что приводит к изменению их качест-
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венных характеристик. Поэтому при анализе реального экономического роста выделяют преимущественно или экстенсивный или интенсивный тип роста.

В настоящее время принято отнесение экономического роста к интенсивному, если удельный вес прироста реаль​ного ВНП превышает 50 % от общего прироста ВНП. И наоборот, если удельный вес прироста реального ВНП за счет интенсивных факторов менее 50 % от общего при​роста ВНП то экономический рост считается достигнуто экстенсивным типом.

По характеру воздействия макроэкономических пока​зателей, определяющих соотношение между применяемых трудом и капиталом, выделяются несколько типов НТП.

Если НТП развивается таким образом, что фиксиро​ванной величине капиталовооруженности труда соответст​вуют одни и те же предельные производительности, то имеет место НТП как нейтральный.

Когда при фиксированной капиталовооруженности труда предельная производительность труда растет быст​рее предельной производительности капитала, экономике свойственен трудосберегающий технический прогресс. При обратном соотношении темпов роста производитель​ности труда и капитала (последний растет быстрее) имеет место капиталосберегающий тип НТП.

2.5
НТП как ресурс экономического роста. Современные тенденции экономического роста

Конец ХХ века привел к кардинальному переосмысле​нию путей общественного развития. Концепция экономи​ческого роста, базирующаяся на оценке количественных показателей увеличения масштабов производства, которая была применима, как будто природные ресурсы казались неисчерпаемыми, отходит на второй план. В настоящее время большинство стран приходят к выводу о том, что проблемы роста надо рассматривать с позиций обществен​ного развития. Возникают проблемы экономии природных ресурсов и охраны окружающей среды, обеспечения безо​пасности без гипернаращивания военного потенциала, со​кращения неравенства в распределении доходов, сохране​ния нравственных ценностей, развития творческого харак​тера труда и т.д.

На практике это означает переориентацию государст​венной экономической политики, решение задач стимули​рования высоких темпов роста для создания эффективной и социально-ориентированной экономики.

Для Казахстана проблемы эффективности и качества экономического роста имеют особую значимость. Дли​тельное время развитие экономики оценивалось по темпам количественного увеличения валового общественного про​дукта, без учета развития отраслей нематериального про​изводства. При огосударствлении факторов (ресурсов) производства, высокий уровень монополизации, бюджет​ные ограничения, замкнутый характер экономики, нераз​витость рыночных отношений, подавление предпринима​тельской инициативы привели к специфическому фено​мену невосприимчивости государственных предприятий к НТП. Макроэкономические результаты такого развития выразились в низкой конкурентоспособности отечествен​ного продукта, высокой затратоемкости производства и значительно низком уровне жизни населения. Поэтому важнейшей проблемой роста экономики Казахстана на со​временном этапе является повышенное внедрение дости​жений НТП во все отрасли народного хозяйства. Эта про​блема решается в процессе перехода от преимущественно экстенсивного к преимущественно интенсивному типу экономического роста.

Интенсификация производства позволяет преодолеть ограничение на экономический рост со стороны факторов предложения, и получить больший объем продукции при тех же объемах вовлекаемых производственных ресурсов. В силу ограниченности природных ресурсов особую акту​альность приобретает внедрение ресурсосберегающих тех​нологий, которые также охватывают условия труда и спо​собствуют развитию его творческого характера.

Важной частью повышения эффективности и качества экономического роста является увеличение инвестиций в человеческий фактор. Человеческий фактор представляет собой меру воплощенной в человеке способности прино​сить доход. Эта категория включает в себя не только врож​денные способности, но также образование и квалифика​цию человека. Инвестиции в человеческий капитал со вре​менем окупаются, давая отдачу как индивидууму, так и обществу в целом.

В условиях рынка экономический рост сталкивается не только с ограниченными ресурсами, но и со спросом и рас​пределением. После либерализации цен и внешней тор​говли произошли существенные изменения не только в объеме, но и в структуре совокупного спроса, т.е. увели​чился спрос на более качественную импортную продук​цию. В этих условиях многие отечественные предприятия впервые столкнулись с проблемой сбыта, неплатежеспо​собностью и банкротством.

Такие факты потребовали от отечественных предпри​ятий качественной переориентации в производственной и инвестиционной деятельности, в целях получения устой​чивого дохода в условиях изменяющейся экономической конъюнктуры. Проблема не в сбыте того, что освоено про​изводством, а в производстве продукции, пользующейся спросом. На уровне микроэкономики эта переориентация проявилась в концепциях чистого и социально-экономиче​ского маркетинга, а в макроэкономике – в концепции ин​новационного типа экономического роста.

Инновационный экономический рост базируется на развитии предпринимательской инициативы в сфере ры​ночной, научно-технической и организационно-экономи​ческой деятельности. Особенность такого типа роста – сня​тие барьеров, накладываемых факторами спроса и распре​деления.

Переход к инновационному типу экономического роста, развитие страны началось в середине 70-х годов, а так называемых «новых индустриальных стран» (Южная Корея, Бразилия, Мексика и др.) ​– в 80‑90-е годы.

Таким образом, динамическая эффективность, как одна из важнейших целей роста заключается в максимиза​ции прибыли на долгосрочном временном интервале.

В Казахстане формирование нового качества экономи​ческого роста связано с осуществлением рыночных ре​форм, призванных стимулировать деловую активность в обществе, направленных на рост потребительской удовле​творенности, развитие творческой инициативы как пред​принимателей, так и работников в процессе производства.

Резюме

Экономический рост является основой долговремен​ного развития народного хозяйства. Он имеет многообраз​ные формы, которые исследуются в классических, кейнси​анских и других моделях.

Экономический рост подразумевает такое развитие национального хозяйства, при котором увеличивается ре​альный национальный объем производства. Мерой эконо​мического роста служит рост объема валового внутреннего продукта (ВВП), валового национального продукта (ВНП) или национального дохода (НД) в расчете на душу населе​ния, а также темпы роста промышленного производства в целом, по основным отраслям и на душу населения. Для изучения динамики экономического роста используются коэффициенты роста, темпы роста и темпы прироста.

Экономический рост прежде всего связан с факторами спроса, предложения и распределения, которые взаимосвя​заны между собой.

Различные модели экономического роста, используе​мые государством в регулировании роста вполне реальные, они не исключают, а дополняют друг друга. Современные тенденции (модели) экономического роста Казахстана имеют ряд особенностей.

Основные понятия

Экономический рост 

Экстенсивный тип экономического роста

Интенсивный тип экономического роста

Материальный технический прогресс

Модели экономического роста

Теории экономического роста

Факторы экономического роста

Устойчивый уровень фондовооруженности

Капиталоемкость продукции

Доход на душу населения

Трудоемкость продукции

Практикум

§ 1. Теперь вы должны уметь

1. Что понимается под экономическим ростом?

2. Какие проблемы исследуют теории экономического роста?

3. Ответить на вопрос, какие виды производственной макро​экономической функции используются для ана​лиза тенденций роста?

4. Уточнить различие между интенсивным и экстенсивным типами экономического роста.

5. В чем, по-вашему мнению, состоит ограниченность пред​ставленных моделей экономического роста? Какие направления преодоления этой ограниченности вы могли бы предложить?

§ 2. Вопросы для самопроверки и подготовки

1. Устойчивый рост объема выпуска в расчете на од​ного занятого объясняется:

a) ростом населения;

b) ростом нормы сбережения;

c) техническим прогрессом;

d) ответ а) верно;

e) ответ b) верно.

2. Какой из перечисленных показателей в наибольшей степени выражает динамику экономического роста:

a) изменение ВНП;

b) изменение национального дохода (НД);

c) изменение чистого продукта;

d) повышение фондоотдачи;

e) изменение инвестиций.

3. Источниками повышения жизненного уровня народа Восточной Германии после образования единой Гер​мании можно называть:

a) адекватное снижение жизненного уровня населения за​падных районов Германии;

b) перераспределение расходных статей федерального бюд​жета Германии;

c) повышение эффективности восточногерманских предпри​ятий;

d) ликвидацию угрозы новой мировой войны.

4. Воздействие инфляции на экономический рост прояв​ляется:

a) в повышении темпов экономического роста;

b) в снижении темпов экономического роста;

c) в увеличении безработицы;

d) в снижении удельного энергопотребления;

e) в изменении отраслевой структуры национального хозяй​ства.

5. Мотивацией нововведений в производстве предпри​нимателем выступает:

a) желание отличиться;

b) стремление обогатиться;

c) забота о фирме;

d) желание использовать полученные знания;

e) забота о повышении жизненного уровня населения.

6. В результате экономического роста :

a) распределение доходов становится более равномерным;

b)  распределение доходов происходит более неравно​мерно;

c) увеличивается количество свободного времени;

d) уменьшается возможность заработать больше;

e) государство присваивает большую часть произведен​ного дохода.

§ 3. Тестовые вопросы для самоконтроля знаний

1. Совершенствование производства происходит только под воздействием государства.

2. Кризисные спады производства типа «Великой депрес​сии» являются незакономерными.

3. Милитаризация экономики приводит к повышению тем​пов экономического роста.

4. Увеличение импорта обуславливает сокращение внут​реннего производства, что уменьшает экономический рост.

5. Если величина ВВП в расчете на душу населения рас​тет, то темпы экономического роста выше темпов есте​ственного роста населения.

6. Рост реального объема ВВП на душу населения - исчер​пывающий показатель динамики жизненного уровня населения в стране.

7. Рост величины отработанного в национальном хозяй​стве рабочего времени – экстенсивный фактор эконо​мики.

8. Закрытие ряда убыточных угольных шахт – эффектив​ный фактор экономики.

9. Повышение качества жизни отрицательно сказывается на динамике производительности труда.

10. Рост фондовооруженности труда на основе НТП, отрица​тельно сказывается на динамике эффективности национального хозяйства.

11. Ограниченность природных ресурсов усиливается в ходе экономического роста.

Тема 3. Функциональные формы общественного продукта. 
Национальное счетоводство.

	3.1
	Понятие и сущность макроэкономических показате​лей.

	3.2
	СНС и принципы её построения.

	3.3
	Методы подсчета основных макроэкономических по​казателей.

	3.4
	Способы измерения ВНП и дефлятор ВНП.


Цели:

После изучения предложенного материала студент должен знать:

· функции общественного продукта в экономическом раз​витии;

· какие имеются макроэкономические показатели и как они исчисляются;

· что такое национальное счетоводство и в чем его отли​чие от баланса народного хозяйства (БНХ).

Литература: 
Л‑9 (гл. 1); Л‑14 (гл. 9); Л‑15 (гл. 2.3.); Л‑16 (гл. 1); Л‑19 (гл. 2, 3); Л‑21 (гл. 12); Л‑22 (гл. 2).

3.1
Понятие и сущность макроэкономических показателей

С приставкой «макро» (большой) макроэкономика рассматривает функционирование экономики в целом, т.е. крупномасштабные проблемы, к которым относятся:

· определение объема и структуры национального до​хода;

· выявление факторов, регулирующих занятость в масшта​бах национальной экономики;

· анализ природы инфляции;

· изучение факторов экономического роста;

· причины циклических колебаний и конъюнктурных из​менений в экономике;

· исследование внешнеэкономического взаимодействия национальной экономики;

· теоретическое обоснование цели, содержания и форм макроэкономической политики государства.

Теоретическая трактовка цели и задачи макроэконо​мической политики представлена широким спектром школ, направлений и практической реальностью. Все это затруд​няет научную классификацию не только современной эко​номической мысли, но и практические анализы использо​вания реальных данных макроэкономических показателей. Поэтому, для измерения результатов функционирования национальной экономики в теории и хозяйственной прак​тике необходимы различные макроэкономические показа​тели. Такими показателями являются суммарные объемы национального производства.

К ним относятся: валовый общественный продукт (ВОП), валовый национальный продукт (ВНП), валовый внутренний продукт (ВВП), конечный общественный про​дукт (КОП), чистый общественный продукт (ЧОП), чистый национальный продукт (ЧНП), национальный доход (НД), личный доход (ЛД), промежуточный продукт (ПП).

Показатели ВОП, КОП, ЧОП долгое время являлись основными при оценке результатов годового производства в бывшем СССР. В основе методологии их исчисления ле​жала марксистская доктрина о делении общественного производства на материальное и нематериальное, а труд - на производительный и непроизводительный. Производи​тельным трудом считается только труд, затраченный в сфере материального производства.

Статистический валовый общественный продукт ис​числяется как сумма всех производимых за год благ, созда​ваемых в сферах материального производства, вне зависи​мости от того реализованы они или нет. Такая методика исчисления (суммирования) предусматривала включение в его состав промежуточного продукта (ПП), используемого в течение года в процессе производства. В результате воз​никал повторный счет затрат сырья, материалов, инстру​ментов, топлива, энергии, употребляемых на разных ста​диях производственного цикла одних и тех же товаров.

В целях исключения повторного счета использовался показатель - конечный общественный продукт (КОП), рас​считываемый как разность между валовым и промежуточ​ным продуктом. В стоимостной структуре КОП состоит из амортизационных отчислений (А) и денежных эквивален​тов произведенного ЧОП, который считался как вновь соз​данная стоимость, т.е. национальный доход (НД). В состав НД входит фонд потребления (ФП), фонд накопления (ФН), чистый экспорт (ЧЭ). ЧЭ – разница между экспортом и импортом. Таким образом, в состав НД не включались средства труда, идущие на возмещение выбывших из про​цесса производства.

По старой методологии макроэкономические показа​тели можно отразить следующим образом: ВОП – ПП = КОП; КОП – А = ЧОП = НД = (ФН + ФП + ЧЭ).

Сейчас в нашей статистике, как и в других странах мира, характеристика конечных результатов годового про​изводства исчисляется на основе системы национального счетоводства (СНС).

3.2
СНС и принципы её построения 

Стандартная система национальных счетов (СНС), разработанная статистической комиссией ООН, применя​ется в мировой практике с 1953 года более 100 странами мира. Система СНС представляет собой свод балансовых экономических таблиц, отражающих расходы субъектов хозяйственной деятельности на покупку товаров и их до​ходы. СНС – прежде всего состоит из шести счетов:

1. счет благ;

2. счет услуг и производства;

3. счет дохода и потребления;

4. счет накопления;

5. счет создания стоимости вне производства (пере​оценки);

6. открывающий и закрывающий баланс.

Основу СНС составляют сводные счета валового внутреннего продукта (ВВП), капиталовложений, доходы и расходы домохозяйств и государственных учреждений, внешнеэкономических операций. Кроме того, в СНС вхо​дят балансовые таблицы, расшифровывающие сводные по​казатели, т.е. более 500 видов.

СНС - это система статистических данных о соотно​шении и динамике экономики в соответствии с принци​пами, приемами, применяемыми в бухгалтерском учете, методом двух записей по каждой операции. Так, «матери​альные расходы» предприятия находят отражение в при​ходе на кассовом счете, «поступления материалов» – в рас​ходе на имущественном счете «оплата покупки». В «двой​ной бухгалтерии» все показатели учитываются с помощью счетов, которые ведутся по единым правилам и могут быть сравнимы и сопоставимы. Поэтому счет обобщенных сово​купных показателей в масштабе страны ведется по той же схеме, что и учет осуществляемый в повседневной прак​тике отдельными гражданами и фирмами.

Следовательно, система национальных счетов (СНС) отвечает потребностям экономики, основанной на принци​пах экономического, финансового, денежного регулирова​ния и соответствует задачам проведения международных сопоставлений.

СНС, на которую перешла и отечественная статистика, дает ступенчатую карту экономических процессов в стране и информацию по стандартному набору счетов для всех секторов. Сектора экономики (предприятия, финансовые учреждения, организации государственного управления, домашние хозяйства, некоммерческие организации) – это совокупность экономических агентов, занятых одним и тем же видом основной деятельности. Они сводятся в сектора по признаку однородности выполняемой функции или производимой продукции. Понятие «сектор» несколько от​личается от понятия «отрасль». Предприятие, фирма могут относиться к разным отраслям, но согласно статистической группировке входят только в один сектор.

Основные виды счетов группируются по конкретным операциям и каждый счет отражает одну из деятельности операции предприятия. В практике СНС обычно выделяют следующие основные счета:

1. Счет производства отражает затраты, промежуточное потребление, производство новой (добавленной) стои​мости. Его итог – добавленная стоимость в рыночных ценах.

2. Счет образования доходов характеризует процесс образо​вания прибыли, зарплаты, доходов от собствен​ности, социальных выплат и др. доходов.

3. Счет распределения доходов показывает распределение доходов между домашними хозяйствами, фирмами, уч​реждениями, административными структурами.

4. Счет использования доходов отражает образование из располагаемого валового дохода конечного потребле​ния и валового накопления.

5. Счет капитала – капитальные затраты, операции с капи​талом показывают сбережения, изменение запасов, амортизацию основного капитала, перечисления капи​тала.

6. Финансовый счет – итоговые изменения финансовых активов и пассивов, образование сальдо долговых тре​бований и обязательств.

Взаимосвязи между секторами охватывают все виды операций с товарами и услугами, доходами и расходами, финансами. Каждой записи в одном счете соответствуют идентичные записи на другом счете.

Внедрение СНС в практику РК с 1989 г. потребовало, особенно в последние 4‑5 лет, больших работ по измене​нию состава показателей и методологии их подсчета, те​перь и мы сможем сопоставлять свои показатели с другими странами.

В основу СНС заложено, во-первых, то, что валовый и национальный доходы страны (ВВП, НД) производятся как в сфере материального производства, так и нематериаль​ного, в сфере услуг, производителями которых считаются:

– компании и предприятия, производящие товары и услуги;

– работники органов Государственного управления;

– армия;

– наемная прислуга;

– лица свободной профессии (адвокаты, артисты, жур​налисты и др.)

– финансово-коммерческие организации;

– владельцы жилья, независимо от того сдается оно в найм или нет.

Не учитываются лишь нелегальные виды деятельности (наркобизнес, проституция) и ведение личного домашнего хозяйства.

Во вторых, принцип СНС состоит в признании того, что в создании стоимости товаров и услуг, наряду с тру​дом, принимает участие земля, капитал и предпринима​тельская деятельность, т.е. факторы производства. Созда​ваемая (стоимость) прибыль рассматривается не как ре​зультат только труда, а как результат совокупного исполь​зования всех факторов производства.

В третьих, результаты экономических процессов от​ражаются в показателях СНС с учетом взаимодействия различных сфер и форм хозяйственной деятельности, включая подробную информацию в области внешнеэконо​мических связей.

Таким образом, СНС дает данные об экономике страны, включая информацию по стандартному набору счетов, в которых регистрируются операции относящиеся к основным фазам экономического процесса, такие как:

· производство и образование доходов;

· распределение и перераспределение доходов;

· образование распределяемого дохода;

· формирование источников финансирования капиталь​ных затрат;

· инвестиции для структурного совершенствования;

· приобретение финансовых активов и принятие финансо​вых обязательств;

· изменения в активах, не связанные с нормальным эконо​мическим процессом;

· формирование активов и пассивов. 

Эти данные обобщаются и анализируются в следую​щих экономических секторах СНС:

· первый показатель СНС - это производственные фирмы, занятые производством товаров и услуг;

· второй - финансовые учреждения и организации;

· третий – государственные, административные учрежде​ния;

· четвертый - частные некоммерческие организации, об​служивающие домашнее хозяйство;

· пятый - домашние хозяйства (как потребители и пред​приниматели).

Основным макроэкономическим показателем в сис​теме СНС является ВВП, который представляет собой ва​ловую стоимость всех продуктов и услуг, созданных на территории данной страны, за вычетом стоимости их про​межуточного потребления. Другими словами, ВВП явля​ется суммой условно чистой продукции или добавленной стоимости всех производителей резидентов.

Второй показатель СНС – это валовый национальный продукт (ВНП). В отличие от ВВП, ВНП показывает объем конечной продукции и услуг, созданной гражданами дан​ной страны как внутри страны, так и за границей.

Статистический ВНП отличается от ВВП на величину факторных доходов от использования ресурсов данной страны за рубежом, за минусом аналогично вывезенных из страны доходов иностранцев. К доходам относятся зара​ботная плата и предпринимательская прибыль.

В количественном отношении различие между ВВП и ВНП невелико для развитых стран, как правило не более 1%.

Главное требование к СНС при расчете показателей ВВП и ВНП – чтобы все товары и услуги, произведенные за год, учитывались бы только один раз, т.е. чтобы не учи​тывались промежуточные продукты, которые могут поку​паться и перепродаваться много раз.

Конечный продукт (КОП) - это товары и услуги, кото​рые покупаются для конечного использования, а не для пе​репродажи. Промежуточная продукция – это товары и ус​луги, которые проходят дальнейшую переработку или пе​репродажу несколько раз, прежде чем попасть к конечному потребителю.

Например, зерно, выращенное в сельском хозяйстве, прежде чем превратиться в конечный продукт – хлеб, про​ходит четыре стадии обработки или купли и продажи:

1) сбор, обмолот, сортировка на току;

2) очистка, сушка и хранение на элеваторах;

3) размол зерна на мельницах;

4) выпечка хлеба и продажа, как конечного про​дукта.

Допустим, если тонна зерна, произведенная в сельском хозяйстве стоит 15000 тенге, то при его обработке, сушке, хранении, размоле, транспортировке, на элеваторе, мель​нице, хлебозаводе, к 15000 тенге стоимости зерна, должны прибавляться только новая стоимость этих перерабаты​вающих предприятий в виде их издержек производства, т.е. заработная плата, амортизация и их прибыль, как добав​ленная стоимость к первоначальной, без повторного учета еще три раза первоначальной стоимости зерна (15000х3=45000).

Следовательно, для исключения многократного счета, ВВП должен выступить как стоимость конечных продук​тов (товаров и услуг), и включать только стоимость, созда​ваемую (добавляемую) на каждой промежуточной стадии обработки.

Так возникает понятие добавленной стоимости. До​бавленная стоимость (ДС) – это стоимость, созданная в процессе производства на данном предприятии и охваты​вающая реальный вклад предприятия в создание стоимости конкретного продукта, т.е. заработную плату, прибыль и амортизацию конкретного предприятия.

Поэтому стоимость потребленного сырья и материа​лов, которые приобретались у поставщиков и в создании которых предприятие не принимало участия, в добавлен​ную стоимость, произведенную данным предприятием, не включается.

Эти величины добавленной стоимости при суммиро​вании их по всем отраслям и производствам, дают итого​вые показатели ВВП, свободные от повторного счета.

Третий показатель СНС – чистый национальный про​дукт (ЧНП). Он получается за счет уменьшения ВВП или ВНП на сумму амортизационных отчислений. ЧНП - это величина, которую производство реально прибавило к бла​госостоянию общества. С помощью этого показателя изме​ряется общий годовой объем товаров и услуг, который страна произвела и потребила во всех секторах своего на​ционального хозяйства. ЧНП показывает размер дохода поставщиков экономических ресурсов за предоставленные им землю, рабочую силу, капитал, предпринимательские способности, с помощью которых создан этот ЧНП.

Четвертый показатель - национальный доход (НД), ко​торый получают путем вычета из ЧНП суммы косвенных налогов.

Национальный доход – это вновь созданная за год стоимость, характеризующая, что прибавило (добавило) производство данного года к благосостоянию общества.

3.3
Методы подсчета основных макроэкономических показателей

В практике различают произведенный и использован​ный национальный доход (НД). Произведенный нацио​нальный доход - это весь объем вновь созданной стоимо​сти товаров и услуг. Использованный НД – это произве​денный национальный доход за минусом потерь от сти​хийных бедствий, ущерба при хранении, транспортировки, т.д., и внешнеторгового сальдо.

ВВП и ВНП можно определить тремя методами:

Первый метод – путем суммирования добавленной стоимости по всем отраслям национальной экономики (или его еще называют расчетом ВВП по источникам производ​ства). Иными словами, ВВП по источникам производства представляет собой стоимость вновь созданную стоимость производителями – резидентами страны в ценах производ​ства.

Цена производства равняется стоимости товара умно​женный на затраты производителя, т.е. не включает за​траты на доставку товара потребителю. Цена потребления, наоборот, включает и торговые и транспортные наценки, относящиеся к реализации данного товара.

Второй метод - ВВП, рассчитанный по направлениям использования (по расходам). Он включает следующие статьи:

а) конечные потребительские расходы. Это товары по​вседневного спроса, предметы длительного пользования, расходы на услуги и др.;

б) конечные расходы на покупку продукции предпри​ятий и покупку ресурсов на нужды государства;

в) прирост запаса оборотных средств и валовые капи​таловложения. Сюда входят валовые капиталовложения в основные фонды, т.е. на покупку машин и оборудования, строительство, прирост или уменьшение запасов матери​альных оборотных средств, т.е. изменение запасов сырья, материалов, топлива и готовой продукции;

г) сальдо экспорта и импорта.

ВВП, исчисленный этим методом представляет собой показатель в ценах потребления.

Третий метод расчета ВВП – по доходам, включает следующие статьи:

· заработная плата наемных работников;

· прибыль фирмы и корпорации;

· доходы некооперированных предприятий, находящихся в индивидуальной или семейной собственности; до​ходы самостоятельных работников (художников, писа​телей, адвокатов, ученых, артистов и др.); 

· рентные платежи, т.е. доходы получаемые владельцами собственности: земли и другого недвижимого имуще​ства; проценты на ссудный капитал, т.е. выплаты по​ставщикам денежного капитала, использованного при производстве ВВП; 

· амортизационные отчисления - это отношения на «по​требление капитала», т.е. на создание денежного фонда, возмещающего износ основных фондов, участвующих в создании ВВП;

· сальдо косвенных налогов.

В плановой экономике макроэкономические показа​тели рассчитываются на основе баланса народного хозяй​ства (БНХ). В его основе лежат концепции А. Смита и К. Маркса о теории трудовой стоимости и о сферах мате​риального производства, в рамках которой создавался на​циональный доход. Система БНХ включает в себя сово​купность взаимосвязанных балансов: баланса производства общественного продукта; национального дохода; нацио​нального богатства; баланс финансовых и трудовых ресур​сов.

Система БНХ, применявшаяся в бывшем СССР, отли​чалась от общепринятой СНС. Во-первых, в его основу по​ложена схема воспроизводства валового общественного продукта, создаваемого без учета основной части сферы услуг. Во-вторых, схема БНХ не предусматривает четкого деления доходов и расходов, следовательно, исключает измерение объема производства по доходам и расходам. В-третьих, БНХ в результате производственной деятельности отражает промежуточное потребление материальных благ в сфере материального производства, что не исключает по​вторный счет и искажает реальные итоги. В четвертых, макроэкономические показатели в динамике рассчитыва​лись при неизменных ценах.

В системе БНХ основным показателем является ВОП, который представляет собой совокупную стоимость всего объема произведенных товаров и услуг в сфере материаль​ного производства, с включением в нее затрат на сырье, материалы, топливо и др., т.е. с включением повторного счета.

Таким образом, концептуальные различия системы БНХ ведут к несопоставимости макроэкономических пока​зателей, рассчитанных на ее основе с подобными же расче​тами на основе СНС.

Итак, использование балансов СНС необходимо для проведения эффективной макроэкономической политики государства, экономического прогнозирования, а так же для международных сопоставлений национального дохода.

3.4
Способы измерения ВНП и дефлятор ВНП

ВНП рассчитывается двояким способом: как сумма расходов конечных потребителей на покупку товаров и ус​луг, а также как сумма доходов субъектов хозяйствования.

В сводной таблице СНС расходы отражаются в счете производства, а доходы – в распределении ВНП. Очевидно, что при исчислении на основе разных способов величина ВНП должна быть одинакова, поскольку купля (расходо​вание) и продажа (получение денег) являются двумя сто​ронами одной и той же сделки.

При расчете ВНП по расходам суммируются следую​щие виды расходов:

· личные потребительские расходы (С) на товары теку​щего потребления, длительного пользования и оплаты услуг;

· валовые частные внутренние инвестиции (Jg), идущие на покупку машин, оборудования, сырья, строительство и т.д.

· государственные закупки товаров и услуг (Q), включая федеральные и муниципальные органы;

· чистый экспорт (Xn), разница между экспортом и импор​том.

Расчет произведенного ВНП по расходам будет:

ВНП = С + Jg + Q + Xn
Расчет ВНП по доходам есть вознаграждение субъек​тов: за труд (L), рентные платежи (R), проценты (К), при​быль (Р), амортизационные отчисления (А) и косвенные налоги (Nb) и будет иметь формулу:

ВНП = L + R + K + P + A + N b

ВНП в СНС исчисляется в текущих рыночных ценах, а для учета влияния инфляции на величину номинального ВНП необходима количественная оценка изменения уровня средних цен на товары и услуги. Этот показатель называется дефлятором ВНП.

Дефлятор учитывает изменение цен как потребитель​ского, так и инвестиционного назначения. Следовательно, он не совпадает с изменением потребительских цен, учи​тываемых потребителями. Номинальный ВНП и величина его дефлятора есть реальный ВНП в физическом объеме производства:

	
	Номинальный ВНП

	Реальный ВНП =
	––––––––––––––––––––––––––

	
	Дефлятор ВНП (индекс цен)


Дефлятор устраняет все ценовые (инфляционные) ис​кажения величины ВНП.

	
	Индекс цен теку​щего года

–

Индекс цен базового года


	

	Дефлятор ВНП =
	––––––––––––––––––––––––––
	х 100 %

	
	Индекс цен базового года
	


	
	уровень цен в данном году
	

	или
	–––––––––––––––––––––––––
	х 100 %

	
	уровень цен в базовом году
	


Определение реального ВНП имеет важное значение при оценке темпов роста текущего объема производства по отношению к базовому году.

Итак, валовый национальный продукт (ВНП) - свод​ный показатель, характеризующий конечные результаты деятельности национального хозяйства. Методы исчисле​ния ВНП соответствуют трем фазам общественного вос​производства дохода: производство, распределение, конеч​ное использование. 

На стадии производства (производственный метод) ВНП определяется как сумма валовой добавленной стои​мости производственных единиц - резидентов (фирмы, компании и хозяйствующие субъекты) и чистых налогов на продукты и импорт (налогов на продукты за вычетом суб​сидий на продукты). Валовая добавленная стоимость опре​деляется в виде разницы между валовым выпуском, или выпуском (аналогом показателя валовой продукции) и промежуточным потреблением (ПП). В свою очередь, про​межуточное потребление рассчитывается как совокупность текущих эксплуатационных расходов (на приобретение ма​териалов, сырья, топлива, энергии, полуфабрикатов и т.п.) и на оплату услуг (транспортных, рекламных, юридиче​ских и др.)

На стадии распределения (распределительный метод) ВНП исчисляется как сумма первичных доходов, распре​деленных производственными единицами-резидентами - оплаты труда наемных работников, чистых налогов на производство и импорт (налоги на производство и импорт минус субсидии на производство и импорт), валовой при​были и валовых смешанных доходов.

На стадии конечного использования продукта и на​ционального дохода (метод конечного использования) ВНП определяется как сумма следующих компонентов: конечного потребления товаров и услуг, валового накопле​ния, сальдо экспорта и импорта товаров и услуг.

Среди классификаций, используемых в СНС, отметим следующие:

· конституционные единицы по секторам экономики;

· экономические операции;

· отрасли экономики.

Классификация экономических операций предусмат​ривает выделение операций с товарами и услугами, опера​ций первичного распределения, операций перераспределе​ния, операций с финансовыми инструментами.

Одна из важнейших классификаций, применяемых в СНС, - классификация отраслей экономики в соответствии с Международной стандартной классификацией всех видов экономической деятельности (МСОК - третье издание, одобренное Статистической комиссией ООН в 1993 г.). Классификационная единица – «заведение», т.е. единица, относительно однородная с точки зрения производимой продукции, применяемой технологии и структуры затрат и находящаяся в одном месте, о которой может быть полу​чена информация. Так, в составе промышленного предпри​ятия нередко можно обособить чисто промышленную дея​тельность, жилищно-коммунальное хозяйство, подсобное сельское хозяйство и т.д.

Система показателей и классификаций реализуются в блоках СНС:

· консолидированные (сводные) счета для экономики в целом;

· секторные счета (комплекс счетов для каждого сектора экономики);

· счета для отраслей экономики;

· ряд взаимосвязанных счетов для сектора «Остальной мир».

СНС дает общее согласованное описание экономиче​ского процесса в целом. Взаимосвязь ряда важных показа​телей СНС можно пояснить в следующей схеме:

1. Валовый внутренний продукт в ценах конечного исполь​зования (конечного покупателя).

2. Сальдо первичных доходов, полученных из-за границы.

3. Валовый национальный доход (1 + 2).

4. Сальдо текущих трансфертов, полученных из-за гра​ницы.

5. Валовый национальный располагаемый доход (3 + 4).

6. Национальное конечное потребление.

7. Национальное сбережение (5 – 6).

8. Сальдо капитальных трансфертов, полученных из-за границы.

9. Общие источники финансирования инвестиций (7 + 8).

10.  Валовое накопление (как элемент использования ВВП).

11.  Затраты на приобретение земли и других непроизведен​ных активов (за вычетом продажи).

12.  Чистое кредитование / чистое заимствование (9 – 10 – 11).

Интеграция макроэкономических расчетов на основе трех методов исчисления ВНП служит основой СНС. В ходе ее развития были включены другие комплексы пока​зателей. В частности, показатели активов и пассивов сек​торов экономики и национального богатства, показатели движения финансовых ресурсов – операции с финансо​выми инструментами, показатели доходов и расходов сек​тора государственных организаций и т.д.

Резюме

Для изучения результатов функционирования нацио​нальной экономики необходимы различные макроэконо​мические показатели на основе данных системы нацио​нальных счетов (СНС), к которым относятся такие сум​марные показатели национального производства, как:

· валовый общественный продукт (ВОП);

· валовый национальный продукт (ВНП);

· валовый внутренний продукт (ВВП);

· конечный общественный продукт (КОП);

· национальный доход (НД).

ВНП (валовый национальный продукт) - рыночная стоимость конечных товаров и услуг, произведенных в экономике за год. Среди компонентов ВНП самым боль​шим обычно являются потребительские расходы (С), а са​мым изменчивым – инвестиционные расходы (J).

При подсчете ВНП производственным методом сум​мируется стоимость, добавленная на каждой стадии произ​водства конечного продукта.

Основное макроэкономическое тождество отражает равенство доходов и расходов.

Совокупные сбережения делятся на частные, государ​ственные и сбережения остального мира. Номинальный ВНП рассчитывается в ценах текущего года, а реальный с помощью корректировки номинального ВНП на индекс цен (дефлятор ВНП).

Основные термины

Валовый национальный продукт (ВНП)

Валовый внутренний продукт (ВВП)

Чистый национальный продукт (ЧНП)

Национальный доход (НД)

Располагаемый личный доход 

Инвестиции (J)

Спрос

Предложение

Чистые инвестиции

Валовые инвестиции

Государственные закупки товаров и услуг (С)

Расчет ВНП по доходам

Расчет ВНП по расходам

Сбережение (S)

Основное макроэкономическое тождество

Индекс потребительских цен

Дефлятор ВНП

Практикум

§ 1. Теперь вы должны уметь

1. 
Объяснить, почему для всех стран Мирового сообще​ства необходима унифицированная система националь​ных счетов.

2. 
Разбираться в принципах СНС, состоящих из балансо​вого построения, корректирующих между собой.

3. 
Отличить ВНП от ВВП, ЧНП от НД, личный доход от дохода после уплаты налогов.

4. 
Ясно представить методы подсчета основных макроэко​номических показателей.

5. 
Разъяснить дефлятор ВНП.

6. 
Объяснить, исходя из суммы знаний, полученных из про​читанного материала, почему Казахстан так поздно включился в современную систему национального сче​товодства.

§ 2. Вопросы для самопроверки и подготовки

1.
Почему необходима для всех стран Мирового сообще​ства унифицированная система национальных счетов (СНС)?

2.
Объясните принципы построения СНС, которые пред​ставляют собой прежде всего балансовые построения, корректируемые между собой.

3.
Почему Казахстан так поздно включился в современную систему национального счетоводства?

4.
Объясните, как исчисляется добавленная стоимость и почему необходимо исключение повторного счета.

5.
Докажите друг другу, что вы поняли содержание такой экономической категории, как добавленная стоимость. Свяжите этот вопрос с проблемой производства приба​вочного продукта и прибавочной стоимости.

6.
Какие способы и методы подсчета ВНП вы изучали в данной теме? Перечислите. Какой способ исчисления ВНП вам более понятен и почему?

§ 3. Тестовые вопросы для самоконтроля знаний

1. Валовый внутренний продукт (ВВП) отличается от валового национального продукта (ВНП) тем, что:

a) ВНП отличается от ВВП на величину сальдо между дохо​дами, полученными резидентами данной страны за рубежом, и доходами, полученными иностранными ре​зидентами на территории данной страны;

b) ВНП включает в себя только конечные товары и услуги, произведенные и реализованные национальными рези​дентами, располагающиеся на территории данной страны

c) ВВП это сумма всех произведенных товаров и услуг, в отличие от ВНП, представляющего собой сумму всех реализованных товаров и услуг

d) ВНП отличается от ВВП на величину сальдо между дохо​дами, полученными юридическими и физическими лицами данной страны за рубежом;

e) все ответы верны

2. Дефлятор ВНП рассчитывается как отношение:

a) реального ВНП к номинальному ВНП

b) номинального ВВП к реальному ВВП

c) номинального ВНП к реальному ВВП

d) номинального ВНП к реальному ВНП

e) все ответы неверны

3. Для определения величины национального дохода надо:

a) вычесть из величины ВВП сумму косвенных налогов

b) уменьшить величину ВВП на сумму износа используе​мых основных фондов

c) вычесть из величины ВВП сумму амортизационных от​числений за данный период, сумму косвенных налогов и объем государственных субсидий

d) прибавить к ВВП сумму государственных социальных трансфертных платежей

e) вычесть из ВНП все виды налогов

4. Как соотносятся ВНП, рассчитанный по потоку расхо​дов и ВНП, рассчитанный по потоку доходов ?

a) ВНП по доходам равен ВНП по расходам

b) ВНП по доходам больше ВНП по расходам, в условиях экономического роста

c) соотношение между ВНП по доходам и ВНП по расхо​дам зависит от итогов, исходящих за рассматриваемый период

d) ВНП по расходам больше, чем ВНП по доходам

e) все ответы верны

5. Все перечисленные ниже категории относятся к кате​гории «запаса», кроме:

a) накопленного богатства потребителей;

b) количества безработных;

c) дефицита государственного бюджета;

d) объема капитала в экономике;

e) денег в обращении.

6. Если сложить рыночную стоимость всех промежуточ​ных и конечных товаров и услуг в стране за год, то получится величина:

a) большая ВВП страны;

b) меньшая ВВП страны;

c) равная ЧНП страны;

d) равная НД страны;

e) равная ВНП страны.

Тема 4. Потребление, сбережение и инвестиции

	4.1
	Общее равновесие: модели совокупного спроса и предложения.

	4.2
	Совокупный спрос, совокупный доход, совокупное предложение.

	
	4.3.1
	Потребление, сбережение и инвестиции.

	
	4.3.2
	Норма накоплений и инвестиций.

	4.4
	Мультипликатор и его модели.


Цели:

Изучение данной темы позволит ответить:

· что такое совокупный спрос и предложение, а также ра​венство между ними;

· осмыслить фонды потребления и сбережения;

· разобрать норму накопления, его структуру и инвести​ций;

· что такое мультипликатор и его модели.

Литература: 
Л‑1 (гл. 5); Л‑6 (гл. 5, § 1‑3); Л‑7 (гл. 3); Л‑8 (гл. 17); Л‑10 (гл. 5, 6); Л‑11 (гл. 3, § 1‑3, гл. 8, гл. 9, § 1); Л‑14 (гл. 12, 13); Л‑15 (гл. 9); Л‑19 (гл. 25); Л‑21 (гл. 13); Л‑23 (гл. 16).

4.1
Общее равновесие: модели совокупного спроса и предложения

В анализе микро- и макроэкономики применяют ме​тоды равновесия, т.е. равенство спроса и предложения на всех взаимосвязанных между собой рынках – товаров, труда и капитала. В данном случае речь идет не об инди​видуальном спросе на отдельный товар, а о совокупных спросе и предложении в масштабе национального рынка. Это значит, что конкретные товары (галстуки, телевизоры, холодильники, хлеб, масло и т.д.) объединяются в сово​купную массу товаров не в штуках, тоннах или в метрах, а в стоимостном измерении в виде совокупной цены. Спрос выступает не как спрос отдельных покупателей и групп населения, а в виде совокупного платежеспособного спроса в масштабе национального хозяйства. Это, с одной сто​роны, совокупный спрос населения, фирм и государства, с другой стороны, это предложение готового национального продукта, рассчитанного применительно к сложившемуся уровню цен.

Следовательно, совокупный спрос - это спрос на об​щий объем товаров и услуг, который может быть предъяв​лен при данном уровне цен. Совокупное предложение – это общее количество товаров и услуг, которое может быть произведено и предложено в соответствии со сложив​шимся уровнем цен. Они могут быть измерены в текущих или неизменных ценах, изображены в виде модели (кри​вой, графика).

Рынок товаров находится в относительном равнове​сии, если при действующем уровне цен величина выпуска продукта равна совокупному спросу или планируемому расходу.

Однако, из-за постоянного движения цен, для измере​ния объема и динамики агрегированных совокупностей ис​пользуются индексы, т.е. показатели спроса и предложения исчисляются по отношению к базовому и отчетному пе​риоду.

Существуют определенные показатели равновесия:

· индекс текущего состояния потребительских ожиданий, настроений и их динамика, отражает уровень потребле​ния и совокупный спрос;

· промышленный цикл и его фазы: кризис, депрессия, оживление, подъем (спад, подъем, бум).

Совокупный спрос имеет две формы: натурально-ве​щес​твен​ную и стоимостную. Натурально-вещественная - это совокупность потребительских товаров и средств про​изводства. Стоимостная - это сумма всех расходов на ко​нечные товары и услуги, произведенные в экономике, ко​торую можно выразить:

С + J + С1, 

где    С – спрос на потребительские товары и услуги;

J – спрос на инвестиционные товары;

С1 – разность между экспортом и импортом.

Совокупный спрос (АД), который показывает количе​ство товаров и услуг, приобретаемых потребителями при каждом возможном уровне цен, показывает, что товарный и денежный рынок находятся в равновесии. Изменение со​вокупного спроса в зависимости от динамики общего уровня цен можно показать на основе уравнения количест​венной теории денег:

M * V = P * Q, отсюда

	
	MV
	
	
	MV
	
	
	MV

	P =
	–––––
	, или
	Q=
	––––
	, или
	АД=
	–––

	
	Q
	
	
	P
	
	
	P


	где
	P – уровень цен, в данном случае - индекс цен;

	
	M – количество денег в обращении;

	
	V – скорость оборота денег.

	
	Q – реальный объем выпуска, на который есть спрос;


Рис. 4.1.

Кривая совокупного спроса
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На снижение совокупного спроса, т.е. изменение кри​вой, влияют три фактора:

	–
	повышение уровня процентной ставки на кредит, кото​рый называется «эффект процентной ставки»;

	–
	«эффект кассовых остатков» или «эффект богатства». Рост цен снижает реальную покупательную способность накопленных финансовых активов (облигации, срочные счета), что делает их владельцев беднее и сокращает их расходы.

	–
	«эффект импортных товаров». Рост цен внутри страны при стабильных ценах на импорт перекладывает часть спроса с внутренних товаров на импортные и сокращает экспорт, что снижает совокупный спрос в экономике.


Совокупное предложение (AS) – общее количество конечных товаров и услуг в стоимостном выражении. AS может быть приравнено к величине валового националь​ного продукта (ВНП) или к величине валового внутреннего продукта (ВВП).

На объем производства товаров и услуг влияет коли​чество и качество применяемых факторов производства (земля, труд, капитал).

AS = зарплата + рента + процент + прибыль

Таким образом, модель АД – AS является базой для изучения колебаний объема выпуска и уровня цен в эконо​мике. С ее помощью могут быть описаны различные вари​анты экономической политики государства.

Увеличение количества и качества факторов произ​водства приводит к росту производственных мощностей, а значит к росту AS. График совокупного предложения ус​ловно состоит из трех частей (рис 4.2.):

–
горизонтальный, когда производство растет при неизмен​ном уровне цен;

–
восходящий, объем производства увеличивается и рас​тут цены;

Рис. 4.2.

Кривая совокупного предложения.
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–
вертикальный, когда экономика достигает высшей точки возможности.

На совокупное предложение влияют не только цено​вые, но и неценовые факторы. К неценовым факторам от​носятся те, которые могут изменить издержки, такие как цены на ресурсы (земельные, трудовые, производствен​ные), рост производительности труда, правовое регулиро​вание (налоги, субсидии).

В реальной действительности равновесие переходит в неравновесие. Так, допустим, спрос превышает предложе​ние АД > AS. Чтобы выйти на равновесие, возможно два варианта: не изменяя объем производства, повысить цены; расширить выпуск продукции. Или спрос меньше предло​жения АД < AS, здесь также возможны два варианта:

· сократить производство; 

· оставить выпуск без изменений, но повысить цены.

В таких ситуациях предприниматели будут искать пути, чтобы привести неравновесие в равновесие.

Таким образом, понятие «общее экономическое равно​весие» есть условие структурного соответствия спроса и предложения товаров, взаимосвязь между ключевыми эко​номическими параметрами производства и обмена. Общее экономическое равновесие – это состояние, при котором эффективное предложение и эффективный спрос на произ​водственные услуги уравниваются на рынке.

Новейшее исследование в области общего равновесия позволяет сделать ряд дополнений к старым определениям, т.е. экономическая теория имеет дело не со стабильным равновесием, а с постоянными его нарушениями, что об​разно названо «равновесие-неравновесие». Из этого сле​дует три существенных вывода: 1) равновесие надо рас​сматривать как абстрактный модельный идеал, его никогда не было и не может быть, но с него необходимо начинать исследования; 2) равновесие есть динамическое оптималь​ное неравновесие. Это означает, что оно представляет со​бой отклонение цен от стоимости, результатов - от затрат; 3) равновесие как неравновесие играет негативную разру​шительную роль, понуждая экономических субъектов дей​ствовать вопреки их глубинным интересам, в интересах общества в целом. Общее равновесие связано с функцио​нированием всей рыночной системы в целом и взаимосвязи между различными рынками и ценами.

4.2
Совокупный спрос, совокупный доход, совокупное предложение

Наиболее обоснованной характеристикой экономиче​ского благосостояния является выпуск продукции на душу населения. Одним из показателей естественного благосос​тояния является возросший объем свободного времени.

Следовательно, 

ВНП = сумма потреблений + сбережения,

или ВНП = потребление + сбережения.

Совокупный спрос – это реальный объем националь​ного производства, который потребитель, предприятия и правительство готовы купить при любом возможном уровне цен. При прочих равных условиях, чем ниже уро​вень цен, тем большую часть реального объема националь​ного производства захотят приобрести потребители внутри страны, предприятия, правительство, а также зарубежные покупатели. И наоборот, на совокупный спрос оказывают влияние и неценовые факторы. Это изменения в потреби​тельских расходах, которые происходят под влиянием бла​госостояния потребителей; ожидания потребителей; за​долженности потребителей; налогов.

Совокупное предложение – это уровень наличного реального объема производства при каждом возможном уровне цен. Более высокие уровни цен создают стимулы для производства дополнительного количества товаров и предложения для их продажи.

Под потреблением понимается конечное потребление товаров и услуг населением, которое состоит из личного и общественного потребления.

Совокупные расходы общества состоят из четырех компонентов: 1) личное потребление; 2) инвестиционное потребление; 3) государственное потребление (расходы); 4) чистый экспорт.

При анализе личного потребления важно исследовать роль объективных и субъективных факторов. Общий объем потребления, как правило, зависит от общего объема дохо​дов. Соотношение между изменением потребления и дохо​дов называется предельной склонностью к потреблению (МРС).

	
	Δ С
	

	МРС =
	––
	,

	
	Δ Y
	


	где
	МРС – предельная склонность к потреблению; 

	
	Δ С – расходы на потребление; 

	
	Δ Y – доход


Допустим, человек располагает доходом в 1000 долл. и ежемесячно его доход будет расти на 100 долл. Проследим, как изменятся его расходы на потребление. Оказывается, что из каждых 100 дополнительных долл., все относи​тельно меньшая доля потребляется, а относительно боль​шая - сберегается. Так, в феврале из 100 долл. 90 долл. по​тратил на потребление, 10 долл. - отложил в виде сбереже​ний, в марте, получив вновь - 100 долл. к февральской 1100 уже имеет 1200 долл., из них 80 долл. тратить на расходы, а 20 на сбережение и т.д. В результате общие расходы на потребление увеличиваются, но не такими темпами, как растет сбережение. С ростом доходов человек начинает лучше питаться, одеваться и т.д. и одновременно растет его сбережение. Абсолютно растут и потребление, и сбереже​ние, но относительная доля потребления все более и более сокращается, а доля сбережения растет. 

Итак, согласно «основному психологическому за​кону», величина предельной склонности к потреблению находится между нулем и единицей:

	
	ΔC
	

	0 <
	––
	< 1

	
	ΔY
	


Предельная склонность к сбережению определяется как отношение изменения величины сбережений к измене​нию дохода:

	
	ΔS
	

	MPS = 
	––
	, при Δ Y =1

	
	ΔY
	


	где
	MPS – предельная склонность к сбережению;

	

	ΔS – сбережения; 

	
	ΔY ​– доход


Каково состояние между предельной склонностью к сбережению и предельной склонностью к потреблению? Очевидно, если общий доход возрастает, то часть этого прироста будет направлена на потребление, а другая часть на сбережение, третьего варианта просто нет. В рамках здравого смысла сумма изменения потребления и сбереже​ния должна быть обязательно равна изменению дохода, который определяется понятием общего экономического равновесия.

К резкому изменению совокупного спроса и предло​жения, к отклонению объема выпуска и занятости от по​тенциального уровня могут привести экономические шоки. Шоки спроса могут возникнуть, например, вследствие рез​кого изменения предложения денег или скорости их обра​щения, резких колебаний инвестиционного спроса и т.д. Шоки предложения могут быть вызваны резкими скачками цен на ресурсы (ценовые шоки, например, нефтяной шок), стихийными бедствиями, приводящими к утрате части ре​сурсов экономики, усилением активности профсоюзов, из​менением законодательства о природе, приведшем к уве​личению затрат на охрану окружающей среды и т.д.

С помощью модели АД–AS можно оценить воздейст​вие шоков на экономику, а также стабилизационную поли​тику государства, направленную на смягчение колебаний, вызванных шоками, и восстановление равновесного объ​ема производства и занятости на прежнем уровне.

Например, негативный шок предложения (рост цен на нефть) вызывает рост общего уровня цен (краткосрочная кривая AS сдвигается вверх от SPAS1, до SPAS2) и падение объема выпуска (точка В до А) (рис. 4.3.) 

Рис. 4.3.

Изменение спроса в зависимости от предложения.
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Если правительство и Центральный банк не предпри​нимают никаких шагов, то экономика будет приспосабли​ваться к новой ситуации. При уровне производства и заня​тости ниже потенциального уровня (В) цены начнут посте​пенно снижаться до точки (А), а уровень занятости и вы​пуск вернется к прежнему состоянию. Это отразится на графике обратным движением вдоль прежней кривой АД1 из точки В в точку А. Однако такой процесс приспособле​ния может оказаться очень длительным, а затяжной спад в экономике чреват социальными конфликтами.

Центральный банк может нейтрализовать спад, уве​личив предложение денег (сдвиг вправо кривой АД от АД1 до АД2), что приведёт к фиксации цен на более высоком уровне, как результат шока (точка С). Аналогичный ре​зультат достигается увеличением государственных расхо​дов. Таким образом, экономическая политика государства сталкивается с известной дилеммой: длинный спад и без​работица или рост цен при сохранении уровня занятости и выпуска.

4.3.1
Потребление, сбережение и инвестиции

Категории «потребление», «сбережение» и «инвести​ции» – своего рода «ключ» в познании теории определения уровня дохода и теории мультипликатора.

Потребление (С) в экономической теории есть общее количество товаров и услуг, купленных и потребленных в течение какого-то срока. Или потребление – это выражение общего потребительского, платежеспособного спроса.

Потребление зависит от двух факторов: субъективного и объективного. К субъективному относится «психологи​ческая» склонность к потреблению, а к объективным – уровень дохода, его распределение, запасы богатства, цены, норма процента и т.д.

Потребность может быть средней и предельной. Сред​няя склонность к потреблению АРС выражается как отно​шение потребляемой части национального дохода (С) ко всему национальному доходу (Y), т.е. 

	
	потребление
	
	
	С

	АРС =
	––––––––––––
	, или 
	АРС =
	––

	
	доход
	
	 
	Y


Предельная склонность к потреблению (МРС) выра​жает отношение изменения в потреблении к изменениям в доходе, т.е.:

	
	изменение в потреблении

	МРС = 
	––––––––––––––––––––––

	
	изменение в доходе


Здесь отражена следующая функциональная зависи​мость: когда реальный доход общества увеличивается или уменьшается, но не с такой быстротой. Размер потреби​тельских расходов зависит от уровня дохода. Следова​тельно, МРС будет всегда меньше 1, т.к. доход всегда больше потребления. Отсюда следуют выводы:

МРС = 0 – это когда приращение дохода не потребля​ется, а сберегается;

	
	1
	

	МРС= –
	–
	- это означает, что увеличенный доход делится между потреблением и сбереже​нием;

	
	2
	


МРС = 1 - означает, что приращенный доход полно​стью потребляется.

Сбережение S – та часть дохода, которая не потребля​ется или сокращение потребления. Средняя склонность к сбережению (APS) – есть отношение сберегаемой части национального дохода ко всему доходу, т.е. 

	
	сбережения
	
	
	S

	APS =
	–––––––––––
	,или
	АPS =
	––

	
	доход
	
	
	Y


Предельная склонность к сбережению (MPS) пред​ставляет собой аналогию (МРC) – отношение изменения в сбережениях к изменению в доходе. Тогда сумма предель​ной склонности к потреблению и предельная склонность к сбережению равняется:

МРС + MPS = 1

Отсюда, МРС = 1 – МPS и MPS = 1 – МРС.

Сбережение, таким образом, есть основа инвестиций. Если предоставить доход как сумму выпускаемой продук​ции, то инвестиционный спрос, как и потребительский, за​висит от субъективного и объективного факторов. 

Инвестиции являются важным динамичным элемен​том в экономической системе, выведением экономики на путь стабилизации и устойчивого роста. Инвестиции также служат потенциальным источником ускоренного (акселе​ративного) роста.

На субъективный фактор – среднюю склонность к ин​вестированию – влияют различные факторы, такие как, по​литический климат в стране, победа на выборах, рост на​ционального престижа, слухи, опасения военного столкно​вения и т.д. Определенную роль в процессе принятия но​вого проекта играет предельная склонность к инвестициям (МРJ) – отношение изменения инвестиций к изменению доходов, т.е. 

	
	изменения в инвестициях

	МРJ =
	–––––––––––––––––––––––

	
	изменение в доходе


Но если сбережения равны инвестициям, то MPS = MPJ
Итак, важная задача найти то соотношение сбереже​ний и инвестиций, которое обеспечит стране стабильное экономическое развитие и полную занятость. По мнению кейнсианцев, уровень равновесия национального дохода и занятости должен быть в точке пересечения кривых сбере​жения и инвестиций. Эта точка пересечения кривых отра​жает то состояние равновесия, к которому будет стре​миться национальный доход. Именно в этом суть опреде​ления уровня национального дохода.

4.3.2
Норма накоплений и инвестиций

Сбережение в экономике определяется как сумма ин​вестиций и сальдо внешней торговли.

Сбережение = инвестиции + экспорт + импорт,

отсюда можно сказать, что 

ВНП = потребление + инвестиции + экспорт + импорт

Уровень дохода является основным фактором, опреде​ляющим величину потребления и сбережения в хозяйствах. Есть факторы, которые побуждают хозяйства потреблять больше или меньше при каждом возможном уровне цен, на что оказывают влияние следующие факторы:

	–
	Богатство (недвижимое имущество и финансы хозяй​ства). Чем больше величина накопленного богатства, тем больше величина потреблений.

	–
	Уровень цен. Возросший уровень цен ведет к уменьше​нию потребления и наоборот.

	–
	Ожидания, связанные с будущими ценами, денежными доходами и наличием товаров, могут оказать сущест​венное воздействие на текущие расходы и сбережения. Ожидаемое повышение цен и дефициты товаров ведет к повышению текущих расходов и снижению сбереже​ния.

	–
	Потребительская задолженность, если она высокая (20‑25 %), то потребители вынуждены сокращать свое текущее потребление, чтобы уплатить долги.

	–
	Налогообложение, т.е. если налоги растут, уменьшается текущий доход, следовательно, уменьшается потребле​ние и сбережение.


В системе национального счетоводства (СНС), осно​ванной на балансе «доходы-расходы», совокупный обще​ственный продукт (СОП) по функциональному назначению состоит из фонда возмещения + фонда потребления + фонда накопления.

Фонд накопления (ФН) – это часть национального до​хода (НД), идущая на увеличение основных и оборотных фондов и страховых запасов.

ФН – это затраты на создание новых, расширение, ре​конструкцию и обновление действующих основных фон​дов. Понятие «капиталовложения» включает и часть амор​тизационных отчислений, которые идут на реанимацию, т.е. полную замену устаревших объектов. С другой сто​роны, накопление выходит за пределы капиталовложений и включает в себя расширение не только основных, но и оборотных фондов, а также страховых запасов.

Одним из основных факторов, определяющих темп экономического роста, является норма накопления.

	
	ФН
	

	НН =
	––––
	* 100 %,

	
	НД
	


	где
	НН - норма накопления

	
	ФН - фонд накопления

	
	НД - национальный доход


В системе национальных счетов (СНС) одним из на​правлений использования ВНП являются инвестиций (ка​питаловложения).

Инвестиций - это то, что «откладывают» на завтраш​ний день, чтобы иметь возможность больше потреблять в будущем. Одни части инвестиций - это потребительские блага, которые не используются в текущем периоде, а от​кладываются в запас, т.е. инвестиций на увеличение запа​сов. Другая часть инвестиций – это ресурсы, которые на​правляются на расширение производства (вложения в зда​ния, машины, сооружения, все строительство, включая жи​лье).

Инвестиций бывают частные и государственные, а также внутренние и внешние. Частные инвестиций пресле​дуют одну цель - получение прибыли, а государственные связаны со структурной перестройкой экономики, что не под силу частному сектору.

Уровень инвестиций оказывает существенное воздей​ствие на объем НД общества. Кейнсианская теория особо подчеркивает тот факт, что уровень инвестиций и уровень сбережений определяется во многом разными пропор​циями и обстоятельствами. 

Инвестиций (капиталовложения) в масштабе страны определяют процесс расширенного воспроизводства. Строительство новых предприятий, возведение новых до​мов, прокладка дорог, следовательно, и создание новых рабочих мест зависит от инвестиций.

Источником инвестиций является сбережение. Сбере​жение – это располагаемый доход за вычетом расходов на личное потребление. Проблема в том, что сбережения осуществляются одними хозяйствующими агентами, а ин​вестиций могут осуществлять совсем другие группы лиц или хозяйствующие субъекты.

Сбережения широких слоев населения, также явля​ются источником инвестиций (например, сбережения ра​бочего, учителя, врача, ученого, полицейского и т.д.). Но эти лица не осуществляют капиталовложения или инвести​ций, связанные с реальным приростом капитальных благ общества. Разумеется, источником инвестиций являются и накопления, функционирующих в обществе промышлен​ных, сельскохозяйственных и других предприятий.

От каких факторов зависят инвестиции?

Во-первых, процесс инвестирования зависит от ожи​даемой нормы прибыли или рентабельности предполагае​мых капиталовложений. Если эта рентабельность, по мне​нию инвестора, слишком низка, то вложения не будут осуществлены;

Во-вторых, инвестор при выработке решений всегда учитывает альтернативные возможности капиталовложе​ний и решающим будет уровень процентной ставки, т.к. Инвестор может вложить деньги в строительство или раз​местить свои деньги в банк. Если норма процента будет выше ожидаемой нормы прибыли, то инвестиций не будет и наоборот, если норма процента ниже ожидаемой нормы прибыли, то инвестиции увеличатся;

В-третьих, инвестиций зависят от уровня налогооб​ложения. Слишком высокий уровень налогообложения не стимулирует инвестиции;

В-четвертых, инфляция и обесценивание денег делает процесс инвестиций невыгодным, потому что деньги идут на спекулятивные операции.

Важнейшие макроэкономические пропорции, отра​жающие взаимодействие инвестиций, сбережений и до​хода, можно представить следующим образом: НД = С + J, т.е. национальный доход при его использовании равен сумме расходов на потребление (С) и инвестиции (J), при этом потребление есть функция дохода, т.е. С = С (НД).

С другой стороны, произведенный НД можно предста​вить как НД = С + S (S – сбережение), что также является функцией дохода.

Таким образом, наращивание инвестиций ведет к росту НД и способствует достижению полной занятости еще в силу определенного эффекта, который отражается в экономической теории под названием эффекта Мультип​ликатора.

4.4
Мультипликатор и его модели

Дословно «мультипликатор» означает увеличитель, множитель. Понятие «мультипликатор» впервые в 1931 г. ввел в экономическую теорию английский экономист Р. Кан.

Под мультипликатором понимается коэффициент, по​казывающий зависимость изменения дохода от изменения инвестиций. В нем рассматривается взаимодействие фак​торов, влияющих на производство национального дохода, то есть механизм влияния переменного совокупного спроса (потребления) на кратные (многократные) изменения заня​тости и дохода в целом. Он растет кратно, так как первич​ные инвестиций приводят к мультипликацион​ному (нарастающему, умноженному) эффекту через пер​вичные, вторичные, третичные и т.д. инвестиций. Это есть влияние затрат в одной отрасли на расширение производ​ства и занятости в других.

Допустим, предельная склонность к потреблению MPC=2/3, следовательно, предельная склонность к сбере​жению MPS=1/3. Отсюда ясно, что MPC 2/3 + MPS = 1 и равна приросту дохода. Допустим, например, вложили в производство 12 тыс. дол. Наняли дополнительную рабо​чую силу, купили средства производства, сырье и т.д. Так как MPC=2/3, то люди 8 тыс. дол. потратили на приобрете​ния предметов потребления (хлеба, масла, одежды и т.д.), а 4 тыс. дол. сберегли. В этом случае C = 8 тыс. дол., S = 4 тыс. дол., где C – потребление – тоже самое, что ин​вестиции J – в те отрасли, чью продукцию сами инвесторы потребляют. Те, в свою очередь, из 8 тыс. дол. 2/3 направ​ляют на потребление (C), а 1/3 – на сбережение (S), и так далее уже по известному сценарию. 

Так будет продолжаться до тех пор, пока расходуемые суммы на потребление C не сведутся к нулю. В этом при​мере первичные инвестиции в сумме 12 тыс. дол. вызвали цепную реакцию вторичных, третичных и тому подобных инвестиций и в итоге привели к увеличению националь​ного дохода до 36 тыс. дол. Это явление и называется эф​фектом мультипликации (см. схему 4.1).
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Известно, что MPC=2/3, а MPS=1/3.

Поскольку MPC+MPS=J, то MP=
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Коэффициент мультипликации MP является величи​ной, обратной MPS, следовательно, 
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Таким образом, чем выше величина потребления, тем больше коэффициент мультипликации, следовательно и приращение национального дохода при данном объеме и приращение инвестиций. Отсюда, чем больше величина
 
Схема 4.1

Мультипликатор инвестиций
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Рассмотрим данные выводы графически (график 4.1).

График 4.1

График равновесия
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На графике видно, что точка E является точкой равно​весия при постоянных инвестициях 20 млрд. дол. Если мы дополнительно вложим 
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J=10 млрд. дол., то точка равнове​сия перемещается к E1. При этом производство НД вырастает на 30 млрд. дол. Разница между приростом на​ционального дохода (
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НД) и приростом инвестиций (
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J) равна вторичным потребительским расходам 

(30 млрд. дол. НД ​– 10 млрд. 
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J инвес. = 20 млрд. дол.),

полученным за счет мультипликационного эффекта.

Ясно, что при MPC=2/3 сумма в 30 млрд. дол. НД рас​падется на 20 (C) и 10 (S), а если при 
[image: image19.wmf]D

J=10 прирост НД=30, то макроэкономическое равновесие в точке E чет​кое.

Из приведенного анализа очевидно:

1. Потребление, сбережения, инвестиций – тесно взаи​мосвязанные экономические категории.

2. Инвестиций более активный элемент в этой сово​купности, так как именно они оказывают мультипликаци​онный эффект.

3. Кейнсианская теория мультипликатора показывает, что крупные расходы правительства (государства), фирм, частных лиц (потребление) положительно сказывается на объеме и масштабах производства национального дохода.

Важно уяснить, что мультипликатор имеет и прямое, и обратное воздействие на национальное производство, то есть он имеет как умноженный положительный эффект при приросте инфляции, так и умноженный отрицательный эффект при ее сокращении. Нарушение равновесия между инвестициями и сбережениями приводит к двум отрица​тельным результатам в экономике: инфляционному и де​фляционному разрывам.

Инфляционный эффект происходит, когда инвестиций больше сбережений: J>S, т.е. инвестиции устойчиво пре​вышают размеры сбережений. Это означает, что потребно​сти в инвестициях есть, а необходимого сбережения нет. Дефляционный эффект вызывается, когда сбережения, на​оборот, больше инвестиций (S>J). Поскольку сбережения больше, потребление (спрос) сокращается, что приводит к спаду производства и увеличению безработицы. Эффект мультипликатора проявляется в том, что спад производства в одних отраслях ведет к спаду в других, третьих, четвер​тых и т.д. и к росту безработицы.

Из всего сказанного можно сделать вывод, что суть мультипликатора в рыночной системе хозяйствования со​стоит в том, что увеличение инвестиций приводит к увели​чению НД общества, причем на величину большую, чем первоначальный рост инвестиций. Например, изменение инвестиционных расходов на 5 млрд. долл. привело к росту уровней объема производства и дохода на 20 млрд. долл. Этот удивительный результат называется эффектом муль​типликатора или просто мультипликатором.

Происходит это потому, что под влиянием первичных инвестиций возникает лавинообразный рост вторичного производства и потребления в сферах смежных с той, в ко​торой сделаны инвестиции. Причем, если, например, эко​номика располагает незагруженными мощностями, то при неполной занятости дополнительный прирост производ​ства в смежных отраслях может вообще не потребовать инвестиций.

Между ПСС (предельная склонность сбережений) и величиной мультипликатора существует связь.

	
	J
	

	Мультипликатор=
	––––,
	т.е

	
	ПСС
	


Мультипликатор равен обратной величине ПСС. Чем меньше доля любого изменения в доходе, который идет на сбережения, тем больше очередное расходование, тем выше Мультипликатор.

Различаются простой и сложный Мультипликатор. В простом не учитываются изъятие сбережений в виде нало​гов и импорта.

Более реалистичный Мультипликатор получается с учетом всех изъятий – сбережений, налогов, импорта, что является сложным Мультипликатором. Экономика, где сберегают ради инвестиций большую часть НП (нацио​нальный продукт), достигает более высокого уровня темпа экономического роста. При высоких сбережениях высво​бождаются ресурсы из потребления и их можно использо​вать для производства большего объема инвестиционных товаров, что способствует увеличению будущих производ​ственных мощностей. Фактический объем производства и занятость не изменяется, но структура производства будет включать больше инвестиционных товаров и меньше по​требительских, что ускорит темп экономического роста.

Резюме

Макроэкономика в своем анализе применяет методы равновесия, т.е. равенство спроса и предложения на всех взаимосвязанных между собой рынках – товаров, труда и капитала. Спрос выступает не как спрос отдельных поку​пателей или групп населения, а как совокупность платеже​способного спроса в масштабе национального хозяйства. Точно также проявляет себя и предложение.

Совокупный спрос (АД) и совокупное предложение (AS), как макроэкономические методы (АД – AS), явля​ются базой для изучения колебания объема выпуска и уровня цен в экономике в целом, причин последствий всех изменений. С ее помощью определяются совокупный спрос, совокупный доход, совокупное предложение, вели​чины потребления и сбережения.

В росте потребления, сбережений и инвестиций важ​ное значение имеет норма накопления и инвестиций, даю​щие больший эффект с использованием мультипликатора. Мультипликатор (множитель) способствует увеличению инвестиций, росту национального дохода. Между предель​ной склонностью к сбережению и величиной Мультипли​катора существует прямая связь. Мультипликатор равен обратной величине предельной склонности к сбережению.

Основные термины

Общее равновесие

Совокупный спрос

Совокупный доход

Совокупное предложение

Неценовые факторы совокупного спроса и предложения

Классическая модель совокупного предложения

Краткосрочное равновесие совокупного спроса и предло​жения

Долгосрочное равновесие совокупного спроса и предложе​ния

Корректировка цен

Шоки спроса и предложения

Стабилизационная политика

Инвестиций

Потребление

Мультипликатор

Практикум

§ 1. Теперь вы должны уметь

1. Объяснить понятие «общее равновесие», что такое мо​дели совокупного спроса и предложения.

2. Отличить совокупный спрос, совокупный доход и сово​купное предложение.

3. Разбираться в экономических категориях потребления, сбережения и инвестиций.

4. Разъяснить как определяется норма накопления и от чего зависит величина инвестиций.

5. Разъяснить понятие мультипликатора и его модели.

§ 2. Вопросы для самопроверки и подготовки

1. Опишите влияние следующих факторов на совокупный спрос и совокупное предложение:

a) снижение уровня ставки процента (не связанное с измене​нием уровня цен);

b) усиление инфляционных ожиданий в экономике;

c) рост ставок подоходного налога;

d) увеличение предложения денег в экономике;

e) решение правительства о сокращении финансирования социальных программ;

f) сильное землетрясение, повлекшее за собой многочислен​ные разрушения.

2. В американских газетах появилось сообщение, что ряд стран Южной Америки не смогут выполнить свои обя​зательства по займам, полученным у американских бан​ков. Каким образом этот факт может отразиться на объ​еме совокупного спроса в американской экономике?

3. Профсоюзы усилили требование о повышении заработ​ной платы с целью поддержания уровня жизни в усло​виях роста цен в экономике. Используя модель АД‑AS, объяснить, как в подобной ситуации может возникнуть стагфляция (инфляция, сопровождаемая ростом безра​ботицы)?

4. Сравните эффект фискальной экспансии – роста государ​ственных расходов, финансируемых за счет про​дажи населению государственных облигаций в кратко​срочном и долгосрочном периоде.

5. Обоснуйте взаимосвязи категорий: потребление, сбереже​ние, инвестиций.

6. Покажите на конкретном примере, как вы поняли содер​жание мультипликатора. Начертите график, демонстри​рующий эффект мультипликации.

§ 3. Тестовые вопросы для самоконтроля знаний

1. Различие между состоянием экономик в долгосроч​ном и краткосрочном периодах состоит в том, что:

a) кредитно-денежная и бюджетно-налоговая политика ока​зывают влияние на объем выпуска только в долго​срочном периоде;

b) цены и номинальная заработная плата относительно гибки только в краткосрочном периоде;

c) совокупный спрос влияет только на объем выпуска и занятость в краткосрочном периоде, а предложение ока​зывается главным фактором, определяющим выпуск и занятость в долгосрочном периоде;

d) цены и номинальная заработная плата относительно жест​кие только в долгосрочном периоде.

2. Сокращение предложения денег в экономике графиче​ски может быть представлено сдвигами:

a) влево – вверх кривой AS;

b) вправо – вниз кривой AS;

c) влево – вниз кривой АД;

d) вправо – вверх кривой АД.

3. Какое из перечисленных утверждений о кривой АД является ошибкой?

a) отрицательная зависимость между уровнем цен и объе​мом выпуска выводится из уравнения количественной теории денег при условии фиксированного предложения денег и скорости их обращения;

b) кривая АД имеет отрицательный наклон;

c) когда центральный банк увеличивает предложение де​нег, изменения в экономике могут быть описаны движе​нием вдоль стационарной кривой АД, уровень выпуска при этом возрастает, а уровень цен снижается;

d) при движении вдоль кривой АД предполагается, что предложение денег остается постоянным.

4. В долгосрочном периоде уровень выпуска в эконо​мике определяется:

a) предложением денег, уровнем государственных расхо​дов и налогов;

b) величиной капитала и труда, а также использованием технологий;

c) предпочтениями населения;

d) уровнем ставок.

5. Классический вариант кривой AS предполагает, что в долгосрочном периоде изменения совокупного спроса:

a) окажут влияние на объем выпуска, но не на уровень цен;

b) окажут воздействие на уровень цен, но не на объем вы​пуска;

c) окажут влияние на уровень цен и выпуск;

d) окажут влияние как на уровень цен, так и на выпуск.

6. Если потребители решат увеличить долю дохода, ко​торую они тратят на текущие потребления, то в краткосрочном периоде:

a) прежде всего увеличатся объем выпуска и занятость;

b) прежде всего сократится объем выпуска и занятость;

c) увеличатся уровень цен при неизменном выпуске и заня​тости;

d) снизится уровень цен при неизменном выпуске и занято​сти.

Тема 5. Циклические колебания и экономические кризисы

	5.1
	Цикличность - всеобщая форма экономического раз​вития.

	5.2
	Теории экономических циклов.

	5.3
	Особенности цикла на современном этапе.

	5.4
	Концепция взаимодействия мультипликатора-акселе​ратора.

	5.5
	Государственное антициклическое регулирование.



Цель: 

После изучения данного материала вы сможете отве​тить:

· почему цикличность является всеобщей формой экономи​ческой динамики;

· раскрыть виды, причины и сущность экономических цик​лов;

· раскрыть сущность теории экономических циклов;

· ответить, что такое мультипликатор и акселератор их взаимодействия;

· место и роль государства в антициклическом регулирова​нии.

Литература:
Л‑5 (гл. 1), Л‑6 (гл. 4), Л‑4 (гл. 19), Л‑7 (гл. 7,9,10), Л‑8 (гл. 19), Л‑11 (гл. 15), Л‑12 (гл. 5), Л‑14 (гл. 10), Л‑21 (гл. 14).

5.1
Цикличность – всеобщая форма экономического развития

Экономическое развитие не является однонаправлен​ным процессом, ему характерно не только поступательное движение, но и отступления. В этом загадка и вечная тайна экономики, ее непредсказуемый характер. Начиная с фор​мирования капиталистической экономики, процессы изме​нения экономических ситуаций – от благоприятной эконо​мической среды (роста) к неблагоприятной – стали зако​номерными, и экономика все более приобретает цикличе​ский характер, т.е. ее развитие проходит по определенным фазам цикла. Наиболее характерной фазой экономического цикла является кризис. 

Причинами цикличности развития экономики явля​ется:

1) объективная непредсказуемость экономики – товар​ного производства;

2) множественность интересов экономических субъек​тов и поэтому непредсказуемости рыночной экономики, разбалансированность их на практике;

3) объективные изменения внутри экономики, посто​янным, движущим моментом которых является конкурен​ция;

4) технологические изменения внутри производства;

5) объективное противоречие производственных воз​можностей (соотношение ограниченных ресурсов и неог​раниченных потребностей общества).

Цикличность развития привносит экономическую драму общественного выбора, общественных альтернатив, общественных затрат.

Ведь уже первая причина цикличности развития ста​вит экономику перед возможным крахом. Так, экономика товарного типа с самого начала таит в себе возможность кризиса: ведь простое движение товара, опосредованное деньгами (Т-Д-Т) может, и чаще всего бывает, разорван​ным в пространстве и во времени. Продажа одного товара не есть основа обязательной покупки другого товара. Мно​гократное повторение такой ситуации может привести к кризису. Далее, аналогичную угрозу таит в себе и выпол​нение деньгами функции средства платежа. Эта функция предполагает продажу товаров в кредит, а, следовательно, и возможность неуплаты долга в срок. Если покупатель своевременно не уплатит по векселю, то продавец, не по​лучив денег, не сможет продолжать производство, а также окажется не в состоянии расплатиться со своими кредито​рами, в результате их производство тоже приостановится. Эти предпосылки возможного кризиса таятся в объектив​ной непредсказуемости рыночной экономики, которая на субъективном уровне выражается в множественности и разнонаправленности экономических интересов субъектов. 

Процесс достижения своей выгоды отдельным эконо​мическим субъектом находится в противоречивой связи с необходимостью учитывать чужую и общую выгоду, по​этому экономическое поведение различных субъектов при​водит к смене высокой экономической конъюнктуры к по​нижающей и низкой. Если первая причина цикличности носит общеэкономический характер, вторая – субъектив​ный, то 3 остальные причины можно условно обозначить «прогрессоопределяющими», стратегическими. Ведь они являются носителями прогрессивного развития экономики: выбор потребностей, распределения ресурсов, изменения использования ресурсов в рамках конкурентного рынка, проводят его от кризиса до кризиса, поднимают новую планку и экономических возможностей, и новых уровней результатов производства.

Теория экономических циклов наряду с теорией эко​номического роста относится к теориям экономической динамики, которая объясняет движение народного хозяй​ства. Если теория роста исследует факторы и условия роста как долговременной тенденции, то теория цикла изучает причины колебаний экономической активности во вре​мени.

Природа экономического цикла до сих пор является одной из самых спорных и малоизученных проблем, и ис​следователей, занимающихся этой проблемой, можно раз​делить на не признающих периодичность циклов в обще​ственной жизни, и на тех, кто утверждают, что экономиче​ские циклы проявляются с регулярностью морских прили​вов и отливов.

Представители первого направления (неоклассики), считают, что циклы являются следствием случайных воз​действий (импульсов или шоков) на экономическую сис​тему.

Представители второго направления рассматривают цикл как своеобразную первооснову, неделимый «атом» реального мира. Цикл в их понимании – это особое уни​версальное и абсолютное образование материального мира. Структуру цикла образуют два противоположные матери​альные объекты, которые находятся в нем в процессе взаи​модействия.

В самом простом определении цикл характеризует пе​риодические взлеты и падения рыночной конъюнктуры, которые проявляются в несоответствии спроса и предло​жения. Цикл есть непрерывные колебания экономики, ко​гда рост сменяется спадом.

Основные характеристики цикла связаны с его причи​нами, фазами (оживление, бум, спад, кризис), временем протекания, частотой повторения, динамическими пара​метрами, амплитудами показателей экономической актив​ности. Следовательно, цикл – постоянная динамическая характеристика экономики. Без цикла нет развития, нет движения – экономика мертва, в лучшем случае она «ме​ханистична».

Главное свойство цикла - это колебание националь​ного продукта (дохода). В теории циклов отмечают три ва​рианта изменения дохода:

1. постоянный рост;

2. неравномерный рост;

3. колебания (развитие в виде колебаний экономики).

Под ростом понимается постоянное или неравномер​ное развитие с положительной динамикой (доходов, ВНП, капиталовложений, потребления и т.д.).

Под колебанием понимается периодическая смена роста и спада. Спад при этом характеризует отрицатель​ную динамику показателей. Отсюда следует вывод: сколько существует видов колебаний, столько имеется и циклов. Существуют циклы темпов волн: капиталовложе​ний; инновационные; промышленные и др.

Современная трактовка «экономического цикла», оз​начающее движение экономики от одного кризиса к дру​гому характеризуется следующими общими моментами:

1) Экономический цикл представляет собой отдель​ный процесс, последовательно проходящий через фазы кризисов и подъемов;

2) Получило широкое распространение представле​ние о цикле как многокомпонентном процессе. Так, классический «цикл Маркса», «длинные волны Кондратьева», «циклы Китчина», «циклы сезон​ные» и т.д.

3) В 30-х годах ХХ в. зародился взгляд на цикл как на колебание, вокруг положения равновесия.

Классическая теория доказывает, что циклические ко​лебания происходят не вокруг, а ниже положения равнове​сия, а в период подъемов - постепенно возвращаются к предкризисному уровню. Дж. Кейнс доказал возможность экономического равновесия при неполной занятости на ос​нове чего зародился взгляд на цикл как на колебание, про​исходящее вокруг положения равновесия;

4) Циклическое колебание происходит вокруг трендовой траектории хозяйственного роста (долговременный эконо​мический рост), причем, в основном независимо от по​следнего. Так, в 50 гг. ХХ века с помощью новых теорети​ческих моделей удалось доказать независимость колеба​тельных механизмов от трендового движения. Следствием этого явилось глубокое размежевание между теориями цикла и роста. Однако, на графике циклические колебания, изображаются как отклонения от линии, представляющей долговременную тенденцию развития (см. рис.5.1)

Рис.5.1. Циклические колебания на фоне

долговременной тенденции к росту.


Как видно из рисунка тренд механический накладыва​ется на безтрендовую модель колебания;

5) Цикличность - не порок, а способ саморегулирова​ния рыночной экономики, т.к. если ничего не предпринять от колебания, то они способны разрушить любую эконо​мическую систему. Поэтому цикл является не только предметом изучения, но и объектом управления. Экономи​сты смотрят на экономический цикл как на стихийно воз​никающий, и как на сознательно формируемый феномен.

В период господствования представления об экономи​ческом механизме свободной конкуренции, провозглаша​лось невмешательство государства в экономическую жизнь. В период зарождения кейнсианства считалось обя​зательным активное антикризисное регулирование со сто​роны государства. В настоящее время не вызывает сомне​ния необходимость государственного вмешательства в ход общественного воспроизводства, но усиленно дискутиру​ются вопросы о путях и интенсивности этого вмешатель​ства, поскольку непродуманные действия государства в экономике могут негативно сказаться на развитии страны спустя несколько лет.

Экономическая теория выделяет три вида причины циклов:

1. 
цикл – явление внешнее, относительно экономической системы (он имеет природную, политическую и т.п.);

2. 
цикл – явление внутреннее, присущее экономике в об​щем;

3. 
цикл – совокупность причин внутренних и внешних фак​торов, устойчивых и случайных явлений при пере​ходе от фазы к фазе.

В настоящее время многие исследователи полагают, что внешние (экзогенные) факторы – это производители первоначальных импульсов циклов, а внутренние (эндо​генные) причины превращают (преобразовывают) эти им​пульсы в фазные колебания.

Среди экзогенных (внеэкономических) причин циклов называют научные и технические открытия, открытие но​вых богатств земель, миграцию, динамику роста населе​ния, войны и др. Среди эндогенных причин большинство западных исследователей называют колебания спроса на благо. Поэтому в центре проблем цикла обычно ставят ме​ханизм мультипликатора-акселератора. Исходя из этого, в циклах отличаются две главные фазы: спад и подъем про​изводства, где имеются две точки: пик подъема и макси​мальный спад (рис. 5.2)

Рис. 5.2
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Черты спада – ликвидация запасов, сокращение произ​водственных инвестиций, падение спроса на труд, резкое уменьшение прибыли, сокращение спроса на кредит и т.д. Черты подъема – эти же явления, но только наоборот.

Многие экономисты-теоретики причину циклов ищут в подвижках предложения и спроса, в результате чего эко​номика выходит из точки равновесия, хотя в их балансе нет автоматизма. Причину интенсивности колебаний до​хода надо искать в изменении капиталовложений, причем разные типы капиталовложений по-разному влияют на до​ход. Таким образом, ключевое значение в образовании цикла имеет потребительский и инвестиционный спрос.

В оценке природы цикла экономическая теория тоже неоднородна.

5.2
Теории экономических циклов

Многие экономисты безуспешно пытались изобрести теорию, которая объяснила бы все экономические циклы. Наиболее распространенным объяснением цикла эконо​мики свободной конкуренции был анализ воспроизводства, макроэкономики индустриального общества, данный К. Марксом. В марксистском анализе «цикл капиталисти​ческого воспроизводства» представляет собой прохожде​ние им четырех последовательных фаз движения и возвра​щения к началу цикла. Фазами цикла явились: кризис, де​прессия, оживление, подъем и тд.

Кризис характеризуется превышением товарного предложения над совокупным спросом, что имеет следую​щие экономические послед​ствия: сложность и невозмож​ность нормальной реализации товаров; падение цен; уменьшение товарного предложения; снижение доходов; резкий скачок безработицы; банкротство.

В конце кризиса происходит «насильственное» равно​весие спро​са и предложения и воспроизводство переходит в фазу депрессии, когда прек​ращается падение производ​ства и появляется возможность обновления основной части производственного капитала.

Обновление основного капитала составляло и раньше, и сейчас материальную основу смены цикла. Под его влия​нием происходит пе​реход от депрессии к оживлению, от оживления к подъему, от подъ​ема к кризису, т.е. растущее товарное предложение во время подъёма сталкивается на рынке с ограниченным плате​жеспособным спросом, снова возникает кризис.

Марксистский анализ цикличности производства в ус​ловиях свободной конкуренции был ограничен границами социального подхода. Основное условие, порождающее кризис К. Марксом было обоснованно как постоянное про​тиворечие между общест​венным характером производства и частнокапиталистической формой присвоения его ре​зультатов. Рассматривая индустриальное общест​во с пози​ций субъектов, вернее, наемной рабочей силы, К. Маркс был объектив​но прав о причинах цикла, но постоянный ак​цент на рабочей силе ограничивал действие механизма вы​хода из кризисов. И по​литэкономия, выросшая из маркси​стской традиции, умудрилась не за​метить изменения внутри экономической организации товарного про​извод​ства. Общество, пришедшее на смену индустриальному, увело социальный антагонизм в неактуальное основание, т.е. новую экономиче​скую форму, а потому, основной - ан​тагонистический социаль​ный фон - не может полностью объяснить природу экономического цикла.

Исследованию экономических циклов, кроме К.Маркса, посвящены работы таких виднейших исследова​телей этого феномена, как А. Шпитгоф, М. Туган-Баранов​ский, Т. Веблен, Дж. Кларк, Дж. Кейнс, М. Миллер, Й. Шумпетер и многих других.

П. Самуэльсон в своей книге "Экономика" определяет экономический цикл как общую черту для всех областей экономической жизни и для всех стран с рыночной эконо​микой. Признавая объективный характер экономического цикла, большинство современных эконо​мистов предлагают изучать его через анализ внутренних и внешних факторов этого явления, влияющих на характер цикла, его продол​жительность, на социально-экономические последствия.

Современный подход к природе цикла характеризу​ется все бо​льшей «технологичностью». На первый план выдвигается не причинно – следственная связь, а способы, помогающие сделать эту цикличность менее болезненной для общества. С этих позиций «портрет» современной эко​номики выглядит как чередование подъемов и спадов, и эти постоянные подъемы и спады в уровне деловой актив​ности называются цик​лом деловой активности. Современ​ный подход отходит от длинных волн, характеризуемых как «процветание» и «депрессия», перенося акцент на ко​роткие волны, называемые «бум», «сокращение», «спад», «подъем» (см. рис. 5.3).

Рис. 5.3.
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Причину экономических циклов современная эконо​мическая теория видит в системе внешних и внутренних факторов.

Внешние факторы - факторы, вносимые в экономиче​скую систему извне, к ним относятся:

а) изменения в численности населения, которые воз​действуют на спрос и предложение;

б) изобретения и инновации: коренные изменения в технологии приводят к взрыву деловой активности и ши​рокому инвестированию. Это, в свою очередь, сопровож​дается созданием новых рабочих мест и наступлением пе​риода подъема;

в) войны и другие политические события. Очень часто подобные события влияют на направления экономического цикла. Так, например перестройка национальных воору​женных сил в США привела к тому, что «Великая депрес​сия» сменилась периодом подъема.

Внутренние факторы - наиболее существенный мо​мент экономи​ческих колебаний. Современная экономика выделяет три ос​новных фактора: потребление; инвестирова​ние; деятельность правительства.

Антициклическое регулирование по Кейнсу основыва​ется на динамике совокупного спроса, определяемой функ​циями сбережения и инвестиций. Попытка равновесного состояния совокупного спроса и совокупного предложения сводится к необходимости «работы» со спросом. Так в пе​риод спада-расширения совокупного спроса, посредством проведения «политики экспансии» равновесие осуществля​ется тремя способами: увеличением расходов государства; уменьшением налоговой ставки; снижением процентной ставки.

Противоположные меры принимаются государством в период подъема - ограничение совокупного спроса, прове​дение «политики сдерживания». Она выражается в умень​шении государственных расходов (экономия на транс​фертных платежах и социальных программах), увеличении налогов и процентной ставки.

Современное государственное регулирование цикла деловой активности предполагает и проведение монетар​ной политики, т.е. способ регулирования денежного пред​ложения. Монетаризм помогает вывести эконо​мику из тис​ков спадов в условиях ее стагфляционного развития, когда циклическая экономика одновременно поражена и безра​ботицей, и инфля​цией. Поэтому выход из порочного, удру​чающего состояния – это целенаправленные ограничения денежных доходов населения.

Таким образом, современный подход к циклическому развитию пред​полагает смещение акцентов: от выяснения природы цикла к констатации цикличности и нахождению методов минимизации негативных эффектов смены раз​личных фаз цикла.

5.3
Особенности цикла на современном этапе

На современном этапе целенаправленная деятельность государства приводит к следующим изменениям цикла:

во-первых, изменяется природа кризиса, он все более становится структурным, вырастающим из ограниченности ресурсов общества (сырьевой кризис, финансовый кризис, энергетический кризис, нефтяной кризис);

во-вторых, изменения в развитии различных стран в постиндустриальную стадию приводят к асинхронности цикла и временной раз​нице периода кризиса;

в-третьих, эта же причина обуславливает маленькую «глубину» спадов в современной, особенно послевоенной экономике;

в-четвертых, кризисные явления обостряются не на товарном рынке, а чаще всего проявляются на рынке цен​ных бумаг и на кредитном рынке в форме финансового кризиса.

Основным итогом анализа цикличности развития эко​номики явля​ется переход от социальных объяснений кри​зиса и цикла в целом, свой​ственных экономике индустри​ального типа к строго экономическому, иногда даже тех​нологическому анализу, который помогает выработать но​вые ме​тоды цикличности государственного регулирование.

Государственное антициклическое регулирование вы​звано регулярностью повторения циклов, их дестабилизи​рующим воздействием на экономику. Теоретически очень важно признание того, что государство может сглаживать циклические колебания.

Теоретический спор идёт о методах регулирования циклического развития экономики и степени ее интенсив​ности. Господствует два подхода: неокейсианский и не​оконсервативный. Первый опирается на регулирование го​сударством совокупного спроса. Осуществляется это на основе налогово-бюджетной политики (всесторонние ста​билизаторы) и кредитно - денежной политики (автоматиче​ски действующие контрмеры). Второй - на основе регули​рования совокупного предложения, путём использования кредитно-денежной и налогово-бюджетной политики с ог​раничением роли государства в регулировании экономи​кой.

Однако, несмотря на разные методы государственного регулирования циклом, все они сводятся к противодейст​вию, т.е. против хода колебания в каждый данный момент. В период кризиса и депрессии государство старается акти​визировать свою хозяйственную деятельность в стране, путём увеличением государственных расходов и снижением на​логов, а в период подъема наоборот, чтобы экономика не «провалилась» в кризис, государство снижает расходы и повышает налоги. Государство также широко использует свой бюджет, осуществляя закупки перепроиз​веденной продукции и т.д.

Государственное антициклическое регулирование осуществляется столь успешно, что оно модифицирует сам цикл и его прохождение (см.рис.5.4)

Рис. 5.4.
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На рисунке видно, что фаза кризиса неспособна быть разрушительной, т.е. не носит обвальный характер, так как государство уже просчитало когда наступит эта фаза и приняло соответствующие контрмеры. Поэтому экономика теперь не «проваливается» в кризис, а постепенно «вползает» в него, сам кризис проявляется только в падении темпов роста. Исчезла депрессия – самая продолжительная часть фаза цикла. Антициклическое регулирования выводит эконо​мику из фазы кризиса (который увеличился во времени), сразу фазу оживления и подъема, минуя фазу депрессии. 

Общая картина развития современного рыночного хо​зяйства ста​ла не совпадать с традиционной схемой. Совре​менные структурные кризисы стали обретать более слож​ную характеристику, на экономические проблемы стали оказывать влияние глобальные политические процессы. Так, можно выделить распад социалистической системы, усиление между национальных и региональных конфлик​тов, возрастание роли, так называемого, «исламского» фак​тора, противоречивые тенденции в процессе создания еди​ной Европы.

Определяющим фактором в современном мире стано​вится не столько стабильность, сколько изменения тради​ционных рынков сырья, колебания валют​ных систем и т.д. Таким образом, земная цивилизация входит в новое тыся​челетие в состоянии перманентных потрясений.

5.4
Концепция взаимодействия мультипликатора–акселератора

Принцип акселерации непосредственно связан с тео​рией мультипликатора. Если теория мультипликатора ис​следует влияние роста первоначальных автономных инве​стиций на рост национального дохода, то с помощью принципа акселерации исследуется обратное явление – влияние роста национального дохода на рост инвестиций. Это явление есть условие незатухающего процесса воспро​изводства и подъема экономики.

Сущность акселерации: возросший доход, полученный в результате первоначальных инвестиций, вызывает рост спроса, связанный с расширением производства потреби​тельских товаров, а это, в свою очередь, приводит к росту спроса на средства производства, т.е. гораздо большего спроса на машины, оборудование, сырьё для II подразде​ления. Это требует крупных затрат в течение длительного времени для I подразделения.

Следовательно, принцип акселерации, в силу цепной зависимости между отраслями, спрос на потребительские товары вызывают более сильное развитие производства средств производства или инвестиционных товаров.

В отличие от теории мультипликатора (теория авто​номных инвестиций), принцип акселерации связан со сти​мулированными инвестициями, которые зависят от дохода, т.е. является результатом возрастания конечного спроса или объема продажи.

Средний капитальный коэффициент означает отноше​ние запасов всего существующего капитала в заданный пе​риод к выпуску продукции в этот же период. Коэффициент акселерации, в свою очередь, определяет связь между рос​том капитала (стимулированных инвестиций) и ростом вы​пуска, вызванным им.

Взаимодействие мультипликатора и акселератора по​рождает непрерывный и прогрессивный рост выпуска про​дукции или дохода. Суть этой модели: если независимые или автономные инвестиции «А» растут, например, вслед​ствие внезападного появления новых инвестиций, то муль​типликатор порождает соответствующий рост выпуска продукции. Расширение выпуска продукции приводит в действие акселератор и сопровождается появлением дру​гих (индуцированных – производных) капиталовложений.

Смысл данной модели заключается в том, что рост ав​тономных инвестиций вызывает рост дохода, а доход воз​растает в соответствии с величиной мультипликатора. Рост дохода, в свою очередь, приводит к росту темпов спроса на потребительские товары и росту их производства.

Итак, акселератор можно представить в виде отноше​ния инвестиций к приросту потребительского спроса (го​товой продукции) или национального дохода, которое можно показать форму​лой

	
	ИТ

	А=
	––––––––––

	
	ДТ–1 - ДТ–2


	где 
	А – акселератор, 

	
	И – инвестиции, 

	
	Д – доход (или потребительский спрос), 

	
	Т – год, когда были осуществлены инвестиции.


Например, если прирост потребительского спроса произошел между 1995 и 1994 г.г., то инвестиции будут осуществлены в 1996 году, или 

	
	И 1996

	А=
	–––––––––––––––

	
	Д 1995 – Д 1994


Принцип акселерации в той или иной степени рас​сматривался всеми экономистами, изучавшими экономиче​ский цикл. Но в оценке значения принципа акселерации, в вопросе о его реальном проявле​нии были и остаются суще​ственные разногласия.

Так, Самуэльсон полагает, что принцип акселерации в сочетании с мультипликатором порождает кумулятивную дефляционную или инфля​ционную спираль. В целом эф​фект акселератора рассматривается как неотъемлемый элемент экономических колебаний, порождаемый неста​бильностью экономики.

Начало подъема, т.е. повышающая волна совпадает с моментом, когда накопление достигает такого состояния, при котором становит​ся возможным рентабельное инве​стирование капитала для создания но​вых основных фондов производства. Подъем сопровождается осложнениями, вы​зываемыми промышленным кризисом среднесрочного цикла.

Понижение темпа экономической жизни или снижаю​щая волна, вызванная совокупностью экономических фак​торов отрицательного характера, в свою очередь усиливает поис​ки в области создания совершенной техники и сосре​доточения капи​тала в руках промышленно-финансовых групп. Все это создает предпо​сылки для нового подъема и цикл повторяется вновь, хотя и на новой ступени развития производительных сил.

5.5
Государственное антициклическое регулирование

Существующие различные взгляды на причины цик​лических колебаний, рождают различные подходы к про​блемам регулирования. В целом существуют два направле​ния регулирования: неокейнсианская и неоконсервативная.

Неокейнсианская ориентируется на регулирование со​вокупного спро​са, а неоконсервативная - на регулирование совокупного предложе​ния.

Признаки неокейнсианства – ориентация на спрос, цель – регули​рование хозяйства в целом (макроэкономика), приоритеты регулирования – налогово-бюджетная и кре​дитно-денежная политика, оценка роли государства – по​ощрение.

Признаки неоконсерватизма – ориентация на предло​жение, цель – создание стимулов для деятельности отдель​ных фирм (микроэкономика), приоритеты регулирования – кредитно-денежная и налогово-бюджетная политика, оценка роли государства – ограничение.

В зависимости от исходных установок и ориентиров, сторонники того или иного направления по-разному ре​шают проблему сглажива​ния циклических колебаний, по-разному оперируют инструментами, находящимися в рас​поряжении государства, которыми пользуются в этих це​лях. Например, сторонники неокейнсианских рецептов больше внимания уделяют бюджетной политике (главным образом, это связано с увеличением или уменьшением рас​ходов государства) и на​логовой политике (манипуляции с налоговыми ставками в зависимос​ти от состояния эконо​мики).

Сторонники неоконсервативных рецептов уделяют большее вни​мание проблеме денег и кредита. Поэтому в последние годы неоконсервативная политика опирается на монетаристские теории, которые во главу угла ставят во​просы объема денежной массы и его регулирования.

Несмотря на такие существенные различия, между этими концепциями есть общее понимание: во-первых, го​сударство в состоянии сглаживать циклические колебания; во-вторых, государство должно осуществлять это в целях достижения и поддержания экономической стабильности; в-третьих, относительно роли государства, направленное на преодоление циклических колебаний. В фазе спада все мероприятия государства должны быть направлены на стимулирование деловой активности, в налоговой поли​тике – на снижение ставок, предоставление налоговых льгот на новые инвестиции, проведение политики ускорен​ной амортизации.

Кредитно-денежная политика в этот период пресле​дует те же цели, что и налогово-бюджетная политика, и предполагает проведение кредитной экспансии. Ее цель – оживление экономической жизни при помощи дополни​тельных кредитов. В это время проводится политика «де​шевых денег», что означает снижение процентных ставок за выданные ссуды.

В период подъема экономической конъюнктуры госу​дарство проводит политику сдерживания, включающую противоположные мероприятия в области налогово-бюд​жетной и кредитно-денежной политики, т.е. повышение ставок налогов, сокращение государственных расходов, ограничение амортизационных отчислений.

В кредитно-денежной политике преобладают эле​менты повышения процентных ставок по ссудам, сокраще​ние кредитных ресурсов банков и сокращение инвестиций.

В целом, государственная политика сглаживания цик​лических колебаний, проявляется как политика противо​действия, направленная на сглаживание циклических явле​ний, активизацию всех хозяйственных процессов в период экономических спадов, что можно было заметить из кон​кретной действительности экономического развития СССР в конце 80 годов XX века.

Особенность экономического кризиса в бывшем СССР проявлялась в командно-административной форме управ​ления и в плановом методе организации производства.

Замедление темпов роста в СССР наблюдалось уже во второй половине 70-х годов, так как руководство страны продолжало придерживаться политики ускоренного разви​тия материалоемкой, энергоемкой и добывающей про​мышленностей, тогда как передовые индустриальные страны после нефтяного кризиса в 1973 году взяли курс на формирование ресурсо- и энергосберегающих отраслей и высокопоточных технологий. В замедлении экономиче​ского развития СССР в тот период решающую роль сыг​рало подавление рыночных отношений и приверженность к монополии государственной собственности. Однако на​слоившийся «обвал» национальной экономики произошёл после 1991 г. в результате избрания стратегии «шоковой терапии».

Необходимость глубокого реформирования экономи​ческой системы страны стала очевидной после вхождения экономики СССР в депрессию в начале 80-х годов. Такая необходимость вовсе не означала ни неизбежности скорой экономической катастрофы при выборе вариантов преоб​разований, ни безальтернативности «шоковой терапии». Даже при отсутствии глубоких реформаторских изменений в хозяйственном механизме можно было рассчитывать на относительно незначительный спад производства в первой половине 90-х годов.

К сожалению, сценарии экономического развития Рос​сии, в том числе Казахстана, пошли по иному пути. К 1995 году экономический спад в бывших Союзных Республиках было выше американской «Великой депрессии» 1929-1933 гг. и продолжался примерно до 1999 г. Началось не​которое оживление в 2000 г.

Резюме

Экономические циклы – неотъемлемое качество мак​рохозяйства. Основным свойством цикла является эконо​мическое колебание, которое обусловлено рядом причин, особенно совокупным спросом и совокупным предложе​нием. В центре проблемы цикла – анализ механизма муль​типликатора-акселерато​ра, который обусловлен связью наиболее глубоких экономических колебаний с измене​ниями в объеме, качестве и структуре капиталовложений.

Наличие различных теорий экономического цикла со​вершенствует анализ циклов и рождает различные модели.

Главные фазы цикла – кризис, депрессия, оживление и подъем. На этих фазах сильные колебания испытывают ин​вестиции, а наиболее заметные – потребление.

Государственная экономическая политика воздейст​вует на ход цикла и модифицирует его. При удачном при​менении эффективных регуляторов цикла колебания ста​новятся менее глубокими, потери национального продукта сокращаются, а смена фаз цикла становится более предска​зуемой.

Основные понятия

Экономический цикл.

Циклически колебания.

Время цикла.

Фазы цикла.

Спад.

Оживление.

Подъем.

Акселератор. 

Мультипликатор.

Длинные волны.

Антициклическое регулирование.

Практикум

§ 1. Теперь вы должны уметь

1. Ответить, что такое экономический цикл?

2. Объяснить причины, вызывающие циклические колеба​ния экономического развития.

3. Разъяснить характерные точки цикла.

4. Сформулировать основные причины глубокого влияния капиталовложений на интенсивность колебания нацио​нального дохода.

5. Как происходит взаимодействие мультипликатора и аксе​лератора в ходе экономических циклов.

6. Рассказать, по каким причинам циклическая волна обра​зует ситуацию неполного макроэкономического равно​весия.

7. Знать теории экономических циклов.

§ 2. Вопросы для самопроверки и подготовки

1. С чем связывают основные характеристики цикла?

2. Какие виды экономических циклов существуют?

3. Что такое классический экономический цикл?

4. Охарактеризуйте причины экономических циклов.

5. В чем смысл механизма мультипликатора-акселера​тора?

6. Каким образом разные типы капиталовложений влияют на динамику национального дохода?

7. Приведите математическое выражение принципа акселе​ратора.

8. Как влияет на экономический цикл фактор государствен​ных расходов?

9. Что представляют собой «длинные волны Н. Кондрать​ева?»

10. Можно ли говорить и почему о формировании экономи​ческих циклов в Казахстане?

§ 3. Тестовые вопросы для самоконтроля знаний

1. Какой из процессов не относится к фазе спада:

	а)
	сокращение прибыли;

	б)
	снижение уровня процента;

	в)
	падение курса акций;

	г)
	уменьшение выплат по безработице;

	д)
	все ответы верны.


2. Каким отношением представлен акселератор:

	а)
	отношением прироста потребления к приросту дохода;

	б)
	отношением прироста индуцированных инвестиций к приросту дохода;

	в)
	отношением автономных инвестиций к приросту дохо​дов;

	г)
	отношением валовых инвестиций к доходу;

	д)
	все ответы верны.


3. С чем связано появление индуцированных производ​ных инвестиций:

	а)
	с приростом национального дохода и совокупного спроса;

	б)
	с приростом населения;

	в)
	с необходимостью осуществления технического ново​введения;

	г)
	с разработкой новых месторождений полезных иско​паемых;

	д)
	с увеличением экспорта.


4. Что является самым нестабильным расходом в рам​ках экономического цикла:

	а)
	государственные расходы;

	б)
	потребительские расходы;

	в)
	инвестиционные расходы на прирост средств труда;

	г)
	инвестиционные расходы на сокращение основного капитала;

	д)
	военные расходы;


5. С какого момента начинается тенденция к сокраще​нию валовых инвестиций:

	а)
	с уменьшения объема продажи;

	б)
	со стабилизации объема продажи;

	в)
	с сокращения темпов роста продажи;

	г)
	со стабилизации темпов роста продажи;

	д)
	соотношением темпов предложения и спроса;


6. Какой из процессов не относится к фазе подъема:

	а)
	рост выплат из различных социальных фондов;

	б)
	рост инфляции;

	в)
	рост инвестиций в частном секторе;

	г)
	рост налоговых поступлений;

	д)
	рост заработной платы прислугам.


Тема 6. Трудовые ресурсы, занятость и безработица.

	6.1
	Трудовые ресурсы и социально-экономическая харак​теристика рабочей силы.

	6.2
	Теории рынка труда и функционирование его меха​низма.

	6.3
	Занятость, формы и виды безработицы.

	6.4
	Закон Оукена и государственное регулирование уровня безработицы.


Цели: 

Ознакомившись с этой темой, вы должны уметь:

· определить понятие трудовые ресурсы и дать соци​ально-экономическую характеристику рабочей силы;

· рассказать действие рыночного механизма высвобожде​ния и перераспределения рабочей силы;

· объяснить причины безработицы и ее виды, а также ме​тоды государственного регулирования занятости.

Литература:
Л‑2 (гл. 10); Л‑18 (гл. 3); Л‑21 (гл. 11‑12); Л‑22 (гл. 18); Л‑23 (гл. 10); Л‑25 (гл. 20).

6.1
Трудовые ресурсы и социально-экономическая характеристика рабочей силы

Экономическая теория в изучении человеческого об​щест​ва исходит из важнейших предпосылок о том, что че​ловек является одновременно и производителем и потреби​телем экономических благ. Человек не только создает, но и приводит в действие и определяет способы использования техники и технологии, которые в свою очередь, предъяв​ляют новые требования к физическим и интеллектуальным параметрам человека. Будучи творением человека, новые средства производства в свою очередь преобразуют труд, придавая ему соответствующие своему новому уровню профессионально-квалификационные качества, способст​вующие росту производительности его труда.

В структуре производительности труда различают две стороны: рабочую силу или способность к труду, и потре​бительную силу или способность к потреблению. Труд есть функция рабочей силы, а потребление – функция потреби​тельной силы. Отсюда необходимость формирования и развития у человека как способности к труду, так и спо​собности к потреблению. При характеристике роли чело​века в системе современной экономики используются це​лый ряд понятий: экономический человек, человеческие ресурсы, человеческий капитал, предприниматель, рабочая сила, личный фактор производства, трудовые ресурсы и т.д.

Экономический человек - это главный творческий субъект рыночной экономики, который обладает свободой выбора, принимает рациональные и оптимальные решения с учетом собственных интересов и целей, является элемен​том (частью) трудовых ресурсов.

Трудовые ресурсы - это количественная часть населе​ния страны трудоспособного возраста, обладающая необ​ходимыми физическими и умственными способностями, определенным уровнем образования и квалификации. Чис​ленность трудовых ресурсов характеризует потенциальную массу живого труда, которой располагает общество для производства товаров и услуг. Трудовые услуги в виде трудовых ресурсов (людей) на рынке, в качестве человече​ского ресурса, есть их взаимозависимости и взаимозаме​няемость с другими ресурсами производства (природными, материальными, финансовыми). 

В социально-экономической характеристике рабочая сила – это индивидуальная способность человека к труду, которая слита с главной личностью человека и выступает его важнейшим атрибутным свойством. 

Потенциальная способность личности к труду стано​вится реальной производительной силой лишь в процессе непосредственного соединения с конкретными средствами производства в составе совокупной рабочей силы на про​изводстве. Совокупная рабочая сила превращается в про​изводительную силу при определенной кооперации и спе​циализации труда. Индивидуальная рабочая сила, тем са​мым, является неотъемлемым элементом общественной рабочей силы, а индивидуальный труд человека - неотъем​лемой частицей интегрированного труда общества.

В социально-экономическом отношении человеческий капитал есть сформированный в результате инвестиций и накоплений человеком определенных запасов здоровья, знаний, навыков, способностей, мотиваций, которые целе​сообразно используются в той или иной сфере обществен​ного воспроизводства. Эти свойства содействуют росту производительности труда и эффективности производства и тем самым способствуют повышению личного благосос​тояния и росту национального богатства.

6.2
Теории рынка труда и функционирование его механизмов

Задачей макроэкономической политики является под​держание общего равновесия путем достижения макроэко​номических целей. Эти цели могут быть представлены стремлением поддерживать стабильный рост националь​ного объема производства и уровня цен. Но не менее важ​ной макроэкономической целью является достижение вы​сокого уровня занятости с учетом особенностей рынка труда.

Сумма объемов трудовых услуг на рынке труда при любой цене олицетворяет рыночный спрос на эти трудовые услуги. Рыночное предложение услуг труда показывает сумму всех работников при каждой возможной цене.

Основными факторами, влияющими на сумму объема спроса на трудовые услуги при любой цене на них, явля​ются:

· уровень цен на трудовые услуги;

· спрос на продукцию, произведенную при помощи трудо​вых услуг;

· цены и объемы предлагаемых к труду комплиментар​ных ресурсов;

· технические изменения, воздействующие на предель​ный продукт труда.

Основными факторами, влияющими на сумму объема предложения трудовых услуг при каждой возможной цене на них являются:

· численность и готовность работников продавать свой труд;

· уровень рождаемости, смертности и миграции;

· физическая способность быть работником;

· альтернативная стоимость наемного труда;

· доступность других источников дохода помимо заработ​ной платы.

На рынке труда продаётся и покупается специфиче​ский товар – функция рабочей силы – труд. Эта функция столь же многообразна, сколь разнообразны по своим та​лантам и способностям сами люди. Тем не менее, труд по количественным и качественным характеристикам можно свести к следующим видам: квалифицированный и неква​лифицированный; простой и сложный; мужской, женский и детский. По уровню оплаты все они строго дифференци​рованы по полу, возрасту, национальности и территори​альному признаку. Рабочий одной квалификации – немец и турок в Германии, нефтяники – немцы, англичане, китайцы и казахи – в Казахстане, оплачиваются по-разному. Такие факты объясняются действием механизма функционирова​ния рынка труда.

Существует четыре концептуальных подхода к ана​лизу механизма функционирования рынка труда:

1. Классическая модель рынка труда, полагающая, что пол​ная занятость является нормой рыночной экономики, а наилучшей экономической политикой является поли​тика невмешательства государства в экономику. Основ​ные теоретические положения этой модели:

· общее перепроизводство невозможно, поскольку пред​ложение порождает собственный спрос;

· отрицание возможности недостаточного уровня расхо​дов для закупки продукции произведенной при полной загруженности;

· если уровень общих расходов окажется недостаточным, то включаются такие рычаги регулирования, как цена и заработная плата, что будет препятствовать сокраще​нию реального объема производства, занятости и ре​альных доходов;

· конкуренция на рынке труда исключает внутреннюю безработицу, т.к. любой желающий работать по опре​деляемой рынком ставке заработной платы, может легко найти работу;

· помощь государства в функционировании экономики рассматривается как излишняя, более того, вредная.

2. Неоклассическая модель рынка труда утверждает, что рынок труда, как и все рынки, действует на основе целе​вого равновесия и основным регулятором рынка труда является цена рабочей силы. Основание:

· с помощью цены труда или заработной платы регулиру​ется спрос и предложение рабочей силы, поддержива​ется их равновесие;

· цена на рабочую силу гибко реагирует на потребности рынка, увеличиваясь и уменьшаясь в зависимости от спроса и предложения;

· безработица невозможна, если на рынке труда сущест​вует равновесие;

· причиной безработицы является отказ рабочих тру​диться за меньшую заработную плату;

· влияние профсоюзов, установление государством мини​мальных ставок зарплаты, отсутствие информации рассматривается как некие «несовершенства» рынка.

3. Кейнсианская модель рынка труда - это рынок труда, находящийся в состоянии постоянного и фундаменталь​ного неравновесия. Основные ее положения:

· в экономике не существует никакого равновес​ного механизма, гарантирующего полную заня​тость;

· полная занятость случайна, а не закономерна;

· отрицается возможность воздействовать на рынок труда при помощи колебаний ставки процента и эластичности соотношения цен и зарплаты;

· цена рабочей силы не является регулятором рынка труда;

· роль регулятора рынка труда отводится государ​ству, которое, уменьшая или увеличивая совокуп​ный спрос, может ликвидировать неравновесие на рынке труда и т.д.

4. Монетаристская модель рынка труда – ставит во главу угла денежно-кредитные методы обеспечения занятости и стабилизации экономики, в силу того, что:

· внутренняя тенденция рыночного хозяйства стремится к стабильности и самоналаживанию;

· все диспропорции и нарушения в рыночном хозяйстве результат внешнего вмешательства;

· государственное вмешательство ведёт к нарушению рыночного хозяйства;

· установление государством минимального уровня зара​ботной платы, сильные позиции профсоюзов, отсутст​вие информации о вакансиях усиливают рыночное не​равновесие;

· для уравновешивания рынка труда целесообразно ис​пользовать такие рычаги, как: учетная ставка централь​ного банка; размеры обязательных резервов коммерче​ских банков на счетах Центрального банка.

Таким образом, рынок труда характеризуется совер​шенной конкуренцией, реализуемой через механизм гиб​ких ры​ночных цен, когда ни отдельные работодатели, ни отдельные работники не могут влиять на рыночную ситуа​цию в целом, равновесные ставки заработной платы опре​деляются общими взаимодействиями всех участников ры​ночного процесса.

На современном этапе на рынке труда осуществляется массовое передвижение рабочей силы, постоянно меняется ее качественный и количественный состав. Эти проблемы приводят к изменению спроса на рабочую силу, т.к. рас​ширение производства, его модернизация, структурные изменения требуют высококвалифицированных работни​ков, владеющих современной профессией.

Рынок труда - это динамичный, мобильный рынок. Это касается спроса, предложения, цены труда, крупных сег​ментов и мелких секторов, определенных категорий работ​ников и отдельных экономических агентов. В нем проис​ходит непрерывная циркуляция крупных, средних, мелких контингентов людских ресурсов; значительная часть ра​ботников постоянно входит в состав экономически актив​ного состава населения, выбывает из него, трудоустраива​ется, вновь увольняются и т.д.

Следовательно, на рынке труда формируется опреде​ленный поток: выбывающие из состава рабочей силы; вступающие в рабочую силу; отказывающиеся от поисков работы; потерявшие работу; закончившие работу, полу​чившие работу и т.д. Мобильность этих потоков характе​ризует рыночную динамику рабочей силы общества.

6.3
Занятость, формы и виды безработицы

В практике экономическая теория для общей оценки состояния экономики и эффективности экономической по​литики часто использует так называемый «индекс ни​щеты», который представляет собой сумму уровней безра​ботицы и инфляции как двух основных показателей макро​экономической нестабильности.

Традиционно выделяют следующие виды безрабо​тицы: естественную, включающую в себя фрикционную и структурную или техническую, циклическую, конъюнк​турную, и добровольную, которые предстают в трёх фор​мах: 

· текучая;

· скрытая;

· застойная.

Фрикционная безработица связана с поисками и ожи​данием работы. Она проявляется в ожидании работы, свя​занные с квалификацией выбора и требует определенного времени. Это связано с изменением профессии, места жи​тельства и т.д. Поэтому фрикционная безработица бывает добровольной и кратковременной.

Структурная безработица связана с техническими сдвигами производства, меняющими спрос на «устарев​шие» профессии вследствие НТП. Такая безработица имеет преимущественно вынужденный и более долговременный характер.

Сочетание фрикционной и структурной безработицы образует естественный уровень безработицы (или уровень безработицы при полной занятости и соответствующий по​тенциальному ВНП). 

Циклическая безработица не относящаяся к естественному уровню, связана с колебаниями объема ВНП. В соответствии с экономическим циклами безработица также растет и снижается во всех страна мира. После выхода из депрессивного состояния экономики величина естественной безработицы обычно выше предкризисной, т.к. меняется минимальная ставка заработной платы, размер пособий по безработице и бедности, структура занятости.

Появление добровольной длительной безработицы связано: во-первых, когда человек не хочет работать за низкую заработную плату; во-вторых, в любом обществе есть люди, которые не хотят работать (примерно 15% от общего числа трудоспособного). Этот вид безработицы есть результат некоторого психологического феномена (например, бомжи и т.д.); в-третьих, не устраивает сам труд – не престижный, тяжелый, грязный и т.д.

В сельском хозяйстве, строительстве из-за сезонного характера работ возникает скрытая безработица. Лица, не имеющие работу и не ищущие ее в легальной экономике, составляют застойную форму безработицы. Чаще всего это деклассированные слои общества.

Анализ безработицы по сегментам рынка выделяет профессиональные, отраслевые, половозрастные, региональные форы безработицы, такие как медицинская, учительская, актерская, экономическая, инженерная. Региональная – во всех трудноизбыточных районах, в районах обрабатывающей, легкой промышленности и т.д.

Итак, безработица – это социально-экономическое явление, при котором часть экономически активного населения, способного и желающего трудиться. не имеет рабочего места, дающего право на получение дохода.

Безработными обычно считают тех, кто не имеет ра​боты в момент статистического обследования, но активно ищут работу и готовы к работе немедленно. Люди, имею​щие работу, а также все занятые неполный рабочий день или неделю, относятся к категории занятых.

Совокупность занятых и безработных образует рабо​чую силу. Выбывшими из рабочей силы считаются трудо​способные люди, не имеющие работу, но активно ищущие ее, учащиеся, пенсионеры, бездомные, домохозяйки, а также лица находящиеся длительно время в институцио​нальных учреждениях (психбольницах, тюрьмах и т.д.).

Уровень безработицы определяется как соотношение численности безработных и численности рабочей силы.

Основными причинами существования естественного (устойчивого) уровня безработицы являются:

1. Увеличение времени поиска работы в условиях системы страхования по безработице, которая способствует росту численности безработных и повышению ее уровня.

2. Устойчивость (жесткость) заработной платы порождает «безработицу ожидания». «Жесткость» заработной платы приводит к относительной нехватке рабочих мест, предложение труда превосходит спрос на них.

3. Тенденция к увеличению естественного уровня безрабо​тицы в долгосрочном периоде связано с:

· увеличением доли молодежи в рабочей силе;

· увеличение доли женщин в рабочей силе;

· более частыми структурными сдвигами в эконо​мике.

6.4
Закон Оукена и государственное регулирование уровня безработицы

Различие между реальным и естественным уровнем безработицы создает конъюнктурную безработицу, которая свидетельствует о неполном использовании производственных возможностей страны, т.е. происходит разрыв между реально произведенным и потенциально возможным ВНП. Чем выше конъюнктурная безработица, тем больше этот разрыв

Зависимость между уровнем конъюнктурной безработицы и потерей части ВНП сформулировал американский экономист Артур Оукен.

Закон Оукена связывает колебания уровня безра​ботицы с колебанием выпуска валового национального продукта (ВНП) по формуле:
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 – эмпирический коэффициент чувствительности ВНП к динамике циклической безработицы.


Если фактический уровень безработицы выше естест​венного на 1 %, то фактический объем производства будет ниже потенциального на величину 
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-2,5 % (эта величина в работах различных экономистов колеблется от 2,5% до 3%).

Отношение 1:2,5 есть отношение уровня безработицы к основанию объема ВНП. Оно позволяет вычесть абсолютные потери продукции при любом уровне безработицы.

Например, в 1983 г. в США уровень безработицы составлял 9,5%, что на 3,5% выше естественного уровня. Умножив эти 3,5% на коэффициент Оукена, получим, что отставание реального объема ВНП от потенциального составит 8,75%. Если номинальный объем ВНП в 1983 г. составил 3300 млрд. дол., то в результате несложных арифметических действий (3300 х 8,75) выясним, что общество недополучило продукции почти на 290 млрд. дол.

В действии закона Оукена есть и вторая сторона: ежегодный прирост реального ВНП на уровне приблизительно 2,7% удерживает безработицу на постоянном уровне. Каждое дополнительное сокращение темпов прироста ВНП на 2% вызывает рост безработицы на 1%.

Безработица, таким образом, пагубно сказывается на всей экономической жизни общества. Она, прежде всего ведет к экономическим потерям, снижает уровень реаль​ного, фактического выпуска национального продукта.

Для людей безработица оборачивается полной или частичной потерей доходов, снижением уровня жизни. Она ведет к возрастанию преступности, повышению смертно​сти, числа психических заболеваний. В целях смягчения этой социальной проблемы государство субсидирует сред​ства на поощрение частичной занятости или работы непол​ную рабочую неделю. В качестве средства для сокращения «избыточного» населения обычно используется метод «разделения рабочих мест», когда одно и то же рабочее ме​сто представляется двум рабочим с понижением заработ​ной платы. За это компании пользуются налоговыми льго​тами.

Для уменьшения безработицы практикуются и «дос​рочный» выход на пенсию в период реконструкции функ​ционирующих рабочих мест и расширение занятости за счет универсализации представляемых потребителям ус​луг. Безусловно, такой метод ведет к росту показателей ча​совой производительности труда, что означает более высо​кие темпы прироста добавленной стоимости в сравнении с доходом рабочих.

Важным способом преодоления относительного пере​населения является создание и расширение профессио​нальной подготовки и трудоустройства безработных. Так, в Англии функционируют программы:

· для длительно-безработных;

· для безработной молодежи;

· для безработных старше 30 и старше 45 лет;

· подготовки специалистов для наукоемких отрас​лей промышленности и т.д.

Кроме того, работают специальные клубы для безра​ботных, где дают советы, рекомендации по прохождению собеседования, тесты при приеме на работу, помогают в поиске вакантных мест, представляют бесплатные канце​лярские принадлежности и телефоны для поиска работы.

В развитых странах широко практикуется представле​ния социальной помощи безработным в виде материаль​ного пособия. Для его получения необходим стаж по ос​новной работе или общественная работа (уход за боль​ными, престарелыми, инвалидами, благоустройство города и т.д.). Для получения пособия необходимо внесение стра​хового взноса в зависимости от заработка. Сроки выплаты пособия строго ограничены. Так, максимальный срок по​лучения пособия в США – 26‑30 недель, в Японии – 40 не​дель, в Германии – 104 недель.

В некоторых развитых странах наряду с пособием по безработице выплачиваются еще и дополнительные посо​бия, которые предоставляются только после проверки «на нуждаемость», т.е. изучение состава семьи, наличия ижди​венцев, стажа и сферы трудовой деятельности, наличие го​сударственных наград и т.д.

Итак, существование безработицы выдвигает про​блему социальной защищенности населения, на которую обращают особое внимание во всем мире со второй поло​вины XX века. Дело в том, что рыночная система совер​шенно не гарантирует постоянную занятость рабочей силы. Отсюда государство создает систему социальной защиты, обеспечивающую уровень доходов населения, превышаю​щий 50 % их общего объема.

Социальная защита впервые возникла в 1883 г. в Гер​мании, в 1911 г. в Англии, в 1935 г. в США. Особого ус​пеха она достигла в скандинавских странах. В Финляндии, например, пожилые люди одновременно могут получать 3 вида пенсии: по старости – от государства, пенсию по месту работы – от фирм, и из пенсионного фонда, выде​ляемого государством, в формировании которого прини​мал участие сам пенсионер. 

Еще более уникальна структура социального страхо​вания в Швеции. На долю взносов лиц, получающих пен​сию, приходится всего 1 % активов пенсионного фонда, а остальные 99 % исходят: от государства – 27 %, местных органов власти – 31 %, предпринимательских фирм – 41 %.

Резюме

В данной теме рассмотрены проблемы рабочей силы и дана ее социально-экономическая характеристика. Важной проблемой является степень занятости трудовых ресурсов особенно на современном этапе, действие механизма пере​распределения рабочей силы по структурам и отраслям экономики.

Определенный интерес представляет теория рынка труда и концептуальные подходы к анализу механизма функционирования рынка труда (классическая модель рынка труда, неоклассическая модель, кейнсианская мо​дель, монетаристская модель).

Подробно показаны формы безработицы, ее виды, за​кон Оукена и проблемы регулирования безработицы.

Основные понятия

Трудовые ресурсы

Рабочая сила

Занятость

Безработица

Фрикционная безработица

Структурная безработица

Циклическая безработица

Уровень безработицы

Естественный уровень безработицы

Инфляционный уровень безработицы

Страхование по безработице

Безработица ожидания

Закон Оукена

Практикум

§ 1. Теперь вы должны уметь

1. 
Разбираться в сущности заработной платы: что она есть – цена труда или цена стоимости рабочей силы. В чем между ними принципиальная разница.

2. 
Ответить, что такое рынок труда и достижение в нем равновесия. Особенности национальных рынков труда.

3. 
Понимать термин «полная занятость» на современном этапе.

4. 
Различить виды и структуру безработицы и анализиро​вать ее проявление в современном Казахстане.

5. 
Объяснить причины возникновения необходимости соци​альной защиты населения. От кого и от чего необ​ходимо защитить население?

6. 
Сумейте доказать национальные особенности системы социальной защиты и исторический опыт своей респуб​лики.

§ 2. Вопросы для самопроверки и подготовки

1. Верны ли следующие утверждения:

a) люди в возрасте 16 лет и старше относятся либо к числу занятых, либо к числу безработных;

b) естественный уровень безработицы всегда постоянен;

c) при равновесии рынка труда безработица невозможна;

d) если фактический объем производства равен потенциаль​ному, то в экономике нет безработицы;

e) если уровень инфляции снижается, то и цены всегда сни​жаются.

2. Предположим, что в день поступления в университет Вы одолжили своему товарищу 5000 тенге. Вы оба ожи​даете, реальная ставка процента будет нулевой. Возврат долга должен состояться после окончании университета по фиксированной номинальной ставке процента. Если в период обучения (4 года) инфляция оказалась ниже, чем Вы ожидали, то кто выиграет, кто проиграет?

3. Численность населения составляет - 100 млн. чел., 24 млн. чел. – дети до 16 лет, а также люди, находящиеся длительное время в изоляции (в психиатрической боль​нице, в тюрьме); 30 млн. чел. выбыли из состава рабочей силы; 4 млн. 600 тыс. чел. – безработные; 1 млн. чел. – работники занятые неполный рабочий день и ищущие работу.

Рассчитайте:

a) величину рабочей силы;

b) уровень безработицы.

4. Имеется следующая информация: численность занятых - 90 млн. чел., численность безработных – 10 млн. чел.:

a) рассчитайте уровень безработицы;

b) месяц спустя из 90 млн. чел., были уволены 1 млн. чел., а 1 млн. чел. из числа зарегистрированных безработных прекратили поиск работы. Определите численность за​нятых, количество безработных и уровень безработицы.

5. Рассчитайте объем фрикционной безработицы при усло​вии, что число временно неработающих при переходе с одного предприятия в другое составил 20 млн. чел в среднем в год и каждый из них находился на рынке труда в среднем один месяц.

6. Предположим, что в данном году естественный уровень безработицы составил – 5 %, а фактический уровень – 9 %. Пользуясь законом Оукена, определите величину от​ставания ВНП в процентах.

§ 3. Тестовые вопросы для самоконтроля знаний

1. Человек: который надеется вновь найти работу:

a) относится к разделу занятых;

b) относится к безработным;

c) не учитывается в составе рабочей силы;

d) рассматривается как не полностью занятый;

e) рассматривается как потерявший работу.

2. Потерявший работу из-за спада в экономике попа​дает в категорию безработных, охваченных:

a) фрикционной формой безработицы;

b) структурной формой безработицы;

c) циклической формой безработицы;

d) все предшествующие ответы верны;

e) все предшествующие ответы не верны.

3. В условиях полной занятости уровень фрикционной безработицы должен:

a) равняться 0;

b) быть менее 1 %;

c) быть меньше, чем уровень циклической безработицы;

d) все предшествующие ответы верны;

e) все предшествующие ответы не верны.

4. Работники, которые хотели бы работать, но, отчаяв​шись, прекратили поиск рабочего места:

a) учитываются в числе фрикционных безработных;

b) учитываются в величине безработицы ожидания;

c) более не учитываются в составе рабочей силы;

d) получают пособие в виде минимальной заработной платы.

5. Что из ниже перечисленного неверно 

a) естественный уровень безработицы (NAJRU) относи​тельно стабилен в краткосрочном периоде и изменяется в долгосрочном периоде;
b) NAJRU включает в себя фрикционную, структурную и циклическую безработицу;
c) реальный ВНП равен потенциональному, если уровень безработицы равен NAJRU;
d) изменение величины NAJRU вызывает сдвиги в струк​туре экономики;
e) повышение минимума заработной платы является факто​ром увеличения NAJRU в долгосрочном времени.
6. Безработица возникает, когда:

a) известно, что минимальная зарплата увеличится в бли​жайшее время;

b) введено щедрое страхование по безработице;

c) рабочие уволены временно из-за погодных условий;

d) реальная заработная плата превышает равновесный уро​вень.

Тема 7. Монетарная политика общества.

	7.1
	Спрос и предложение денег.

	7.2
	Закон денежного обращения.

	7.3
	Кейнсианский и монетаристский подход к проблемам денег.

	7.4
	Инфляция как стимул и тормоз экономического развития.

	7.5
	Причины, источники и социально-экономические последствия инфляции.

	7.6
	Система антиинфляционной политики.


Цели: 

Изучив данную тему студент должен знать:

· понятия экономической категории денег, спроса и предложения денег;

· действия закона спроса и предложении денег;

· научные подходы к проблеме денег двух экономических школ-кейнсианцев и монетаристов.

· ответ на экономический феномен, инфляцию, ее виды, а также ее социально-экономические последствия.

· знать антиинфляционную политику государства.

Литература:
Л‑2 (гл. 8),Л‑4 (гл. 8), Л‑5 (гл. 4, 5, 6), Л‑8 (гл. 5), Л‑14 (гл. 17, 18), Л‑20 (гл. 15, 16), Л‑21 (гл. 16).

7.1
Спрос и предложение денег

Денежная масса – это совокупность всех денежных средств, находящихся в хозяйстве в наличной и безна​личной форме, обеспечивающая обращение товаров и услуг в народном хозяйстве.

Денежная масса выступает как активная часть, реально обслуживающая хозяйственный оборот и пассивная часть, включающая денежные накопления, остатки на счетах являющихся расчетными средствами. Имеются также так называемые «квази-деньги» (от лат. слова как будто, почти), то есть деньги на срочных счетах, сберегатель​ных банках, депозитных сертификатах, акциях инвестиционных фондов, которые находятся в краткосрочных денежных обязательствах.

Совокупность наличных денег (банкноты и металлические деньги) и деньги безналичных расчетов в Центральном банке (бессрочные вклады) составляют деньги Центрального банка. Их называют также монетарной или денежной базой, как суммарную денежную массу в народном хозяйстве.

Денежная масса, осуществляющая операции обмена и платежа, зависит от предложения денег банковского сектора и спроса на них в виде наличных денег или вкладов до востребования небанковскими секторами.

Предложение и спрос на деньги определяют объем и конъюнктуру денежного рынка. Предложение денег – есть денеж​ная масса в обращении, то есть совокупность платежных средств, обращающихся в стране в данный момент.

Наличие всей массы денег в экономике (MS)-обеспечиваются четырьмя источниками:

· Центральным банком - как государственным органом управления денежной массой на основе эмиссии (выпуска наличных денег) и их изъятия из обращения; 

· Центральный банк может увеличить или уменьшить денежное предложение путем купли и продажи государственных ценных бумаг у населения, предприятий и коммерческих бан​ков;

· Коммерческие банки влияют на денежную массу путем кредитных эмиссий, выдавая кредиты заемщикам, принимая вклады и формируя свои кредитные ресурсы;

· Фактором изменения количества денег в народном хозяйстве является движение валюты за границу, и из-за границы, связанным с величиной процентной ставки.

Для количественного определения денежной массы ис​пользуются обобщающие показатели – денежные агрегаты. Наи​более узким денежным агрегатом считается М1– «деньги в уз​ком смысле». В него включается:

· денежная база (М0) – налич​ные деньги в обращении (бумажные купюры, разменные моне​ты), включая деньги в кассах предприятий, плюс резервы коммерческих банков в Центральном банке, из которых не предоставляются кредиты никому;

· депозиты (банковские вклады населения, предприятия до востребования);

· чековые депозиты, то есть вклады коммерческих банков или других сберегательных учреждений, на которые могут быть выписаны чеки (текущие вклады).

Таким образом, агрегат М1 включает совокупность ко​личества денег, используемых как средства обращения и обслуживающих текущий платежный оборот и имеют абсолютную ликвидность.

Денежные агрегаты М2 включают:

· деньги, обслуживающие текущий платежный оборот (М1); 

· сберегательные бесчековые депозиты;

· срочные мелкие депозиты населения и предприятий; 

· краткосрочные государственные ценные бумаги.

Элементы М2 кроме М1 хотя и не функционируют в качестве средс​тва обращения, но могут быть превращены в наличность и текущие вклады, поэтому ликвидность денег М2 меньше чем у М1.

Денежные агрегаты М3 – «деньги в широком смысле» – со​вокупная денежная масса, которая включает:

· деньги М2;

· высоколиквидные ценные бумаги (облигации, сертифи​каты, казначейские обязательства) с большим сроком пога​шения;

· срочные купонные депозиты предприятия (средства для финансирования инвестиций),

· средства на счетах бюджетных и общественных орга​низаций;

· средства государственного, местного и муниципально​го бюджетов.

Спрос на деньги формируется во всех секторах народного хозяйства, но возникает вопрос: как достигается общее равновесие денежно​го рынка, чем определяется спрос на деньги? Ответ содержится в двух денежных функциях; – средства обращения и средства сохранения стоимости, а также абсолютной ликвидности денег. На основе этого совокупный спрос на деньги (ДМ) в экономике образует два вида спроса:

1) спрос на деньги для различных сделок, то есть для покупки товаров и услуг (трансакционный спрос); 

2) спрос для формирования портфеля финансовых активов (спекулятивный спрос) – деньги как средство сох​ранения стоимости.

Трансакционный спрос на деньги - спрос на деньги для совершения различных сделок, связанных с приобретением товаров и услуг (средство платежа) 

Стремясь максимизировать доход, владельцы денег захотят иметь в своих финансовых портфелях и акции, и облигации, и деньги, и дру​гие активы, которые нужны ему только в спекулятивных целях, т. е. для покупки других активов, когда цены на них снизятся. Деньги как средство владения различными активами, приносящими доход, становят​ся особенно привлекательными, когда ожидается снижение цен на эти активы.

Итак, спекулятивный спрос на деньги - спрос по формированию портфеля финансовых активов. Совокупный спрос на деньги зависит от трех факторов - объема производства ВНП, уровня цен (Р) и процентной ставки (Y), определяющих доходность надежных финансовых активов и «уровень цен» денег заемщиков. Таким образом, трансакционный спрос на деньги зависит на прямую от объема производства ВНП и не зависит непосредственно от процента. Спекулятивный спрос и про​центная ставка находятся в обратной зависимости, то есть чем выше ставка процента, тем меньше стремление иметь в своем портфеле на​личные деньги, которые сами по себе не дают дохода.

7.2
Закон денежного обращения

Макроэкономическое равновесие экономики предполагает наличие определенных пропорций и на денежном рынке - равновесие между спросом и предложением денег. Теоретически их анализ привел к воз​никновению двух экономических школ и в этом вопросе, монетаристской и кейнсианской.

Монетаристская теория спроса на деньги основывается на неоклассических традициях количественной теории денег, возникшей еще в XVIII веке и существовавшей до 30 - 40 годов XX века.

Основой количественной теории является то, что абсолютный уровень цен определяется предложением номинальных денежных остатков, т.е. чем больше предложение денег, тем выше уровень цен и наоборот. К. Маркс дал свое объяснение связи экономических показателей: денеж​ная масса, сумма цен товаров и услуг, кредита, взаимных и безналичных платежей, скорость обращения денег и сформулировал закон денеж​ного обращения:

	
	СЦТ – К + П – ВП
	

	КД =
	–––––––––––––––––
	ДР,

	
	С
	


	где
	КД – количество денег,

	
	СЦТ – сумма цен реализуемых товаров и услуг,

	
	К – сумма цен товаров, проданных в кредит,

	
	П – наступившие платежи,

	
	ВП – взаимопогашаемые обязательства,

	
	С – скорость оборота денежной единицы,

	
	ДР – сумма стабильного наличного денежного резерва в хозяйстве и у населения.


Для поддержания необходимого количества денег в обращении осу​ществляется сбалансирование денежных доходов и расходов насе​ления. Увеличение происходит путем роста объема обращения или за​медления скорости оборота денег. Сокращение обусловлено необходи​мостью изъятия излишка денег из обращения или ускорением их оборо​та. Основная пропорциональность денежного обращения выражается фор​мулой 

Кф = Кн,

	где
	Кф - количество фактически обращающихся денег; 

	
	Кн - количество наличных денег в обращении. 


Формула Кф > Кн означа​ет, что часть денег не отоваривается и в обращении образовался из​быток, а Кф < Кн означает, что количество денег в обращении недостаточно для реализации произведенных товаров и услуг, и требуется по​высить доходы населения или снизить цены на товары. В этом случае инфляция неизбежна, так как идет резкий скачок цен и деньги обесце​ниваются.

Изменение объема денежной массы может быть результатом, как увеличения количества денег, так и ускорения их оборота. Показатель скорос​ти обращения денег характеризуется числом повторений одними и теми же денежными единицами функций средства обращения и средства платежа в определенный промежуток времени. 

Реальная экономическая практика свидетельствует, что по мере роста объема ВНП, выраженного в деньгах, растет и денежная масса (М). Именно для характеристики этой связи возникло понятие «ско​рость обращения денег» в год (Y), позволяющее делать количественную оценку интенсивности рыночных отношений в хозяйстве в целом. Для расчета скорости оборота денег используются данные показателя наци​онального продукта, отнесенного к количеству денег (М). Например:

	
	P * Q

	Y =
	–––––

	
	М


	где
	Y - скорость обращения денег в год,

	
	Р - средний уровень цен,

Q - реальный национальный продукт,

	
	М - денежная масса.

	
	


Формирование денежной массы можно проследить из схемы 7.1.

Схема 7.1

Формирования денежной массы.
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Несмотря на кажущуюся простоту основного положения количест​венной теории и его «погрешности» при прогнозировании спроса и де​нежного обращения, как видно из схемы 7.1, нельзя недооценивать идею о том, что деньги ока​зывают существенное влияние на такие макроэкономические параметры, как занятость, уровень цен, инвестиции, объем НД и т.д. В этой теории обосновывалась стабильность спроса на деньги и скорость денеж​ного обращения на основе стабильного предложения товаров.

Однако классическая количественная теория не исследовала под​линной сущности экономических процессов, ее выводы были применимы в основном для прогнозирования долгосрочных тенденций, а для объяснения взаимосвязи между изменениями на товарных и денежных рынках в краткосрочные периоды они не годились. Именно за этот существенный недостаток классическая количественная теория подверглась острой критике со стороны К. Маркса, А. Маршалла, А. Пигу, Дж. Кейнса и др., которые внесли свой вклад в развитие общей количественной теории.

7.3
Кейнсианский и монетариский подход к проблеме денег

До 30‑40 годов в экономической науке господствовала неокласси​ческая теория, продолжавшая традиции экономистов-классиков (А. Сми​та, Д. Рикардо, Ж.-Б. Сэя, Дж. Миля и др.) и обосновывающая эффектив​ность рыночной экономики, ее способность к саморегулированию произ​водства и занятости как основы «невидимой руки» рынка, покоящейся на трех фундаментах: спросе, предложении и цене, гибкость которых обеспечивала общее макроэкономическое равновесие. Вмешательство в экономику государства неоклассиками сводилось к минимуму.

В период «Великой экономической депрессии» 30‑х годов в резуль​тате критики неоклассического подхода объяснений экономического цикла, в экономической науке возникло кейнсианское направление.

Кейнс и его сторонники утверждали, что помимо спроса для сде​лок существует спрос на деньги, необходимый как средство сохранения стоимости - спекулятивный спрос. Спекулятивный спрос в этой теории играет центральную роль, которую он назвал теорией «предпочтения ликвидности».

Неоклассики недооценили значение денежного рынка в определении равновесия на рынках товаров и рабочей силы, тогда как Кейнс обос​новал спрос на деньги как функцию процентной ставки и объема произ​водства (дохода).

Проанализировав связь между уровнем процента и инвестиционными расходами, считая их изменения важнейшими факторами подъемов и спа​дов в экономике, Кейнс установил, что увеличение количества денег в обращении вызывает (при прочих равных условиях) снижение уровня процентной ставки. Это означает дешевые кредиты для предпринимате​лей и вызывает рост инвестиций, а также рост ВНП. Рост НД расширяет спрос на деньги и повышает (при неизменном предложении денег) равновесную ставку процента.

Вывод связи между денежной массой и НД через норму процента и инвестиций образует своеобразный передаточный механизм взаимодействия денежного и товарного рынков, обеспечивающий достижение равновесия в экономике.

Практические рекомендации Кейнса и кейнсианцев во второй поло​вине XX века составляли основу антициклического регулирования хо​зяйства государством многих развитых стран, в их борьбе с экономи​ческим спадом и решение безработицы. В результате систематического активного государственного воздействия на экономические процессы рыночная экономика приобрела черты смешанной экономики. Рыночный механизм в определенной степени корректировался государственной политикой, основу которой составляли налогово-бюджетные методы и влияние на рыночный уровень процентной ставки.

Однако в 70‑х – начале 80‑х годов в национальных экономиках и на мировом рынке появились новые явления, с которыми не сталкива​лась экономика 60-х годов. Новой характеристикой цикла во всех раз​витых странах стала стагфляция, то есть экономический спад перестал сопровождаться падением цен, а наоборот протекал в условиях силь​ной инфляции. Кейнсианские рецепты стимулирования или сдерживания совокупного спроса в долгосрочном плане начали давать отрицательный эффект, усиливая инфляцию и не решая проблему занятости. Поэтому кейнсианская теория потерпела поражение со стороны своего давнего противника неоклассического подхода.

Этот период развития экономики историки экономической мысли характеризовали, как неоклассическое возрождение. Лидером неоклассического направления стал американский экономист Мильтон Фридмен, который продолжал традиции неоклассической теории денег и дал нап​равление развитой количественной теории или монетаризму. Монета​ризм – это наука о деньгах и их роли в процессе воспроизводства.

Главная идея Фридмена и его последователей – в свободном развитии рынка без вмешательства государства. Их основной девиз «рыночная экономика функционирует наилучшим образом, если ее остав​ляют в покое». По мнению М. Фридмена, государственные мероприятия по стимулированию спроса не только не улучшают состояние экономики, но и порождают новую диспропорцию, поскольку препятствуют действию стихийных выравнивающих механизмов конкуренции и свободного ценооб​разования.

Монетаристская теория рассматривает скорость обращения денег, как переменную величину, в отличие от классической трактовки. По ме​тоду Фридмена в качестве основных факторов такого прогноза рассмат​ривается уровень процентной ставки и ожидаемый темп инфляции. Осо​бый передаточный механизм воздействия денег на товарные рынки дейс​твует, по мнению монетаристов, не через норму процента, а через уровень товарных цен. Поэтому, главным оружием борьбы с инфляцией считают контроль за денежной массой.

Фридменом было сформулировано особое «денежное правило», сог​ласно которому методы государственного воздействия на хозяйственную конъюнктуру следует заменить автоматическим приростом денежной массы в обращении на определенную стабильную величину (примерно равную 3 % от роста реального объема производства) ежегодно, независимо от состояния экономики и фазы цикла. Это означает, приводить в жизнь постоянно предсказуемую денежную политику, что позволит направить инфляцию в спокой​ное русло и предотвратить резкий рост цен.

Современная рыночная экономика – это гибкая система приспособ​ления производства к потреблению. Одновременно эта система госу​дарственного контроля за соблюдением принципов конкуренции и соци​альной защиты. Ни одна из известных ныне рыночных экономик не функ​ционирует стихийно. Все они являются объектами государственного ре​гулирования, а перспектива их развития в большей или меньшей степени определяется содержанием социально-экономической политики государства. Направление и формы государственного вмешательства меняются по мере развития рыночной экономики. 

Отличия современной теории спроса на деньги от модели Дж. Кейнса:

1. Она рассматривает более широкий диапазон активов, помимо беспроцентного хранения денег и долгосрочных облигаций, таких как ликвидные активы, средства на сберегательных и срочных счетах, краткосрочные ценные бумаги, облигации и акции корпораций и др.

2. Современная теория отвергает разделение спроса на деньги на основании транснациональных, спекулятивных мотивов и мотивов пре​досторожности. Процентная ставка влияет на спрос на деньги, как норма процента за стоимость хранения денег.

3. Современная теория рассматривает богатство как основной фактор спроса на деньги.

4. Современная теория включает в себя факторы желания населе​ния и фирм иметь ликвидный актив в случае изменения в ожидания, тогда величина спроса на деньги упадет.

5. Современная теория учитывает наличие инфляции и четко разг​раничивает такие понятия, как реальный и номинальный доход, реаль​ные и номинальные ставки процента, реальные и номинальные величины денежной массы.

Модель денежного рынка - это рынок, на котором спрос на деньги и предложение определяют уровень процентной ставки, «цену» денег или это есть сеть институтов, обеспечивающих взаимодействие спроса и предложения денег.

На денежном рынке деньги «не продаются» и «не покупаются» подобно другим товарам, что является спецификой денежного рынка. На денежном рынке деньги обмениваются на другие ликвидные средства по альтернативной стоимости, измеряемой в единицах номинальной нормы процента.

На схеме 7.2 приведены типичные кривые спроса и предложения денег. Кривая предложения SM имеет форму вертикальной пря​мой, то есть, Центральный банк, координирующий денежное предложение, стремится поддержать фиксированный уровень независимо от изменения номинальной процентной ставки. Как на любом рынке, равновесие на де​нежном рынке имеет место в точке пересечения кривых спроса и пред​ложения «Е».

Схема 7.2.

Спрос и предложение денег
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Анализ графика показывает, что население и фирмы будут держать на руках точно 150 млрд. тенге лишь при процентной ставке 7 %, при ее снижении в нашем примере 5 %, они будут стремиться увеличивать количество денег в своих портфелях, тем самым снижая цены на ценные бумаги, а норму процента - вверх, достигая тем самым равновесия, и наоборот.

Такова реакция рынка на изменение предложения денег (см. схему 7.3). Предполо​жим, что предложение денег увеличилось со 150 млрд. тенге до 200 млрд. тенге. Это приведет к уменьшению ставки процента от 7 % до 5 %, так как людям нужно будет лишь 150 млрд. тенге. Излишек предложения 50 млрд. тенге будет израсходован на покупку ценных бумаг и другие финансовые активы.

В итоге ставка процента и курсы ценных бумаг будут расти, что эквивалентно падению процентной ставки.

Схема 7.3.

Изменение спроса и предложения денег
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Точно по такому принципу изменяется процентная ставка с паде​нием курса ценных бумаг с ростом спроса на деньги, так как банковская система может предложить только 150 млрд. тенге. Население хочет иметь больше денег, продавая ценные бумаги. Эти действия приво​дят к повышению процентной ставки на 12 %, что обеспечит количество денег, находящихся в обращении и денежный рынок достигнет нового равновесия. Уменьшение спроса на деньги приведет процессы в обратную сторону. 

7.4
Инфляция как стимул и тормоз экономического развития

Инфляция – это сложное, многогранное явление, характеризующее нарушения воспроизводственного процесса и присущее экономике, ис​пользующей бумажно-денежное обращение.

Инфляция проявляется в первую очередь в форме повышения уровня товарных цен и относительного удорожания золота и иностранной валю​ты. Но не всякое изменение цен на отдельные товары является инфля​цией. Она может быть вызвана улучшением качества товара, условием внешней торговли и т.д. Под инфляцией понимается общее поднятие цен и из​держек, что является не редко. Замедление роста цен называется дезинфляцией.

В условиях золотого или серебряного обращения денег инфляция невозможна, ибо эти деньги – есть реальное богатство, а не его символ и реальное количество денег регулируется такой ее функцией как сокровище (накопление).

Существуют, в зависимости от роста цен следующие виды инфляции: до 10 % в год – умеренная или ползучая инфляция; рост цен от 20 % до 200 % – галопирующая; свыше 200 % и до нескольких раз – гиперинфляция.

Умеренная до 10 % в год инфляция в западной литературе не рассматривается как социальное зло. Наоборот, считается, что она подгоняет экономику, придает ей необходимый динамизм.

При галопирующей инфляции, особенно при гиперинфляции обесцениваются деньги, население теряет свои сбережения, агрессивно разрушается экономика, прекращаются инвестиции. В такой период растет спекулятивный бизнес, перепродажа без увеличения совокупного предложения. Если предложение не растет длительное время, страна сталкива​ется с угрозой стагнации. Стагнация и инфляция разрушают экономику и механизм выхода на путь эффективного роста предложения.

Инфляция становится опасной для экономики в силу ее агрессивности и самовоспроизводства. Она начинает сама себя подхлестывать, увеличивая инфляционную волну по причине адаптивного инфляционного ожидания и переноса повышения издержек на цену продаваемого товара.

Особенностями роста цен 70-90-х годов XX века и инфляции в мире и в Республике Казахстан являются непрерывность, всеобщность и неравномерность развития инфляции.

В экономической литературе выделяют следующие виды инфляции:

1. В зависимости от «глубины» государственного регулирования антиинфляционной политики инфляция может протекать в подавленной или скрытой форме, когда проявляется снижение качества продукции, изменение структуры ассортимента, увеличение дефицита в экономике, рост цен.

2. Различаются национальные, региональные и мировые инфляции. В национальном и региональном масштабах объектом анализа являются динамика оптовых и розничных цен, в международном масштабе - дефлятор ВНП в какой-либо стране или объединенных странах (например, ЕС, страны Юго-Востока).

3. В зависимости от внутренних и внешних факторов, различают импортируемую и экспортируемую инфляцию. В случае поддержания в стране твердого валютного курса любое повышение цен на импортные товары будет импортировать инфляцию в страну. Развитие этого про​цесса инфляции будет зависеть от доли внешней торговли в общем объеме ВНП, то есть чем оно выше, тем сильнее инфляция.

4. Открытая инфляция, когда действуют свободные цены и при не​равномерности повышения цен деформирует, но не уничтожает рыночный механизм (умеренный, галопирующий и гиперинфляционный). Экономика продолжает реагировать на рыночные сигналы и самонастраивается для равновесия различных рынков.

5. Формы открытой инфляции:

а) инфляция спроса;

б ) инфляция издержек;

в ) структурная инфляция;

г) эмиссионная инфляция - чрезмерный рост денежной массы с нарушением закона денежного обращения Центральным банком, как моно​полиста на выпуск денег.

6. Подавленная инфляция страшна тем, что она ломает рыночный механизм саморегулирования. Отсутствие ценовых сигналов и выгоды от​ перемещения капиталов ликвидирует (лишает) экономическое равновесие между отраслями при помощи рынка. Государство не в состоянии выполнить функции перераспределения инвестиций, так как каждый собственник имеет свою выгоду. Процесс инвестирования необходимых (ведущих) отраслей затягивается, тем самым снижается экономическая эффективность.

7. В зависимости от адаптации экономики к темпам роста цен, инфляция подразделяется на сбалансированную и несбалансированную. В первом случае цены растут умеренно и стабильно, во втором, цены на товары разномоментно подскакивают вверх, а экономика не успевает приспособиться к таким условиям. 

8. В зависимости от способности воздействия государства на инфляционный процесс, инфляция подразделяется на контролируемую и не контролируемую ( управляемую ). В первом случае государство может замедлить или ускорить темпы роста цен, а во втором нет реальных возможностей.

9. В зависимости от изменения показателей ВНП при росте спроса в экономике различают истинную или мнимую инфляцию. При мнимой инф​ляции наблюдается рост реального объема производства, обгоняющего рост цен. При истинной инфляции по мере увеличения давления спроса происходит рост издержек, расстройство денежного обращения, стагнация производства.

10. В зависимости от точности прогнозирования будущих темпов роста цен и степени приспособления к ним выделяют прогнозируемую и непрогнозируемую (неожиданную) инфляцию. Таким образом инфляция – это результат разбалансирования совокупного спроса и совокупного предложения в обществе.

Инфляция - есть результат совокупного предложения денег, скорости их оборота, предложение продукции и уровня цен. Следовательно, всякое увеличение количества денег в обращении или изменение их оборота приводит к росту совокупного спроса, и наоборот.

7.5
Причины и социально-экономические последствия инфляции

Причиной инфляционной волны является деятельность Центрального банка, занимающегося эмиссией денег, чтобы обеспечить нормальное то​варное обращение. Увеличение выпуска денег связано с дефицитом го​сударственного бюджета, когда его расходы превышают доходы, прово​дится милитаризация экономики. Это связано также с подчинением На​ционального банка непосредственно правительству, которое покрывает все его расходы, выдает субсидии, кредиты и списывает долги креди​та. Это является характерным почти для всех стран СНГ.

Одним из главных источников инфляции является монополия. Она, сокращая конкуренцию, ведет к уменьшению предложения, за счет чего устанавливают монопольно- высокие цены. В нашей республике, где действуют дефицитные, уникальные (особенно в добывающих отраслях) предприятия, давление монополий на цены весьма остро ощутимо.

Причиной роста инфляции является также непомерно высокие налоги, процентные ставки за кредит. Эти факторы приводят к:

а) сокращению предложения из-за невыгодности производства, что усиливает давление на рынок спроса;

б) переложение высоких издержек на цены выпускаемой продукции, что приводит к росту цен.

Внешним толчком инфляции становится рост цен на мировых рынках, что приводит к импортизации инфляции в страну в виде издержек. Для Республики Казахстан одним из факторов инфляции является развал Советского Союза и СЭВ, что привело к разрыву экономических связей и сокращению предложения товаров, а также спроса на наше сырье. Из-за разрыва хозяйственных связей деньги перестали выпол​нять функции средства платежа и обращения товаров. Это привело к бартерному обмену, приводившему к усилению инфляции и сокращению функций нормального товарно-денежного рынка.

Однако, главной причиной инфляционного взрыва в 90‑х годах в Казахстане и других странах СНГ был и остается бюджетный дефицит, распад сельского хозяйства, развал промышленности, ее сырьевой направленности и сокращение нормального эффективного производства.

Многообразные противоречивые последствия инфляции заключаются: 

Во-первых, она приводит к перераспределению национального дохо​да и богатства между различными группами общества, экономическими и социальными институтами. Прогрессивная система налогообложения, способствующая повыше​нию изъятия сбережений в домохозяйствах, приводит к перераспределе​нию доходов (накопленных) от старых к молодым членам общества.

Во-вторых, высокие темпы инфляции и резкие изменения структуры цен усложняют планирование фирм и домохозяйств, с увеличением неоп​ределенности и риска ведения бизнеса. Платой за это является рост процентной ставки за кредиты, понижение прибыли, благосостояние нации и занятость.

В‑третьих, изменяется структура общества, снижается политическая стабильность и возрастает социальная напряженность.

В-четвертых, с созданием «открытого» сектора экономики снижа​ется конкурентоспособность национальных товаров, что приводит к увеличению импорта и сокращению экспорта, росту безработицы и разорению товаропроизводителей.

В-пятых, возрастает спрос на более стабильную иностранную ва​люту из-за утечки капитала за границу усиливается спекуляция на валют​ном рынке и происходит ускорение роста цен.

В-шестых, снижается реальная стоимость сбережений, повышается спрос на реальные активы. Ускорение инфляции подстегивает рост спроса в экономике, приводит к бегству от денег. Фирмам и домохо​зяйствам приходится увеличивать дополнительные затраты на покупку реальных активов.

В-седьмых, с изменением структуры и уменьшением реальных дохо​дов государственного бюджета сужается возможность экстенсивной фискальной и монетарной политик. Запускается механизм их воспроизводства (печатания).

В-восьмых, умеренная инфляция, сокращая незначительно реальные доходы населения, заставляет его работать больше и лучше. Следова​тельно, ползучая инфляция - есть «плата» за экономический рост и является для него стимулом. Дефляция, напротив, приводит к снижению занятости и загрузке производственных мощностей.

В-девятых, происходят разнонаправленные движения оптимальных цен и объемов производства различных товаров.

Согласно теории «ускорения инфляции» на долгосрочных временных интервалах, повышение темпов инфляции из года в год помогают под​держивать реальный объем производства выше своего собственного уровня.

7.6
Система антиинфляционной политики.

Антиинфляционная политика - есть совокупность институтов государственного регулирования инфляций. С середины 60‑х годов стали применяться общие для всей экономики мероприятия по прямому и косвенному регулированию цен.

Прямое регулирование проводилось в рамках политики доходов. Условно можно выделить два направления политики доходов: 1) уста​новление ориентиров, для роста зарплаты, цен; 2) прямой контроль над зарплатой и ценой. С их помощью пытались уменьшить рост реальных доходов и цен. В качестве ориентиров применялись максимальные пределы роста цен и ставок зарплаты. Сущность данного подхода заключается в том, что доходы работников по найму регулируются непосредственно, а прибыль – косвенно, через цены.

Контроль обычно применяется путем принятия законов об одновре​менном «замораживании» на определенный срок цены и зарплаты. По от​ношению к наемным работникам политика доходов имеет дискриминационный характер, поскольку государство сильнее контролирует зарплату, нежели цены.

Законодательное ограничение цен может привести к развитию теневого рынка таких товаров, цены на которые повысить очень выгодно (спиртные напитки, табачные изделия и др.). Другим способом обхода ограничения цен является снижение качества и веса фасованных про​дуктов.

Эффективность проводимой политики доходов в 60-е годы в стра​нах с рыночной экономикой оказалась низкой, поэтому с середины 70-х годов все рыночные, развитые страны отказались от нее.

К косвенным методам воздействия на цены относятся «дефляцион​ные» мероприятия монетарной и фискальной политики. Первоначально они применялись в рамках антициклической политики. По мере роста инфляции Центрбанк вводит ограничения на рост денежной массы, объем предоставляемых кредитов, повышения учетной ставки и норм обязательных резервов от продажи государственных ценных бумаг на открытом рынке.

Кроме ограничения количества денег в обращении, государство пы​талось уменьшить совокупный спрос фискальными методами: ограничени​ем государственных закупок и инноваций, повышением ставок прямых и косвенных налогов, определением норм амортизационных отчислений. Однако, такие избавления от стагфляции и инфляции оказались слишком тяжелыми для экономики.

Сокращение совокупного спроса возможно только при помощи де​нежной реформы конфискаций, замораживания сбережений, что снижает уровень ликвидности, поощрения покупок недвижимости: драгоценностей, что должно установить давление спроса на потребительском рынке.

Сокращение потребительского спроса связывается с уменьшением бюджетного дефицита за счет снижения социальных программ и поддер​жания дотациями и субсидиями неэффективного производства.

Итак, задействовано 2 блока монетарной борьбы с инфляцией, стимулирование предложения и сокращение совокупного спроса, претворяемые в три этапа (см. схему 7.4).

На первом этапе проводится конфискационная денежная реформа; на втором происходит сокращение бюджетного дефицита и удорожание кредита; на третьем снижаются налоговые ставки.

На первом и втором этапах используются рычаги, снижающие совокупный спрос, на третьем – рычаги стимулирующие рост товарной мас​сы. В целом монетарная программа придерживается концепцией открытого рынка.

Схема 7.4.
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Рецепты монетаристов по сдерживанию спроса тяжело переносятся на​селением и должна дать эффект в короткие сроки. В этих целях они предлагают дорогой кредит, что становится недоступным для малоэф​фективных предприятий и они разоряются. На рынки выходят сильные производители, которых правительство поощряет более низкой ставкой налогов, которые быстро наполняют рынок и цены начинают падать.

Монетаристские рецепты были широко использованы всеми развиты​ми странами мира (в США – рейганомика, Англии – тетчеризм и др.) и странах СНГ, в том числе Казахстане. Такой метод борьбы с инфляцией должен дать впоследствии сравнительно длительный и эффективный подъем экономики. Это уже наблюдается в постепенном оживлении нашей экономики.

Особенность инфляции в нашей стране - чрезмерный бюджетный де​фицит. Убрать его было возможно двумя путями: увеличить доходную часть бюджета за счет роста налогов или сократить расходы государс​тва. В условиях дефицитной экономики бремя налога легко переклады​вается на цену, что усиливает инфляцию, а долгосрочные большие на​логи сдерживают инвестиции, что тормозит рост предложения. Борьба с инфляцией становится бесперспективной, так как государство лишается налоговых поступлений в бюджет из-за низких инвестиций.

В борьбе с инфляцией правительство Казахстана идет по пути уменьшения бюджетного дефицита - сокращению государственных расхо​дов путем снижения военных расходов, сокращения дотаций и к сожале​нию, сокращения социальных программ.

В условиях высокомонополизированного хозяйства переход к антиинфляционной денежной политике осуществляется постепенно, параллельно с разгосударствлением экономики, с ее демонополизацией, при​ватизацией и созданием рыночной инфраструктуры.

Введение национальной валюты – тенге 15 ноября 1993 года вмес​то старого российского рубля образца 1962‑1993 гг. дало возмож​ность на определенный уровень снять денежную инфляцию путем конфис​кации старых денежных знаков. Тенге стала единственным законным платежным средством в нашей республике. Ввод собственной валюты как исторически, так и экономически значительный факт для суверенного молодого государства, впервые вступившего на самостоятельный экономический путь развития.

Резюме

Деньги – важнейший компонент развития экономической системы, обеспечивающий кругооборот доходов и расходов. Это всеобщий эквивалент, позволяющий измерять стоимость всех товаров и услуг. Это средство обращения и сбережений.

Вся совокупность финансовых средств, обращающихся на рынке и образующих предложение денег, состоит из следующих агрегатов: наличные деньги (М0) + средства на текущих счетах = (М1) + депозитные счета, бесчековые сберегательные счета, срочные вклады и др. = (М2) + крупные срочные депозиты, депозитные сертификаты = (М3).

Важнейшей характеристикой денег является их покупательная способность, она находится в обратно пропорциональной зависимости от общего уровня цен. Кроме того, на нее влияют объем выпуска и скорость обращения денег.

Спрос на деньги – это потребность в определенном запасе денег, которые нужны населению, фирме, как ликвидные. В зависимости от мотивов хранения денег различают трансакционный и спекулятивный спрос на деньги.

Используя целенаправленную монетарную политику (ограничительную или стимулирующую), т.е. меняя предложение денег и процентную ставку, государство может воздействовать на ситуацию на денежном рынке и через него – на инвестиции, сбережения, потребление, на уровень производства и занятости.

Основные термины

Спрос на деньги.

Предложение денег.

Закон денежного обращения.

Инфляция.

Дефляция.

Дезинфляция.

Стагфляция.

Инфляция спроса.

Инфляция издержек.

Ожидаемая инфляция.

Практикум

§ 1. Теперь вы должны уметь

1. Объяснить экономическую категорию денег, законы спроса и предложения денег.

2. Правильно рассмотреть различие подходов к проблемам денег кейнсианской и монетаристской школ.

3. Показать сущность, причины и виды инфляции.

4. Объяснить инфляцию, вызванную на основе роста спроса, издержек производства, изменения отраслевой структуры спроса.

5. Разъяснить разницу между инфляцией, дефляцией и дезинфляцией, ожидаемой и неожидаемой инфляции.

6. Разобраться в социально-экономических последствиях инфляции и какие антиинфляционные политики проводят государства.

§ 2. Вопросы для самостоятельной подготовки («верно-неверно»)

1. Предложение денег зависит от величины процентной ставки.

2. Покупательная способность денег находится в обратно пропорциональной зависимости от общего уровня цен.

3. Рост национального дохода вызывает пропорциональное увеличение спроса на реальные запасы денежных средств.

4. Деление спроса на деньги на трансакционный и спекулятивный предложили монетаристы.

5. При понижении процентной ставки ниже равновесного уровня альтернативная стоимость хранения денег уменьшается и возрастает спрос на наличные и чековые деньги.

6. Представители монетаризма создали общую теоретическую модель функционирования экономики в целом, в которой важное место отводится изменению денежной массы.

7. Монетаристская функция спроса на деньги стабильна, а кейнсианская – неустойчива.

§ 3. Тестовые вопросы для самоконтроля знаний

1. Монетарное правило означает:

a) сокращение (увеличение) денежной массы в зависимости от фазы делового цикла;

b) стабильность цен;

c) постоянный и умеренный рост денежной массы;

d) темпы роста денежной массы должен соответствовать темпам роста ВНП;

e) падение цен на рынке.

2. Какое из этих утверждений правильно характеризует отношение монетаристов и кейнсианцев к мерам государственного регулирования экономики:

a) и те и другие ратуют за активную дискреционную политику;

b) монетаристы выступают против кейнсианской политики точной настройки хозяйственного механизма;

c) монетаристы полностью отвергают регулирование экономики со стороны государства;

d) и монетаристы и кейнсианцы считают, что фискальная политика является важнейшим инструментом государственного регулирования экономики;

e) кейнсианцы за частное регулирование государством экономики.

3. Какое из утверждений правильно характеризует истоки монетаризма:

a) монетаризм развивает идеи кейнсианства применительно к новым экономическим условиям;

b) монетаризм имеет глубокие корни в учении экономистов - классиков;

c) монетаризм, будучи совершенно оригинальной школой экономической мысли, не связан с предшествующими ему учениями;

d) монетаризм опирается на современные данные развития стран с рыночной экономикой;

e) все ответы верны.

4. Стабильность монетаристской функции спроса на деньги по сравнению с кейнсианской функцией объясняется:

a) увеличением числа аргументов функции;

b) заменой текущего дохода перманентным;

c) стабильностью цен на рынке;

d) постоянством спроса на реальную кассовую наличность;

e) массовым спросом на рынке с падением предложения на рынке.

5. В денежный агрегат М0 входят:

a) только банкноты Центрального банка;

b) только металлические наличные деньги;

c) бумажные и металлические наличные деньги и чековые депозиты;

d) наличные деньги, чековые депозиты и срочные вклады.

6. Трансакционный спрос на деньги зависит от:

a) процентной ставки;

b) размеров номинального национального дохода;

c) политики Центрального банка;

d) внешних займов;

e) от потребности населения.

Тема 8. Банковско-кредитная система. Рынок ценных бумаг.

	8.1
	Современная кредитно-банковская система.

	8.2
	Структура и формы кредитных отношений.

	8.3
	Банки, их виды и функции.

	8.4
	Ссудный процент и факторы, влияющие на его величину.

	8.5
	Макрорегулирование денежно-кредитной системы.

	8.6
	Рынок ценных бумаг (РЦБ) и механизм функционирования фондовых бирж.


Цели: 

Ознакомившись с этой темой вы можете:

· охарактеризовать современную кредитно-банковскую систему, структуру и функции кредита;

· показать виды, функции и место банков в народном хозяйстве;

· рассказать методы макрорегулирования денежно-кредитной системы;

· разбираться в ценных бумагах и функционировании фондовых бирж.

Литература: 
Л‑2 (гл. 17); Л‑4 (гл. 7); Л‑8 (гл. 21); Л‑10 (гл. 7); Л‑11 (гл. 16‑17); Л‑14 (гл. 20 т. 1); Л‑15 (гл. 16); Л‑21 (гл. 17); Л‑23 (гл. 18).

8.1
Современная кредитно-банковская система

Кредитно-банковская система, как совокупность кредитно-финансовых институтов, аккумулирует свободные денежные капиталы, доходы и сбережения различных слоев населения и представляет их в ссуду фирмам, правительствам и частным лицам.

Кредит (с лат. «долг», «доверие») представляет собой ссуду в денежной или товарной форме, отданную кредиторам и заемщику на условиях возвратности, срочности, материальной ответственности, платности, целевого характера кредита, т.е. на что будет израсходован.

Современная рыночная экономика немыслима без разветвленных гибких кредитных отношений, которые, наряду с финансами, способствуют мобилизации средств для расширенного воспроизводства, структурной перестройки экономики в условиях НТР, усиления динамизма всех экономических процессов.

Особенности современной системы кредитования:

1. Система кредитования базируется на ресурсах банка, как предприятия. Объем выдаваемых кредитов полностью зависит от привлеченных средств, что заинтересовывает банки в размерах привлекаемых средств и их увеличения, и ведет к росту прибыли.

2. Кредитный механизм носит все более коммерческий характер. Ряд коммерческих банков не только покупают межбанковские кредиты, но и продают их.

3. Особенность системы кредитования состоит в ее зависимости не только от ресурсов, но и от коммерческих нормативов, устанавливаемых Нацбанком. Эти нормативы регламентируют максимально допустимый объем привлекаемых средств, размер минимального резерва, предельную сумму выдачи кредита и т.д.

4. Система кредитования строится на договорной основе. Согласно договору банк и заемщик принимает на себя определенные обязательства, обладает определенными правами по контролю за соблюдением договорных условий. Контракты укрепляют ответственность обеих сторон.

5. Существенным признаком сложившейся системы кредитования явился ее переход от кредитования объекта к кредитованию субъекта. Раньше наличие запасов, товарно-материаль​ных ценностей давали право на получение кредита, а возможность возврата ссуды не анализировалась. Теперь более пристально анализируются способности субъектов кредитования возвращать ссуду, степень ликвидности баланса заемщика.

6. Претерпел изменения такой традиционный принцип, как обеспеченность.

Раньше обеспеченность гарантировал сверхнормативный остаток товарно-материальных ценностей. Опыт показал, что медленно оборачивающиеся материальные запасы, не имеющие твердого сбыта, не обеспечивали своевременность возврата ссуды, другое дело – легко реализуемые активы, имущество заемщика в целом.

В зависимости от срока – банковские кредиты подразделяются: на краткосрочные, среднесрочные и долгосрочные (схема 8.1).

Схема 8.1.

Виды и формы кредитов
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Краткосрочные ссуды – это ссуды, срок пользования которых не превышает 1 года. Они представляются для формирования их оборотных средств, обеспечению текущих платежей и укреплению финансового положения хозяйств.

Среднесрочными ссудами являются кредиты, срок которых от 1 до 3 лет. Данные ссуды обслуживают потребности в средствах, необходимых для формирования основных фондов, оборотных средств, финансовых активов.

Долгосрочные ссуды - это кредиты на срок свыше 3 лет. Они обслуживают те же потребности, что и среднесрочные.

В структуре кредитных отношений, в настоящее время, 80 % приходится на краткосрочные ссуды.

Кредит бывает обеспеченным или необеспеченным.

Для того, чтобы обеспечить возврат ссуд, банки нередко обязывают своих клиентов передавать в распоряжение банков законные требования на право владения недвижимостью, пакетом акций корпораций, сберегательными вкладами, страховыми полисами, а подчас автомобилями и прочими предметами потребления с длительным сроком пользования, которые были куплены заемщиком в период времени между взятием ссуды и моментом ее возврата.

Необеспеченная (негарантированная) ссуда – такая ссуда, для предоставления которой банк не требует от заемщика никакого залогового обеспечения. Такую ссуду выдают наиболее платежеспособным клиентам.

Большинство банков выдает ссуды на основе простых векселей. Клиент – банк, частное лицо или фирма (векселедатель) принимает на себя безоговорочное письменное обязательство перед другой стороной (векселедержателем) выплатить определенную сумму денег в точно зафиксированный момент времени в будущем, либо по частям, либо по требованию.

8.2
Структура и формы кредитных отношений

По характеру функционирования основными формами кредита являются банковский, коммерческий, потребительский,  межхозяйственный, государственный и межгосударственный.

Банковский кредит предоставляет следующие виды услуг:

1) Ссуды торгово-промышленным предприятиям. Они обеспечиваются принадлежащими фирме-заемщику товарно-материальными запасами, оборудованием, приобретенным станочным парком и т.д.

2) Ссуды, выдаваемые под недвижимость. Ипотечные ссуды используются для финансирования приобретения, постройки и перепланирования как жилых, так и производственных помещений. В качестве закладной выступает недвижимость. Такие ссуды стимулируют жилищное и промышленное строительство (30 %).

3) Ссуды, выдаваемые частным лицам для приобретения потребительских товаров длительного пользования (автомобили, дома, телевизоры и др.) под залоговое обеспечение или поручительство. 

4) Ссуды внебанковским финансовым учреждениям. Такие финансовые учреждения, как финансовые компании, холдинг-компании и инвестиционные фонды также выступают заемщиками у банков. Они берут ссуды для последующей их выдачи частным лицам, а также для удовлетворения собственных денежных потребностей.

5) Сельскохозяйственные ссуды. Фермеры испытывают нужду в денежных средствах, необходимых для покрытия сезонных расходов и для осуществления долгосрочных инвестиций в сельхозмашины и улучшение земли.

6) С развитием банковской системы рождаются также новые виды кредитов. Так, в отчетах многих банков появилась новая строка - дебиторская задолженность по лизингу. 

Банки сдают в аренду оборудование промышленным предприятиям, посредством заключения лизинговых соглашений, т.е. возникает новый тип кредитования, очень напоминающий ссуду. Вместо того, чтобы выдавать некой фирме ссуду на приобретение необходимого оборудования, банк сам покупает это оборудование, сохраняя за собой право собственности. В этом случае банк получает арендную плату (лизинговые платежи), а не ссудный процент. 

Коммерческий кредит - предоставляют друг другу сами функционирующие в производстве и торговле предприниматели в виде продажи товаров, с отсрочкой платежа, на основе договоров или контрактов. Сейчас в условиях «неплатежей» коммерческий кредит очень распространен, нередко выступает условием реализации произведенной продукции. Консигнация товаров.

Потребительский кредит – продажа товаров длительного пользования в рассрочку населению розничными предприятиями. Экономическая нестабильность почти свернула эту удобную и выгодную форму кредита для населения.

Межхозяйственный кредит представляется субъектами рыночной экономики друг другу продажей-скупкой акций, облигаций и других видов ценных бумаг.

Государственный кредит представляется населением страны, своему правительству (государству), путем покупки государственных облигаций внутреннего займа. Со стороны государства такой шаг бывает вынужденным, необходимым.

Межгосударственный кредит – зарубежные банки и правительственные органы берут ссуду в банках для осуществления крупных инвестиционных проектов и для финансирования дефицитов своих платежных балансов, а также для покрытия дефицитов госбюджета.

Потенциальная возможность непогашения этих ссуд весьма велика, поскольку их размеры требуют осуществления по ним исключительно высоких процентных выплат, по сравнению с реальными возможностями этих стран «зарабатывать» деньги, экспортируя свою продукцию.

Иногда банки осуществляют выдачу ссуд, главным образом, с целью усиления финансовой поддержки правительства, находящегося в данный момент у власти, а отнюдь не с целью наиболее эффективного размещения кредитов.

8.3
Банки, их виды и функции

Банк – это особый экономический институт, который принимает на хранение свободные денежные средства, а затем дает их в кредит (ссуду) тем, кто в них нуждается; осуществляет денежные расчеты между предприятиями; выпускает кредитные орудия обращения и делает многое другое.

Банк – коммерческое учреждение, привлекающее денежные средства от юридических и физических лиц и размещающее их от своего имени на условиях: возвратности, срочности, платности, а также осуществляющее иные банковские операции.

Само слово «банк» происходит от итальянского «banco», что означает конторку, в которой первые банкиры проводили первые свои операции. Затем это слово перешло в другие языки и прочно укоренилось в них.

Мобилизацию всех денежных средств и их трансформацию в ссудный капитал обеспечивает банковская система, состоящая в настоящее время из трех групп кредитно-финансовых институтов:

1) Центральный (эмиссионный) банк;

2) коммерческие банки;

3) специализированные кредитно-финансовые учреждения.

Банки играют решающую роль в экономике. Современные коммерческие банки представляют собой целую империю и часто обладают капиталом, соизмеримым с национальным богатством целых стран. Так, ДА‑СН‑КАНГ‑О БАНК Японии имеет актив - 446 млрд. 800 млн. долл., СИМ‑ТОМО‑БАНК Японии - 428 млрд. долл. 200 млн. долл. Число таких банков, имеющих капитал от 250 до 400 млрд. актива из 15 банков мира Япония имеет более восьми, хотя еще 10 лет назад все первые места занимали американские банки.

Доход банка образуется в результате временного платного пользования заемщиком за больший процент, который имеет специальное название – «банковская маржа» (приращение).

Схема 8.2.

Схема банковской операции по приему 
вкладов и выдаче ссуд.
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Все операции банка делятся на «пассивные» и «активные». Пассивными называются операции по привлечению денежных средств через прием вкладов – депозитов, а также образование собственных ресурсов посредством накопления (инвестирования банковской прибыли). Вклады подразделяются на «срочные» и «текущие». Срочные вклады не могут быть изъяты ранее оговоренного срока без потери дохода, зато по ним выплачиваются и более высокие проценты. Текущие же счета, хотя и приносят клиенту более низкие проценты, но дают право на немедленные получения вкладов.

Активными называются операции по доходному размещению депозитов и собственного капитала: краткосрочные, среднесрочные и долгосрочные ссуды под векселя, товары, недвижимость, ценные бумаги; банковские инвестиции, т.е. покупка банком акций и облигаций; кредитование частного бизнеса, государства, населения – включая потребительские и жилищные кредиты.

Банковская система осуществляет операции с иностранной валютой, драгоценными металлами и камнями, берет их на хранение и привлекает во вклады. В современных условиях банки активно действуют на рынках ценных бумаг, проводя операции с акциями, облигациями, выпуская депозитные и консультационные услуги, осуществляя трастовые (доверительные) операции, управляя ценными бумагами по поручению клиента.

Банки могут выпускать, покупать, продавать и хранить различные платежные документы и ценные бумаги. Важной функцией банков является создание, так называемых, кредитных орудий обращения: векселей, чеков и банкнот.

Чек – это платежный документ, предписывающий банку перевести деньги с одного счета на другой при покупке товара или других операциях. 

Вексель – это долговое обязательство, которое покупатель товара выписывает продавцу. В нем указывается, что к определенному сроку покупатель обязуется выплатить указанную сумму продавцу товара. Продавец, получив вексель может, сделав специальную передаточную надпись на обратной стороне векселя (индоссамент), использовать его для оплаты товаров, купленных у третьего лица, а тот может расплатиться им с четвертым и т.д.

Таким образом, первый покупатель отдает деньги не тому, у кого купил товар, а совершенно незнакомому лицу, который предъявит вексель.

Как в большинстве странах мира, в Казахстане существует двухуровневая банковская система: нижний уровень представлен коммерческими банками, которые работают с клиентами, второй – Центральный банк республики. С помощью различных методов Центральный банк воздействует на коммерческие, частные, акционерные, совместные и иностранные банки. Он определяет количество денег в обращении, а через это влияет на другие показатели в экономике. Центральный банк не подчиняется правительству и подотчетен только парламенту. Поэтому он может проводить независимую денежную политику в интересах национальной экономики.

В центре всей кредитной системы находится Центральный банк. Функциями и сферой деятельности Центрального эмиссионного банка являются:

· эмиссия наличных денег (банкнот);

· аккумуляция и хранение кассовых резервов и других кредитных учреждений;

· выдача лицензий (чартера);

· хранение официальных золото-валютных резервов государства;

· кредитование коммерческих банков;

· предоставление кредитов и выполнение расчетных операций;

· денежно-кредитное регулирование экономики;

· надзор за деятельностью коммерческих банков и других кредитно-финансовых институтов.

Из всех многочисленных задач Центрбанка является контроль за деятельностью коммерческих банков, регулирование национальной денежно-кредитной системой, проведение денежной политики.

Денежная политика - политика управления уровнем процента, величиной денежной массы и кредитов.

Основными методами, которые применяет Центральный банк для выполнения этой задачи являются:

1. Определение уровня учетной ставки процента.

Учетная ставка процента - норма процента, по которой Центральный банк предоставляет краткосрочные кредиты коммерческим банкам.

2. Коммерческие банки – кредитные учреждения универсального характера, их часто называют также финансовыми универмагами, супермаркетами кредита. Они проводят кредитные, фондовые, посреднические операции, осуществляют расчеты, организуют платежный оборот в масштабе всего народного хозяйства.

3. Специализированные кредитно-финансовые учреждения, которые занимаются кредитованием определенных сфер и отраслей хозяйства. Они доминируют в узких секторах рынка ссудных капиталов и имеют специфическую клиентуру. К их числу относятся: инвестиционные банки, сберегательные учреждения, страховые компании, пенсионные фонды и инвестиционные компании.

Инвестиционные банки занимаются эмиссионно-учреди​тельс​кой деятельностью, т.е. проводят операции по выпуску и размещению ценных бумаг. Они продают собственные акции, дают кредиты коммерческим банкам, получают дивиденды.

Сберегательные учреждения (взаимосберегательные банки, ссудо-сберегательные ассоциации, кредитные союзы), аккумулируют сбережения населения и вкладывают капитал на финансирование коммерческого и жилищного строительства.

Страховые компании – страхования жизни, имущества населения, который стал важнейшим каналом в долгосрочном финансировании экономики (промышленности, торговли).

Пенсионный фонд – один из важнейших источников процесса расширенного воспроизводства. Он вкладывает капитал в облигации, акции частных компаний, ценные бумаги государства, осуществляя таким образом долгосрочное финансирование экономики государства.

В современных условиях специальные кредитно-финансовые институты заняли важное место на рынке ссудных капиталов, превратились в основной резерв долгосрочного капитала на денежном рынке.

8.4
Ссудный процент и факторы, влияющие на его величину

Ставка ссудного процента – есть цена, уплачиваемая за использование денег в кредит. Более точно, ставка ссудного процента – это количество денег, которое требуется уплатить за использование одной денежной единицы в год.

Ссудный процент обычно рассматривается как процент от количества занятых денег. Норма ссудного процента – есть отношение суммы годового дохода, получаемого банком и суммой капитала, отданного в ссуду, что видно из следующей формулы:

	
	годовой доход, получаемый банком
	

	NC (%) =
	–––––––––––––––––––––––––––––––––
	100 %

	
	сумма капитала, отданного в ссуду
	


Мы знаем, что совокупный спрос на деньги включает в себя спрос на деньги со стороны активов. Спрос на деньги для сделок прямо пропорционален уровню номинального ВНП, а спрос на деньги со стороны активов – обратно пропорционален ставке ссудного процента (см. рис. 8.1).

Рис. 8.1.
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	Sm
	- кривая предложения денег;


	Dm​
	- кривая совокупного спроса;

	Os
	- определяет ставку ссудного процента.


Представленная графически, как функция процентной ставки, кривая совокупного спроса (Dm) на деньги падает вправо вниз. Предложение денег (Sm) представляет вертикальную линию при допущении, что руководство кредитно-денежной системы устанавливает какой-то объем денежной массы (предложение) денег независимо от ставки ссудного процента.

Пересечение кривой спроса на деньги и кривой предложения денег определяет ставку ссудного процента (Os).

От каких факторов зависит ставка ссудного процента?

1. Риск. Определенное значение имеет разная степень риска за ссуду. Чем больше шанс, что заемщик не выплатит ссуду, тем больше ссудный процент будет взимать банк, чтобы компенсировать этот риск.

2. Срочность. Срок, на который выдается ссуда, также влияет на ставку процента. При прочих равных условиях долгосрочные ссуды обычно выдаются по ставкам процента более высоким, чем краткосрочные, потому что кредиторы долгосрочной ссуды испытывают определенные сложности и могут понести ущерб из-за отказа от альтернативного использования денег в течении длительного периода времени.

3. Размер ссуды. При данных двух ссуд равной срочности и риска ставка ссудного процента обычно более высокая на меньшую из двух. Это происходит потому, что административные расходы крупной и мелкой ссуды приблизительно равны в абсолютном выражении.

4. Налогообложение. Поскольку кредиторы заинтересованы в получении ставки процента после выплаты налогов, то органы власти рынка могут выплачивать более низкие ставки процента. Так, кредитор, имеющий высокий доход, может отдать предпочтение 7 % ставке ссудного процента не на облагаемую налогом муниципальную облигацию, а не 9 %-ой ставке ссудного процента на облагаемую налогом иную облигацию.

5. Ограничение условий конкуренции на рынке также влияет на ставку ссудного процента. Банк в небольшом городке, монополизирующий местный денежный рынок, может взимать высокие ставки ссудного процента с клиентов и наоборот.

Ставка ссудного процента по разным видам ссуд от 7 до 20 %, и поэтому кредит является неотъемлемой частью образа жизни и жизнедеятельности в развитых странах.

Если Центральный банк продает ценные бумаги, то он получает взамен денежные средства, и количество денег в экономике уменьшается, растет процент и, как результат, деньги опять становятся более «дорогими». Если же Центральный банк покупает государственные ценные бумаги, то в конечном итоге это приводит к падению нормы процента и «подешевлению» денег.

8.5
Макрорегулирование денежно-кредитной системы
Используя кредитно-денежную политику, государство стремится к созданию безинфляционной экономики, функционирующей в условиях полной занятости. Для решения этой задачи оно должно осуществлять контроль за предложением денег. Для регулирования денежного предложения Центральный банк использует разные инструменты (об этом подробно сказано в 7-9-10 темах), в первую очередь, операции на открытом рынке, а также применение резервной нормы и учетной ставки.

Операции на открытом рынке (на вторичном рынке казначейских обязательств) – наиболее гибкий и тонкий инструмент контроля за предложением денег. Определяя объем купли-продажи государственных облигаций населением и изменяя уровень процентной ставки за кредит и объем спроса на ссуды, Центральный банк влияет на величину кредитных резервов коммерческих банков. Массовая продажа ценных бумаг населению сокращает кредитные резервы коммерческих банков, снижает возможность дальнейшего расширения кредита и повышает его цену (процентную ставку). Скупка казначейских обязательств у населения, напротив, повышает уровень кредитных резервов коммерческих банков, увеличивая их способность «делать» кредитные деньги и снижает уровень процентной ставки.

Вопрос об эффективности кредитно-денежной политики дискуссионен. Кейнсианская школа, не отрицая ее определенных преимуществ перед фискальной политикой (она является более гибкой, изолированной от политического влияния), в то же время подчеркивает, что ее конечный результат не определен и ослабляется сложностью ее связи с совокупным спросом. Поэтому кейнсианцы предпочитают использовать для достижения макроэкономических целей развития в первую очередь фискальную, а не денежно-кредитную политику.

Монетаристы обращают внимание на то, что влияние предложения денег на совокупный спрос сказывается на прошествии длительного и неопределенного периода. Кроме того, стабилизация процентной ставки может в конечном счете дестабилизировать экономику. Поэтому они призывают относится к денежно-кредитной политике, как и к фискальной с большой осторожностью.

Рассмотрев вопросы макроэкономического регулирования денежно-кредитной системы, можно обратиться на конкретные шаги правительства РК в этом направлении.

1. Правительство РК проводит умеренно жесткую кредитную политику, направленную на снижение инфляции.

2. Приняты меры по сокращению объемов кредитной эмиссии, обеспечению своевременности и полноты возврата кредитов, развитию кредитного рынка на основе увеличения объемов продаж кредитов с аукциона, поддержанию ставки рефинансирования Нацбанка на уровне рыночных значений с учетом уровня инфляции. Кроме того, правительство берет курс на освобождение банковской системы от обязательств по централизованным кредитам правительства.

3. Правительство обеспечивает контроль за банковской деятельностью путем организации аудита крупнейших коммерческих банков страны, а также предпринимает меры по улучшению координации работы правительства и Нацбанка. Прерогатива правительства – финансовая политика; Нацбанка – денежно-кредитная.

4. Правительство намерено завершить зачет задолженностей предприятий без дополнительной кредитной эмиссии, погасив их задолженности за счет объявления их банкротами (кроме предприятий, имеющих государственное значение) и распродажи их имущества. 

5. Правительство намерено проводить рекапитализацию банков через выпуск государственных ЦБ на акции убыточных предприятий, а невозвращенные займы покрываться из средств, соответствующих банков-кредиторов.

6. Нацбанк продолжит политику увеличения кредитных ресурсов, предоставляемых через торги и доведение их долю до 75 % к концу 1994 года. Начиная с 1994 года Нацбанк начал отходить от вопросов кредитования коммерческих банков и производства, сосредоточив свою деятельность на реформе банковской системы и стабилизации денежного обращения и тенге.

8.6
Рынок ценных бумаг (РЦБ) и механизм функционирования фондовых бирж

Важнейшей частью рыночной экономики является рынок финансовых ресурсов. Необходимость его существования обусловлена кругооборотом как основного, так и оборотного капитала, и образованием на этой основе потоков денежных средств, направляемых на финансовый рынок с целью прибыльного их использования.

По характеру финансовый рынок подразделяется на рынок банковских ссуд и РЦБ. Рынок банковских ссуд призван обеспечить предложение денег на условиях возвратности. Сроки использования денег определяются теми экономическими институтами, которые специализируются на кредитных операциях (коммерческие банки, трастовые компании, инвестиционные банки).

Коммерческие банки, являющиеся основными лицами на рынке банковских ссуд, выдают ссуды, как правило, на год или 2‑3 года. Однако заемщик нередко испытывает потребность в деньгах на значительно большой срок или его не устраивают условия предоставления денег банками. В целях удовлетворения своих потребностей он приходит на рынок ценных бумаг. Под РЦБ понимается часть финансового рынка, на котором специфический товар (ценные бумаги) обмениваются на деньги. Заемщик, выпустивший ценные бумаги и предложивший их на рынке ценных бумаг к размещению (обмену на деньги), именуется эмитентом, от лат. слова «выпускать».

В роли эмитента выступает как государство, так и юридические и частные лица. Эмитент сам приступает к размещению ценных бумаг или прибегает к услугам посредника. В роли последних на рынке ценных бумаг выступают брокеры и дилеры.

Брокер – посредник при заключении сделок между заинтересованными лицами по их поручению и получает за свои услуги комиссионные.

Дилер – лицо, занимающееся перепродажей ценных бумаг за свой счет и от своего имени. Прибыль дилера обычно образуется за счет разницы цен, по которым продаются и покупаются ценные бумаги.

Эмитент, посредник на рынке ценных бумаг, формирует предложение. Оно определяется разнообразными видами ценных бумаг, на любой срок обращения.

Спрос определяется наличием потенциальных инвесторов, под которыми понимаются лица, покупающие ценные бумаги.

Посредник должен знать: состояние РЦБ, на каких условиях и какие ЦБ выпускать с учетом наметившегося спроса, обеспечить минимальный риск.

Цена на ЦБ уравновешивает спрос и предложение и зависит от следующих факторов: политической и экономической ситуации в данном регионе; финансового состояния эмитента, доходности ЦБ, степени надежности риска.

Различается номинальная и рыночная цена на ЦБ. Номинальная цена соответствует номиналу ценной бумаги. Рыночная цена – цена, по которой продается и покупается ЦБ. Именно она зависит от спроса и предложения на РЦБ.

Экономическая природа ЦБ взаимосвязана с функционированием фиктивного капитала, не функционирующего в процессе производства, имеющего особое движение в отличие от реального и ссудного капитала. Фиктивный капитал воплощен в ЦБ и дает его владельцам возможность регулярно получать доход в форме дивиденда или процента. Свое название (от лат. слова - вымысел), фиктивный капитал получил потому, что он создает иллюзию, будто ценные бумаги образуют реальный капитал и приносят доход вне связи с производством.

Необходимость функционирования фиктивного капитала обусловлена:

1. развитием производства в более значительных размерах, нежели собственные накопления, с целью быстрого получения дополнительного дохода;

2. наличием и ростом государственного долга, поиском источников его временного покрытия;

3. развитием сети кредитных учреждений, испытывающих потребность в новых источниках формирования ссудного капитала (фондов).

Фиктивный капитал имеет ряд отличий от реального капитала: не имеет собственной стоимости; цена его воплощена в ЦБ и зависит от величины дохода, получаемого по ним и от уровня ссудного процента; имеет движение на особом рынке – РЦБ, в процессе которого происходит самовозрастание ссужаемого капитала и возвращение к владельцу.

Ценные бумаги предоставляют собой материализованную форму фиктивного капитала. Это отличает их от денежных, расчетных и прочих документов, опосредующих экономические отношения.

Характеристиками ценных бумаг являются: цена, срок обращения, фискальный режим.

Срок обращения – это время, в течение которого действуют ЦБ. ЦБ делятся на краткосрочные – до 12 месяцев, среднесрочные – от года до 5 лет, долгосрочные – от 5 лет и выше. По истечении срока обращения ЦБ должны быть погашены. Срок погашения является обязательным реквизитом ЦБ. Погашение ЦБ может осуществляться путем изъятия их из обращения или выпуска новых с изменением первоначальных условий.

Фискальный режим – система налогообложения ЦБ – включает в себя налог на эмиссию ЦБ, налог на биржевые сделки, налог на доход от ЦБ.

Существуют следующие виды ЦБ: акции, облигации, векселя.

1. Акции (доля) - ценная бумага, свидетельствующая о внесении определенной доли (пая) в уставной фонд акционерного общества или другой организационной формы, основанных на коллективной собственности и дающий право ее владельцу на получение дивиденда.

Денежная сумма, обозначенная на акции, есть ее номинальная цена. Помимо номинальной цены, акция имеет рыночную стоимость – курс акции, который зависит от ряда факторов: нормы ссудного процента, величины дивиденда, динамики цен за ряд лет, степени риска и надежности.

По характеру получения дохода акции подразделяются на привилегированные и обыкновенные.

Привилегированные акции дают держателям ряд преимуществ:

1) в случае прекращения деятельности эмитента они погашаются в первую очередь;

2) дивиденды выплачиваются по фиксированной величине, независимо от финансовых результатов. Покупателями данных акций становятся инвесторы, цель которых – получить высокие доходы и гарантию безопасности их вложений.

Держателями обыкновенных акций являются сами учредители АО и инвесторы, желающие иметь право голоса. Но если АО «прогорит», то держатель обыкновенных акций может потерять все, поскольку гарантия первоочередного возмещения отсутствует. В связи с этим в зарубежной практике капитал, вложенный в такие акции, называется венчурным или рисковым капиталом.

По характеру держателя акции бывают именные и на предъявителя. Именные акции в качестве обязательного реквизита должны содержать имя владельца, зачастую без права передачи. Акция на предъявителя содержит имя держателя и ее владельцем является тот, у кого она находится в данный момент.

2. Облигация – ценная бумага, удостоверяющая обязательство возместить ему номинальную стоимость в установленный срок и с обязательной уплатой фиксированного процента.

Эмитентами облигации может быть государство, а также разнообразные предпринимательские фирмы.

По способу размещения облигации подразделяются на:

· свободно-обращающиеся;

· размещаемые по подписке;

· принудительные.

В отличие от акций облигации не дают право их владельцам участвовать в управлении предприятием.

Другим видом долговых обязательств (ценных бумаг) являются казначейские обязательства государства. Это долгосрочные и среднесрочные бонны и казначейские векселя. От других ценных бумаг их отличает то, что их эмитентом может быть только государство.

Казначейский вексель выпускается Министерством финансов страны. 

3. Вексель – это надлежаще составленная ценная бумага, выражающая долговое обязательство заемщика (векселедателя) кредитору (векселедержателю) об уплате к определенному сроку известной суммы денег.

Держатель векселя может передать выраженное в нем долговое право другому лицу путем передаточной надписи на обратной стороне. Особенности векселя, как ценной бумаги, определяются и характером его обращения на рынке ценных бумаг. Он не может быть реализован без сопутствующего основания и не имеет самостоятельный рынок обращения, не соприкасаясь в обращении с другими ценными бумагами на РЦБ.

Рынок ценных бумаг (РЦБ), как любой другой рынок, предполагает наличие организационных структур управления. Таковым является фондовая биржа (ФБ). Фондовая биржа – это место, где совершаются операции с ЦБ, всевозможные манипуляции, которые влияют не только на финансовый рынок, но и на всю экономику в целом.

Фондовая биржа – организация торгующих предприятий и лиц, созданная для публичной торговли ценными бумагами на аукционной основе. По своей функциональной нацеленности ФБ должна максимально концентрировать спрос и предложение ЦБ. Только в этом случае достижима эффективность фондового рынка, проявляющаяся в ликвидности, непрерывности и стабильности.

Важнейшая цель фондовой биржи – обеспечить быструю и эффективную куплю-продажу и перепродажу акций, облигаций и других ценных бумаг, а для их владельцев - возможность обмена на деньги и обратно. Фондовая биржа аккумулирует спрос и предложение котирующихся на бирже ценных бумаг, содействует формированию их биржевого курса. Учредители фондовой биржи сами определяют необходимые для ее функционирования органы управления, регулируют деятельность участников торговли на ней, устанавливают плату за услуги. Широкое развитие биржевой торговли ценными бумагами, с постоянной публикацией курсов ценных бумаг, придало фондовой бирже новую функцию – чуткого барометра состояния дел в отдельных компаниях, отраслях хозяйства и экономики в целом. Такая оценка позволяет владельцам денежных средств и ценных бумаг принимать решения о перемещении капиталов из отрасли в отрасль, стимулируя переток инвестиционных средств на наиболее перспективные и динамично развивающиеся направления, поддерживая технические и технологические открытия и разработки, новые товары и продукты.

В биржевой торговле ключевым понятием является ликвидность. Ликвидный рынок характеризуется частными сделками, узким разрывом между ценой продавца и ценой покупателя, небольшими колебаниями цен от сделки к сделке.

Отклонения от этих норм чреваты развитием криминогенной ситуации, панического настроения среди инвесторов. Фондовая биржа делает все от нее зависящее, чтобы поддерживать ликвидность, чтобы торговля была как мощный и ровный поток без завихрений, водопадов и узких мест. Работа фондовой биржи строится на следующих принципах:

1) личное доверие между брокером и клиентом (например, сделки на бирже заключаются устно и оформляются задним числом);

2) гласность (публикуются сведения о всех сделках);

3) регулирование деятельности биржевых фирм с привлечением администрации биржи и независимых аудиторов (жестких финансовых, административных, торговых и бухгалтерских правил).

Фондовая биржа имеет специально оборудованное помещение, достаточное для того, чтобы вместить всех участников торга, штат сотрудников, подготовленных для биржевой деятельности и имеющих необходимые юридические права для торговли ценными бумагами.

Как товарные, фондовые биржи – это организации закрытого типа, т.е. операции на них совершают только члены биржи или лица, купившие место на бирже. Два главных лица участвуют в совершении сделок – дилеры и брокеры. Первые покупают и продают ценные бумаги за свой собственный счет, вторые выступают от лица своих клиентов и являются посредниками. Первым запрещены контакты с непосредственными клиентами, вторым запрещена торговля за свой счет. Обе категории, таким образом дополняют друг друга.

Помимо этих лиц на бирже действуют специалисты, ведущие торговлю определенным видом ЦБ. Они могут выступать при этом в качестве брокеров, оказывая посреднические услуги.

В настоящее время на фондовой бирже продаются-покупаются не только ценные бумаги, но и такие финансовые инструменты, как фьючерные и опционные контракты.

Фьючерный контракт - соглашение о покупке и продаже финансовых инструментов или товаров в будущем, в оговоренный срок, по цене, установленной сегодня (при заключении контракта). Инвестор, покупающий фьючерный контракт, скажем на акции корпорации, соглашаются купить эти акции в будущем, причем дата покупки фиксируется в контракте. Что же касается цены, то договоренность о ней достигается при заключении контракта. Продавец контракта соглашается продать ЦБ по прошествии оговоренного в контракте периода времени по сегодняшней цене. Таким образом, лицо, планирующее приобрести ЦБ в будущем, может избежать риска, связанного с тем, что цена на них возрастет. Однако, если цены упадут, то покупатель утрачивает возможность приобрести эти ЦБ по низким ценам.

Инвесторы могут избежать даже этого риска, воспользовавшись одним финансовым инструментом – опционным контрактом.

Опционный контракт - право (но не обязательство) купить данную ЦБ по установленной в контракте цене в будущем в установленный срок. Так, некое лицо может заключить сегодня опционный контракт, т.е. право (а не обстоятельство) купить в будущем определенную ЦБ по цене, на которую есть договоренность в контракте, причем дата будущей покупки также фиксируется при заключении сделки. Если цена ЦБ возрастёт, то покупатель использует заключенный опционный контракт и купит эту ЦБ по цене ниже рыночной. Если же цена упадет, то покупатель не воспользуется условиями, оговоренными в контракте, а просто купит ЦБ по рыночной, более низкой цене. В этом случае покупатель естественно проиграет на величину своих затрат по заключению контракта, однако выиграет, получив защиту от риска.

В силу своего назначения ФБ обладает специфическими свойствами экономического резонанса. На бирже устанавливаются и фиксируются цены на ЦБ, тем самым дается оценка деятельности предприятий, АО и фирм, которые их выпускают. По устойчивости биржи судят о состоянии экономики как на мировом, так и макро уровнях.

Фондовая биржа является комплексным регулятором рыночной экономики. Оба полюса рыночного механизма - спрос и предложение - в рамках ФБ упорядочены, поскольку поток ЦБ через биржу регламентируется государством и самой биржей.

Резюме

Банковская система в рыночной экономике является двухуровневой. Центральный банк (эмиссионный) и коммерческий (депозитные) – банки различных видов. Основные функции коммерческих банков – привлечение вкладов (депозитов) и представление кредитов. Посредством этих операций коммерческие банки могут создавать деньги, т.е. расширять денежное предложение, что отличает их от других видов финансовых учреждений. Банки также занимаются куплей-продажей ценных бумаг.

Центральный банк, кроме выпуска в обращение Национальную валюту, хранит золотовалютные резервы страны, обязательные резервы коммерческих банков, выступает в качестве межбанковского расчетного центра. Он является кредитором последней инстанции, а также финансовым агентом правительства.

Во всех странах Центральный банк формирует и осуществляет кредитно-денежную функцию, контролирует и координирует деятельность коммерческих банков.

Цели и инструменты Центрального банка можно сгруппировать следующим образом – экономический рост, полная занятость, стабильность цен, устойчивый платежный баланс. Целевые ориентиры – денежная масса, ставка процента, обменный курс. Инструменты – все виды и формы кредитов, лимиты кредита - изменение норм обязательных резервов, рынок ценных бумаг, деятельность фондовых бирж.

Основные термины

Кредитная система

Структура кредита

Центральный Банк

Коммерческие банки

Конечные цели кредитно-денежной политики

Формы кредитов

Банковские кредиты

Коммерческие кредиты

Потребительские кредиты

Международные кредиты

Дебиторские задолженности по лизингу

Ссудный процент

Риск

Срочность

Рынок ценных бумаг

Брокер

Дилер

Акции

Облигации

Векселя

Фондовая биржа

Практикум

§ 1. Теперь вы должны уметь

1. Объяснить объективную необходимость кредитно-банковской системы.

2. Охарактеризовать структуру и функции кредита и знать, чем отличается одна форма от другой.

3. Объяснить в чем отличается монетарная политика Центрбанка от коммерческих банков.

4. Вникнуть в особенности банковской системы Казахстана, помня, что все это вытекает из переходного состояния экономики.

5. Разбираться в сущности, формах и видах инфляции.

6. Разбираться в социально-экономических последствиях инфляции.

7. Знать антиинфляционную политику государства.

§ 2. Вопросы для самостоятельной подготовки

1. От каких причин зависит выбор инструментов кредитно-денежной политики?

2. Если предположить, что в период спада население предпочитает держать больше средств в виде наличности и меньше хранить на депозитах, а во время подъема - наоборот – сокращает долю наличности, как это может отразиться на предложение денег в экономике? Какие меры может предпринять в связи с этим Центральный банк?

3. В чем экономический смысл установления Центральным банком норматива обязательных резервов для коммерческих банков? Как система частных банковских резервов влияет на объем денежного предложения?

4. Предположим, вам нужно выбрать банк для размещения сберегательного вклада. По каким основным критериям вы будете выбирать этот банк?

5. Почему безналичные расчеты позволяют увеличивать кредитные ресурсы банковских систем?

6. Что можно считать основной гарантией возврата банковского кредита?

§ 3. Тестовые вопросы для самоконтроля знаний

1. Что из перечисленного не является кредитными деньгами?

a) чек;

b) казначейский билет;

c) вексель;

d) банкнота;

e) акция.

2. Выпущенные Центральным банком Казахстана банкноты обеспечиваются:

a) достоянием государства;

b) активами банка Казахстана;

c) золотым запасом страны;

d) активом всей кредитной системы;

e) все ответы верны.

3. Реальную стоимость банкноты сегодня определяет:

a) стоимость бумаги, на которой она напечатана;

b) цена золота;

c) затраты труда на изготовление банкноты;

d) стоимость товаров и услуг, которые на нее можно купить;

e) количество денежного агрегата М2.
4. Лизинг - это:

a) трастовые операции;

b) финансирование дебиторской задолженности;

c) покупка по торговым поставкам;

d) долгосрочные аренда имущества;

e) размещение ценных бумаг в определенные сроки.

5. Коммерческий кредит – это:

a) кредит коммерческого банка;

b) кредит под высокий процент;

c) взаимокредитование;

d) кредит продавца;

e) межгосударственные кредиты.

6. Государственные облигации - это:

a) ценные бумаги, свидетельствующие о совладении государственной собственностью;

b) ценные бумаги, выпускаемые для сознания акционерного капитала;

c) долговые обязательства государства;

d) создание государственного капитала;

e) создание неделимого фонда.
§ 4. Верно – неверно

1. Продажа государственных облигаций коммерческими банками увеличивает предложение денег.

2. Коммерческие банки создают деньги при погашении ссуд.

3. Резервы коммерческих банков в Центральном банке - это активы Центрального банка.

4. Для коммерческих банков денежные вклады - это определенные обязательства банка.

5. Предложение денег банком сокращается, когда заемщики возвращают банку ссуды.

6. Банковские резервы сокращаются, когда Центральный банк покупает государственные ценные бумаги. 

Тема 9. Финансовая политика общества.

	9.1
	Социально-экономическое содержание, сущность и функции финансов в системе воспроизводства.

	9.2
	Государственный бюджет, его структура и роль в экономическом росте производства.

	9.3
	Сбалансированность бюджета и управление государственным долгом.


Цели:

Ознакомившись с этой темой, вы сможете дать ответ на вопрос:

· что такое финансовые отношения и какова их структура;

· сущность, содержание и функции экономической категории финансов;

· социально-экономическое содержание финансов;

· понятие государственного бюджета, его основные формы;

· причины возникновения бюджетного дефицита и государственного долга, методы управления ими.

Литература:
Л‑8 (гл. 23); Л‑21 (гл. 18); Л‑23 (гл. 18); Л‑22 (гл. 8)

9.1
Социально-экономическое содержание, сущность и функции финансов в системе воспроизводства

Обычно, желая подчеркнуть особое значение, финансово-денежные, финансово-кредитные отношения называют кровеносной и нервной системой экономики. Действительно, вряд ли можно найти какую-либо другую экономическую категорию, которая играла бы столь важную роль в экономике в целом, как финансово-кредитные отношения. 

Структура данного учебного пособия приспособлена для дистанционного обучения студентов-заочников и отдельные части анализируемой финансово-денежной системы (материалы) разбросаны по другим темам, что вполне объективно. Проблемы сущности и функции денег, монетарная и фискальная политика, политика налогообложения, движение ссудного капитала и ссудного процента рассмотрены или будут рассматриваться позже. Очевидно, что все эти категории входят в данную большую проблемную тему и задача читателя-студента, с помощью данного пособия самостоятельно научиться обобщать, анализировать, устанавливать взаимосвязь между ними, найти и дать правильные ответы.

Достижение общего равновесия всегда связано с использованием макроэкономических инструментов – финансов и финансовой политики. Процесс воспроизводства (тем более расширенное) невозможен без нормально организованного потока денежных средств между государством и производственными структурами, государством и различными слоями населения, между регионами и отдельными государствами. Такие денежные потоки отражают процессы реальной жизни общества, устанавливая связи и отношения между гражданами и юридическими учреждениями (фирмами, акционерными обществами, агропроизводителями, институтами культуры и т.д.). Через финансовый механизм государство (правительство) реализует все свои функции по управлению, ограничению, контролю и аудиту за функционирующими производственными и финансовыми структурами. Правительство использует финансы в качестве индикатора роста национальной экономики, материального благосостояния и устранения негативных моментов в экономическом росте. Оно стимулирует снижение издержек производства, формирует производственную структуру, межотраслевые и региональные пропорции и повышает их конкурентоспособность на мировом рынке.

Следовательно, финансы ​– это система отношений по поводу формирования, распределения и использования денежных средств (ресурсов) через особые фонды и учреждения (см. схему 9.1). Финансовые связи проявляются через финансовую систему, которая включает в себя бюджеты различных уровней, фонды социального, имущественного и личного страхования, валютные резервы государства, денежные фонды предприятий и фирм, коммерческих и некоммерческих структур и прочие специальные денежные фонды. Развитость и размер финансовых ресурсов обеспечивает более широкую маневренность государства в выполнении внутренних и внешних экономических функций.

Схема 9.1
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Финансовую систему можно представить на схеме 9.2.

Схема 9.2.
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Финансовая система характеризуется не только составом входящих в нее частей, но и потоком финансовых ресурсов, которые связывают всех субъектов финансовых отношений, что видно из схемы, где за каждой стрелкой можно представить разнообразные финансовые связи, потоки и отношения.

Существуют децентрализованные и централизованные финансы хозяйствующих субъектов - это совокупность финансовых связей между юридическими лицами (предприятиями), юридическим лицом и государством, юридическими лицами и физическими лицами (населением).

Доходная часть финансов населения образует доходы семей, виды расходов и сбережений населения, которые хранятся в банках и образуют внутренние инвестиции.

Централизованные финансы государства – это государственный бюджет доходов и расходов. Полнота, структура и наполняемость доходной части бюджета – это показатель экономических возможностей и устойчивости государства. Используя бюджет, государство формирует межотраслевые, территориальные и социальные пропорции, осуществляет распределение и перераспределение ВВП, осуществляет комплекс программ НТП и т.д.

Увеличивая объемы инвестиций, государство повышает спрос на факторы производства, инновационную технику и рабочую силу, что ускоряет экономическую динамику, занятость, условия жизни, решает социальные программы (помощь ветеранам, инвалидам, переселенцам, бедной части населения и т.д.).

Государственные финансы обеспечивают обороноспособность и защиту страны, способствуют развитию многих отраслей промышленности (точного машиностроения, оптики, космических средств связи и слежения и др.).

К концу ХХ столетия, в большинстве стран стали использоваться государственные финансы для достижения стабильного роста - повышения конкурентоспособности национальной экономики, ускорения НТП, преодоления региональной неравномерности в распределении и использовании ресурсного и трудового потенциала. 

Совокупность государственных мер по развитию экономических и социальных условий, по использованию централизованных денежных ресурсов образует финансовую политику государства. Характерным для финансовой политики многих стран на современном этапе рыночных отношений стало материальное обеспечение национальных концепций по социализации жизни; использование достижений НТП, повышение производительности труда, рост качества жизни людей, поддержка предпринимателя – главной фигуры рыночной экономики.

В условиях рыночных отношений финансовый контроль над формированием и использованием стоимостных и финансовых показателей бюджета повысил активность общественных организаций, как при рассмотрении проектов бюджета, так и отчетов об его исполнении.

Доходная часть финансов – бюджет, обеспечиваются финансовыми, налоговыми, таможенными органами, государственными и частными организациями аудита, которые организуют работу по взыманию налогов и следят за правильной и своевременной их уплатой.

Таким образом, финансы – обобщенная экономическая категория, которая характеризует процесс денежной природы и денежные отношения в стране и в обществе. Сущность финансов, законы их развития и роль определяются экономическим строем общества. Финансы опосредствуют процесс общественного товарного производства. Финансовые отношения возникают и функционируют во второй стадии воспроизводственного процесса – распределения стоимости общественного продукта по целевому назначению и субъектам хозяйствования, каждый из которых должен получить свою долю в произведенном продукте (см. схему 9.2).

Специфической особенностью финансов является то, что материальными носителями финансовых отношений являются финансовые ресурсы. Финансовые ресурсы – это специфическая форма движения денежных ресурсов (средств). Они формируются у субъектов хозяйствования и государства за счет различных видов денежных доходов, отчислений и поступлений, а используются на расширение воспроизводства, материальное стимулирование работающих, удовлетворение социальных и других потребностей общества.

Финансовые ресурсы используются в фондовой или нефондовой форме. Первая (фондовая) форма характерна для государства и хозяйствующих субъектов, а вторая (нефондовая) – все для всех.

Использование фондовых форм позволяет теснее увязать любые потребности с экономическими возможностями общества; концентрировать ресурсы на основных направлениях развития общественного производства; увязать общественные, коллективные и личные интересы и тем активнее воздействовать на производство. Все эти важнейшие свойства финансов проявляются через их функции, такие как аккумулирующая, регулирующая, распределительная и контролирующая (см. схему 9.3).

Схема 9.3.
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Итак, финансы - это сфера общественных отношений, которая является объектом политического воздействия или финансовой политикой. Финансовая политика - это совокупность государственных мероприятий, направленных на мобилизацию финансовых ресурсов, их распределение и использование, для выполнения государством его функций. Финансовая политика направлена на формирование максимально возможного объема финансовых ресурсов, как материальной базы любых преобразований.

В период экономических, социальных, политических потрясений внутренняя и внешняя финансовая политика направлена на формирование новой системы общественных отношений, проявляющейся в радикальном перераспределении финансовых ресурсов.

9.2
Государственный бюджет, его структура и роль в экономическом росте производства

Роль государственных финансов в современных условиях заключается в воздействии на процесс общественного воспроизводства, поддержание темпов экономического роста, развитие ключевых отраслей хозяйства, структурной перестройки экономики, ускорение НТП через бюджет.

Основная часть государственных бюджетных доходов и расходов проходит через государственный бюджет. Государственный бюджет – крупнейший централизованный денежный (доход) фонд, находящийся в распоряжении правительства. Государственный бюджет отражает денежные отношения, которые складываются у государства с юридическими и физическими лицами по поводу распределения и перераспределения национального дохода (НД). Совокупность входящих в него организационных структур образует бюджетную систему, которая формируется с учетом совокупности социально-экономических, правовых и административных особенностей.

Структура бюджетной системы в странах с унитарным устройством имеет двухъярусное построение - государственный и местный бюджет, а с федеральным устройством (США, ФРГ, Российская Федерация) имеет промежуточные звенья – бюджеты штатов, губерний, земель, субъектов федерации.

С помощью бюджета государство осуществляет сочетание централизованных и местных интересов регионов через распределения налогов, бюджетных дотаций, трансфертов. Как экономический документ бюджет отражает политическую и социальную динамику общества.

Местный бюджет – бюджеты штатов, губерний, земель, субъектов федерации. Под влиянием усложнения производства, роста НТП, экономической самостоятельности с развитием рыночных отношений, повышается и укрепляется влияние местных органов власти. Все это усиливает значение, авторитет и удельный вес местных бюджетов. На их долю в федеральных государствах приходится от 40 до 50 % всех бюджетных ресурсов, тогда как в унитарных государствах не более 30 %.

Бюджеты центрального правительства и местные бюджеты тесно взаимосвязаны как по источникам, так и расходам. Они совместно решают политические, экономические и социальные цели общества на принципе компромиссов. Носителями этих интересов выступают политические партии, финансово-промышленные группы, монополии, союзы предприниматели, профсоюзы и т.д.

К бюджету относятся также различные внебюджетные фонды или денежные средства целевого назначения, хотя по принципу распределения и использования они равнозначны государственным бюджетным расходам. Это пенсионные фонды, которые создаются за счет специальных налогов, займов и субсидий из бюджета. Число их по мере усложнения экономических и социальных связей растет, так в бюджете США их более 800 фондов. В переходной экономике Казахстана их число и значение также растет (см. схему 9.4).

Схема 9.4.
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Через бюджетную систему реализуются функции бюджета – распределительная и контрольная.

Распределительная функция предполагает концентрацию денежных средств через различные каналы поступления, т.е. формирование и использование их для финансирования хозяйств, специальной политики, развитие науки, культуры, образования, обороны страны и государственного управления.

Контрольная функция – это обеспечение правильности формирования денежных средств государства и использование их по целевому назначению. Осуществляют ее налоговые инспекции, налоговая полиция, государственные казначейства, Центральный банк и другие органы.

Внебюджетные фонды расширяют возможность государственного регулирования и вмешательства в экономику, минуя бюджет и парламентский контроль. В любом государственном образовании бюджета выделяется внутренняя структура бюджета по доходам и расходам.

Государственный бюджет, можно сказать, есть компромисс между собственниками и работающими по найму по вопросам налогообложения собственности, доходов и зарплаты, по поводу бюджетных расходов на социальные цели; компромисс между общегосударственными и местными интересами; компромисс между промышленными и сельскохозяйственными районами по вопросам распределения налогов, бюджетных дотаций и т.д. Каждый такой компромисс сопровождается политической, предвыборной борьбой в стенах парламента, на страницах печати.

Структуру бюджетных расходов и доходов, а также отдельных его статей в рыночной экономике можно представить в следующем виде.

Расходная часть:

· Затраты на социальные услуги: здравоохранение, образование, социальные пособия, субсидии бюджетам местных властей – 40‑50 %;

· Затраты на хозяйственные нужды: капиталовложения в инфраструктуру, дотации государственным предприятиям, субсидии сельскому хозяйству, расходы на осуществление государственных программ – 10‑12 %;

· Расходы на вооружение и материальное обеспечение внешней политики, содержание дипломатических, внутренних, служебных и займы иностранным государствам – 10‑12 %;

· Административно-управленческие расходы, содержание правительственных органов, юстиции и прочие – 5‑10 %;

· Платежи по государственному долгу – 7‑8 %.

Доходная часть:

· Налоги (в том числе акцизные сборы и таможенные пошлины) – 75‑85 %;

· Неналоговые поступления: доходы от государственной собственности, государственной торговли – 5‑8 %;

· Взносы в государственные фонды социального страхования, пенсионные, страхование от безработицы – 10‑12 %.

Расходная часть бюджета, направляемая на целевое развитие и регулирование экономики, называется бюджетным финансированием. Бюджетные расходы выполняют функции политического, социального и хозяйственного регулирования, на принципе безвозратности. Первое место в бюджетных расходах занимают социальные статьи: образование, здравоохранение, социальные пособия. Эти расходы способствуют развитию человеческого капитала, квалификации работника, укреплению здоровья.

Особое значение имеет аграрное производство, изменение его социального статуса и роли в обеспечении хозяйства сырьем и продовольствием. Характер этой безвозмездной помощи различен в различных странах (государственные премии фермерам за сокращение производства некоторых сельхозпродуктов).

В переходной экономике Казахстана аграрные субсидии государства направлены на поддержание фермерских хозяйств, их техническое оснащение и защиту.

Бюджетные расходы также идут на вооружение, содержание внешнеполитических связей, аппарата управления, на покрытие внутреннего и внешнего государственного долга, кредитование экспорта, страхование экспортных кредитов и иностранных инвестиций.

Государственное регулирование экономики (ГРЭ) с помощью бюджетных расходов зависит: во-первых, от относительных размеров расходуемой суммы (их доля в ВНП); во-вторых, от структуры этих расходов; в–третьих, от эффективности использования каждой единицы расходуемых средств.

В целом следует отметить, что расходы бюджета играют в ГРЭ несравненно меньшую роль, чем бюджетные доходы, и в первую очередь такие его инструменты, как налоги и ускоренное амортизационное списание основного капитала.

Доходы государственного бюджета на 85 % формируются за счет налоговых поступлений, прибылей казенной промышленности, поступлении от приватизации собственности и т.д.

Налоги, образуя основную часть дохода государственного и местного бюджета, требуют особого внимания любого государства к формированию налоговой системы и налоговой политики, так как общая масса налоговых ресурсов оказывает непосредственное влияние на динамику социально-экономического развития общества.

9.3
Сбалансированность госбюджета и управление государственным долгом

Обычно, идеальное исполнение государственного бюджета – это полное покрытие расходов доходами и образование остатка средств, т.е. превышение доходов над расходами, которые могут быть использованы для досрочных возвратов государственного долга или переведены в доход бюджета следующего года. В достижении такой цели центральное место принадлежит государственному бюджету и внебюджетным фондам. Эффективным способом взаимодействия государственных и негосударственных финансов является способ оптимального роста национального финансового дохода. Под финансовым национальным доходом понимается макроэкономическое соотношение доходов и расходов в составе бюджетов всех участников национального хозяйства, обеспечивающее оптимум процессов сбережения, накопления и потребления.

Одной из важнейших задач макроэкономического анализа является оценка воздействия дефицита государственного бюджета на национальную экономику. Дефицит возникает тогда, когда государственный расход (G) превышает налоговые поступления (T):

G = Gp + Gt + i ГД > T

	где
	Gp – государственные закупки;

	
	Gt – государственные трансфертные платежи;

	
	i ГД – процентные выплаты (i) по государственному долгу;

	
	T – налоговые поступления.


В практической деятельности, во всех странах мира, было стремление достижения ежегодного балансируемого бюджета, т.е. бюджета без дефицита и излишков. Однако, при более последовательном анализе оказалось, что ежегодно балансируемый бюджет не допускает проведения антициклической, стабилизирующей политики, более того, способствует усилению циклических колебаний. Действительно, в случае наступления спада и сокращения национального дохода естественно сократятся доходы и налоговые поступления. Бюджет станет дефицитным.

Балансировка бюджета в таких условиях будет требовать либо увеличения налоговых сборов, либо сокращения налоговых сборов, либо делать и то и другое. Эти меры носят сдерживающий характер и не стимулируют спрос, что может углубить кризис. Такой бюджет может вызвать усиление инфляции.

При возникновении бюджетных излишков попытки сбалансировать бюджет могут выразиться: а) в снижении ставок налогов; б) в увеличении государственных расходов; в) в сочетании этих  двух мер. Ясно, что использование любого из них усилит инфляционное давление на экономику, находящуюся в пределе своих производственных возможностей.

Все это привело к тому, что многие государства с переходом от золотых к бумажным деньгам накопили опыт покрытия бюджетного дефицита путем дополнительной эмиссии денег, особенно в период войны, экономического кризиса. Однако, это приводит к инфляции, теряется интерес к инвестициям, растут цены, обесцениваются сбережения населения, воспроизводится бюджетный дефицит.

В целях сохранения стабильности экономики и избежания инфляции в систему рыночной экономики встроен социальный блок-предохранитель: конституционно закрепленная в большинстве стран, независимость национального эмиссионного банка от исполнительной и законодательной власти.

Государственные займы менее опасны, чем эмиссия, но и они имеют крупные недостатки. Во-первых, иногда правительство прибегает к принудительному размещению государственных ценных бумаг, что нарушает рыночное отношение. Во-вторых, даже при создании стимулов для приобретения юридическими и физическими лицами ценных бумаг, мобилизуя государством свободные средства на рынке ссудных капиталов, сужают возможности получения кредита частными фирмами (особенно мелкими и средними), которые не являются надежными заемщиками, как государство.

Общая сумма доходов, в целом, должна обеспечить покрытие расходных статьей бюджета, иначе разница между ними образует бюджетный дефицит, который перерастет в государственный долг. Долг должен быть возвращен, и с процентами.

Правда сказано, что сегодняшние государственные займы – это завтрашние налоги. Как правило, из текущих бюджетных доходов не удается выплачивать полностью проценты и в срок погашать госдолг.

Постоянно нуждаясь в средствах, правительство прибегает к новым займам, покрывая старые долги, они делают еще больше новые. Превышение долга государства над ВВП более чем в 2,5 раза считается опасным для стабильности экономики, особенно для устойчивого денежного обращения.

Государственные долги подразделяются на внутренние и внешние, а также на краткосрочные (до одного года), среднесрочные (от одного до пяти лет) и долгосрочные (свыше 5 лет). Наиболее тяжелыми являются краткосрочные долги, которые нужно, срочно уплатить с большими процентами. Такую задолженность можно пролонгировать, но это связано с выплатой еще большого процента на проценты.

Государственные органы стараются консолидировать краткосрочные и среднесрочные задолженности в долгосрочные долги, ограничиваясь с ежегодной выплатой процентов, отложив на длительный срок выплату основной суммы. В ряде стран имеется специальное управление государственным долгом, которое осуществляет погашение и консолидацию старых долгов, и привлечение новых займов.

Государственный долг непосредственно связан с государственным бюджетом, когда из-за финансового положения расходы превышают доходы и возникает бюджетный дефицит, или государственный долг – это сумма непогашенного государственного кредита, накопленная за все время существования страны.

Причины возникновения дефицита госбюджета объясняются, во-первых, необходимостью осуществления крупных государственных капвложений, структурным изменением экономики, во-вторых, следствием чрезвычайных обстоятельств (войны, стихийные бедствия), когда обычных средств недостаточно. Такие явления объяснимы, они – структурный результат здравой государственной политики, ГРЭ.

Третьей причиной дефицитности может быть циклическое падение производства, кризис экономики, неспособность правительства держать под контролем финансовую ситуацию в стране. Это циклический дефицит и он нежелателен. Для преодоления бюджетного дефицита правительство сокращает бюджетные расходы, занимается эмиссией, ищет дополнительные источники доходов, или одалживает деньги  (кредит) (см. схему 9.5).

Экономические последствия государственного долга проявляются так:

1. Срок оплаты долга наступает, сумма крупная. Это приводит к сокращению народного потребления.

2. Долг приводит к вытеснению частного капитала, что ограничивает дальнейший рост экономики.

3. Увеличение налогов для оплаты растущего госдолга приводит к антистимулу экономической активности.

4. Перераспределение дохода в пользу держателей государственных облигаций, акций, займов.

Причинами роста внешней государственной задолженности являются: 

1. Ухудшение конъюнктуры мирового хозяйства в 80-е годы, связанное с увеличением реальных ставок процента, замедлением темпов экономического роста и снижением цен на товары. Увеличение реальных процентных ставок 
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привело к увеличению коэффициентов обслуживания государственного долга. Снижение товарных цен и замедление темпов роста ВНП в странах потребителях экспорта из стран-должников привело к снижению экспорта и дохода от экспорта, являющимся основным источником выплаты долга. В итоге бремя долга в странах-должниках увеличилось, так как одновременно упали доходы от экспорта и возросли суммы обслуживания долга.

2. Неудовлетворенное управление экономикой в странах-должниках. Общей практикой были бюджетный дефицит и завышенный курс национальной валюты. Практика завышения обменного курса сопровождается девальвацией валюты (спекуляцией валюты), что приводит к «бегству» капитала из страны, ухудшению состояния платежного баланса. В этих условиях внешние займы используются не на инвестиционные цели, связанные с приростом совокупного дохода, а на финансирование неэффективных проектов и на спекулятивные проекты.

3. Ошибочная макроэкономическая политика финансировалась избыточными кредитами коммерческих банков, не обращая внимания на быстрорастущие масштабы долгов по причине:

· нефтяные шоки 1973‑74 гг. и 1979‑80 гг. создали условия для перераспределения значительной доли мирового дохода в пользу стран-экспортеров нефти, где краткосрочная склонность к сбережениям велика. Эти страны стали выдавать кредиты в ликвидной форме, что послужило источником расширения ресурсов для международного кредитования;

· эти новые финансовые ресурсы были представлены в виде дополнительных кредитов странам-должникам под проценты без права контроля над собственностью, что привело к нарастанию их внешнего долга;

· крупные коммерческие банки активно искали возможности для таких операций в целях опережения конкурентов.

В итоге активизации международного кредита к 1985 году общая сумма представляемых коммерческими банками кредитов стала меньше, чем суммы взымаемых ими платежей к погашению долгов, что способствовало значительной «утечке» финансовых ресурсов из стран-должников.

Однако, при постоянном повторении кризиса внешней задолженности появляются стимулы к отказу от платежей по долгу суверенными странами-должниками. Страны-должники по этому методу привлекают иностранные займы, пока сумма кредитов не будет превышать сумму оттока капитала по обслуживанию накопленного долга в виде выплаты процентов и амортизации его основной суммы, а затем о прекращении платежей. Практика международных расчетов свидетельствует, что отказ от выплат происходит тогда, когда это выгодно стране-должнику, даже независимо от наличных ресурсов на выплаты долга.

Применение методов отказа от платежей по долгам зависит от введения залога, который может перейти в собственность кредитора при приостановке выплат по долгу.

Международный валютный фонд (МВФ) и Мировой Банк (МБ) частично финансируют операции по сокращению размеров задолженности и созданию стимулов для увеличения внутренних и внешних инвестиций.

Методы управления внешним государственным долгом:

1. Предоставление стране должнику выкупа своих долгов на вторичном рынке ценных бумаг за наличные средства со скидкой с номинальной цены. Иностранная валюта для такой операции может быть одолжена или представлена «в дар» данной стране.

2. Обмен долга на акционерный капитал (СВОП), ее промышленных корпораций. При этом иностранные небанковские организации получают возможности перекупать эти долговые обязательства на вторичном рынке ценных бумаг со скидкой при прямых инвестициях в этой стране и иностранный инвестор получает «свою» долю в капитале данной страны, с сокращением их задолженности.

3. Замена существующих долговых обязательств новыми (в национальной или иностранной валюте), со снижением ставки процента при сохранении номинальной стоимости облигаций.

Беднейшим странам-должникам представляется выбор одного из вариантов помощи со стороны кредиторов (членов банковских клубов):

· частичное аннулирование долга;

· дальнейшее продление сроков долговых обязательств;

· снижение ставок процента по обслуживанию долгов.

Эффективное управление государственным долгом как при индустриальной, так и при переходной экономике не осуществляется автоматически в бюджетно-налоговой политике правительства, так как является составной частью общей системы управления государственными расходами. Оно осуществляется на основе совокупности действия государственной политики по погашению и регулированию суммы государственного долга, а также путем привлечения новых заемных средств. Основными путями выхода из государственного долга являются:

· использование бюджетных средств;

· выпуск новых займов для того, чтобы рассчитаться с владельцами облигаций старого займа (рефинансирование);

· изменение условий займа, касающихся доходности (конверсия);

· изменение условий займа, касающихся его сроков (консолидация).

Резюме

В данной теме раскрыты социально-экономическая сущность финансовых отношений и их структура. Четко показаны функции, выполняемые финансами.

Рассмотрены вопросы формирования государственного бюджета, его доходная и расходная части, проблемы бюджетного дефицита и пути ликвидации бюджетного дефицита.

Показаны причины образования государственного долга, его последствия и управление (сдерживание) государственным долгом.

Государственный долг подразделяется на внутренний и внешний. Совокупность действий государства по погашению и регулированию суммы государственного долга, а также по привлечению новых заемных средств представляет собой управление государственным долгом.

В теме показано, что воздействие на общие расходы в стране осуществляется при помощи налогов и правительственных расходов, стимулируя или тормозя тем самым производство. Этим подчеркнуто, что фискальная политика государства есть система регулирования экономики посредством изменения государственных расходов и налогов.

Основные термины

Финансы

Регулирование

Финансовая система

Внутренний долг

Структуры финансов

Внешний долг

Функции финансов

Рефинансирование государственного долга

Финансовая система

Финансовая политика

Государственный бюджет

Выкуп долга

Бюджетный дефицит

Формы бюджета

Внебюджетный фонд

Государственный долг

Практикум

§ 1. Теперь вы должны уметь

1. Ответить, что такое финансовые отношения и какова их структура.

2. Разобрать финансовую систему, ее элементы.

3. Четко различать значение государственного бюджета и внебюджетных фондов.

4. Определить значение налогов, их видов и систем.

5. Ответить, что такое государственный долг, методы их регулирования.

6. Показать влияние государственных расходов на выпуск продукции.

§ 2. Вопросы для самостоятельной подготовки

1. Верны ли следующие утверждения?

a) инфляция увеличивает реальную стоимость номинального государственного долга;

b) продавая государственные облигации иностранцам для финансирования растущих государственных расходов, правительство накладывает на будущее поколение долговое бремя ;

c) наименее вероятным следствием большого государственного долга может быть банкротство правительства;

d) растущий внутренний долг приводит к перераспределению доходов;

e) погашение внутреннего государственного долга является антиинфляционным фактом.

2. Предположим, что Центрбанк выпустил облигации на 1 млрд.тенге, которые продал населению. Затем Центрбанк выкупил облигации на открытом рынке на сумму 300 млн. тенге. Каков в этом случае способ финансирования дефицита госбюджета? Какова возможная динамика уровня инфляции?

3. Объясните, каким образом сокращение дефицита государственного бюджета может способствовать:

a) снижению величины торгового дефицита;

b) сокращению общей суммы внешнего долга;

c) сокращению покупок иностранцами отечественных предприятий, фирм и других активов.

4. Правительство увеличивает свои расходы на строительство дороги. Расходы финансируются долговым способом. Можно ли в данном случае говорить о создании долгового бремени? Изменится ли ответ на этот вопрос, если госрасходы возросли из-за закупки партии военных машин?

5. Обсудите причины кризиса задолженности и объясните почему странам-должникам трудно обслуживать свой долг:

a) если страны нарушают график обслуживания долга, то почему находятся кредиторы, которые продолжают выдавать им займы?

b) возникают ли подобные проблемы долгов внутри страны? Если да, то что происходит в таких случаях? Насколько эффективны залоговый механизм в системе международного кредита?

6. Является ли реструктуризация внешнего долга Казахстана долгосрочным фактором снижения долговой нагрузки? Почему?

§ 3. Тестовые вопросы для самоконтроля знаний

1. Что является фактором, определяющим уровень ставки федеральных налогов:

a) национальная безопасность;

b) двойное налогообложение;

c) рост государственного долга;

d) требование увеличения пенсии;

e) расходы на содержание аппарата управления.

2. Сумма обслуживания государственного долга измеряется:

a) общей величиной государственного долга;

b) соотношением долг/ВНП;

c) соотношением долг/экспорт товаров и услуг;

d) отношением процентных выплат по долгу к ВНП;

e) общей величиной процентных выплат по долгу плюс амортизация его основной суммы.

3. Когда доход налогоплательщиков возрастает, а к данному доходу применяется регрессивный налог, то сумма этого налога:

a) увеличивается;

b) уменьшается;

c) остается прежней;

d) ни один из ответов не подходит;

e) все ответы не верны.

4. Укажите на логическую связь между дефицитом бюджета и направлением фискальной политики:

a) чтобы уменьшить дефицит бюджета, необходимо снизить налоги;

b) налоги не влияют на дефицит бюджета;

c) чтобы уменьшить дефицит бюджета, следует увеличить налоги;

d) лучший способ уменьшения дефицита бюджета - это сокращение государственных расходов;

e) чтобы уменьшить дефицит бюджета, улучшить сбор налогов, а налоговую ставку оставить без изменения.

5. Внутренний долг растет более высокими темпами, чем объем ВНП, что приведет:

a) к кризису финансовой политики государства;

b) не является негативной ситуацией, т.к. в конечном счете мы как бы должны сами себе;

c) не является негативной ситуацией до тех пор, пока наблюдается тенденция к экономическому росту;

d) не оказывает прямого влияния на национальную экономику;

e) все ответы не верны.

§ 4. «Вено - не верно»

1. Предположим, вы убеждены, что для достижения стабилизации экономики Казахстана и дальнейшего поступательного ее развития необходимо увеличение инвестиций на фоне сокращения потребления. Какие особые изменения в структуре налогов можно было бы рекомендовать? (Надо учесть, что значительное увеличение налогов на прибыль может привести к тому, что фирмы будут считать более целесообразным осуществлять расточительные затраты, чем добиваться достаточно высокой прибыли, или будут стремиться к сокрытию своих доходов.)

2. Можно ли сказать, что финансы Казахстана находятся в состоянии подъема, исходя из бюджета республики на 2000 г.? Если да, то в чем это проявляется?

3. Обоснуйте ваше мнение относительно характера налогообложения в Казахстане – прогрессивный или регрессивный.

4. Объясните связь между собираемыми налогами и выполнением государством экономических функций.

5. Что произойдет, если правительство, добиваясь политической популярности, увеличит размеры социальных выплат населению:

a) в условиях, когда объем социальных программ будет превышать объем налоговых поступлений в бюджет;

b) в условиях, когда объем социальных программ согласуется с объемом получаемых государством доходов, но уровень налогообложения таков, что сокращаются доходы владельцев факторов производства.

6. Каковы отличия внутреннего и внешнего государственного долга?

7. Может ли правительство стать банкротом из-за постоянного роста государственного долга?

Тема 10. Фискальная политика государства.

	10.1
	Роль фискальной политики в государственном регулировании экономики.

	10.2
	Мультипликатор (множитель) сбалансированного бюджета.

	10.3
	Налоги, их типы, виды и функции.

	10.4
	Структура и принципы налогообложения. Налоговое бремя. Налоговая система Казахстана.


Цели:

Ознакомившись с этой темой, вы сможете дать ответ на вопросы:
· система регулирования экономики с помощью государственных расходов и налогов;

· основные типы фискальной политики, форма и структура государственных расходов;

· содержания и механизмов действия мультипликатора государственных расходов;

· объяснить формы проявления налогов и их влияние на выпуск продуктов, налоговый мультипликатор;

· дискреционной и недискреционной политики.

Литература: Л‑2 (гл. 6); Л‑6 (гл. 5, 7); Л‑10 (гл. 7); Л‑11(гл. 3, §§ 4‑7, гл. 5, гл. 15 §§ 1‑3); Л‑14 (гл. 8, 14); Л‑15 (гл. 9); Л‑20 (гл. 17); Л‑21 (гл. 19).

10.1
Роль фискальной политики в государственном регулировании экономики

Первоначальной задачей государства является стабилизация экономики, которая реализуется фискальной политикой, т.е. через манипулирование государственным бюджетом, государственными расходами и налогообложением. Финансовая политика государства есть политика увеличения производства и занятости или снижения инфляции.

Фискальная политика может быть использована государством для стабилизации экономики. В период спада экономики должна осуществляться стимулирующая фискальная политика. Она должна включить: увеличение государственных расходов или снижение налогов, или сочетание того и другого.

Существуют различные типы фискальной политики, такие как дискреционная фискальная политика, недискреционная фискальная политика, фискальная политика в ходе экономического цикла, фискальная политика в открытой экономике, фискальная политика ориентированная на предложение.

Так, дискреционная фискальная политика – это сознательное манипулирование налогами и правительственными расходами, с целью изменения реального объема национального производства и занятости, контроля над инфляцией и ускорением экономического роста.

Недискреционная фискальная политика, когда изменения в уровень государственных расходов и налогов вводятся автоматическая, встроенная стабильность, которая не включена в дискреционную фискальную политику. Встроенная стабильность вводится потому, что в реальности обычная налоговая система обеспечивает изъятие такого чистого налога, который изымается (варьирует) пропорционально величине чистого национального продукта (ЧНП, рост, подъем). Причина – по мере роста величины ЧНП, все налоги дадут рост налоговых поступлений. Так, индивидуальный подоходный налог имеет прогрессивные ставки по мере роста ЧНП. Более того, по мере роста ЧНП и увеличения закупок средств производства и его роста, также растет поступление от налогов на доходы корпораций, налога с оборота, акцизов и заработные платы населения.

Напротив, в случае падения ЧНП налоговые поступления от всех этих источников падают. Трансфертные платежи государства (пособия по безработице, по бедности, субсидия фермерам и т.д.) имеют прямую противоположность.

Фискальная политика в ходе экономического цикла преследует цели – ликвидацию безработицы и инфляции. В период спада стимулирующая фискальная политика включает: 1) увеличение государственных расходов, или 2) снижение налогов, или 3) счетные 1 и 2. Это значит, что в период спада или депрессии фискальная политика должна быть направлена к бюджетному дефициту.

И наоборот, если налицо избыточный спрос вызванный инфляцией, то должна быть сдерживающая фискальная политика. Сдерживающая фискальная политика включает: 1) уменьшение правительственных расходов или 2) увеличение налогов, или 3) сочетание 1 и 2. Фискальная политика должна ориентироваться на положительное сальдо бюджета.

Надо помнить, что размеры ЧНП зависят не только от разницы между государственным расходами и налогами, т.е. от размера дефицита, но и от абсолютных размеров бюджета.

10.2
Мультипликатор (множитель) сбалансированного бюджета

Равное увеличение государственных расходов и налогообложения ведут к росту ЧНП на основе мультипликатора сбалансированного бюджета. Это объясняется тем, что изменения государственных расходов имеют намного более сильное воздействие на совокупные расходы, чем изменение величины налогов такого же масштаба. Государственные расходы имеют прямое и непосредственное воздействие на совокупные расходы как его компонент. Изменение суммы налогов воздействует на совокупные расходы косвенно, за счет изменения дохода после уплаты налогов и через это изменяет потребления. Однако, совокупный расход сокращается только на величину налога, помноженного на коэффициент совокупного сбережения. Если предположить, что налоги увеличили на 20 млн. долл., при доли совокупного сбережения 1/4, а потребления 3/4, совокупный расход сокращается на 15 млн. долл. Общий результат - чистый совокупный расход растет на 5 млн., который, при мультипликаторе, равном 4, ведет к росту ЧНП на 20 млн. долл. Это увеличение ЧНП 20 млн. долл. равно размеру первоначального прироста государственных расходов и налогов, т.е. мультипликатор сбалансированного бюджета равен единице. Отметим, что мультипликатор сбалансированного бюджета действует вне зависимости от величины предельных склонностей к потреблению и сбережению.

Ясно, что фискальная политика действует исключительно на спрос, т.е. на совокупные расходы и совокупный спрос. Но экономисты считают, что фискальная политика – особенно, изменение налогов – может увеличить совокупное предложение, т.е. изменение цен и реальное производство (см. рис. 10.1) .

Допустим, совокупный спрос и предложение представлены соответствующими кривыми АД1, AS1, так, что равновесие ЧНП есть точка Q1, при соединении с уровнем цен Р1. Предположим, что уровень безработицы при таком пересечении Р1 и Q1 будет значительным, поэтому вводится государственная новая фискальная политика в форме сокращения налогов, что приводит к увеличению совокупного спроса с АД1 до АД2. Это приведет к росту реального ЧНП от Q1 к Q2, а также к росту цен от уровня Р1 к Р2.

Рис. 10.1

Регулирование спроса и предложения.
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Итак, более низкие налоги, увеличивают размеры доходов, увеличивают сбережение и инвестиции, рост производства, заработной платы, растет стимул к труду – все это переместит кривую совокупного предложения направо от AS1 к AS2, что сокращает инфляцию, росту реального ЧНП, увеличивает предложение товаров с Q2 до Q3 и сокращает цены с Р2 до Р3, что послужило логической основой сокращения налогов при администрации Рейгана в начале 80-х годов в США.

Следовательно, одним из важнейших механизмов в проведении фискальной политики является государственное регулирование экономики.

Политика государственных расходов и налогов также является важным инструментом государственного регулирования экономики и ее стабилизации. Она оказывает воздействие на уровень совокупных расходов, а следовательно на объем ВНП и занятость населения. Государственные расходы подобны инвестициям, они обладают мультипликационным эффектом, порождая цепочку вторичных, третичных и т.д. потребительских расходов, а также приводит к множительному эффекту самих инвестиций.

Мультипликатор государственных расходов показывает приращение ВНП в результате приращения государственных расходов, потраченных на закупку товаров и услуг.
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	где
	KG – мультипликатор государственных расходов;
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ВНП – приращение валового национального продукта;
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G – приращение государственных расходов.


Это означает, что если государство повышает на определенную величину объема свои расходы, не увеличивая при этом статей дохода бюджета (налога), то получается именно такой прирост дохода. Следовательно, изменение величины государственных расходов вызывает изменение дохода, пропорциональное изменению величины расходов.

Можно отметить, что государственные расходы равны мультипликатору инвестиций. В самом деле, если государство создает дополнительный спрос путем увеличения государственных расходов, то это вызывает «первичное» возрастание ВНП, равное росту расходов.

10.3
Налоги, их типы, виды и функции

Главной статьей бюджетных доходов являются налоги. На их долю приходится до 90 % всех поступлений в бюджеты промышленно развитых стран. Под налогом, сбором, пошлиной и другими платежами понимается обязательный взнос в бюджет на основе определенных законодательных актов. Объектами налогообложения являются доходы (прибыль), стоимость определенных товаров, отдельные виды деятельности налогоплательщика, операции с ценными бумагами, пользование природными ресурсами, имущество юридических и физических лиц, передача имущества, добавленная стоимость произведенных товаров и услуг и т.д. 

Налоги, как результат длительного исторического развития, возникли, развивались и являются признаком высокой степени государственного и экономического развития. Налоги в своем многовековом развитии прошли много этапов и упоминаются даже в Библии и Коране.  Так в Библии писано: «часть дохода прихожан, принадлежит Господу, это святыня Господня». Со времени культовых жертвоприношений до сегодняшнего дня налоги менялись качественно и количественно. Налоги, в современном смысле возникли с появлением государства, которые прошли множество этапов эволюции, стадий своего развития.

Итак, что же такое налоги? В законе «Об основах налоговой системы в РК», отмечается, что «под налогом, сбором, пошлиной и другими платежами понимается обязательный взнос в бюджет соответствующего уровня…». Налоги имеют принудительный характер, но взимаются только на установленных законодательством основаниях и осуществляются государством, специальными органами сбора налогов.

Налоги имеют следующие характерные признаки: обязательное отсутствие специальной возмездности (невозвратности); взимание на основе законодательных актов и всеобщности. Классификация налогов - это их группировка, метод взимания, характер ставок, налоговых льгот, бюджетные поступления и т.д. Например, налоги на приобретение, на владение, на расходование средств, на доходы и имущество, налоги на потребление и т.д.

В мире, наибольшее распространение получило деление (классификация) налогов на прямые и косвенные.

Прямые – это подоходный налог, включающий в себя налог на доход физических лиц, прибыль корпораций. Налоговая декларация – есть заявление налогоплательщика (производственные объединения, предприятия, собственники капитала) о размерах своего дохода. Подоходные налоги с лиц наемного труда взимаются при выплате им заработной платы. По мере увеличения номинальных доходов расширяется база подоходного налогообложения, возрастает число налогоплательщиков, увеличиваются общие размеры мобилизуемых государством финансовых ресурсов. Высшие ставки этого налога в развитых странах от 30 % до 70 % (Швеция).

Нормой налогообложения является налоговая ставка – размер налога на единицу обложения. Существуют различные виды налоговых ставок, так, если устанавливается единый процент уплаты налогов, независимо от размеров дохода, то, это пропорциональные ставки, а если ставки возрастают с увеличением доходов, это уже прогрессивные ставки. Имеются также твердые ставки на единицу объекта (например, автомашину) независимо от ее стоимости.

Второй вид (косвенный) - налоги на товары и услуги: налог с оборота или налог на добавленную стоимость; акцизы (налоги, прямо включаемые в цену товаров и услуг); налог на наследство, на сделки с недвижимостью и ценными бумагами. Все эти налоги называются косвенными налогами, которые включаются в цену товаров и услуг.

Фискальный монопольный налог (финансирование государственных расходов), представляет собой косвенный налог на те товары, производство которых является монополией государства. Это могут быть табачные изделия, спиртные напитки, соль и т.д. Поступления от фискального монополистического налога идут в Госбюджет, частично в бюджет местных органов.

Налог на прибыль корпораций (корпоративный налог) – есть основной вид налоговых выплат фирмы. Суть его состоит в том, что облагается налогом та часть прибыли, которая должна распределяться между акционерами в виде дивидендов, а потом – полученные дивиденды физических лиц облагаются второй раз подоходным налогом. В результате этого одна и та же сумма дважды облагается налогом.

Всю систему двойного налогообложения в развитых странах можно сгруппировать следующим образом:

· классическая система - обложение налогом, прибыль корпорации, а затем личным подоходным налогом граждан (Бельгия, Люксембург, Норвегия, США, Швеция, Швейцария, Россия, Казахстан);

· система снижения налогообложения на уровне компании, при которой распределяемая прибыль, либо облагается по более низкой ставке корпоративного налога (Австрия, Германия, Португалия, Япония); либо частично освобождается от налогообложения на уровне акционеров, когда акционеры частично освобождаются от подоходного налога на дивиденды независимо от того, удержан ли корпоративный налог с распределенной прибыли (Австрия, Дания, Канада, Япония); либо налог, уплаченный компанией, частично зачитывается акционером, т.е. действует так называемый налоговый кредит (Великобритания, Ирландия, Франция);

· система полного освобождения распределяемой прибыли от корпоративного налога на уровне фирмы (Греция, Норвегия) или акционеров (Австралия, Италия, Новая Зеландия, Финляндия).

Социальные налоги (социальные взносы) - это взносы предприятий на социальное обеспечение, и налоги на заработную плату и рабочую силу. Это есть частные выплаты самих работающих и частично работодателями, государством. Налоги на фонд заработной платы и рабочую силу выплачиваются только работодателями.

Поимущественные налоги - на имущество, дарение, наследство. Размеры налога определяются задачей перераспределения богатства. 

Налоги на товары и услуги – это таможенные пошлины, акцизы и НДС. НДС, как налог с оборота, несет конечный потребитель. НДС взимается в России, РК, так же как во всех странах Организации экономического сотрудничества и развития (ОЭСР) (кроме Австралии, США, Швеции) в размере от 5 до 38 % стоимости товаров и услуг. В странах членах ЕС применяется стандартная ставка примерно 15 % с его колебанием вниз или вверх, а с отдельных товаров и услуг вообще не взимается.

Налоги делятся на местные и центральные. В местные бюджеты целиком поступают акцизные сборы, налоги на недвижимость. Налоги на прибыль, на индивидуальные доходы делятся между местным и центральным бюджетом по согласию в определенных пропорциях. Местные бюджеты в случае необходимости получают субсидии из центрального бюджета.

Надо отметить, что вокруг разделения налогов между правительством и региональным экономическим интересом идет постоянная политическая борьба в парламентах. У правительства постоянно не хватает средств на административные и военные расходы, решение глобальных экономических и социальных задач, поэтому основная часть налогов идет в центральный бюджет, за исключением скандинавских стран и Швейцарии.

Налоги выполняют три важнейшие функции: 1) финансирование государственных расходов (фискальная функция); 2) поддержание социального равновесия путем изменения соотношения между доходами отдельных социальных групп с целью сглаживания неравенства между ними (социальная функция); 3) государственное регулирование экономики (регулирующая функция).

Во всех государствах при всех общественных формациях налоги, в первую очередь, выполняли и будут выполнять фискальную функцию, т.е. обеспечение финансирования общественных государственных расходов. Поэтому налогообложение не должно создавать трудностей и препятствий для экономического развития товаропроизводителей и сферы обращения, иначе сужается база обложения и вместо планируемых доходов бюджет будет нести потери.


Как утверждал еще А. Смит, налогообложение должно иметь следующие принципы: всеобщность налогов и их пропорциональность доходу; определенность; простота и удобство; взимание налогов с меньшими издержками (небольшим числом сборщиков).

Налоги составляют основу государственных регуляторов экономики. Бюджетно-налоговая политика – это совокупность мер правительства по регулированию государственных расходов и налогообложения с использованием так называемого «мультипликационного эффекта». Суть эффекта мультипликатора (множителя) в рыночной экономике состоит в увеличении инвестиций или расходов.

Допустим, что равновесный объем производства ВНП (у) зависит от объема потребления (с), инвестиций (j), государственных расходов (q), а также от налоговых отчислений (т). Следовательно, макроэкономическое тождество составляет:

у = с + j + q

Потребительская функция:

с = а + by,

	где
	а – автономное потребление;

	
	b (МРС) – предельная склонность к потреблению.


Равновесный объем производства составит:

	
	j
	

	у =
	––––
	(a + j + q)

	
	j – b
	


где а + j + q - автономные расходы, независимо от величины дохода у,

	
	j
	

	тогда
	––––
	- 

	
	j – b
	


мультипликатор, который показывает, насколько возрастает равновесный уровень доходов в результате роста государственных и других автономных расходов на единицу.

С учетом налогообложения дохода у модель мультипликатора примет следующий вид:

	J

	––––––––––

	j – b (j – z)


Подобно инвестициям и госрасходам, налоги также приводят к возникновению мультипликационного эффекта. 

Из всего сказанного можно сделать вывод, что налоговый мультипликатор оказывает гораздо меньшее воздействие на уменьшение совокупного спроса, чем мультипликатор госрасходов на его увеличение. Рост налогов ведет к сокращению ВНП, а снижение налогов к росту ВНП.

Следовательно, мультипликативный эффект от сложения налогов слабее, чем от увеличения госрасходов. Это объясняется следствием более сильного воздействия госрасходов на величину дохода и потребления. Данное различие является определяющим при выборе инструментов фискальной политики государства.

10.4
Структура и принципы налогообложения

Доля отдельных налогов в формировании доходной части бюджета в развитых странах выглядит так:

· налоги на личные доходы – 40 %;

· налоги на прибыль корпораций (фирм) – 10 %;

· социальные взносы – 30 %;

· налоги на добавленную стоимость – 10 %;

· таможенные пошлины – 5 %;

· прочие налоги и поступления – 5 %.

В странах СНГ роль отдельных налогов в доходах бюджета несколько иная. Низкий уровень жизни населения, отсюда поступления в бюджет от личного дохода (подоходный) невелики. Главное место в доходной части бюджета занимают налоги на прибыль предприятий и таможенные пошлины.

Прямые налоги трудно перенести на потребителя (бедность), поэтому легче с налогами на землю и на другую недвижимость. Они включаются в арендную плату, квартирную плату, цены на сельхозпродукты. 

Косвенные налоги переносятся на конечного потребителя, в зависимости от эластичности спроса и предложения товаров и услуг. При высокой эластичности спроса увеличение косвенных налогов приводит к сокращению потребления (большие налоги), а при высокой эластичности предложения – к сокращению чистой прибыли фирм, т.е. приводит к сокращению капиталовложения или перелив капитала в другие сферы деятельности.

Налогообложение должно строится на принципах заинтересованности налогоплательщика в хозяйственной деятельности, т.е. «нельзя резать курицу, несущую золотые яйца». При налогообложении должны учитываться принципы:

1. возможность налогоплательщика, т.е. размеры его дохода. Отсюда дифференциация налоговых ставок, т.е. налог должен быть прогрессивным. Однако этот принцип не всегда выдерживается, часто во многих странах налоги бывают пропорциональными.

2. Налогообложение доходов носило однократный характер, как сейчас у нас, замена налога с оборота, для которого была характерна недостающая кривая, на НДС, когда налогом облагается в конечном продукте добавленная стоимость.

3. Обязательность уплаты налогов. Налоговая система не должна оставлять сомнения у налогоплательщиков в неизбежности платежа. Система штрафов и санкций, общественное мнение должны быть такими, чтобы неуплата налогов была менее выгодной, чем своевременная уплата налогов.

4. Система и процедура уплаты налогов должны быть простыми, понятными и удобными для налогоплательщиков и экономичными для собирающих налоги.

5. Налоговая система должна быть гибкой, легкой, адаптируемой к изменившимся общественно-политическим потребностям.

6. Налоговая система должна обеспечивать перераспределение ВВП и быть эффективным инструментом ГЭП, и регулирующим функциям.

Налоговой базой является та сумма, с которой взимается налог. Налогооблагаемый доход (прибыль) равен разности между полученным доходом (прибылью) и налогооблагаемыми льготами.

Налогооблагаемые льготы (льготы на налог), как и налог устанавливаются законодательным актом. Виды налоговых льгот: необлагаемый минимум объекта налога; изъятие из обложения определенных элементов объекта налога (например, затраты на научно-исследовательские и опытно-конструкторские работы /НИОКР/); освобождение от уплаты налогов отдельных лиц (например, ветеранов войны); понижение налоговых ставок; вычет из налоговой базы (налоговый вычет); налоговый кредит, т.е. отсрочка взимания налога, уменьшение суммы налога на определенную величину. Например, годовая прибыль фирмы 100 тыс. тенге, налог на прибыль 32 % (100000 : 32 = 31250). Фирма имеет возможность использовать налоговый вычет в сумме 10 тыс. тенге. Получается 100000 – 10000 х 0,32 = 28000 тенге налога, а если фирма получит налоговый кредит в 10 тыс. тенге, то 100000 х 0,32 = 22000 тенге налога.

Таким образом, налоговый вычет уменьшает налоговую базу, а налоговый кредит – сумму налога (так называемое налоговое обстоятельство). Та часть налоговой базы, которую налогоплательщики обязаны выплатить, называется налоговой ставкой (нормой налогообложения). Существуют минимальные, средние и максимальные налоговые ставки.

Налоговое бремя.

Величина налоговой суммы (так называемого налогового бремени) зависит, прежде всего, от размеров прибыли компании. Так в США, Англии, Италии размеры налога на прибыль определяются исключительно ее величиной. В ФРГ, Франции, Японии, Швеции часть налога на прибыль взимается независимо от ее размера. С 80‑х годов в большинстве развитых стран идет снижение ставок налогов. Так, если в целом по Организации экономического сотрудничества и развития (ОЭСР) фирмы выплачивали в 1986 г. виде налогов до 45 % своей прибыли, то в 1996 г. только 30 %. Наряду со снижением ставок налогообложения возрастают налоговые льготы.

На практике у большинства иностранных компаний на выплату налогов уходит меньшая доля прибыли, чем по ставке налогообложения. Во-первых, компании легально могут уменьшить размер подлежащей налогообложению суммы за счет увеличения отчислений в необлагаемые фонды (амортизаций, пенсионные и др.). Во-вторых, используются различные налоговые льготы. В третьих, компании с небольшим оборотом во многих странах облагаются более низким налогом. В-четвертых, в ряде стран налог на прибыль корпораций может выплачиваться не только отдельной фирмой, но и ее материнской (головной) компанией, что позволяет снизить налоговую базу. В-пятых, почти всюду действует система покрытия убытков компаний за счет ее прибылей нескольких предшествующих лет (carry back) или за счет будущих прибылей (carry forward).

Например, в Нидерландах разрешается перенос убытков назад на три года или перенос убытков вперед на восемь лет за счет будущей прибыли.

В результате средний уровень налогообложения компании намного ниже уровня базового, т.е. максимального уровня.

Налоговая система Казахстана.

Реформирование бюджетной и налоговой системы Казахстана проводится в сложных условиях трансформации собственности и становления национального предпринимательства. Изменение структуры формирования доходной части государственного бюджета в связи с переходом к рынку требует реформирования налоговой системы и налогообложения с осуществлением фискальной политики.

Трудность её осуществления состоит в том, что эволюция налоговой системы Казахстана развивалась не в соответствии с теми тенденциями, которые характерны для экономики рыночно развитых стран.

В современных условиях наметились основные вехи реформирования Казахстанской налоговой системы. Цель повышения стимулирующей функции налогообложения – в развитии предпринимательства и национальной инвестиции. В состав этой программы также должны входить меры совершенствования органов государственного и территориального управления.

В числе этих мер:

· обеспечение стабильности налогового законодательства, недопущение изменений в налоговой схеме в течение всего хозяйствующего года;

· отказ от множественности, неясности налогов, устранение имеющейся дифференциации и дискриминации налогоплательщиков в зависимости от форм собственности;

· установление низких налогов на производителей импортозамещения и «удешевления» кредита;

· усиление целенаправленности налоговой системы путем установления привилегированного положения предприятий, фирм, реально увеличивающих объем производства, вкладывающих инвестиции в свое производство, освободив их от налогообложения;

· придать конкретный характер налоговым льготам, который носят еще декларативный и показной характер. В результате они теряют стимулирующее значение.

· вновь создаваемым или реконструированным предприятиям представлять льготы не с момента их регистрации, а с момента получения первой прибыли.

Как показывает мировой опыт, современная налоговая система должна стимулировать НТП, структурную передислокацию ресурсов и рабочей силы, выпуск конкурентоспособных товаров, развитие предпринимательства, особенно малые и средние. В то же время подавлять негативные тенденции, как монополизм, рост издержек, спекулятивную активность и инфляцию.

Резюме

Фискальная политика – это система регулирования экономики с помощью государственных расходов и налогов. Основные цели фискальной политики: сглаживание колебаний экономического цикла; стабилизация темпов экономического роста; достижение высокого уровня занятости; снижение темпов инфляции.

Фискальная политика умело пользуется инструментами политики государственных расходов и налогов. Основные типы фискальной политики: дискреционная и недискреционная, активная и пассивная.

Сущность государственных расходов заключается в расходах центрального правительства, региональных или местных органов власти по приобретению товаров и услуг и осуществление транспортных платежей.

Формы правления государственных расходов – это рост совокупных расходов и спросов на рынке, рост национального производства или наоборот, снижение совокупного спроса и падение национального производства.

В образовании государственных расходов и сбалансированного бюджета действуют мультипликаторы (множители), способствующие на основе числовых коэффициентов, зависимости дохода, выпуску продукции от изменений государственных расходов и налогов, которые ведут к росту общего выпуска продукции.

Основные термины

Фискальная политика

Государственные расходы

Дискреционная политика

Недискреционная политика

Мультипликатор

Сбалансированный бюджет

Налоговые ставки

Пропорциональные ставки

Прогрессивные ставки

Виды налогов

Функции налогов

Структуры налогов

Налоговое бремя

Практикум

§ 1. Теперь вы должны уметь

- 
правильно ответить, что такое фискальная политика;

- 
правильно ответить, какова роль налогов и налоговой системы в государственном регулировании экономики;

- 
ответить, каковы основные особенности государственной фискальной политики;

- 
рассказать, какое влияние оказывают государственные расходы на выпуск продукции;

- 
ответить, что такое мультипликатор сбалансированного бюджета;

- 
правильно ответить, в чем особенности дискреционной и недискреционной фискальной политики.

§ 2. Вопросы для самостоятельной подготовки

1. Верны ли следующие утверждения?

a) После шока совокупного спроса экономика быстро возвращается в состояние равновесия без постороннего вмешательства;

b) одной из целей макроэкономической политики является достижение наименьшего уровня безработицы;

c) политика Центрального банка по поддержанию стабильного темпа роста денежной массы всегда является активной.

2. Во многих странах городские власти принимают законы, ограничивающие размеры квартирной платы. Эти законы относятся в основном к уже существующим зданиям, а не к тем, которые будут построены в будущем. Сторонники контроля за квартирной платой полагают, что благодаря этому не подрываются стимулы к новому жилищному строительству. Является ли при этом важным, какую политику проводят правительство и Центральный банк - последовательную или непоследовательную?

3. Существуют прогрессивные, регрессивные и пропорциональные налоги. Какому виду из этих налогов отнесете: подоходный налог с физических лиц; налог на прибыль юридических лиц, налог на добавленную стоимость; налог на имущество предприятий.

§ 3. Тесты для самоконтроля знаний

1. Правительственная политика в области расходов и налогообложения называется:

a) политикой, основанной на количественной теории денег;

b) монетарной политикой;

c) деловым циклом;

d) фискальной политикой;

e) политикой распределения доходов.

2. Манипуляция с государственными расходами и налогами для достижения равновесного уровня дохода и производства относится к:

a) фискальной политике;

b) монетарной политике;

c) политике цен и заработной платы;

d) политике в области потребления;

e) политике товарооборота.

3. Согласно концепции мультипликатора сбалансированного бюджета равное сокращение налогов и государственных закупок:

a) не изменяет уровень потребления и инвестицию;

b) будет способствовать вытеснению частных инвестиций;

c) вызовет движение ранее сбалансированного бюджета к дефицитному состоянию;

d) все ответы неверны.

4. Увеличение налогов приведет к:

a) снижение совокупных расходов и увеличению совокупного спроса;

b) снижению располагаемого дохода и совокупных расходов;

c) увеличению национального производства и снижению располагаемого дохода;

d) снижению совокупного спроса и увеличению располагаемого дохода.

5. Рост государственных расходов отразится на:

a) снижении совокупного спроса на рынке;

b) падении национального производства и рост совокупных расходов на рынке;

c) росте национального производства и совокупного спроса на рынке;

d) снижении материального уровня жизни населения;

e) все ответы верны.

6. Основные способы (инструменты) дискреционной фискальной политики:

a) программы общественных работ;

b) проекты общественной занятости;

c) трансфертные программы;

d) изменение налоговых ставок;

e) все ответы верны.

Тема 11. Государственное макрорегулирование экономики.

	11.1
	Сущность и субъекты государственного регулирования экономики.

	
	11.1.1
	Значение государственной экономической политики в поддержании динамичной сбалансированности.

	
	11.1.2
	Модели государственного регулирования экономики.

	
	11.1.3
	Исполнители (субъекты) хозяйственных интересов.

	11.2
	Объекты и функция ГРЭ.

	
	11.2.1
	Объекты экономического регулирования.

	11.3
	Методы и инструменты ГРЭ.


Цели.

Ознакомившись с этой темой, вы сможете дать ответ:
· необходимость и значение государственного регулирования экономики;

· субъекты и объекты ГРЭ;

· роль НТП в государственном регулировании экономики;

· место рыночной политики в обеспечении правовой защиты эффективного функционировании экономики;

· методы и инструменты ГРЭ.

Литература:
Л‑3, Л‑12, Л‑13, Л‑4 (гл. 1,2); Л‑14 (гл. 18); Л‑20 (гл. 20), Л‑21 (гл. 20), Л‑22 (гл. 6).

11.1
Сущность и субъекты государственного регулирования экономики

11.1.1
Значение государственной экономической политики в поддержании динамичной сбалансированности

Огромная роль государства и способность его регулирования некоторых экономических процессов  зависит от связи экономики и политики. Государство - есть стержень существующей общественной системы, оно контролирует власть и санкционирует все другие негосударственные институты. Государство формирует принципы и организует формы общественной жизни. Государство породило новую форму общественной обусловленности поведения человека, отделив общий интерес от частного.

Поэтому возникновение и существование государства является не только исторически необходимым, но и общественно прогрессивным и значимым фактором экономического развития.

С возникновением государства складывается его экономическая деятельность. Экономическая политика государства становится основным звеном и необходимым элементом рыночной системы. «Великая рука» правительства должна регулировать «невидимую руку» конкуренции и рынка о которой писал А. Смит.

Государственное регулирование экономики (ГРЭ) в условиях рыночной экономики - это типовые меры законодательного, исполнительного и контролирующего характера в целях стабилизации и приспособления существующей социально-экономической системы к изменившимся условиям.

Государственная политика регулирования экономики является объективно необходимой для любого правительства не зависимо от того рыночная или командно-распределительная экономика.

В распределительной экономике государство берет на себя все права и обязанности по производству и распределению товаров и услуг. Здесь просто нечего регулировать. Однако такая система показала свою неэффективность и несостоятельность.

В рыночном хозяйстве, перед правительством, не стоят задачи непосредственной организации производства товаров и распределения ресурсов. Государство при такой системе не имеет право распоряжаться ресурсами, капиталами и произведенными товарами. Рыночная система - это прежде всего прерогатива в принятии решений производителями и потребителями. И все же регулирующие функции государства здесь имеются исключительное значение.

Уже в период свободной конкуренции рыночный механизм не в состоянии решить все проблемы экономического роста, когда значительная часть производительных сил перерастает рамки частной собственности и государство вынуждено брать на себя содержание больших структур экономики: железных дорог, почты, телеграфа и т.д. Усиление межгосударственной интеграции на основе разделения труда приводит к перерастанию общих экономических процессов за национальные границы, формированию новых социально-экономических проблем, связанных с обороной, науки, космосом, воспроизводством рабочей силы, экологии и т.д. Появляется необходимость вмешательства в механизм регулирования экономических и политических решений.

В современных условиях ГРЭ является составной частью воспроизводства. Оно решает задачи стимулирования экономического роста, регулирования занятости, сдвиги в отраслевой и региональной структуре, поддержке экспорта и т.д.

Ныне, определенный механизм ГРЭ сложился в развитых странах мира: во Франции, Германии, Испании, Австрии, Нидерландах, Скандинавских странах. Слабее развито в Англии, США, Канаде. Австралии и др. 

Особенно важно ГРЭ для развивающихся стран и бывших социалистических государств, в том числе Казахстана, где такие новые формы ГРЭ не имеют еще собственного опыта. Поэтому, чтобы не повторять ошибки, сочетания рыночной экономики и государственного регулирования, необходимо целесообразно изучить и использовать в практике государственное регулирование экономикой.

Из государственной экономической политики можно выделить генеральные (стратегические) и конкретные (тактические) цели. Среди генеральных целей приоритетными является достижение экономической и социальной сбалансированности, обеспечение национальных конкурентных преимуществ, экономической безопасности, адаптация рыночного механизма к различным ситуациям.

Конкретные цели различаются по объектам государственного регулирования, но всегда исходят из необходимости увязки общественных и частных интересов, опираясь на собственный сектор экономики, что видно из схемы 11.1.

Субъектами ГРЭ выступают центральные (федеральные), региональные, муниципальные или коммунальные органы управления следующего типа:

· государственный монополизм в управлении хозяйством. Он характерен для социалистических стран, но сохраняется и теперь в некоторых посткоммунистических государствах;

· различные варианты сочетания рыночных и государственных регуляторов. Реализованы в «Японской», «Шведской» модели, в модели социально-ориентированного рыночного хозяйства ФРГ, Австрии, в «Китайском» варианте развития;

· крайний либерализм, признающий эффективным только условия неограниченного частного предпринимательства, как в США.


​

Схема 11.1.

Государственный сектор экономики.
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-

 

это комплекс хозяйственных  субъектов, целиком или частично 

принадлежащий центральным или местным органом государс
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а

сти.

 

 

Формы образования:

 

-

 

национализация  отраслей предприятий;

 

-

 

государственное строительство за счет государственного бю

д-

жета;

 

-

 

государственное приобретение хозяйственных субъе

ктов за 

счет сре

д

ства государственного бюджета.

 

 

Сфера деятельности:

 

-

 

социальная и производственная инфраструктура;

 

-

 

сырьевые и энергетические отрасли, где требуются большие 

инвестиции, а об

о

рачиваемость капитала медленная;

 

-

 

инновационные процессы в капиталоемких и наукоемких отра

с-

лях;

 

-

 

охрана окружающей среды;

 

-

 

милитаризация и конверсия;

 

-

 

освоение космоса.

 

 

Основные причины роста:

 

-

 

народонаселения;

 

-

 

войны и национальная оборона;

 

-

 

урбанизация и спрос на общественные блага;

 

-

 

качество окружающей среды;

 

-

 

преодоление нищеты и сокращение неравенства д

о

ходов.

 


ГРЭ эффективно там, где сильная законодательная, исполнительная и судебная государственная власть.

Под влиянием экономической политики государства, любая национальная рыночная экономика развивается как определенная функциональная экономическая система (ФЭС) со сложившимся количественными и качественными характеристиками. Поддержанием их или приведением в соответствие занимается государство (правительство) через определенные функции. Так, в лице ФЭС создается динамически саморегулирующая подсистема, их структурные элементы, которые направлены на поддержание макроэкономического равновесия на национальном рынке. Она создает условия для обмена информацией, товарами, услугами, технологий, ноу-хау, различными формами капитала, рабочей силой и др.

Так, например, уровень дефицита государственного бюджета не должен превышать 5 % от ВВП; объем золотовалютных резервов должен быть достаточен для покрытия расходов по импорту товаров, как минимум в течение трех месяцев; критический уровень безработицы не должен превышать 15‑20 % от общего числа трудоспособного населения и т.д. Поддержание таких относительных параметров на определенном уровне с помощью государственного регулирования сохраняет равновесие на внутреннем рынке и обеспечивает устойчивость и динамизм экономического роста.

Типичный пример для ФЭС: формирование конкурентной системы; система регулирования денежной массы в обращении; система поддержания уровня внутренних цен; система стимулирования совокупного спроса; система поддержания платежного баланса и др.

Функциональные экономические системы (ФЭС), посредством саморегулирования и государственной политики, избирательно объединяют различные элементы рыночной инфраструктуры для результативной деятельности всего народного хозяйства, что видно из схемы 11.2.

В промышленно развитых странах механизм саморегуляции способствует «угасанию» экономических кризисов, которые периодически потрясали большинство капиталистических стран.

Схема 11.2.

Государственная политика в функциональной 
экономической системе с целью социальной 
ориентации регулирования экономики.
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Уже экономические кризисы 1973‑1975 г.г. и последующие циклические кризисы наглядно показали, что в экономике развитых стран появляются эффективные механизмы саморегуляции и государственной регуляции с социальной ориентацией.

Таким образом, государство определяет правовую основу и социальную среду эффективного функционирования национальной экономики. Для этого перераспределяется доход и ресурсы, контролируется уровень занятости и инфляция. ГРЭ - представляет собой систему мер законодательного, исполнительного и контрольного характера в целях стабилизации экономической системы, ее приспособления к изменяющимся условиям.

11.1.2
Модели государственного регулирования экономики (ГРЭ)

Исторически сложились три ведущих методологических подхода к ГРЭ: классическая, кейнисианская и институционально-социальная.

Классическая модель, (см. схему 11.3.),  предполагает минимальное вмешательство в экономику и основана на концепции А. Смита, где государство – это «ночной сторож» рыночной экономики. В соответствие с этой концепцией – бизнес производит и потребляет, государство занимается охраной права собственности и мягко воздействует на «правила естественной игры» предпринимателей и рабочих, потребителей и производителей, вытекающие из законов рынка. Но оно должно жестко реагировать на отклонение от «естественных правил» собственности, вплоть до применения силы (права, суд, армию, полицию и т.д.).

Схема 11.3.

Классическая модель ГРЭ.
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Кейнсианская модель, (см. схему 11.4.), предполагает активное и по возможности максимальное вмешательство государства в экономику с целью минимизации циклических колебаний, безработицы, инфляции и потерь ресурсов и продуктов всех участников рынка.

Схема 11.4.

Кейнсианская модель ГРЭ.
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Институционально-социальная модель, (см. схему 11.5.),  предполагает реализацию трех функций государства, путем его исторического оптимального вмешательства в экономическую жизнь общества, через силовые структуры, экономические и социальные факторы (институты). Исторически обусловленная реализация этих функций государством должна обеспечивать минимум отрицательных и максимум положительных внешних эффектов в хозяйственной жизни, дополняя этим сумму полезных эффектов внутри самой рыночной системы.

Схема 11.5.

Институционально –социальная модель ГРЭ.
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Обозначения (см. схему 11.5):

СИГ 
–
социальные институты государства, как носители, защитники и выразители традиций, привычек, исторического опыта, международных обязательств, 
культуры, здравоохранения и т.д.

РБСИФ –
регулирование баланса социальных интересов фирм;

РБСДХ – регулирование баланса социальных интересов домохозяйств;

ТУ
– товары и услуги;

ЧН
– чистые налоги;

ФП
– факторы производства;

И
– издержки производства;

ДДХ
– доходы домохозяйства;

РД
– ресурсы домохозяйства;

ПД
– продукты домохозяйства;

ДФ
– доходы фирм

РОФ
– регулирование отклонений фирм;

РОДХ
– регулирование отклонений домохозяйств;

Институционально-социальная модель является самой сложной по составу факторов. Ее непросто представить чисто количественно. Она показывает пределы узких (специальных) макроэкономических подходов к столь непростым явлениям, как воздействие государства на хозяйственную жизнь общества, воплотив в себя элементы двух предыдущих моделей.

11.1.3
Исполнители (субъекты) хозяйственных интересов

Субъектами экономической политики являются носители, выразители и исполнители хозяйственных интересов. Носители хозяйственных интересов – это социальные группы, отличающие друг от друга признаками: имущественному, по доходам, видам деятельности, профессиями, отраслевыми и региональными интересами. Это наемные работники, хозяева предприятий, фермеры, мелкие и крупные предприниматели, управляющие, акционеры и т.д. Каждый из них имеет свои социально-экономические интересы и деятельности, которые предъявляются государству, хотя государство по разному реагирует на эти интересы. Но, государство должно правильно сочетать интересы всех групп, слоев общества. Для этого оно создает механизм государственного регулирования исполнительную власть.

Исполнителями хозяйственных интересов (субъектами ГРЭ) являются органы трех ветвей власти (Президент, правительство, их судебные органы и Национальный банк). Существуют федеральные и местные органы, парламенты и правительство, которые ГРЭ берут в свои руки. Так, создаются органы из представителей союзов предпринимателей, профсоюзов и исполнительной власти для регулирования тарифных соглашений между предпринимателями, трудящимся и правительством. Организуются комитеты, советы по поддержанию и развитию отдельных отраслей из Министерства экономики и отраслевых союзов предпринимателей. Они осуществляют консультативную деятельность и воздействуют на государственную экономическую политику (ГЭП).

К таким органам относятся различные советы экспертов при правительстве, при Министерстве экономики, финансов, социального обеспечения, Центральном банке и т.д. Их рекомендации относятся к принципиальной ориентации ГЭК, к направлениям расходования средств из бюджета и различных фондов.

Связи между ГРЭ и носителями интересов проявляются:

· в достижениях ГРЭ в улучшении структуры хозяйства;

· в росте занятости трудоспособного населения;

· нормальном платежеспособном балансе;

· в снижении темпов инфляции;

· в повышении жизненного уровня населения.

Успех ГРЭ проявляется также в снижении забастовок, демонстрации, выступлении профсоюзов, в оценках СМИ, в поддержании избирателями государственных мер регулирования. В этих целях органы ГРЭ должны иметь оперативную информацию, прогнозы поведения хозяйственных субъектов на проводимые меры регулирования при помощи анкетных опросов.

Анкетный метод исследования эффективности ГРЭ, хоть и имеет некоторые недостатки, но он выполняет значительную роль в разработке ГЭП и получил признание в научном мире и в госаппарате. Этот метод превратился в рабочий инструмент ГРЭ и обеспечивает связь между регулирующими органами и носителями интересов.

Надо также заметить, что в макроэкономических исследованиях огромная роль отводится государству, воздействию его экономической политики на совокупные (агрегированные) показатели. Государство устанавливает «правила игры» на национальном рынке, согласно которым действуют участники экономических отношений. Государство, в лице правительства, выступает одним из субъектов рынка, то есть активно действующей стороной, отстаивающей национальные интересы.

11.2
Объекты и функции ГРЭ

Объекты ГРЭ – это сферы, отрасли, регионы, а также ситуации, явления и условия социально-экономической жизни страны, где возникли или могут возникнуть трудности и проблемы.

Основные объекты ГРЭ:

· экономический цикл;

· секторальная, отраслевая и региональная структура хозяйства;

· условия накопления капитала и занятость; 

· денежное обращение;

· регулирование цен;

· платежный баланс;

· условия конкуренции;

· социальные отношения, включая отношения между рабочими и работодателями;

· подготовка и переподготовка кадров;

· защита окружающей среды;

· внешнеэкономические связи.

Как видно, перечень объектов ГРЭ охватывает макроэкономические процессы, хозяйственный цикл, накопление в масштабе страны, отдельные отрасли, территориальные комплексы, условия конкурса, межгосударственные связи.

Объекты ГРЭ различаются в зависимости от уровня решаемых задач, такие как: фирмы, отрасли, регионы, сектора экономики (промышленность, сельское хозяйство, торговля, услуги и др.); хозяйство в целом (хозяйственный цикл, денежное обращение, цены); глобальные (социальные отношения, экология); национальный (экономико-политическое отношение с иностранными государствами, интеграционный процесс).

Цели экономического регулирования обычно, неодинаковы по значению, масштабам, но находятся в тесной взаимосвязи, без решения одной не может быть достигнуты успехи в другой сфере.

Средство экономического регулирования базируется на силе государственной власти и включает меры затрат, разрешения и принуждения, которые проявляются через функции государства.

Экономические функции современного государства многообразны и сложны. Можно выделить основополагающие группы выполняемых государством экономических функций:

· создание и развитие правовой базы (юридических, законодательных институтов управления экономикой) функционирования экономики;

· обеспечение функционирования рыночной системы и создания конкурентной среды, защита её через антимонопольное законодательство;

· перераспределение доходов и богатства, корректировка распределения ресурсов, стабилизация экономики посредством контроля над уровнем занятости и инфляции;

· ограничение действия некоторых элементов рыночного механизма, также как выделение бюджетных ресурсов на поддержание общественного порядка, национальной обороны, транспортной системы и сферы совокупного потребления и обеспечения нормальных условий жизни, образования, медобслуживания;

· достижение и сохранение национальных конкурентных преимуществ в мировой экономике;

· стимулирование структурного обновления экономики;

· создание системы встроенных стабилизаторов (регуляторов) экономики для сглаживания колебаний макроэкономических показателей.

Правовая база включает:

· правовые нормы, законы, акты, т.е. специфические услуги, которые представляются исключительно государством всем сферам экономики, включая бизнес (никто другой не в состоянии это сделать);

· разработка механизмов «правила игры», т.е. нормы регулирования отношении между правительством, бизнесом, производителями и потребителями, работниками и т.д. (государство в этих целях создает свои институты - суд, комитеты, службы, комиссии и т.д.);

· регламентирование прав собственников, что минимизирует трансакционные издержки.

Защита конкуренции государством осуществляется:

· созданием условий для конкуренции как основного фактора развития экономики и приоритета интересов потребителей над производителями;

· ограничение монополии как фактора, наносящего ущерб основным участникам рынка (несправедливое увеличение своих прибылей за счет основных участников рынка, поэтому государство может противостоять – монополии);

· стимулирование конкуренции в процессе введения определенных ограничений и разрешении конкуренции для внутренних и иностранных участников рынка.

Разумное перераспределение дохода и богатства осуществляется государством из-за резкого нарушения функционирования рынка с так называемыми внешними эффектами. Внешний эффект – это выгоды и издержки участников рынка, не зависящих от них переливами рациональных и нерациональных факторов и результатов макроэкономического кругооборота.

Эффект государственных (нерыночных) благ -  производство которых не в состоянии осуществить рыночная экономика (частные предприниматели), однако такое производство необходимо всем и выгодно, что можно проследить из схемы 11.6. 

Схема 11.6.

Государственные общественные блага.
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Государственные общественные блага обладают такими свойствами:

· являются неделимыми и не могут быть проданы лишь некоторым участникам рынка, т.е. ими пользуются все (эффект от государственной инфраструктуры, правительственных учреждений и т.д.);

· порождают так называемую проблему «фрирайдера» (пользование услугами без издержек на его производство, например, система услуг суда, правопорядка, обороны и т.д.);

· услуги квазиобщественные (мнимо общественные), т.е. эти блага способен производить и рынок, но не доста​точно для общества и могут быть квази​общес​твенными (мнимо общественными), что снимает выгоды для всех (услуги здравоохранения, образования, спорт и т.д.).

Функция стимулирования структурного обновления экономики осуществляется:

· созданием особого налогового режима для предприятий, осуществляющих инвестиции в инновационные ресурсы, товары и услуги;

· принятием законов, стимулирующих инновационный бизнес;

· субсидиями, льготами для производителей наукоемких товаров;

· финансированием НИОКР.

Функция стабилизации экономики заключается в том, чтобы обеспечить условия для поддержания равновесного кругооборота доходов и расходов. Если расходы ниже доходов, то это может вызвать спад производства, рост безработицы, замедление обновления экономики, старение оборудования. В этом случае государство дополняет расходы частных (за счет снижения налогов), и финансирование расходных статей бюджета. Если расходы выше доходов, это вызовет инфляцию, неэффективное перераспределение доходов, дестабилизацию реального роста. Тогда государство должно сократить расходы.

11.3
Методы и инструментарий ГРЭ

Государство воздействует на экономику с помощью определенных инструментов, под которыми понимается совокупность мер и методов экономического регулирования, для достижения специфических целей правительства и хозяйствующих субъектов.

В современных условиях общими для любой страны являются такие инструменты, как:

· регулирование цен;

· правительственные закупки;

· трансфертные платежи;

· государственные кредиты;

· дотации, субсидии, субвенции;

· федеральные финансы (бюджетные и внебюджетные фонды, доходы, расходы);

· финансы субъектов федерации;

· дефицит государственного бюджета;

· государственный долг (внутренний и внешний);

· местные финансы;

· фискальная политика;

· государственное предпринимательство;

· хозяйственное законодательство;

· национализация и приватизация объектов собственности.

Перечень инструментов регулирования дает возможности разделить методы ГРЭ на правовые, административные, экономические, прямые и косвенные.

Правовое регулирование состоит из системы законодательных норм и правил, которые определяют формы и права собственности, условия заключения контрактов и функционирования фирм, взаимные обязательства в области трудовых отношений, профсоюзов и работодателей и др.

Административное регулирование (меры закрепления, разрешения, принуждения) осуществляет государственный контроль над ценами, доходами, учетной ставкой, валютным курсом, охраной окружающей среды, социальной защитой и др. см. схему 11.7.).  

Методы ГРЭ

Схема 11.7.
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Цены – одно из критических точек экономической и социально-политической жизни общества. В цене сталкиваются групповые интересы производителей, оптовых и розничных торговцев, профсоюзов и союзов предпринимателей, экспортеров и импортеров. Цена затрагивает каждого, вокруг нее идет борьба между людьми, в группах, партиях, парламентах, в правительствах, между государствами.

Через цены достигаются глобальные цели ГРЭ, изменения конъюнктурной и структурной политики, борьба с инфляцией, усиление национальной конкурентоспособности на мировом рынке, и смягчение социальной напряженности.

Можно уверенно сказать, что вся история капитализма, в которой говорят о полной свободе ценообразования, на самом деле есть постоянное воздействие государства на цены.

Так, тарифы на услуги государственных железных дорог, почты, телеграфа, государственные монополии на «акцизы», товары, продажа продовольственных товаров из государственных запасов по твердым ценам, в неурожайные годы, таможенная политика, косвенные налоги, воздействующие на внутренние цены – вот далеко не полный перечень мер государственного регулирования цен за последние – 100‑150 лет.

Государственные меры регулирования цен носят законодательный, административный и судебный характер. Принятые парламентом законы создают правовую основу между хозяйствующими субъектами и государством в сфере ценообразования и являются ценовым правом. На основе этого права государство осуществляет административное регулирование цен, а за нарушение закона виновные привлекаются к судебной ответственности.

Экономические методы предполагают воздействие на характер рыночных связей через влияние на совокупный спрос, совокупное предложение, степень концентрации капитала, структуризацию экономики и социальных условий, использование факторов экономического роста. С этой целью используются:

· бюджетная и фискальная политика;

· денежно-кредитная политика;

· программирование;

· прогнозирование и планирование.

Структуру экономического метода ГРЭ можно проследить из схемы 11.8.

Схема 11.8.
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Правительственные закупки способствуют росту рынков, ресурсов и товаров за счет увеличения совокупного спроса государственным вмешательством в хозяйственную жизнь. Этот метод осуществляется путем вливания своих финансовых ресурсов в элементы спроса, что приводит к подъему экономической конъюнктуры или наоборот, сокращая свое участие в спросе, оно сдерживает рост, когда он выходит из общественного контроля.

Трансфертные, дотационные и другие расходы есть метод перераспределения части государственных ресурсов нуждающимся, с целью поддержания и увеличения предложения или спроса на товары и услуги.

Государственные кредиты, как собственника (государства), чисто совокупного денежного капитала, представляется участникам рынка за определенную плату – процент. Увеличение государственного кредита стимулирует рост деловой активности, а сокращение к - ее сдерживанию.

В целом государственное вмешательство в экономику противоречиво: попытки решения какой-либо проблемы вызывает ограничения решения других проблем, а нередко эти проблемы становятся острее, насущнее. Так возникают дилеммы государственного регулирования экономики. Сущность подобной дилеммы можно сформулировать так: в рамках ограниченных государственных и негосударственных ресурсов решение одной проблемы приводит к потерям альтернативных экономических результатов.

Наиболее известная дилемма:

«Пушки» ( «Масло»

Дайте свое объяснение.

Резюме

Современное государство активно участвует и выполняет определенные функции по созданию и использованию в интересах общества эффектов общественных благ. Государство способствует структурному обновлению экономики, поддерживанию экономического роста, занятости и повышения уровня жизни граждан.

Государство, используя различные модели регулирования экономики, ставит цели охвата и анализа наиболее существенных факторов, определяющих настоящий и будущий облик Национального хозяйства.

Модели помогают рационально отбирать инструменты государственного воздействия на экономику. Вместе с этим государство сталкивается с дилеммами регулирования в силу ограниченности ресурсов. Поэтому оно использует и отбирает к реализации наиболее актуальные.

Идеалы государственного регулирования не противоречат макроэкономическим целям, которые могут быть осуществлены относительно, а не абсолютно. Это оставляет свободу для дальнейшего экономического и социального прогресса с участием государства.

Основные понятия

Инструменты государственного воздействия на экономику 

Модели ГРЭ

Институционально-социальная модель (ИСМ)

Кейнсианская модель ГРЭ

Классическая модель регулирования экономики

Экономические функции государства

Функциональные экономические системы (ФЭС)

Эффект общественных благ

Дилемма государственного регулирования благ

Законодательное регулирование экономики

Национализация

Приватизация

Правительственные закупки

Расходы государства

Субвенции

Трансфертные платежи

Государственный кредит

Государственный долг

Практикум

§ 1. Теперь вы должны уметь

1. Доказывать, что рынок в определенной степени всегда регулировался государством. 

2. Объяснить в чём проявляются корректирующая, стаби​ли​зационная, распределительная функции государства. 

3. Доказать какие социальные и экономические проблемы не в состоянии решить рынок и через какие механизмы их решает государство.

4. Разбираться в комплексе причин вмешательства государства в экономику в решении социально – экономических проблем как национального, так и межнационального характера.

5. Разбираться, что фискальная политика – это не только сбор денег, формирования государственного бюджета, но и  политика их расходования.

6. Основатель монетаризма М. Фридмен считал, что государство не должно вмешиваться в экономику, принцип «Пусть рынок делает своё дело». Возразите М. Фридмену или согласитесь с ним, но сделайте это аргументировано.      

§ 2. Вопросы для самостоятельной подготовки

1. По каким причинам необходимо участие государства в перераспределении дохода и богатства?

2. Какими свойствами обладают государственные блага?

3. Раскройте сущность классической модели ГРЭ?

4. В чем отличие кейнсианской модели ГРЭ?

5. Назовите основные инструменты ГРЭ.

6. В чем особенность институционально-социальной модели ГРЭ от других моделей?

7. Почему законодательство является фактором развития макроэкономики?

8. Каким образом граждане страны дают оценку эффективности ГРЭ?

§ 3. Тесты для самоконтроля знаний

1. Основные функции государства в рыночной экономике:

a) формирование конкурентной среды;

b) распределение и перераспределение доходов между людьми, которые не имеют собственности, капитала и земли;

c) формирует правовую базу для развития экономики;

d) аллокационная;

e) все ответы верны.

2. Необходимость ГРЭ обосновывается представителями таких направлений экономической теории как:

a) классическое;

b) неоклассическое;

c) кейнсианское;

d) институциональное;

e) марксистское.

3. Общественные блага, это такие:

a) которые производятся на предприятиях государственного сектора экономики;

b) которые потребляются государственными предприятиями и организациями;

c) которые производятся на частном предприятии;

d) индивидуальное потребление, которых нельзя ограничивать;

e) которые производятся на коллективных предприятиях.

4. К методам прямого государственного регулирования экономики относится:

a) индикативное планирование;

b) государственный заказ;

c) государственные субсидии;

d) целевые программы и прогнозирование;

e) все ответы верны.

5. Какими проблемами должно заниматься государство в рыночной экономике:

a) созданием общих эффективных условий воспроизводства;

b) распределением денежных доходов в обществе;

c)  определить, что, как и сколько производить из наличных ресурсов;

d) установлением цен на произведенные товары;

e) установлением нормы прибыли.

6. ГРЭ в области отраслевой и территориальной структуры предполагает, в частности:

a) централизованное планирование;

b) использование и распределение ресурсов на основе ценовых сигналов;

c) поощрение развития новых отраслей и видов производства, носителей научно-технического прогресса;

d) разделение трудового процесса на отдельные операции в отраслях;

e) все ответы верны.
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Терминологический словарь
Активное сальдо торгового баланса – превышение то​варного экспорта страны над ее товарным импортом.

Акцизный налог – вид косвенного налога, включаемый в цену товара или услуг.

Акция – эмиссионная ценная бумага, закрепляющая права ее владельца (акционера) на получение части прибыли ак​ционерного общества в виде дивидендов, на участие и управлении акционерным обществом и на часть имуще​ства, остающегося после его ликвидации Выпущенные ак​ции обращаются на рынке ценных бумаг, пока существует акционерное общество Их стоимость не погашается, а пе​реводится в деньги лишь путем продажи. С продажей ак​ций происходит смена владельца части капитала, и вели​чина реального капитала акционерного предприятия не уменьшается, а сам производственный процесс не наруша​ется.

Акция на предъявителя – акция владельца не регистри​руется, может продаваться и покупаться любым физиче​ским и юридическими лицами, при этом не требуется фик​сации сделки с акционерным обществом.

Акция обыкновенная – акция, удостоверяющая факт передачи акционерному обществу части капитала и гарантирующая право на получение по итогам деятельности общества дивиденда, с правом на участие в управлении обществом.

Акция привилегированная – акция, гарантирующая вла​дельцам фиксированный дивиденд, однако не дающая право голоса при рассмотрении положения дел в акцио​нерном обществе. По этой акции дивиденд выплачивается в первую очередь, а уже потом оставшаяся сумма распре​деляется по другим акциям.

Амортизационные отчисления – оценка объема изношенного или использованного (потребленного) капитала в процессе производства валового национального продукта амортизация.

Анализ затрат и результатов – использование таблицы затрат и результатов для исследования взаимозависимо​стей между различными частями (секторами и отраслями) экономики и для составления экономических прогнозов и планов.

Баланс – система взаимосвязанных показателей, характеризующая какое-либо явление или процесс путем сопоставления его отдельных сторон, разность между доходами и издержками.

Баланс внешнеторговый – соотношение между стоимо​стью экспорта и импорта страны за определенный период времени.

Баланс движения капиталов – соотношение вывоза (экс​порта) и ввоза (импорта) капитала в страну.

Баланс платежный – соотношение между валютными поступлениями в данную страну из-за границы и платежами, произведенными этой же страной за границей в течение определенного периода времени.

Баланс текущих операций – соотношение экспорта това​ров и услуг страны и ее импорт товаров и услуг плюс чис​тый доход от инвестиций и плюс сальдо трансфертных платежей.

Баланс торговый – соотношение вывоза из страны и ввоза в нее товаров.

Банк – кредитно-финансовое учреждение, аккумулирую​щее денежные средства и предоставляющее на их основе кредиты своим клиентам, осуществляющее денежные рас​четы и другие операции.

Банкнота – беспроцентные обязательства (банковские билеты), выпускаемые в обращение эмиссионными банками, основной вид кредитных денег. Банкноты выпускаются в порядке ссудных операций банков под залог товаров, векселей и др. и возвращается в банк по истечении срока ссуды. Банкноты, выпускаемые для покрытия государственных расходов, превращаются в бумажные деньги. В современных условиях банкноты выпускаются в порядке кредитования экономики государства и под прирост золотовалютных резервов.

Биржа – 1) учреждение, в котором осуществляется купля-продажа ценных бумаг (фондовая биржа), валюты (валют​ная биржа) или массовых товаров, продающихся по стан​дартам или образцам (товарная биржа), 2) здание, где осу​ществляются биржевые операции.

Биржа товарная – особый вид рынка массовых, обладающих родовыми признаками, качественно равноценных, заменимых товаров На товарной бирже товар продается и покупается без предварительного осмотра, согласно установленным стандартам и образцам.

Биржа фондовая – на фондовой бирже осуществляется купля-продажа ценных бумаг. Сроки сделок устанавлива​ются в пределах месяца Курс ценных бумаг определяется регулярно приносимыми ими доходами (в виде дивиденда или процента) и уровнем ссудного процента.

Биржевая котировка – цены товаров биржевой торговли или курсы ценных бумаг, регистрируемые и публикуемые котировальной комиссией биржи.

Биржевая пошлина – денежный сбор, взимаемый с покупателей за право совершения биржевых сделок.

Биржевой курс – стоимость ценных бумаг, обращаю​щихся на фондовой бирже Биржевой курс определяется соотношением между уровнем ссудного процента и уров​нем доходности данной ценной бумаги.

Бреттон-Вудская система – созданная в 1944 г. международная валютная система, в рамках которой осуществлялись меры по регулированию валютных курсов. Международный валютный фонд способствовал ста билизации курсов иностранных валют, а золото и доллар использовались в качестве международных валютных резервов.

Брокер – посредник, содействующий совершению сделок между заинтересованными сторонами – клиентами. Бро​керы обычно заключают сделки по поручению и за счет клиентов, получая за свои услуги вознаграждение.

Бумажные деньги – денежные знаки, используемые в качестве средства обращения; представлены банкнотами и казначейскими билетами.

Бюджет государственный – всесторонняя смета государ​ственных доходов и расходов по источникам поступления и основным каналам расходования.

Бюджетный дефицит – сумма превышения расходов го​сударства над его доходами.

Валовой внутренний продукт (ВВП) – суммарный объем продукции и услуг, произведенный всеми факторами про​изводства, расположенными в пределах данной страны, независимо от национальной принадлежности этих факто​ров.

Валовой национальный продукт (ВНП) – общая рыноч​ная стоимость всех готовых товаров и услуг, произведен​ных в стране в течение года.

Валовые частные внутренние инвестиции – затраты на вновь произведенные средства производства (машины, оборудование, инструменты и здания), а также на попол​нение товарно-материальных запасов.

Валюта иностранная – денежные знаки в виде банкнот, казначейских билетов, монет, находящихся в обращении и являющихся законными платежными средствами в соот​ветствующих иностранных государствах.

Валютный курс – цена иностранной валюты; курс, по которому валюта одной страны обменивается на валюту другой страны.

Вексель – документ, заключающий в себе безусловное обязательство об уплате векселедержателю определенной суммы в установленный срок.

Величина предложения – количество данного товара или услуги, которое продавец предлагает к продаже по конкретной цене в течение определенного периода.

Величина спроса – количество данного товара или услуги, которое покупатель желает купить по конкретной цене в течение определенного периода.

Вертикальное слияние – слияние двух или более фирм, осуществляющих разные стадии производства готового продукта, в единую фирму.

Взаимодополняющие товары – товары, для которых су​ществует обратное соотношение между ценой на один то​вар и спросом на другой, а именно: снижение (повышение) цены на один товар ведет к увеличению (уменьшению) спроса на другой товар.

Взаимозаменяемые товары – товары (или услуги), для которых существует прямое соотношение между ценой на один из них и спросом на другой, т. е. снижение (повышение) цены одного товара (или услуги) вызывает уменьшение или (увеличение) спроса на другой товар (или другую услугу).

Внерыночные операции – производство товаров и услуг, не включаемых в исчисление ВНП, поскольку они не по​купаются и не производятся.

Внешнеторговый дефицит – превышение ввоза товаров (импорта) над вывозом товаров (экспортом).

Внешние платежи – расход валюты (собственной или иностранной) отдельными лицами, фирмами и правительством одной страны на покупку товаров и услуг в других странах; денежные переводы за границу; помещение инвестиционного дохода в других странах и вывоз капитала.

Внешние платежные поступления – поступления (собст​венной или иностранной) валюты отдельным лицам, фир​мам и правительству одной страны из других стран как плата за проданные ими товары и услуги, доходы от инве​стиций, различного рода денежные переводы и приток ка​пи​тала.

Внешние эффекты – эффекты, возникающие, когда про​изводство или потребление какого-то товара влияет на фирмы или потребителей, непосредственно не вовлечен​ных в акты купли-продажи данного товара.

Внешняя экономия – экономия, обусловленная ростом масштабов производства, внешние факторы экономии – сокращение издержек фирмы по производству или сбыту продукции в результате расширения (объема производства или количества фирм) всей отрасли, к которой данная фирма принадлежит.

Внутренний государственный долг – задолженность го​сударства гражданам, фирмам и учреждениям данной страны (т.е. держателям ценных бумаг правительства дан​ной страны).

Внутренняя экономия – экономия, обусловленная ростом масштабов производства: сокращение фирмой издержек производства или сбыта продукции в результате увеличения объема производства.

Вывоз капитала – сумма расходов, произведенных граж​данами и фирмами страны для приобретения реальных ак​тивов и ценных бумаг в других странах.

Выкуп государственного долга – сокращение размера государственного долга путем выплаты денег владельцам государственных ценных бумаг с наступлением срока погашения.

Гарантированная ссуда – кредит, представляемый под особый залог.

Государственное предпринимательство – деятельность государственных предприятий на коммерческой и некоммерческой основе по производству товаров и предоставлению услуг.

Государственное регулирование экономики – воздейст​вие государства на экономику посредством прямого и кос​венного (валютно-финансового, денежно-кредитного, бюджетно-налогового и др.) методов.

Государственные расходы – расходы государства на при​обретение товаров и услуг. Государственный сектор эко​номики – контролируемая государством часть экономики страны.

Граница производственных возможностей – показывает максимально возможный объем выпуска определенных то​варов и услуг, которые могут быть произведены в условиях абсолютно полного использования доступных ресурсов и знаний при заданных объемах производства других това​ров и услуг.

График предложения – график, показывающий количество товара и услуги, которое продавцы (продавец) предлагают к продаже в течение определенного периода.

График сбережений – график, показывающий объем пла​нируемых домохозяйствами сбережений, т.е. средств, не предназначенных для расходов на покупку потребитель​ских товаров) при разных уровнях дохода после уплаты налогов.

Двойное налогообложение – обложение налогом как чис​того дохода (прибыли) корпораций, так и выплачиваемых из него дивидендов, когда они превращаются в личный до​ход домохозяйств.

Двойной счет – повторное или более раз включение стои​мости промежуточных товаров и услуг в стоимость вало​вого национального продукта.

Двусторонняя монополия – рынок, на котором единственному продавцу (монополии) противостоит единственный покупатель (монополия).

Девизы – платежные средства в иностранной валюте, ис​пользуемые в международных расчетах.

Дедукция – метод рассуждений от общего к частному.

Демпинг – продажа товаров по цене ниже их себестоимости (ниже издержек), демпинг осуществляется, как правило, на внешнем рынке.

Денежная система – исторически сложившаяся система организации денежного обращения, закрепленная законо​дательством.

Денежный капитал – имеющиеся в распоряжении деньги для закупки инвестиционных товаров.

Денежный мультипликатор – часть избыточного резерва, которую система коммерческих банков может использо​вать для увеличения массы денег в обращении и суммы бессрочных вкладов путем предоставления новых займов (или скупки ценных бумаг); равен единице, деленной на обязательную норму резерва.

Денежный рынок – рынок, на котором спрос на деньги и предложения денег определяют процентную ставку (или уровень процентных ставок).

Деньги – активы, общественные средства платежа, служа​щие средством обращения, единицей счета и средством на​копления.

Депозит – денежная сумма или иная ценность, отданная на хранение, чаще всего употребляется как вклады в банки денежных сумм или ценных бумаг.

Дефицит – превышение спроса над предложением.

Дефицит бюджета – превышение расходов государства над доходом.

Дефицит платежного баланса – пассивное сальдо баланса текущих операций и баланса движения капиталов.

Дефляция – снижение общего уровня цен в экономике страны, процесс, противоположный инфляции.

Джентльменское соглашение – неофициальная договоренность между фирмами олигополической отрасли относительно установления цен.

Дивиденд – доход, получаемый владельцем акции из при​были акционерного общества по итогам его хозяйственной деятельности за определенный период времени, обычно за год.

Диктующий цену – продавец (покупатель) товара, спо​собный воздействовать на его цену путем изменения коли​чества предлагаемого к продаже (покупаемого) товара.

Дилемма политики экономической стабилизации – использование кредитно-денежных и бюджетных рычагов для снижения уровня безработицы, но повышается уровень инфляции, а использование этих же рычагов для снижения уровня инфляции повышает уровень безработицы.

Дилер – лицо или фирма, осуществляющие биржевое или торговое посредничество, действуют от своего имени и за собственный счет.

Дискреционная фискальная политика – осуществляемое правительством сознательное изменение налогов (налого​вых ставок) и объема правительственных расходов с целью обеспечения производства не инфляционного ЧНП при полной занятости и стимулирования экономического роста.

Добавленная стоимость – стоимость проданного фирмой продукта минус стоимость изделий (материалов), куплен​ных и использованных фирмой для его производства равна выручке, которая включает в себя эквивалент заработной платы, арендной платы, процента и прибыли.

Долговременное конкурентное равновесие – цена, при которой фирма, действующая в условиях чистой конкуренции, в долговременном периоде не получает экономическую прибыль и не несет убытки, а общие объемы спроса и предложения равны цена, равная минимальным долговременным средним издержкам производства продукции.

Долговременный период – период времени, в течении ко​торого предприятие может изменить объемы всех факторов производства, в том числе увеличить производственные мощности.

Домохозяйство – важнейший субъект экономических от​ношений экономическая единица, производящая и потреб​ляющая товары и услуги.

Допущение «при прочих равных условиях» – допуще​ние, согласно которому другие факторы, за исключением исследуемых, являются постоянными.

Доход – в самом общем виде представляет собой поток де​нежных и иных поступлений в единицу времени. Выде​ляют четыре основных пофакторных дохода: заработная плата, прибыль, процент, рента.

Доход в виде процента – доход, получаемый теми, кто обеспечивает экономику денежным капиталом.

Доход после уплаты налогов – личный доход минус ин​дивидуальные налоги, доход, который может быть исполь​зован для расходов на личное потребление и личные сбе​режения.

Доход собственников – чистый доход владельцев некор​поративных фирм (индивидуальных собственников и парт​неров).

Европейская валютная единица (экю) – условная валютная единица, рассчитываемая на базе корзины из национальных валют стран членов ЕС и используемая ими при проведении расчетов, других финансово-кредитных и валютных операций.

Европейская валютная система – валютная система ряда европейских стран, посредством которой они поддерживают курсы своих валют по отношению друг к другу.

Европейский Союз – международный институт особого рода, сочетающий в себе черты международной организа​ции и политической федерации 15 европейских государств. В экономической среде призван содействовать их эконо​мическому развитию, координации экономической поли​тики, постепенному переходу к единому рынку стран – членов с единой валютой и полной свободой передвижения капиталов, товаров и рабочей силы.

Естественный уровень безработицы – уровень безрабо​тицы, равный сумме структурной и фрикционной безрабо​тицы; соответствует объективно достижимому уровню при полной занятости; обычно равен 5‑6 %.

Задолженность дебиторская – сумма долгов, причитаю​щаяся предприятию.

Задолженность кредиторская – денежные средства, вре​менно привлеченные предприятием и подлежащие возврат.

Закон возрастания вмененных издержек – определяет, что производство каждой дополнительной единицы одного из альтернативных товаров требует все большего сокращения производства другого товара.

Закон Оукена – закон, устанавливающий обратную зави​симость между уровнем безработицы, отклоняющимся от естественного, и величиной ВНП. Так, рост безработицы на 1 % сверх естественного уровня ведет к падению уровня реального ВНП на 2,5 %.

Закон предложения – закон, устанавливающий прямую зависимость между ценой и величиной предложения то​вара в течение определенного периода времени.

Закон спроса – характеризует обратную зависимость ме​жду ценой товара и его покупаемым количеством: чем выше цены, тем меньшее количество товара будет куплено потребителем.

Закон стоимости – закон, согласно которому производ​ство и обмен товаров осуществляется на основе затрат не​обходимого труда.

Закон Сэя – закон, выражающий причинно-следственную связь между спросом и предложением Согласно этому закону предложение само создает спрос.

Закон убывающей отдачи – определяет, что вовлечение в производство все возрастающего количества одного фактора производства при условии фиксированной величины других факторов будет давать уменьшающийся прирост готового продукта.

Закон убывающей предельной полезности – закон, опре​деляющий, что по мере увеличения потребления товара снижается предельная полезность каждой дополнительной единицы товара.

Законное платежное средство – все средства, которые, по декрету правительства, должны приниматься в уплату за долг.

Закрытая экономика – экономика страны, не экспортирующая и не импортирующая товары и услуги.

Запланированные инвестиции – суммы, которые фирмы планируют или намереваются инвестировать.

Заработная плата – доход в денежной форме, получаемый наемным работником. Застойная безработица – не заня​тые и не имеющие постоянную работу.

Защитная, протекционистская пошлина – пошлина, ус​тановленная с целью защитить внутренних производителей товара от конкуренции иностранных производителей.

Земля, естественные ресурсы – природные ресурсы («даровые блага природы»), которые могут быть использованы для производства товаров и услуг.

Избыточные резервы – фактические резервы минус обя​зательные резервы.

Издержки монополистической конкуренции – потери экономических ресурсов, порождаемые производством та​кого объема продукции, при котором цена ниже предель​ных издержек, а средние издержки ниже минимальных средних издержек.

Издержки производства – сумма затрат фирмы на произ​водство товаров и услуг, проданных в течение определен​ного периода времени. Различают постоянные, переменные и валовые издержки. Последние равны сумме постоянных и переменных. Также используются категории сред​них и предельных издержек.

Изменение объема потребления – увеличение или сокра​щение потребительских расходов в результате увеличения или сокращения дохода после уплаты налогов при неиз​менной шкале (кривой) сбережений перемещение из одной графы (точки) к другой на той же шкале (кривой) потреб​ления.

Изменение объема сбережений – увеличение или сокра​щение объема сбережений в результате увеличения или сокращения дохода после уплаты налогов при неизменной шкале (кривой) сбережений перемещение из одной графы (точки) к другой на той же шкале (кривой) потребления.

Изъятие, утечка – потенциальные расходы, изъятые из потока «доходы-расходы» сбережения, налоговые платежи и импорт; изъятие средств, сокращающее ссудные возможности системы коммерческих банков.

Импорт – приобретение товара у иностранного контр​агента и ввоз его в страну.

Импортная квота – вводимый страной количественный лимит на ввоз товара из других стран в течение определенного периода.

Импортная сделка – закупка товаров и услуг, которая сокращает количество иностранной валюты у отдельных лиц, фирм и правительства данной страны.

Инвестирование – процесс производства и накопления средств производства, которые используются для создания товаров и услуг и доставки их потребителю.

Инвестиции – затраты на производство и накопление средств производства и увеличение материальных запасов, увеличение запасов капитала в экономике.

Индекс стоимости жизни – показатель, отражающий из​менение индексов цен и тарифов фиксированного набора товаров и услуг, входящих в потребление среднего жителя страны.

Индекс цен – индекс, показывающий динамику изменения цен определенного набора товаров и услуг (рыночной кор​зины).

Индексация – автоматическое изменение размеров выплат с учетом темпов инфляции.

Индивидуальное предложение – кривая предложения то​вара или услуги отдельного продавца.

Индивидуальный спрос – кривая отдельного покупателя на товар или услугу.

Индукция – метод научного исследования, посредством которого на основе частностей, отдельных факторов выво​дятся общие положения, принципы.

Индустриальная промышленная политика – политика, которая строится при непосредственном участии и активной роли правительства в формировании структуры и организации промышленности с целью стимулирования экономического роста.

Инкассо – получение банком платежей в пользу предприятия или лица, передавшего ему документы, против которых должен быть произведен платеж.

Инновация – развитие методов применения существенных знаний, нововведение, внедрение новых форм организации труда, управления и технологии производства.

Иностранная конкуренция – конкуренция, с которой сталкиваются фирмы одной страны вследствие импорта товаров из других стран.

Интенсивный тип экономического роста – экономиче​ский рост, при котором прирост производства осуществля​ется за счет применения более совершенных факторов производства, технологий.

Инфляционный спад производства – стагфляция.

Инфляция – рост общего уровня цен в экономике и переполнение каналов денежного обращения.

Инфляция предложения – инфляция, вызываемая ростом издержек производства.

Инфляция спроса – инфляция, вызываемая избыточным совокупным спросом.

Инфляция, обусловленная ростом издержек – 1) инфля​ция, вызываемая ростом заработной платы и 2) инфляция, возникающая в результате нарушения механизма эконо​мики предложения.

Инфраструктура – система капитальных сооружений, по​требляемая коллективно и обычно обеспечиваемая госу​дарством (информационные центры, электростанции, транспортные системы, городские коммуникации и тому подобные сооружения, необходимые для производства и распределения товаров и услуг, а также для повседневной жизни населения (школы, больницы, центры досуга и т.д.). См. также «Рыночная инфраструктура», «Общественные товары».

Ипотека – передача в залог земли или другого недвижимого имущества с целью получения кредита, называемого ипотечным кредитом.

Капитал – средства производства и различные ресурсы, используемые для производства товаров и услуг, все, что способно приносить доход.

Капиталоемкий технический прогресс – совершенствование техники и технологии, требующее применения большого количества капитала.

Капиталоемкий товар – продукт, в производстве кото​рого применяется относительно большое количество капи​тала.

Капиталосберегающий технический прогресс – совер​шенствование техники и технологии, позволяющее произ​водить большее количество продукта при данном количе​стве капитала (или такое же количество продукта при меньшем количестве капитала).

Кассовая наличность – деньги, которые банк держит в своих сейфах и в кассе.

Квазиобщественный, квазигосударственный товар – товар или услуга, на которые может распространиться принцип исключения, но которые обеспечивают такие большие выгоды перелива, что правительство поощряет их производство с целью не допустить возникновения дефи​цита ресурсов.

Квота – доля в производстве или сбыте продукции, устанавливаемая в рамках закона или различными соглашениями.

Кейнсианская экономическая теория – макроэкономиче​ские концепции, принятые теперь большинством экономи​стов (но не всеми), в соответствии с которыми капитали​стическая экономика сама по себе не обеспечивает полное использование своих ресурсов, и для достижения полной их занятости необходимо государственное вмешательство в экономику.

Классическая теория занятости ресурсов – макроэконо​мическая концепция, господствующая до 30-х гг. XX в. и утверждающая, что капиталистическая экономика – это саморегулирующаяся экономика.

Клиринг – зачет взаимных требований и обязательств в торговых расчетах.

Командная экономика – способ организации экономиче​ской системы, при которой материальные ресурсы состав​ляют государственную собственность, а координация эко​номической деятельности осуществляется посредством централизованного планирования.

Коммерческий банк – фирма, специализирующаяся на ведении банковских операций.

Компания – предприятие, чей капитал представляет объе​диненную собственность нескольких самостоятельных предприятий.

Конвертируемость – возможность свободного обмена валюты на другую валюту без ограничений.

Конгломерат – концерн особого типа, объединяющий технологически не связанные между собой предприятия различных отраслей.

Конкуренция – противоборство, соперничество между производителями товаров и услуг за право получения мак​симальной прибыли; существование на рынке множества производителей и покупателей и возможность свободного их выхода на него.

Конкуренция несовершенная – см. «Несовершенная кон​куренция». 

Конкуренция совершенная (свободная) – см. «Совер​шенная конкуренция».

Контроль над заработной платой и ценами – политика в области заработной платы и цен, которая в законодательном порядке устанавливает максимально допустимые размеры повышения заработной платы и цен в какой-либо период времени.

Контроль над иностранной валютой – контроль, кото​рый может установить правительство над спросом граждан и фирм данной страны на иностранную валюту и над ва​лютными курсами с целью ограничить свои внешние пла​тежи (установить дефицит платежного баланса).

Контрольный пакет акций – количество акций, дающее право управления акционерным обществом.

Концепция антиконкурентной роли рекламы – концеп​ция, согласно которой реклама убеждает потребителей в том, что дифференциация продуктов весьма глубока, а это, в свою очередь, усиливает рыночные позиции рекламода​телей, концепция, рассматривающая рекламу как барьер против появления на рынке новых конкурентов.

Концепция, расценивающая рекламу как позитивный фактор конкуренции – концепция, в соответствии с кото​рой реклама оценивается как средство информирования потребителей о взаимозаменяемости товаров (а такая ин​формация ослабляет рыночный диктат фирм) и как меха​низм, способствующий внедрению на рынок новых изде​лий.

Концерн – многоотраслевое акционерное общество, форма объединения предприятий различных отраслей промыш​ленности, торговли, транспорта, сферы услуг и финансо​вых учреждений, находящихся под единым финансовым контролем.

Корпорация – наиболее распространенная форма акционерного предприятия, обязательно имеющая статус юридического лица, владельцы корпорации отвечают по ее обязательствам только вложенными в капитал корпорации средствами.

Косвенные налоги – налог с оборота, акцизный сбор, по​имущественный налог, оплата разрешений на ведение хо​зяйственной и производственной деятельности, а также различные тарифы, которые фирмы включают в издержки производства продукта и перекладывают (целиком или частично) на покупателя путем повышения цены продукта.

Котировка – регистрация цен и курсов ценных бумаг на товарных сырьевых биржах.

Коэффициент эластичности – результат деления про​цента изменения величины спроса (или предложения) на процент изменения цены товара.

Краткосрочное конкурентное равновесие – равенство цены, по которой общее количество продукта чисто конкурентной отрасли предлагается в пределах кратковременного периода, цене, по которой на всю эту продукцию предъявляется спрос, при одновременном равенстве этой це​ны средним переменным издержкам производства продукта или превышение их, а также совпадение объема спроса и объема предложения по этой цене.

Краткосрочный период – период времени, в течение ко​торого фирма не может ввести в строй новые производст​венные мощности, но может повысить степень их исполь​зования.

Кредит – сделка между экономическими партнерами, принимающая форму ссуды, когда один партнер предоставляет другому деньги или имущество на условиях срочности, возвратности и, как правило, платности.

Кредитно-денежная политика – изменение массы денег в обращении с целью достижения неинфляционного произ​водства совокупного продукта при условии полной занято​сти.

Кривая безразличия – графическое изображение альтернатив потреби сельского выбора товаров или услуг в пределах фиксированного собственного бюджета или дохода.

Кривая долговременного совокупного предложения – кривая совокупного предложения в периоде, в течение ко​торого цены на ресурсы (особенно номинальная заработная плата) прямо реагируют на изменение общего уровня цен.

Кривая инвестиций – кривая, показывающая объем пла​нируемых фирмами инвестиции (по оси ординат) при раз​личных уровнях дохода (ЧНП) (по оси абсцисс).

Кривая краткосрочного предложения конкурентной отрасли – горизонтальное совмещение кривых кратко​срочного предложения фирм в чисто конкурентной от​расли кривая, показывающая общее количество продукции, которое фирмы одной отрасли предложат к продаже по разным ценам в краткосрочном периоде.

Кривая Лаффера – кривая, показывающая связь между налоговыми ставками и объемом налоговых поступлений, выявляющая такую налоговую ставку (от нулевой до 100 %), при которой налоговые поступления достигают максимума.

Кривая потребительского бюджета – кривая, показывающая различные комбинации количеств двух товаров, которые потребитель может купить при данном уровне его денежного дохода.

Кривая предложения – графически показывает количе​ство предлагаемого товара при каждом уровне его цены.

Кривая производственных возможностей – линия, каждая точка на которой представляет максимальный объем производства двух продуктов при полном использовании экономических ресурсов.

Кривая совокупных расходов – кривая, показывающая общий объем расходов на производство готовых товаров и услуг при разных уровнях реального ЧНП.

Кривая спроса – графически показывает величину спроса на товар для каждого уровня его цены.

Кривая Филлипса – кривая, показывающая связь между уровнем безработицы и инфляции Кризис внешней торговли – крупные и возрастающее внешнеторговые дефициты.
Кругооборот дохода – потоки ресурсов из домохозяйств в фирмы и продуктов из фирм в домохозяйства, сопровож​дающиеся потоками денег из домохозяйств в фирмы и из фирм в домохозяйства.

Курс акции – продажная цена акции.

Лидерство в ценах – применяемый фирмами в условиях олигополии неофициальный метод установления цены на производимый ими товар: одна фирма (лидер) объявляет изменение цены, а другие (следующие за лидером) фирмы вскоре объявляют идентичные (или примерно такие же) изменения цены.

Лизинг – предоставление в аренду на длительный срок ос​новных фондов Лизинговые компании закупают оборудо​вание, чтобы сдать его в аренду.

Ликвидность – способность материальных средств, дру​гих ресурсов быстро обращаться в деньги; способность предприятия вовремя оплачивать свои обязательства, пре​вращая статьи актива баланса в деньги.

Лицензия – выдаваемое государственными или местными органами власти разрешение на ведение определенной экономической деятельности.

Личные потребительские расходы – расходы домохо​зяйств на потребительские товары и услуги длительного и кратковременного пользования.

Личные сбережения – личный доход домохозяйств минус налоги на его и минус расходы на личное потребление; часть дохода после уплаты налогов, которая не израсходо​вана на потребительские товары.

Личный доход – доход, часть которого заработана, а другая часть не заработана, находящийся в распоряжении граждан до уплаты личного подоходного налога.

Личный подоходный налог – налог, которым облагается подлежащий налогообложению доход отдельных лиц (до​мохозяйств некорпоративных фирм).

Локальные частные рынки – рыночные сегменты нацио​нальной экономики, выделяемые либо по товарному при​знаку (металл, пшеница), либо по функциональному (по​требительский, финансовый, рынок рабочей силы).

«Ломаная» кривая спроса – кривая спроса, которая была бы желательна для олигополиста, не участвующего в сговоре (о ценах, квотах продукции и зонах сбыта): кривая спроса, основанная на допущении, что соперничающие фирмы присоединятся к решению о снижении цен, но не последуют решению о повышении цен.

М1 – узкое определение денежного предложения, металли​ческие и бумажные деньги, а также чековые вклады, не яв​ляющиеся собственностью федерального правительства, федеральных резервных банков или депозитарных учреж​дений.

М2 – более широкое определение денежного предложения; равно M1 плюс нечековые сберегательные вклады и не​большие срочные вклады (менее 100 тыс. долл.).

М3 – еще более широкое определение денежного предло​жения; равно М2 плюс крупные срочные вклады (100 тыс. долл. и более).

Макроэкономика – часть экономической науки, иссле​дующая, во-первых, такие обособленные экономические единицы, как отрасли, фирмы, домохозяйства, во‑вторых, отдельные рынки, конкретные цены и конкретные товары и услуги.

Макроэкономическая политика – экономическая политика государства, имеющая целью влияние на экономику в целом.

Макроэкономический анализ – часть экономической науки, исследующая экономику как целое, а также такие составляющие ее важнейшие совокупности, как домохозяйство, бизнес, государственный сектор и т.д., и использующая для этого обобщенные (суммарные) экономические показатели.

Маржа – банковская прибыль, определяемая как разница между суммой взимаемых и выплачиваемых банком процентов, термин используемый также в биржевой и торговой практике для обозначения разницы между ценами и курсами при заключении различных сделок.

Маркетинг – система организации деятельности предпри​ятия, основанная на всестороннем изучении, соответст​вующего потребностям рынка производства товаров, их продвижению на рынок сбыта; раздел экономической тео​рии, исследующий проблемы реализации товаров в широ​ком смысле.

Материальные потребности – желание потребителей приобрести и использовать материальные блага, удовле​творяющие их нужды.

Международная, интернациональная, стоимость рубля – цена рубля, выраженная в иностранной валюте.

Международные валютные резервы – иностранные ва​люты и другие активы, например золото, которые страна может использовать для покрытия дефицита платежного баланса.

Международный банк реконструкции и развития (МБРР) – международная финансовая организация, пре​доставляющая долгосрочные займы с целью стимулирова​ния экономического развития стран – членов МБРР.

Международный валютный фонд (МВФ) – международ​ная экономическая организация, основанная в 1945 г. Главный орган регулирования международных валютно-финансовых отношений, призван содействовать развитию международной торговли и валютному сотрудничеству.

Международный золотой стандарт – действовавшая в XIX – начале XX в. международная валютная система, в соответствии с которой каждая страна выражала стоимость своих денежных единиц в определенном количестве золота, поддерживала неизменное соотношение между своим золотым запасом и массой денег в обращении и допускала свободный ввоз и вывоз золота.

Межотраслевая конкуренция – конкуренция продукции производимой фирмами одной отрасли, с продукцией, производимой фирмами другой отрасли (или других отраслей).

Менеджер – наемный работник, организующий реализа​цию задач, поставленных предпринимателем, управляю​щий, работник осуществляющий функции управления предприятием.

Менеджмент – система организации и управления пред​приятием; раздел экономической науки, изучающей тео​рию и практику организации и управления производством и реализацией продукции.

Метод сопоставления совокупных расходов и объема производства – выявление равновесного ЧНП путем определения объема реального ЧНП, при котором совокупные расходы равны национальному продукту.

Методология – учение о принципах построения, формах и способах научного познания.

Микроэкономика – раздел экономической теории, изучающей отдельные экономические единицы, какой-либо экономический объект или явление.

Минимальная заработная плата – установленная зако​ном низшая величина заработной платы на предприятиях любой формы собственности.

Молчаливый сговор – применяемый олигополией, базирующийся на сговоре метод установления цен, объема продукции или районов сбыта для каждой фирмы, не вступившей в прямой (открытый) сговор (в виде формальных соглашений или на тайных встречах), распространенным примером молчаливого сговора служит лидерство в ценах.

Монетаризм – экономическая теория, основанная на опре​деляющей роли количества денег в обращении, в стабили​зации экономики.

Монетарное правило – правило, сформулированное моне​таристами масса денег в обращении должна ежегодно уве​личиваться темпами, равными потенциальному темпу роста реального ВНП.

Монополистическая (несовершенная) конкуренция – модель рынка, при которой большое количество фирм про​изводят близкою, похожую, но не полностью взаимозаме​няемую продукцию.

Монополия – предприятие или группа предприятий, занимающая доминирующее положение на рынке, что позволяет контролировать и определять цены, форма рынка, контролируемого одним или несколькими предприятиями.

Монопольная цена – вид цены, устанавливаемый монопо​лией. В зависимости от целей монополия может устанав​ливать монопольно высокие и монопольно низкие цены.

Монопсония – единственный покупатель какого-либо конкретного товара или услуги.

Мультипликатор – коэффициент, раскрывающий зависи​мость изменения дохода от изменений инвестиций.

Мультипликатор сбалансированного бюджета – воздействие равных приростов (сокращений) правительственных расходов, связанных с приобретением товаров и услуг, а также повышение (снижение) налогов на равновесный ЧНП, выражающееся в его увеличении (уменьшении) на величину этих равных приростов (сокращений).

Наличные деньги – деньги, используемые как средство обращения.

Налог – обязательный платеж на основе специального за​конодательства.

Налог на добавленную стоимость (НДС) – налог, пред​ставляющий собой изъятие в бюджет части прироста стои​мости, созданной в процессе производства. Налогообла​гаемая величина устанавливается как разница между це​нами проданными и купленными предприятием товаров.

Налог на заработную плату – налог нанимателей рабочей силы, составляющий определенный процент всей или части суммы выплаченных ими заработной платы и жало​ванья, а также налог на работников, составляющий опреде​ленный процент всей или части суммы получаемых ими заработной платы и жалованья.

Налог на прибыль корпорации – налог на чистый доход (прибыль) корпораций.

Налоги и трансфертные платежи как антистимулы – ослабление стимулов к труду, сбережениям, инвестированию, инновациям и риску, которое, как утверждают, является следствием высоких предельных налоговых ставок и программ трансфертных платежей.

Нарушение рыночного механизма – неспособность ры​ночного механизма обеспечить такое распределение ресур​сов, которое в наилучшей (максимальной) степени соот​ветствовало бы потребностям общества, это выражается, в частности, в недостаточном или избыточном распределе​нии ресурсов в производство тех или иных товаров и услуг (под воздействием эффектов перелива), а также в трудно​стях, связанных с обеспечением ресурсами производства общественных товаров.

Натуральное хозяйство – вид хозяйства, в котором все продукты производятся лишь для удовлетворения собственных потребностей и не предназначены для продажи.

Национализация – переход имущества из частной собственности в собственность государства.

Национальный доход – вновь созданная стоимость; общая сумма дохода, полученная населением страны в виде зара​ботной платы, ренты, процента и прибыли.

Независимые товары – товары (и услуги), между ценами и спросом на которые нет связи, например, когда цена на один товар растет, а на другой остается неизменной.

Незанятость ресурсов, безработица – неспособность эко​номики использовать все имеющиеся трудовые ресурсы для производства товаров и услуг; неспособность полно​стью использовать рабочую силу.

Незапланированные инвестиции – фактический объем инвестиций минус запланированный их объем; увеличение или сокращение товарно-материальных запасов фирм, яв​ляющееся следствием превышения объема производства над объемом продаж.

Неравенство доходов – неравное распределение нацио​нального дохода между отдельными лицами или семьями.

Нераспределенные прибыли корпораций – прибыли корпораций после уплаты налогов, не распределенные в форме дивидендов между акционерами; сбережения кор​пораций и других частных фирм.

Несовершенная конкуренция – ситуация на рынке, при которой покупатель или продавцы способны самостоя​тельно влиять на уровень цен. Видами несовершенной конкуренции являются чистая монополия, олигополия, мо​нополистическая конкуренция, монопсония.

Несостоятельность государственного сектора – неспо​собность государственного сектора (правительства) решать социально-экономические проблемы, поскольку он выпол​няет свои функции экономически неэффективными мето​дами.

Нетарифные барьеры – административные меры, направ​ленные против ввоза иностранных товаров.

Неценовая конкуренция – применяемые фирмами спо​собы (кроме снижения цен на всю продукцию), с помощью которых они пытаются увеличить объем продаж этой про​дукции, к этим способам относятся конкуренция в области дифференциации продуктов, реклама и меры по стимули​рованию сбыта.

Неценовые факторы предложения – факторы, за исключением цены, определяющие количественные параметры предложения товара или услуги.

Неценовые факторы совокупного предложения – такие факторы, как ресурсные цены, производительность и пра​вовая среда, при изменении которых происходит сдвиг кривой совокупного предложения.

Неценовые факторы совокупного спроса – такие фак​торы, как затраты на потребление, инвестиции, правитель​ственные расходы и затраты на обеспечение чистого экс​порта, при изменении которых происходит сдвиг кривой совокупного спроса.

Неценовые факторы спроса – факторы, за исключением цены, определяющие количественные параметры спроса на товар или услугу.

Нечестная конкуренция – всякая практика, которая при​меняется фирмой либо для устранения соперника, либо для блокирования доступа в отрасль новой фирме и которая расценивается обществом (или соперником) как неприем​лемый способ достижения этих целей.

Неэластичное предложение – состояние рынка, при кото​ром процентное изменение цены больше чем процентное изменение предложения.

Неэластичный спрос – коэффициент эластичности такого спроса меньше единицы: процентное изменение цены больше процентного изменения объема спроса.

Низкий уровень цены – минимальная цена, установлен​ная правительством и превышающая цену равновесия.

НИОКР – научно-исследовательские и опытно-конструк​торские разработки, деятельность в области продвижения технического прогресса.

Номинальная заработная плата – сумма денежных средств, которую получают наемные работники. В отличие от реальной заработной платы, номинальная - не учитывает динамику цен.

Номинальная стоимость – цена, обозначенная на ценной бумаге, например на акции.

Ноу-хау – научно-технические и экономические знания, производственный и хозяйственный опыт, специальные навыки, необходимые для организации производства и реализации товаров.

Обесценение доллара – понижение курса доллара по отношению к другой валюте, когда за доллар дают меньшее количество иностранной валюты. Например, если долларовая цена британского фунта стерлингов повысилась с 2 долл. до 3 долл., то курс доллара снизился.

Обобщения – статистическое или вероятное утверждение: утверждение о характере связи между двумя или более со​вокупностями фактов.

Общее экономическое равновесие – состояние экономики, при котором спрос и предложение на отдельных товарных и функциональных рынках взаимно уравновешивают друг друга.

Общественные товары – товары и услуги, которые по​требляются коллективно (национальная оборона, охрана общественного порядка, информация, дороги, образование и т.п.).

Олигополия – рынок, на котором господствует несколько крупных фирм, производящих стандартизированные или дифференцированные товары.

ОПЕК – организация стран – экспортеров нефти, создан​ная государствами – производителями нефти в целях про​ведения единой политики в области добычи и экспорта нефти, установления цен на нее.

Операции на открытом рынке – покупка или продажа. Центральным банком государственных ценных бумаг на открытом рынке с целью вливания крупных резервов в кредитную систему государства или изъятия их; важней​ший инструмент регулирования денежной массы в обра​щении.

Оптовая торговля – вид торговли, обеспечивающий связь между производством и розничной торговлей; торговля партиями товаров.

Опцион – договор, в соответствии с которым одна из сто​рон имеет право, но не обязательство, в течении опреде​ленного срока продать (купить) у другой стороны соответ​ствующий актив по цене, установленной при заключении договора, с уплатой за это право определенной суммы де​нег, называемой премией.

Организация экономического сотрудничества и развития (ОЭСР) – международная организация, осуществляющая координацию экономической политики входящих в нее стран, содействуете развитию экономических отношений между ними.

Открытая экономическая система – экономическая сис​тема, связанная с зарубежными странами механизмами экспорта, импорта и финансовых операций.

Пай – взнос, уплачиваемый организациями или физиче​скими лицами при вступлении в товарищество, кооператив или иное паевое предприятие.

Паритет – соотношение между денежными единицами различных стран, либо по весовому содержанию в них чис​того металла (золота, серебра), которое представляют дан​ные денежной единицы (валютной или монетарный пари​тет), либо по их покупательной способности.

Паритет покупательной способности (ППС) – соотношение между двумя (или несколькими) валютами по их покупательной способности к определенному набору товаров и услуг. В зависимости от товарной номенклатуры набора ППС может быть частным (по определенной товарной группе) или общим (по всему совокупному продукту). ППС практически не совпадает с. официальным курсом.

Партнерство (товарищество) – предприятие, организо​ванное двумя или более лицами, являющимися совладель​цами этого предприятия и несущими совместную ответст​венность по обязательствам партнерства, принадлежащим им имуществом. В России участниками полного товарище​ства могут быть предприниматели и (или) коммерческие организации.

Пассив – одна из сторон бухгалтерского баланса; задол​женность предприятия другим предприятиям или физиче​ским лицам.

Пассивные операции банка – операции по привлечению вкладов, кредитов от других банков, эмиссия ценных бу​маг.

Патент – 1. Охранный документ, выдаваемый на изобрете​ние (промышленный образец) и удостоверяющий исклю​чительное право на использование объекта охраны в тече​ние определенного срока. 2. Документ на право занятия торговлей или промыслом.

Переменные издержки – издержки, зависящие от количества производимой продукции, складываются из затрат на сырье, материалы, заработную плату и т.п.

Плавающий курс валюты – свободно повышающийся и понижающийся курс валюты, устанавливаемый в зависи​мости от спроса и предложения.

Платежный баланс – баланс международных расчетов, отражающий суммарное соотношение всех платежей страны за границу и поступлений в страну из-за рубежа за определенный период времени.

Подоходный налог – вид налога, в основе установления которого лежит обложение всех доходов граждан или юридических лиц.

Полезность – способность блага удовлетворять ту или иную потребность человека.

Политика стабилизации – действие государства по регу​лированию экономики с целью удержания ВНП на уровне, близком к потенциальному при низких (стабильных) тем​пах инфляции.

Политика учетной ставки – инструмент регулирования денежной массы в обращении, состоящий в регулировании процента по займам коммерческих банков у Центрального банка.

Портфель заказов – совокупность заказов, имеющихся у предприятия (фирмы) на определенную дату и подлежа​щих выполнению.

Посредник – физическое или юридическое лицо, связы​вающее стороны, желающие заключить сделку, и полу​чающее за это вознаграждение.

Постоянные издержки – издержки, не зависящие от объ​ема производства.

Потенциальный уровень объема производства – объем производства, который экономика может произвести при полном использовании ресурсов.

Потребительская корзина – набор предметов потребле​ния, обеспечивающий минимальный или рациональный уровень потребления.

Пошлина – один из видов налогов, который взимается за поступающие через границу товары.

Предельная доходность ресурса – доходность, изменяю​щаяся вследствие продажи продукции, произведенной с помощью использования дополнительной единицы дан​ного ресурса.

Предельная норма замещения – норма, в соответствии с которой один ресурс или товар может быть замещен. Другим, альтернативным, без выигрыша или потери для потребителя этого ресурса или товара.

Предельная полезность – дополнительная полезность, ко​торую получает потребитель от дополнительной единицы товара или услуги.

Предельная склонность к потреблению – прирост объе​мов личного потребления, приходящийся на каждый рубль дополнительных личных доходов.

Предельная склонность к сбережению – прирост объема сбережений, приходящийся на каждый рубль дополни​тельных личных доходов.

Предельная эффективность капитала – отношение между ожидаемым доходом, приносимым дополнительной единицей данного вида капитального имущества и ценой производства этой единицы.

Предельные издержки – дополнительные издержки (ве​личина прироста совокупных издержек), возникающие при производстве дополнительной единицы выпуска продук​ции.

Предельный доход – величина, на которую изменяется валовой (совокупный) доход вследствие продажи дополни​тельной единицы товара.

Предельный продукт – добавочный продукт или выпуск продукции, созданной добавочной единицей какого-либо фактора производства при условии, что другие факторы производства остаются постоянными.

Предприниматель – лицо, самостоятельно занимающееся хозяйственной деятельностью в целях получения прибыли.

Предпринимательская деятельность – самостоятельная инициативная деятельность граждан и (или) их объедине​ний, направленная на получение прибыли.

Прибыль – экономическая величина, определяемая как разница между общей выручкой и общими издержками, разница между доходами и расходами.

Приватизация – передача государственной или муниципальной собственности в частную собственность непосредственным участникам производства товаров или другим экономическим агентам негосударственного сектора за плату или безвозмездно.

Прогрессивный налог – налог, построенный по прин​ципу: чем выше доход, тем выше ставка налога.

Производительность труда – показатель продуктивности, эффективности труда, характеризует максимум выпуска продукции, произведенной в единицу времени, или за​траты времени на производство единицы продукции.

Производственная функция – характеризуется максимумом выпуска продукции, который может быть произведен при данном объеме факторов производства.

Протекционизм – политика, направленная на защиту на​циональной экономики от иностранной конкуренции Осу​ществляется путем прямого или косвенного ограничения ввоза иностранных товаров.

Равновесная цена – цена товара при равенстве спроса и предложения.

Разделение труда – специализация, дифференциация трудовой деятельности, приводящая к появлению различных видов труда.

Рантье – лицо, живущее за счет доходов от ценных бумаг и процентов.

Распределение прибыли акционерного общества – по​рядок деления чистой прибыли между акционерами в каче​стве дивидендов и направление ее части на развитие про​изводства и в резервы.

Расходы на личное потребление – расходы граждан на потребительские товары и услуги.

Расчетный счет – счет предприятия в банке, используемый для ведения текущих операций и хранения временно свободных денежных средств.

Реальная заработная плата – количество товаров и услуг, которые можно приобрести за номинальную плату, поку​пательная способность денежной заработной платы.

Реальный ВНП – величина валового национального про​дукта в денежном выражении, скорректированная на уро​вень инфляции.

Реальный доходы – номинальный доход, скорректирован​ный на уровень инфляции.

Ревальвация – повышение курса национальной или международной (региональной) валютно-денежной единицы по отношению к валютам других стран, международным валютно-денежным единицам. Ревальвация создает для проводящей ее страны возможность дешевле приобретать иностранную валюту, что совпадает с интересами импортеров и экспортеров капитала.

Резиденты – граждане, имеющие постоянное место жительства в стране или временно находящиеся за ее пределами; юридические лица, созданные в соответствии с законодательством данной страны с местонахождением на ее территории, а также находящиеся за границей представительства и филиалы резидентов. Термин используется в законодательстве о валютных операциях.

Реклама – целенаправленное воздействие на потребителя с помощью средств массовой информации для продвижения товаров на рынке сбыта.

Рента – регулярно получаемый доход с капитала, имуще​ства или земли, не требующий от получателя предприни​мательской деятельности; доход, получаемый владельцем по облигациям государственных займов.

Репорт – биржевая срочная сделка по продаже ценных бу​маг с обязательством последующего выкупа через опреде​ленный период (срок) по новому, более высокому курсу Репорт направлен на повышение курса ценных бумаг в противоположность депорту.

Реэкспорт – вывоз товара из страны производителя не для собственного потребления, а для продажи в третьи страны; вывоз товара, ранее ввезенного в страну.

Рынки факторов производства – рынки труда, земли и капитальных товаров.

Рынок – форма организации экономических взаимосвязей между экономическими агентами по поводу обмена разнообразными благами путем их купли-продажи.

Рынок валютный – система устойчивых экономических и организационных отношений по операциям купли-продажи иностранных валют и платежных документов в иностран​ных валютах.

Рынок облигаций – основной и вторичный рынок ценных бумаг, выпущенных правительством или муниципалите​том, а также корпорациями.

Рынок покупателей – ситуация на рынке, когда предло​жение производителей и продавцов товара превышает спрос на него по существующим ценам, в результате чего цены падают.

Рынок потребительских товаров – сфера купли-продажи потребительских товаров индивидуального назначения.

Рынок продавца – ситуация на рынке, когда продавцы имеют преимущество, поскольку потребности покупателей приобретать что-либо по предложенным ценам превышают возможности продавцов по насыщению рынка (превышение спроса над предложением).

Рынок свободный – рынок, на котором цены устанавли​ваются только согласно спросу и предложению, незави​симо от влияния каких-либо факторов внешней среды.

Рынок ссудного капитала – общее название финансовых рынков, на которых осуществляются финансовые операции по предоставлению и получению ссуд и займов.

Рыночная инфраструктура – система учреждении и организации (банков, бирж, ярмарок, страховых компаний, консультационных и информационно-маркетинговых фирм и т.д.), обеспечивающих свободное движение товаров и услуг на рынке.

Рыночная экономика – система организации экономики, в которой хозяйственные решения принимаются децентра​лизовано, где производство и распределение продуктов оп​ределяется не планом, а производителями и потребите​лями. Основана на свободном предпринимательстве, кон​куренции и частной собственности.

Рыночное равновесие – соотношение спроса и предложе​ния, соответствие между объемом и структурой спроса на товары и услуги и объемом и структурой их предложения.

Сальдо – разность итоговых сумм дебета и кредита (ак​тивной и пассивной сторон баланса), разность между об​щей стоимостью вывоза и ввоза товаров страны, между по​ступлениями и платежами по платежному балансу.

Санация – система мероприятий, направленная на предотвращение банкротства предприятия.

Сбережение населения – денежные средства, остающиеся после уплаты налогов и расходов на личное потребление; отложенное потребление.

Свободно конвертируемая валюта – валюта, которая свободно, без ограничений обменивается на любую другую валюту.

Сговор – негласное или открытое соглашение между фирмами, ведущее к снижению или ликвидации конкуренции и установлению монополии на рынке. Предметом такого соглашения могут быть цены, объемы производства продукции или сбыта.

Себестоимость – суммарные затраты на производство и реализацию единицы продукции.

Сегмент рыночный – группа показателей рынка с опреде​ленными характеристиками спроса на конкретные виды товаров. Выделяются по критериям: уровня дохода, соци​ального положения, возраста, пола, национальности, ре​гиона проживания и др.

Сегментация рынка – выделение рыночных сегментов и ориентация деятельности на удовлетворение специфиче​ских потребностей покупателей различных рыночных сег​ментов, те разделение рынка на отдельные сегменты по ка​кому-либо признаку (страна, регион, отрасль, однородные группы потребителей, группы индивидуальных потребите​лей, выделенных по социальным признакам, платежеспо​собности, культуре, религиозным традициям и т.д.).

Сертификат – документ, удостоверяющий тот или иной факт, например право собственности.

Система национальных счетов – всеобъемлющая сис​тема учета процесса производства, распределения и пере​распределения валового национального продукта и нацио​нального дохода страны, основанная на системе взаимо​связанных макроэкономических показателей, отражающих все основные экономические процессы и фазы воспроиз​водства. Разработана и совершенствуется под патронажем ООН.

Смешанная экономическая система – система с элемен​тами рынка, команды и традиций. В такой системе и госу​дарство, и рынок играют важную роль в решении основ​ных вопросов. Все современные развитые страны мира жи​вут в условиях смешанной экономики.

Собственность – система экономических и правовых от​ношений между людьми по поводу владения, распоряже​ния, управления, использования и присвоения жизненных благ, обусловленных каким-либо имуществом (землей, не​движимостью, деньгами, капиталом) или информацией (ноу-хау, авторские права и т п.).

Совершенная конкуренция – рынок, характеризующийся большим количеством продавцов и покупателей продук​ции, каждый из которых не может влиять на цену про​дукта, отсутствуют организационные, экономические и административные барьеры для входа на рынок вложения капитала нескольких вкладчиков, один или более из кото​рых являются представителями другого государства.

Совокупное предложение – агрегированная величина предложения в денежном выражении всех составляющих производимого национального продукта, общая стоимость произведенных в обществе товаров и услуг.

Совокупный спрос – агрегированная величина спроса в денежном выражении, предъявляемая хозяйственными агентами на все элементы производимого национального продукта, общая стоимость товаров и услуг, на которые может быть предъявлен спрос.

Социальная политика – государственная политика, направленная на улучшение уровня и качества жизни населения.

Спрос – представленная на рынке потребность в товарах и услугах, обеспеченная покупательной способностью.

Средние переменные издержки – величина переменных издержек в расчете на единицу продукции, определяется как отношение переменных издержек к объему выпускае​мой продукции.

Средние постоянные издержки – величина постоянных издержек в расчете на единицу продукции, рассчитывается как отношение суммы постоянных издержек к объему вы​пускаемой продукции.

Средние совокупные (валовые) издержки – величина совокупных издержек в расчете на единицу продукции, рассчитываются как отношение совокупных издержек к объему выпуска продукции и равны сумме средних постоянных и средних переменных издержек.

Срок кредита – срок, на который выдается кредит. Пол​ный срок банковского кредита – это период времени с на​чала использования до окончательного погашения всей суммы кредита.

Срок погашения – это период, в течение которого происходит полная выплата долга, процентов и комиссий, начисленных по кредиту.

Ссуда – денежная сумма или иное имущество, предостав​ленное владельцем (или посредником) в пользование дру​гому лицу (заемщику) на определенный срок и подлежа​щее возврату после истечения этого срока. За пользование ссудой заемщик уплачивает ссудный процент.

Ставка налога – величина налога на единицу обложения.

Стагнация – застой всей экономической деятельности.

Стагфляция – сочетание падения уровня производства в экономике страны с непрекращающимся ускоренным рос​том цен.

Стимулирование сбыта на рынке товара – комплекс мероприятий, направленных на продвижение товара на рынке при условии, что покупатель знает товар (например, благодаря рекламе).

Страхование – совокупность экономических отношений по поводу формирования за счет денежных взносов стра​хователя целевого страхового фонда и использования его для возмещения ущерба и выплаты страховых сумм.

Структурный кризис – кризис, охватывающий одну или несколько сфер или отраслей экономики, при этом другие отрасли могут успешно развиваться.

Субвенция – форма финансовой помощи, пособия отдель​ным отраслям хозяйства, регионам, предприятиям или их владельцам.

Счет текущих операций – раздел платежного баланса страны, в котором фиксируются объемы ее экспорта и импорта товаров и услуг.

Таможенная политика – целенаправленная деятельность государства, устанавливающая определенный режим та​моженного налогообложения на импортируемые товары Основные инструменты проведения таможенной политики – таможенные тарифы, налоги, сборы, пошлины и др.

Таможенные пошлины – государственные денежные сборы (налоги), взимаемые через таможенные учреждения с товаров, ценностей и имущества, провозимого за границу страны.

Таможенный союз – замена нескольких таможенных тер​риторий одной при полной отмене там пошлин и создание единого внешнего таможенного барьера.

Таможенный тариф – систематизированный по группам товаров перечень таможенных пошлин.

Таможня – государственное учреждение, контролирующее ввоз и вывоз товаров, пропускаемых через границу страны, включая багаж, почтовые отправления и все грузы, в том числе транзитные.

Тариф – форма построения цен на товары и услуги, вид оплаты за товары и услуги.

Товарищество – коммерческая организация с капиталом, разделенным на доли (вклады) участников товарищества. Различают полное товарищество и товарищество «на вере». Вкладчики полного товарищества несут полную субсидиарную ответственность своим имуществом по обя​зательствам товарищества. Вкладчики товарищества «на вере» несут риск убытков, связанных с деятельностью то​варищества в пределах внесенных ими сумм.

Торговый баланс – часть платежного баланса, отражаю​щая суммарные итоги по товарному экспорту и товарному импорту страны за определенный период.

Торговый дом – форма объединения предприятий для осуществления операций на внутреннем и внешнем рынке.

Традиционная экономическая система – экономическая система, в которой основные экономические проблемы решаются на основе традиций и обычаев.

Трансакционные издержки – предельные затраты, необ​ходимые для проведения фирмой всех видов работ и услуг по налаживанию связей при заключении контрактов про​изводству и заключении контрактов, производству и реа​лизации товаров и организации работы самой фирмы.

Траст – договор о передаче собственником своих прав на управление каким-либо имуществом другому лицу.

Трест – объединение предприятий, в котором входящие в него предприятия теряют свою самостоятельность.

Трудовая теория стоимости – теория, согласно которой стоимость товаров определяется воплощенным в них об​щественно-необходимым трудом. Эта теория является важнейшей составляющей марксистской политической экономии.

Управление – воздействие на объект или процесс с целью поддержания его в определенном состоянии или изменения этого состояния.

Управление предприятием – система целенаправленного воздействия на все стороны его деятельности в целях по​вышения эффективности его работы и получения макси​мальной прибыли.

Уровень занятости – процент численности рабочей силы, имеющей работу на данный момент Уровень цен – средне​взвешенная цена различных товаров и услуг в экономике.

Услуга – деятельность, удовлетворяющая потребности людей образование, здравоохранение и т.д.

Уставной фонд – сумма средств, составляющих имуще​ство предприятия при его создании.

Учредительская прибыль – прибыль, получаемая учре​дителями акционерного общества в виде разности между суммой, полученной от реализации акций и действитель​ным капиталом, вложенным в предприятие.

Факторы производства – экономические ресурсы труд, капитал, земля и предпринимательская способность, ис​пользуемые для производства товаров и услуг.

Физический (вещественный) капитал – средства произ​водства (машины, оборудование, знания и т.д.), участвую​щие в производстве товаров и услуг.

Физическое лицо – человек, как правоспособное лицо, са​мостоятельно выступающее как субъект хозяйственной деятельности.

Финансы – система экономических отношений по поводу образования, распределения и использования фондов де​нежных средств (финансовых ресурсов), термин использу​ется также для обозначения денежных средств предпри​ятия.

Фирма – хозяйственное, промышленное, торговое пред​приятие или отдельный бизнесмен, пользующийся правами юридического лица В зависимости от правовой формы предприятия при выборе фирмы предусматривается вы​полнение различных предварительных условий, а также введение ограничений Фирма может быть также именной фирмой, предметной фирмой, название которой содержит указание на вид ее деятельности, а также фирмой смешан​ного типа.

Фискальная политика – политика в области налогообло​жения и регулирования структуры государственных расхо​дов с целью воздействия на экономику.

Фискальная политика дискреционная – сознательное регулирование государством налогообложения и государственных расходов с целью воздействия на реальный объем национального производства, занятость, инфляцию и экономический рост.

Фондовая биржа – рынок, на котором продаются ценные бумаги (акции, облигации) фирмы, а также государствен​ные казначейские обязательства.

Фондовые ценные бумаги – ценные бумаги, которые в качестве объектов капиталовложений документально под​тверждают права требования или участия, содержат безус​ловное право на длительное получение дохода и в рамках одной из их форм выделяются обоюдной замещаемостью.

Формирование спроса – целенаправленное действие предприятия экспортера в отношении полной информированности потенциальных покупателей о товаре, его особенностях, техническом уровне, экономических параметрах, гарантиях, цене, дополнительных услугах в связи с приобретением товара, о сервисе, а также о надежности самого продавца, его репутации и достижениях.

Фрикционная безработица – безработица, связанная с естественными процессами на рынке труда, например с незанятостью работника во время перехода с одного места работы на другое.

Фьючерсная сделка – вид сделок на товарной или фондовой бирже. Фьючерсная сделка предполагает уплату денежной суммы за товар или за акции через определенный срок после заключения сделки по цене, установленной в контракте. Например, сделка на товарной бирже, при которой продавец и покупатель договариваются о цене товара, который будет доставлен в определенное время в будущем по оговоренной в момент сделки цене. Основной целью ФС является получение разницы в ценах или курсах акций, возникающих к ликвидационному сроку (до завершения сделки).

Холдинг – компания, в состав активов которой входят контрольные пакеты акций других предприятий, которые становятся по отношению к холдингу дочерними предпри​ятиями.

Цена – денежное выражение стоимости товара.

Цена рыночная – цена товара и услуги, формируемая в условиях конкурентного рынка в соответствии с действием закона спроса и предложения.

Ценные бумаги – документы, подтверждающие право собственности владельца на какое-либо имущество или де​нежную сумму. К ценным бумагам относятся денежные документы, удостоверяющие право владения или отноше​ния займа, определяющие взаимоотношения между лицом, выпустившим эти документы, и их владельцами и преду​сматривающие, как правило, выплату дохода в виде диви​дендов или процентов, а также возможность передачи де​нежных и иных прав, вытекающих из этих документов, другим лицам. К ценным бумагам относятся акции, обли​гации, казначейские обязательства государства, сберега​тельные сертификаты и векселя.

Ценовая дискриминация – продажа товара разным покупателям по разным ценам, когда разница в ценах не оправдана разными издержками произволе IBB этого продукта. Обычно встречается в условиях несовершенной конкуренции.

Ценовая политика фирм – определение уровня цен и возможных вариантов их изменения в зависимости от це​лей и задач, решаемых фирмой в краткосрочном плане и перспективе. Глобальной целью любого предприятия явля​ется получение максимальной прибыли.

Ценовая эластичность – понятие, характеризующее ин​тенсивность реакции спроса и предложения на изменение цены.

Ценовая эластичность спроса – степень изменения объ​ема сбыта продукции в зависимости от динамики цены на нее Эластичность спроса различна для разных товаров и зависит от степени их новизны, особенностей производства и потребления, уровня конкуренции или, наоборот, моно​полизации рынка, включая доступ на рынки. Для потреби​тельских товаров важны такие факторы, как уровень дохо​дов населения и принадлежность товара к определенной потребительской группе (является ли данный товар пред​метом первой необходимости или он принадлежит к пред​метам роскоши).

Центральный банк – банк, осуществляющий руководство всей денежно-кредитной системой страны, обладающий монопольным правом эмиссии денег, хранит временно свободные средства и обязательные резервы коммерческих банков.

Цикл экономический – повторяющиеся в экономике спады и подъемы в развитии производства и уровне деловой активности.

Частичное равновесие – равновесие между спросом и предложением на отдельном рынке.

Частная собственность – собственность граждан или юридических лиц, означающая их исключительные права владеть, пользоваться и распоряжаться имуществом.

Чек – документ, содержащий безусловный приказ владельца текущего счета банку о выплате указанной в нем суммы определенному лицу или предъявителю. Главное назначение чека – быть инструментом распоряжения средствами, находящимися на текущем счете, средством безналичных расчетов Чек выступает также о качестве средства платежа.

Человеческий капитал – капитал, представленный и во​площенный в индивидууме потенциальной способностью приносить доход, основанный на интеллектуальных спо​собностях и таланте, а также знаниях и навыках, получен​ных в ходе образования и практической деятельности.

Чистая монополия – рыночная ситуация (модель рынка), когда на товарном рынке имеется один продавец незаме​нимого товара.

Чистые инвестиции – определяемые как разница между валовыми инвестициями и суммами, затраченными на замену износившихся средств производства (амортизацией).

Чистый национальный продукт (ЧИП) – показатель, рассчитываемый как разница между валовым националь​ным продуктом и амортизационными отчислениями.

Чистый экспорт – разница между экспортом и импортом. Экономическая прибыль – разница между выручкой предприятия и издержками.

Экономика – наука об эффективности использования редких ресурсов.

Экономикс – наука об эффективном использовании огра​ниченных производительных ресурсов с целью максималь​ного удовлетворения безграничных потребностей.

Экономическая политика – оценочные суждения каких-то людей относительно того, какой должна быть экономика или какую конкретную политическую акцию следует ре​комендовать, основываясь на определенной экономической теории или на определенном экономическом отношении.

Экономическая реформа – сознательно проводимые пре​образования, направленные на изменение экономических отношений.

Экономическая свобода – предприниматели, работники наемного труда и потребители должны обладать высокой степенью свободы в своей экономической деятельности.

Экономическая теория – наука об отношении между людьми по поводу производства, обмена, распределения и потребления материальных благ и услуг в результат эф​фективного использования редких ресурсов для удовле​творения безграничных потребностей.

Экономические ресурсы – земля, труд, капитал и пред​принимательская способность.

Экономические цели – полная занятость, стабильный уровень цен, экономическая эффективность, экономический рост, свобода, справедливое распределение доходов, социально-экономическая обеспеченность.

Экономический рост – 1) увеличение реального ВНП или ЧНП за определенный период времени, 2) увеличение реального ВНП или ЧНП на душу населения за определенный период времени Различают экстенсивный и интенсивный рост.

Экспорт – продажа иностранному контрагенту товара с вывозом его за границу.

Экстенсивный тип экономического роста – экономиче​ский рост, при котором увеличение объема производства материальных благ и услуг достигается за счет использо​вания большего количества факторов производства.

Эластичность предложения – реакция предложения на изменение цены Определяется как прирост объема пред​ложения товара в результате роста его цены на 1 %, при условии неизменности всех остальных факторов, влияю​щих на уровень предложения.

Эластичность спроса – реакция спроса на изменение цены. Определяется как прирост объема спроса, возни​кающий в результате сокращения цены на 1 %, при усло​вии неизменности всех остальных факторов, влияющих на уровень спроса.

Эмбарго – запрещение государственной властью вывоза или ввоза золотой валюты, товаров, ценностей или задержание имущества (судов, военного вооружения и т.д.), принадлежащего другой державе; запрещение захода (выхода) в порты своей страны иностранных судов а также некоторые другие меры подобного характера.

Эмиссия – изготовление и выпуск в обращение банковских и казначейских билетов, бумажных денег и ценных бумаг.

Эффект богатства или реальных кассовых остатков – когда при более высоком уровне цен покупательная спо​собность активов с фиксированной стоимостью (срочные счета, облигации) уменьшится.

Эффект дохода – когда цена на отдельный товар падает, то (постоянный) денежный доход потребителя дает ему возможность приобрести большее количество товара.

Эффект замещения – когда цена падает, потребитель го​тов приобрести большее количество данного товара, по​тому что он становится относительно дешевле, чем другие товары.

Эффект импортных закупок – когда повышение уровня цен у нас в стране вызывает увеличение нашего импорта и сокращение экспорта. Тем самым сократится чистый объем экспорта (экспорт минус импорт) в совокупном спросе.

Эффект Парето – состояние экономики, при котором нельзя изменить распределение ресурсов так, чтобы повы​шение удовлетворения потребностей одного субъекта не приводило к снижению удовлетворения потребностей дру​гого.

Эффект процентной ставки – когда уровень цен повышается, повышаются и процентные ставки, а возросшие процентные ставки, в свою очередь, приводят к сокращению потребительских расходов и инвестиций.

Эффект храповика – основан на том, что цены легко по​вышаются, но с трудом понижаются Эффективность – мак​симальная отдача при минимуме затрат.

Эффективность – максимальная отдача при минимуме затрат.

Формат 60(84/16. Бумага офсетная. Объем в усл. п.л. _______
Тираж ______ экз. Цена договорная. Заказ № ______.
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� 	Литература к каждой теме приводится по перечню рекомендуемой литературы в конце пособий. Буквой «Л» и цифрой перед скобкой указывается соответствующий номер источника, а в скобках – главы и параграфы.
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находится в прямой зависимости от предельной склонности к потреблению и в обратной зависимости от предельной склонности к сбережению











Особенности







предельная склонность к потреблению







“К” – коэффициент мультипликатор.



формула







указывает, что если происходит приращение общей суммы инвестиций, то доход увеличивается на сумму, которая в “K” раз превосходит прирост инвестиций







где � EMBED Equation.3  ���y = вновь созданный совокупный доход;



� EMBED Equation.3  ���J = новые инвестиции.



основа







� EMBED Equation.3  ���y = KI x � EMBED Equation.3  ���J











Особенности







числовой коэффициент, который показывает зависимость изменения дохода от изменения инвестиций







Мультипликатор инвестиций
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-	народонаселения;



-	войны и национальная оборона;



-	урбанизация и спрос на общественные блага;



-	качество окружающей среды;



-	преодоление нищеты и сокращение неравенства доходов.











Основные причины роста:







-	социальная и производственная инфраструктура;



-	сырьевые и энергетические отрасли, где требуются большие инвестиции, а оборачиваемость капитала медленная;



-	инновационные процессы в капиталоемких и наукоемких отраслях;



-	охрана окружающей среды;



-	милитаризация и конверсия;



�-	освоение космоса.











Сфера деятельности:







-	национализация  отраслей предприятий;



-	государственное строительство за счет государственного бюджета;



-	государственное приобретение хозяйственных субъектов за счет средства государственного бюджета.











Формы образования:







-	это комплекс хозяйственных  субъектов, целиком или частично принадлежащий центральным или местным органом государственной власти.
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Расходы государства на регулирование отклонений фирм от правила игры







Силовые �институты �государства







Расходы государства на регулирование отклонений домохозяйств от правила игры
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Особенности:







-	потребляются через посредничество правительства на основе групповых и коллективных решений;



-	являются неделимыми и влекут за собой выгоды, от пользования не могут быть отстранены потребители, не оплачивающие эти блага;



-	производство обеспечивается государством при условии, что эти блага приносят существенные выгоды обществу;



-	источниками ресурсов производства является обложение налогами;



-	не подвержены действию принципа исключения, который предполагает, что те, кто желает и в состоянии платить, получают продукт, а те кто не в состоянии или не желает платить, исключается из числа получателей выгоды, обеспечиваемых данным продуктом.











-	национальная оборона;



-	охрана общественного порядка;



-	регулирование паводков;



-	борьба с вредителями, насекомыми сельского хозяйства;



-	защита от стихийного бедствия и т.д.











Основные формы благ:







-	общественные блага доступность и возможность потребление, которых не могут быть кем-либо ограничены
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-	гарантированный минимум зарплаты;



-	пособия по безработице;



-	трансфертные поддержки







Определение минимально допускаемых 



параметров жизни населения







-	экологический стандарт;



-	санитарные меры;



-	социальные стандарты.







Введение обязательных стандартов







	Антимонопольные меры:



-	предупреждение монопольного сговора;



-	контроль за деятельностью доминирующих товаропроизводителей;



-	принудительное разукрупнение;



-	контроль над ценами











основные формы







не связано с созданием дополнительного материального �стимула или финансового ущерба











особенности







административные рычаги, позволяющие достичь желаемого результата государственного регулирования











это







Административные методы ГРЭ
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Экономические методы ГРЭ






























































































































































































































































































































































































































































































































































































































































пути







пути







ускоренная амортизация







пути







пути











-	стимулирование экспорта;



-	кредитование экспорта;



-	привлечение или ограничение иностранного капитала.







-	деятельность государственного сектора экономики







-	нормы амортизационных списаний



-	порядок амортизацион�ных списаний







внешние экономические методы







-	государственные закупки







-	система налогообложения;



-	определение налоговых ставок;



-	представление налоговых льгот







-	увеличение государственных расходов







пути







пути







-	учетная ставка;



-	операции на рынке ценных бумаг;



-	установление нормы обязательных резервов;



бюджетно-налоговые �методы







-	дотации предприятиям;



-	финансирование научно-технической программы;



-	финансирование экологии, борьба с катастрофами;



-	финансирование социальной среды.







основные формы







денежно-кредитные методы







целевое финансирование







метод косвенного�государственного регулирования







метод прямого �государственного регулирования







являются 







основными методами государственного регулирования
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Социальные институты государства (СИГ)
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-	налогообложение;



-	возможности государственной собственности











основные источники







-	правительственные закупки товаров и услуг;



-	производство товаров и услуг государственным сектором экономики;



-	трансфертные платежи по безработице, по социальному страхованию и обеспечению отдельным гражданам











основные инструменты







-	государственное социальное обеспечение;



-	государственное попечительство











основные формы







- 	в интересах не только собственников средств производства, но и других участников хозяйствования, в т.ч. непосредственных производителей материальных и духовных благ











осуществляется







-	социальная ориентация государственного регулирования
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движения денежных средств.











путем











финансовые ресурсы











Основа:







-	денежные отношения между обществом в лице государства и предприятий;



-	денежные отношения между обществом (государством) и общественными органами;



-	денежные отношения между обществом в лице государства и населения;



-	денежные отношения между предприятиями и организациями;



-	денежные отношения внутри предприятий и организаций.











Основные элементы:







-	складываются между субъектами рыночного хозяйства;



-	определяют денежные обращения, не связанные с обслуживанием личного потребления.











Особенности:







систему сложившихся в обществе экономических отношений по формированию и использованию фондов денежных средств.











выражают:











Финансы
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формирования максимального объема финансовых ресурсов











на основе







осуществления совокупности государственных мероприятий, направленных на мобилизацию финансовых ресурсов, их распределение и целевое использование











путем











финансовая политика











Способ осуществления











Аккумулирующая











Контролирующая







контроль за поступлением и использованием денежных средств по целевому назначению











Распределительная







распределение и перераспределение денежных средств между субъектами финансовых отношений 











Регулирующая







стимулирование деятельности субъектов финансовых отношений







создание материальной основы функционирования государства











Основные формы:











на основе присущих финансам свойств











осуществляются











Функции финансов
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краткосрочный до 1 года;



среднесрочный от 1 до 3 лет;



долгосрочный свыше 3 лет







банковский;



коммерческий;



потребительский;



межгосударственный







по срокам



погашения







по характеру



функционирования







государственный;



частный;



иностранный







по формам



собственности











КРЕДИТ
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-	финансирование экономики;



-	социально-культурные программы;



-	оборона;



-	содержание управленческого аппарата.







-	налоги;



-	сборы;



-	различные внебюджетные фонды.











Основные формы:







доходы государственного бюджета 











Основные элементы











Распределительная



















расходы государственного бюджета











Контрольная







обеспечение правильности формирования денежных средств государства и использование их по целевому назначению







формирование и использование денежных средств государства в целях удовлетворения общегосударственных потребностей











Основные функции:







основной финансовый план образования и использования �централизованного фонда денежных средств государства











есть











Государственный бюджет
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управление государственным долгом.











Основные средства:







совокупность действий государства по погашению и регулированию государственного долга, а также по привлечению новых заемных средств.











Форма регулирования







-	существенное сокращение потребления населением страны из-за обслуживания внешнего долга в крупном объеме;



-	вытеснение частного капитала, сокращения роста экономики, порождаемое государственным долгом;



-	из-за растущего государственного долга снижение экономической активности и рост налогов;



-	перераспределение дохода в пользу держателей государственных акций.











Экономические последствия:











Внутренний долг















-	бюджетные средства;



-	выпуск новых займов с целью расчета с держателями облигаций старого займа (рефинансирование);



-	изменение условий займа, касающихся доходности (конверсия);



-	изменение сроков погашения займов (консолидация).











Результаты











Внешний долг







– задолженность государства гражданам и организациям других стран.







– задолженность государства своим собственным гражданам.











Основные виды:







общая сумма непогашенных дефицитов государственного бюджета, накопленная за время существования страны











есть











Государственный долг












_1043127819.doc






































































































































































































































































































































































































































































































































































Регулирование денежной массы



Контроль совокупного предложения денег в народном хозяйстве Центральным банком



















Небанковский сектор - спрос на деньги



Мотив осуществления денежной операции



Мотив предосторожности



Мотив спекуляции







Изъятие денег из обращения



Продажа активов



Образование сберегательных и срочных вкладов взамен на бессрочные вклады, наличные деньги











Выпуск денег в обращение



Покупка активов



Ликвидация сберегательных и срочных вкладов взамен на бессрочные вклады или наличные деньги















Банковский сектор = предложение денег







Безналичные деньги



Вклады до востребования (бессрочные) отечественной небанковской системы:



Коммерческие �банки



Центральный �банк















Наличные деньги



Металлические деньги



Банкноты в небанковском секторе















Денежная масса



в обращении



М1







Денежная масса
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Удорожание кредита







Сокращение бюджетного дефицита











Денежная 



реформа







Сокращение 



спроса
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Снижение �цен







Рост товарного предложения







Рост инвестиций







Сокращение ставок налогов
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покупки











Расходы на регулирование отклонений фирм







Силовые �институты �государства
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Банковские системы







Имущественное страхование







Государственный кредит







Финансы общественных объединений
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Небюджетные фонды







Государственный бюджет
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Звенья
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Сферы







Финансовая система
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Сохранение на рынке сильных производителей







Формирование рыночных ниш от разорившихся производителей







Банкротство неэффективного производства; рост спада производства







Уменьшение потребительского и инвестиционного спроса
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Совершенствование организации и управления производством и сбытом







Совершенствование технологии







Улучшение ка�чества основного капитала







Улучшение качества рабочей силы







Улучшение способов  использования ресурсов
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Реальный объем производства







Производи�тельность труда







Трудозатраты







1. 	Технический прогресс



2.	Объем капитальных вло�жений



3.	Образование и профессиональная подготовка



4.	Эффективность размещения ресурсов



5.	Прочие факторы







1. 	Численность занятых



2.	Среднее число отра�бо�танных часов












